Вопросы, выносимые на зачет по дисциплине:

«Внешнеэкономические связи»

для студентов факультета «Ветеринарная медицина» (стационар, заочное)
1. Сущность ВЭД и ВЭС. Задачи курса.

2. Повышение роли ВЭС, главное направление развития современной экономики.

3. Особенности современного мирового рынка и мировой торговли.

4. Состояние и перспективы развития ВЭС в РБ.

5. Структура управления ВЭД в РБ.

6. Международные коммерческие операции.

7. Конкурентноспособность товаров на мировом рынке.

8. Процедура подготовки экспортно-импортных операций.

9. Виды внешнеэкономических контрактов. Формы и способы заключения внешнеторгового контракта купли – продажи.

10. Сущность страхования.

11. Основные виды страхования.

12. Особенности страхования ВЭД.

13. Торговые посредники. Позиции посредников на рынке.

14. Биржевая торговля.

15. Аукционная торговля.

16. Международные торги.

17. Понятие и содержание типового контракта.

18. Характеристика разделов контракта международной купли – продажи: «Вводная часть», «Предмет контракта», «Количество».

19. Характеристика раздела контакта: «Качество».

20. Характеристика раздела контракта: «Срок и дата поставки».

21. Характеристика раздела контракта: «Упаковка», «Порядок отгрузки», «Рекламации».

22. Характеристика разделов контракта: «Гарантии», «Оговорка об обстоятельствах непреодолимой силы», «Арбитраж», «Транспортные условия», «Санкции».

23. Характеристика раздела: «Цена». Виды цен, применяемых в контракте.

24. Виды скидок с цены, применяемых в контракте.

25. Характеристика раздела контракта: «Платежи».

26. Формы расчетов: Инкассовая, Аккредитивная, Чековая, вексельная и т.д.

27. Сущность базисных условий поставки товаров. Использование «ИНКОТЕРМС» при обозначении базисных условий поставки товаров.

28. Характеристика международных коммерческих терминов: EXW, FCA.

29. Характеристика международных коммерческих терминов: FAS, FOB.

30. Характеристика международных коммерческих терминов: CFR, CIF.

31. Характеристика международных коммерческих терминов:CPT, CIP.

32. Характеристика международных коммерческих терминов:DAF, DES, DEQ.

33. Характеристика международных коммерческих терминов:DDU, DDP.

34. Предприятие и его виды. Регистрация предприятий как участников ВЭД.

35. Сущность предпринимательства, его признаки и формы.

36. Создание и развитие совместных предприятий в РБ.

37. Цели и функции переговоров.
38. Планирование и подготовка переговоров.
39. Этапы ведения переговоров.
40. Тактические приемы ведения переговоров.
41. Правила ведения переговоров.
42. Цели делового общения. Формы и особенности делового общения.

43. Организация деловой переписки. Требование к организации деловых бесед.

44. Порядок проведения конференции.
