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Тема 1.1 Экономическая теория: предмет и метод

Цель лекции: Исходя из понятия экономики, как сферы жизнедеятельности общества, определить предмет, функции и задачи экономической теории, рассмотреть основные научные школы и современные направления развития экономической теории, научные методы познания экономических процессов.
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1. Экономика как сфера жизнедеятельности общества.
Человек может жить и заниматься каким-либо делом, если у него есть пища, одежда, жилище и другие материальные блага. Эти блага производятся людьми не в одиночку, а сообща. Даже самая примитивная форма производства первобытных лю​дей – охота – была возможна при условии объединения со​вместных усилий. Поэтому производство всегда выступает как общественное производство.

Общественное производство – это процесс создания ма​териальных благ и услуг. Оно имеет две взаимосвязанные стороны: производительные силы и производственные отно​шения. Производительные силы выражают отношение лю​дей к природе, их воздействие на последнюю с целью приспо​собить ее элементы для удовлетворения своих потребностей. Производственные отношения – это совокупность отноше​ний между людьми по поводу производства, распределения, обмена и потребления материальных благ. Основу произ​водственных отношений составляют отношения собствен​ности.

В экономической литературе не существует единого под​хода к вопросу о содержании общественного производства:

– общественное производство отождествляется с матери​альным производством;

–  общественное производство отождествляется со спосо​бом производства;

–  общественное производство охватывает наряду с мате​риальным духовное производство и воспроизводство самого человека;

– общественное производство включает в себя материаль​ное и нематериальное производство.

Наиболее правомерным, на наш взгляд, представляется последний подход. Основной сферой общественного произ​водства является материальное производство, ибо именно благодаря его развитию человечество получает необходимые средства существования; материальное производство составляет основу любого иного вида деятельности, в том числе не​материального производства; материальное производство обеспечивает поступательное развитие общества, его про​гресс.

Материальное производство включает в себя производ​ство материальных благ и материальных услуг. К первому относятся промышленность, сельское хозяйство, строитель​ство; ко второму – транспорт и торговля, обеспечивающие движение продуктов до потребителя, коммунальное хозяйс​тво, бытовое обслуживание (ремонт и пошив одежды, стир​ка, химчистка и т.д.).

Удельный вес нематериального производства постоянно возрастает, так как оно включает в себя часть расходов, свя​занных с развитием этой сферы. Так, к примеру, растут рас​ходы на рекламу, расширяются научные исследования и за​траты на них. Кроме того, существует возможность ускорен​ного развития нематериальной сферы. Во-первых, это связа​но с научно-техническим прогрессом, который значительно расширяет границы повышения производительности труда в материальной сфере производства; во-вторых, снижение фондо- и материалоемкости позволяет увеличить производс​тво продукции при меньшем расходовании средств произ​водства, поэтому относительно большую часть средств мож​но направить в нематериальную сферу.
2. Предмет, функции и задачи экономической теории.
Предмет экономической теории.
Известны три подхода к определению того, чем занима​ется экономическая теория. Первый подход состоит в том, что, поскольку материальные потребности общества безгра​ничны, а экономические ресурсы для производства товаров и услуг ограничены или редки, эффективность (результа​тивность) экономики достигается путем рационального вы​бора: выпуск одного вида продукции может быть увеличен при сокращении другого. Кроме того, соизмеряются опти​мальность нынешнего производства продукции и будущие возможности удовлетворения потребностей при необходи​мости обеспечения полной занятости населения и достаточ​ного объема производства. Главное в этом подходе – соотно​шение «потребности – ресурсы», которое и выступает пред​метом исследования экономической теории. Данный под​ход характерен для представителей «Экономикса», предметом изучения которого является деятельность чело​века, домашнего хозяйства, фирмы, общества, роли госу​дарства в производстве, обмене, распределении и потребле​нии благ.

Второй подход к определению предмета экономической теории заключается в исследовании системы производитель​ных сил и производственных отношений. При этом исследу​ются не только внешние хозяйственные проявления тех или других, но и их социальная (общественная) сущность, взаи​модействие общественных организаций и законов развития. Данный подход характерен для политической экономии. Од​нако это не значит, что поставленные вопросы не изучаются «Экономиксом»: разница лишь в том, что здесь они исследу​ются опосредованно через ресурсы, факторы производства, рыночные отношения, а в политической экономии рассмат​риваются непосредственно через отношения собственности.

Суть третьего подхода состоит в том, что предметом изу​чения экономической теории служат система общества как совокупность экономических отношений, системы хозяйс​твования, эффективного использования ресурсов, а также методов государственного регулирования и экономической политики в целях достижения стабильного экономического роста и благосостояния.

Каждый из названных подходов расширяет круг объек​тов (блага, потребности, ресурсы, производительные силы, производственные отношения, надстройка) и субъектов (собственники, домашние хозяйства, фирмы, государство) анализа, взаимосвязи между которыми изучаются экономи​ческой теорией. Они углубляют и обобщают наши представ​ления об экономической жизни общества через систему принципов, категорий и законов.

Обобщая вышеизложенное, можно сделать вывод, что предметом курса экономической теории являются экономи​ческие отношения, складывающиеся в процессе обществен​ного развития, их взаимодействия с производительными си​лами, а также экономический механизм хозяйствования, учитывающий возможности общества в использовании име​ющихся ресурсов.
Предмет теории рыночной экономики конкретизируется в тео​рии и практике рыночной организации экономики , включающей ка​тегории цены, спроса и предложения, конкуренции, денег, издер​жек производства и прибыли и др. Выделяют три уровня отноше​ний, а значит, и три раздела науки: микроэкономику, макроэкономи​ку и мировое хозяйство. Микроэкономика изучает экономические, хозяйственные отношения предприятий, фирм, домохозяйств. В центре ее внимания – интересы субъектов хозяйствования, коммерсантов, бизнесменов, работников, их потребности, желания, приоритеты, рыночный спрос, поведение потребителя, предприятий в конкурен​ции, рынок ресурсов и формирование доходов фирм. Центральными проблемами микроэкономики являются рыночная цена товара, эла​стичность спроса и предложения. Основные механизмы – маркетинг как система рыночной организации работы предприятия и менедж​мент как система управления коммерческим предприятием, соци​альная подсистема рыночной экономики.

Макроэкономика исследует систему хозяйствования в националь​ной экономике в целом. Ее категории – совокупный спрос и сово​купное предложение, национальный продукт и доход, денежная си​стема, инфляция, госбюджет, рынок труда и занятость, социальная защита населения, инвестиции и эффективность национального бо​гатства, макроэкономические пропорции и их регулирование.

Мировая экономика исследует важнейшие формы международ​ных экономических отношений, принципы их функционирования и регулирования. Это проблемы мировой торговли и международной валютно-кредитной системы, миграции капиталов и рабочей силы, международной экономической интеграции и экономических аспек​тов решения глобальных проблем цивилизации. Важнейшими кате​гориями этого раздела являются интернационализация производства, экспорт, импорт, мировой рынок, валютный курс, паритетность и покупательная способность валют, торговый и платежный балансы, различные инструменты и институционально-организационные фор​мы регулирования международных экономических отношений.

Теория рыночной экономики как составная часть общей эконо​мической теории раскрывает и обобщает рыночный механизм хо​зяйствования, который в значительной степени зависит от общих целей и задач, стоящих перед обществом в каждый конкретный момент исторического развития.
Функции и задачи экономической теории.

Задачи экономической теории как науки и учебной дис​циплины определяются ее предметом и функциями. Выде​ляют познавательную, практическую и мировоззренческую функции экономической теории. Познавательная функция экономической теории состоит в том, что в категориях и прин​ципах, законах и закономерностях выражаются самые су​щественные процессы общественного развития, обеспечива​ется познание сложного мира экономики, взаимосвязи про​изводства, распределения, обмена и потребления, всех эле​ментов и структур народного хозяйства. В центре внимания экономической теории находится человек с его потребностя​ми и интересами, отношениями с другими членами обще​ства, с материальными элементами производительных сил.

Исходной ступенью познания экономики является выделение экономических категорий. Экономические категории – это выраже​ние в обобщенной абстракции общественно-производственных от​ношений и производительных сил и их взаимосвязей. Это наиболее существенные, причинно-следственные, качественные признаки и черты явлений, отличающие их друг от друга. Основные категории рыночной экономики – товар, деньги, экономические блага, по​лезность, спрос, предложение, цена, финансы, кредит и др. Высшая ступень познания экономики – выражение ее развития в экономи​ческих законах. Экономические законы устанавливают причинно-след​ственные взаимосвязи, взаимодействие общественно-производствен​ных отношений, объективно проявляющихся в действиях субъектов отношений (работников, потребителей, продавцов и покупателей, бизнесменов и хозяйственников). Мы уже называли экономические законы возвышения потребностей, роста производительности труда. В рыночной экономике действуют законы спроса и предложения, возрастания вмененных издержек, денежного обращения и др.

Экономические принципы – частные обобщения процессов раз​вития общественных явлений, хозяйственной деятельности, высту​пающие как формы реализации, использования экономических за​конов. «Экономикс» не делает различий между этими понятиями, в частности между законами и принципами, называя их обобщениями или констатацией «закономерностей в экономическом поведении индивидов и институтов»1. В марксистской политической экономии принципы выделялись в планировании, распределении и экономи​ческом стимулировании, организации заработной платы и в некото​рых других сферах. 
Принцип – основ​ное, исходное положение какой-либо теории, учения, науки; руководящая идея, основное правило деятельности; внут​реннее убеждение, взгляд на вещи, определяющие норму по​ведения.

Одним из наиболее известных принципов является прин​цип прямой связи между объемом расходов и уровнем заня​тости в стране. Когда общий объем расходов возрастает, повышается и уровень занятости, и, наоборот, при сокраще​нии общего объема расходов он снижается. Этот принцип мо​жет оказать неоценимую помощь правительству при опреде​лении экономической политики, так как в случае, если оно будет заранее информировано о приближающемся сокраще​нии общего объема производства, то сможет предотвратить его понижение и предотвратить или сократить уровень ожи​даемой безработицы.

Другим важнейшим методологическом принципом эконо​мической теории является соблюдение правила, согласно ко​торому рассмотрение каждого отдельного процесса должно осуществляться при допущении «прочих равных условий». Многие ошибочные заключения обусловлены тем, что люди в своих рассуждениях в большинстве случаев не соблюдают его.

Все виды экономических ресурсов, находящихся в распо​ряжении человечества в целом, отдельных стран, предпри​ятий, семей, ограничены и в количественном, и в качествен​ном отношении. Их заведомо недостаточно для удовлетворе​ния всей гаммы человеческих потребностей. В этом заключается принцип ограниченности, редкости ресурсов. Этот принцип носит всеобъемлющий характер, затрагивает зе​мельные массивы, водные ресурсы, воздушный бассейн, по​лезные ископаемые и другие невозобновляемые природные ресурсы.
Экономические теории делают обобщения в сис​теме категорий, законов, принципов множества фактов и явлений жизни. Это модель, упрощенная картина или схема какого-либо сектора экономики. Теории – хорошие теории – основываются на фактах и потому они реалистичны. Существуют теории производ​ства, потребления, ценообразования, монополий и фирмы и др.

Экономическая теория имеет огромное практическое зна​чение, т.е. выполняет практическую функцию. Во-первых, она приводит в систему, в определенный порядок всю массу явлений и процессов экономической жизни, во-вторых, со​здает заинтересованность в действиях индивидов и, в-треть​их, вырабатывает принципы, правила, формы хозяйствова​ния субъектов рыночной экономики. При этом обосновыва​ются положительные и отрицательные стороны отдельных процессов и явлений.

Экономическая теория выполняет и мировоззренческую функцию, ибо, анализируя с помощью экономических кате​горий и законов практику хозяйственной жизни, дает чело​веку возможность познавать окружающий мир, тенденции общественного прогресса, выявлять баланс взаимодействия общества, экономики и природы.

В экономической литературе выделяют также теорети​ческую, методологическую, критическую, прогностическую и другие функции экономической теории.
3. Основные научные школы и современные направления развития экономической теории.
Древнейшие письменные источни​ки содержат мысли и наставления по ведению хозяйства, це​лесообразности использования того или иного вида труда, а древние греки даже систематизировали их и составили свод советов по управлению домашним рабовладельческим хо​зяйством. В эпоху средневековья этот свод дополнился реко​мендациями, как принудить крепостных крестьян увеличи​вать доходы феодалов и церкви. Однако лишь в период ста​новления и упрочения капитализма экономическая теория оформилась в самостоятельную науку. Первоначальное на​звание «политическая экономия» происходит от греческих слов politikos – государственный, общественный и oikonomia – управление домашним хозяйством (от слов oikos – дом, до​машнее хозяйство и nomos – закон). С момента своего зарож​дения экономическая теория стояла на страже интересов господствующего класса, обосновывала экономическую по​литику, выражающую его интересы.
Первую попытку систематизировать экономические зна​ния о зарождающемся капиталистическом производстве предприняли меркантилисты. Их деятельность совпала с периодом первоначального накопления капитала и выража​ла интересы торгового предпринимательства. Меркантилис​ты считали, что доход создается в сфере обращения, а богатс​тво нации заключается в деньгах. Деньгами же выступало золото и серебро. Исходя из этого, меркантилисты ставили целью накопление денег в стране любыми средствами. Не случайно вся эпоха великих географических открытий со​провождалась поиском золотых и серебряных месторожде​ний, скупкой изделий из этих металлов и доставкой их на ро​дину. Большое значение меркантилисты придавали внешне​торговому балансу. В этой связи поощрялось развитие ремес​ленного производства и мануфактур.
Меркантилизм был прогрессивным явлением для своего времени, так как способствовал развитию производитель​ных сил, упрочивал капиталистическое производство. Одна​ко, занимаясь анализом процесса обращения, меркантилисты не смогли вскрыть внутренние закономерности экономи​ческого развития, сместившего акцент из сферы обращения в сферу производства.
На смену меркантилистам пришли физиократы во главе с Ф. Кенэ. Заслугой физиократов было перенесение вопроса о происхождении богатства из сферы обращения в сферу мате​риального производства. Они были сторонниками неограни​ченного господства частной собственности, свободной конку​ренции и свободы внешней торговли. Физиократы первыми предприняли попытку анализа воспроизводственного процес​са, активно отстаивали интересы предпринимателей, которые уже в тот период были носителями прогрессивных экономи​ческих и общественных отношений. Они поставили проблему трудовой стоимости и производительного труда. Вместе с тем их научные позиции были ограничены. Единственным источ​ником богатства они считали природу, поэтому доход сводил​ся к дарам природы. Только в сельском хозяйстве, по их мне​нию, создавался чистый продукт, поэтому труд сельскохо​зяйственных работников они считали производительным. Промышленность же определялась как «бесплодная» сфера, не создающая «чистого продукта». Всех занятых в промыш​ленности физиократы считали бесплодным классом.
Учение физиократов было развито представителями классической буржуазной экономической науки в лице та​ких ее выдающихся представителей, как А. Смит и Д. Рикардо. Их заслуга – в перенесении источника богатства из сферы сельского хозяйства во все материальное производс​тво. Они положили начало теории трудовой стоимости, сде​лали первые попытки рассмотрения отдельных форм приба​вочного продукта и изучения воспроизводства, ввели в сис​тему научного анализа метод научной абстракции, хотя он и выглядел у них внеисторичным и метафизичным.
Теория трудовой стоимости классической буржуазной политической экономии была воспринята в последующем марксизмом. В учении марксизма нашло дальнейшее разви​тие положение о неизбежности экономических кризисов, о противоречиях капиталистической системы хозяйства и др
Вместе с тем следует указать и на ограниченность класси​ческой буржуазной экономической науки. В частности, это касается попыток рассмотрения экономических категорий как вечных и естественных истин. Ее представители не рас​крыли до конца содержания теории трудовой стоимости, не смогли объяснить процесс присвоения прибыли, неверно трактовали издержки производства. Вскрыв многие проти​воречия тогдашней экономики, они не смогли увидеть пути их разрешения. Именно поэтому их последователи стреми​лись повернуть колесо истории вспять, проповедуя возврат к мелкому производству (С. Сисмонди). Эти элементы теории гипертрофировались в вульгарную экономическую теорию, которая занималась простым описанием внешней видимости экономических процессов, их приукрашиванием. Вульгар​ная экономическая наука в значительной мере развивалась в противовес утопическому социализму.
Утопический социализм – это учение о коренных преоб​разованиях и справедливом устройстве общества на социа​листических началах. Термин «утопический социализм» связан с названием сочинения английского мыслителя Т. Мора «Утопия» (1516). В идеях утопического социализма содержались первые элементы критики капиталистического общества, высказывались мысли о создании гуманного об​щества, основанного на общественной собственности и всеоб​щей организации хозяйства, равном праве на свободу и поль​зование жизненными благами. Главными представителями утопического социализма были К.А. Сен-Симон и Ш. Фурье во Франции и Р. Оуэн в Англии. Представители утопическо​го социализма критиковали капитализм, обосновывали и да​же пытались воплотить в жизнь новые формы справедливой общественной организации людей, но не смогли решить про​блему социального равенства, поскольку не вскрыли законо​мерности развития тогдашнего общества. Идеи социалистов-утопистов были восприняты и развиты марксизмом.
Становление марксизма. Среди важнейших предпосылок возникновения марксизма следует прежде всего назвать кру​шение средневековья и бурное развитие промышленности. Этот процесс воспринимался как закономерный, ибо ясно об​наруживалось экономическое превосходство новых принци​пов хозяйствования. С развитием фабричного производства менялась экономическая и социальная структура общества, быстро разорялось мелкотоварное производство. Таким об​разом, само развитие экономики становилось предпосылкой возникновения марксизма.
Формированию марксизма способствовало и то, что к мо​менту его зарождения выявилось огромное значение полити​ческих факторов в социальном перевороте. В этом плане осо​бое место занимает французская буржуазная революция 1789–1794 гг., оказавшаяся самой радикальной среди дру​гих антифеодальных революций, народной по методам борь​бы. Она показала, какой творческой силой истории является народ, что анархистскими методами нельзя сокрушить фео​дализм, что только организованные массы могут совершать радикальные перевороты. Натиск этих масс марксизм на​правил против буржуазии.
Марксизм опирался также на предпосылки идеологиче​ского характера. Он стал преемником всего того, что создало человечество в лице немецкой философии, английской поли​тической экономии, французского утопического социализ​ма. Главное из этих приобретений – диалектика и материа​листическое восприятие мира. Углубляя и развивая фило​софский материализм, К. Маркс распространил его понима​ние природы на познание человеческого общества. Хаос и произвол, царившие во взглядах на историю и политику, сменились цельной и стройной научной теорией, показыва​ющей, как из одного уклада общественной жизни развивает​ся другой, более прогрессивный.
Признание того, что «экономический строй является ос​новой, на которой возвышается политическая надстройка», предопределило направление основного внимания К. Марк​са на изучение экономического строя. Он продолжил разра​ботку трудовой теории стоимости, показал, что стоимость всякого товара определяется количеством общественно необ​ходимого рабочего времени, идущего на его производство. Трудовая теория стоимости в интерпретации К. Маркса и се​годня признается мировой экономической мыслью.
«Экономикс» и его современные направления. С появле​нием марксизма и его обстоятельной критикой капитализма буржуазная экономическая наука преобразовалась, появи​лось множество ее течений и направлений, однако следует выделить появление двух тенденций. Первая была связана с откровенной апологетикой капитализма, вторая – с поиском способов и средств стабилизации капитализма, устранения его пороков, сглаживания противоречий, с попытками регу​лирования механизма хозяйствования. Именно развитие второй тенденции привело к появлению «Экономикса». Этот термин вошел в оборот после издания в 1890 г. книги А. Мар​шалла «Принципы экономике». В начале XX в. сначала в ан​гло-американской литературе, а затем и в литературе других стран он вытеснил термин «политическая экономия». Эко​номикс является теоретической основой регулирования эко​номики, занимается изучением способов повышения актив​ности капитала, поиском решения хозяйственных задач, пу​тей преодоления экономических противоречий.
Выделяются следующие основные направления этой на​уки: неоклассическое, неокейнсианское, неоклассического синтеза и институционально-социологическое.
Неоклассическое направление возникло в последней тре​ти XIX в. Его представители предприняли попытки опреде​лить закономерности оптимального режима хозяйствования экономических единиц в условиях свободной конкуренции, в условиях системы рыночного предпринимательства. Сто​ронники неоклассического направления для расчета эффек​тивности дополнительных вложений средств в производство начали применять математические методы экономического анализа. Это направление было связано с микроэкономиче​скими методами анализа экономики.
Неокейнсианство в большей степени, чем неоклассиче​ское направление, связано с макроэкономическими процес​сами, с методами государственного регулирования. Данное направление сложилось в первой половине 50-х гг. XX в. и явилось средством воплощения в экономику идей кейнсианства, сформировавшегося во второй половине 30-х гг. XX в. после опубликования Дж. Кейнсом книги «Общая теория занятос​ти, процента и денег» (1935). Кейнсианство явилось реакци​ей на глубокий экономический кризис 1929 –1933 гг. и пы​талось решить проблемы выхода из него. Его представители занимались анализом количественных функциональных за​висимостей воспроизводства, инвестиций и национального дохода, изучением совокупного количества денег, необходи​мых для нормального обращения товаров, определением уровня цен, индексов заработной платы, прибыли и процен​та. Дж. Кейнс был провозглашен «спасителем капитализ​ма», способным посредством мер государственного регули​рования избавить существующую систему хозяйствования от существующих противоречий.
Теория неоклассического синтеза сформировалась в кон​це XIX – начале XX в. и представляла собой попытку соеди​нить основные положения неоклассической теории и кейнсианской концепции макроэкономического равновесия и роста национального дохода. Как уже отмечалось, неоклас​сическая концепция общего экономического равновесия представляла собой модель экономики, действовавшей в ус​ловиях идеальной свободной конкуренции, абсолютной эластичности цен, соответствия спроса и предложения, ори​ентации на минимальные издержки производства, ограни​ченного государственного вмешательства в экономику и от​сутствия резких динамичных сдвигов, связанных с научно-техническим прогрессом. Ее теоретическим фундаментом являлись теории предельной полезности, предельной произ​водительности и факторов производства. На их основе пред​ставители неоклассического направления доказывали воз​можность общего экономического равновесия экономики при условии установления цен на уровне, который, с одной стороны, выражает полезность товаров, фиксируемую в предпочтении потребителей, а с другой – отражает мини​мальные издержки производства. Что же касается миними​зации затрат, то она, по их мнению, обеспечивается благодаря свободно меняющемуся соотношению цен на факторы производства (рабочую силу и капитал). Для неоклассиче​ского направления, таким образом, было характерно восхва​ление механизма свободной конкуренции и рыночной сти​хии. Однако в условиях монополистической конкуренции принцип свободного рыночного предпринимательства был нарушен, возникла потребность в макроэкономическом ре​гулировании экономики. В этих условиях и сформировалось такое направление в экономической науке, как неокласси​ческий синтез. Неоклассический синтез явился попыткой экономистов определить стратегию в регулировании эконо​мики, увязать рыночный механизм с системой монополизи​рованной экономики.
Институционально-социологическое направление воз​никло и оформилось в конце XIX – первой половине XX в. Смысл этой концепции заключается в том, что хозяйство развивается под действием, с одной стороны, экономических (монополии, государство, доходы) сил, а с другой – социаль​ных, неэкономических движущих (техника, обычаи, нормы поведения, инстинкты) сил.
Название «институционализм» происходит от латинско​го Institution – образ действия, обычай; наставление, указа​ние. «Институциями» представители этого направления на​зывают социальные явления, происходящие в современном цивилизованном мире. Появилась эта теория в эпоху гос​подства монополий и возрастания экономической роли госу​дарства, когда обнаружилась несостоятельность концепции совершенной конкуренции и рыночного равновесия. Для ре​гулирования экономики институционализм считает прием​лемыми как чисто экономические, так и социальные явле​ния, использование общественных организационных струк​тур (профсоюзы, партии и т.д.), учет различного рода психо​логических, правовых, этических норм поведения людей. Это явилось принципиально новым приемом в экономиче​ской науке, так как возникла возможность решить вопрос о том, как различного рода социальные, правовые, этические процессы влияют на экономические отношения.
Начиная с конца 50-х гг. XX в. увеличилось влияние социально-институционального направления, представители которого огромное значение начинают придавать роли технических факторов для раз​вития производительных сил. Именно это становится основой для объяснения трансформации общества и разработки теорий ин​дустриального (Дж. Гэлбрейт), постиндустриального (Д. Белл и др.), информационного (Д. Белл, Е. Масуда и др.) общества и т. д.
Социально-институциональное направление неоднородно. Оно синтезирует политэкономию, политологию, социологию, изучает разные формы и аспекты экономической деятельности в их истори​ческой эволюции, экономические структуры, механизмы функцио​нирования экономики. Методологической основой являются исто​рический и эмпирический подходы, прагматизм и институционализм, технологический детерминизм.
Во второй половине 90-х гг. основным объектом анализа инсти-туционализма становится эволюция и стратегия реформирования экономических систем на микро- и макроуровнях. При этом исполь​зуются выводы биологии, кибернетики и теории систем, философ​ские идеи. Теоретики институционализма выводят нормы экономи​ческого поведения непосредственно из взаимодействия индивидов (в форме правовых норм, традиций культуры, стереотипов и пр.), рассматривают экономику как эволюционную открытую систему, испытывающую воздействие внешней среды.
Важную роль в анализе играет государство, которое должно, по мнению институционалистов, активно влиять на институциональ​ную среду в экономике, поскольку спонтанная селекция институ​тов не всегда отбирает лучшие оптимальные варианты.
Существование разнообразных направлений в экономической теории обусловило попытку ряда ученых (П. Самуэльсон, Дж. Хикс и др.) обобщить имеющиеся подходы к анализу экономических про​цессов. В результате возник неоклассический синтез, для которого характерны расширение и углубление тематики исследований, со​здание систем, объединяющих, согласующих различные точки зре​ния, обогащение методологических подходов, инструментов эконо​мического анализа. Одна из особенностей неоклассического синте​за – широкое использование математики в качестве инструмента экономического анализа (методы линейного программирования, те​ории игр, моделирование и пр.), что позволило уточнить многие положения, расширить горизонты науки, способствовало созданию эконометрики – экономико-статистической школы.
Неоклассический синтез позволил объединить подходы неокейн-сианства и неоклассиков, сочетать решение краткосрочных задач с требованиями долгосрочной перспективы; согласовывать стимули​рование спроса с политикой доходов; увязывать обеспечение эф​фективности с реализацией социальных проблем, оптимизацию раз​вития – с ростом благосостояния.
Российская и отечественная экономическая наука в XIX – XX вв. была представлена различными школами, имела и имеет своих вид​ных представителей. Всемирное признание получили выходцы из России С. Кузнец и В. Леонтьев. Среди Нобелевских лауреатов – со​ветский экономист Л.В.Канторович. Заметный след в экономике ос​тавили исследования А.В. Чаянова Н.Д. Кондратьева, Н.П. Макаро​ва, А.Н. Челинцева и др.
4. Методы экономической теории.

При изучении экономических закономерностей и явлений экономическая теория пользуется различными методами: общи​ми мировоззренческими, общими научными, частными метода​ми исследования.

Общим мировоззренческим методом является метод мате​риалистической диалектики, которым, наряду с другими наука​ми, пользуется и экономическая теория. Сущность его заключа​ется в том, что все явления и процессы рассматриваются во взаимосвязи и движении – возникновении, развитии и исчезно​вении. При рассмотрении экономических процессов и явлений вскрывается внутренний источник их развития (закон единства и борьбы противоположностей), исследуются количественные и качественные изменения (закон перехода количественных изме​нений в качественные), исследуется основное направление раз​вития как поступательное движение от низшего к высшему, от простого к сложному (закон отрицания отрицания).

К общенаучным методам относятся: метод научной абст​ракции, метод анализа и синтеза, индукции и дедукции, единства исторического и логического в познании.

Метод научной абстракции означает освобождение наших представлений о предмете исследования от всего частного, слу​чайного, второстепенного и выделение существенных, прочных, устойчивых, типичных сторон изучаемого. Это дает возмож​ность путем научных обобщений выделить то общее, что прису​ще многим явлениям и процессам, и проследить закономерности и перспективы их развития.

Абстрактное мышление порождает метод анализа и синтеза. Анализ экономических явлений предполагает расчленение изу​чаемого явления на отдельные элементы и тщательное исследо​вание каждого как части целого. Синтез предполагает, что пер​воначально изучаются отдельные части явления, а затем иссле​дуется соединение элементов в единое целое и делается общий вывод.

Исследованию сущности экономических процессов способ​ствуют индукция и дедукция.   При  индукции  осуществляется движение мысли от жизни к теории, от частного к общему, на основе частных исследований логически формируются общие выводы, принципы. При дедукции осуществляется движение мысли от общего к частному. На основе общих положений фор​мулируются те или иные частности экономических явлений, процессов.

Обоснованности выводов, усилению аргументации способст​вует единство исторического и логического. Используя этот ме​тод, экономическая теория изучает хозяйственные процессы в той последовательности, в которой они в самой жизни зарожда​лись, развивались и сменяли друг друга. Однако обилие мате​риала и частных исторических потребностей может затруднить изучение проблемы. Поэтому из всей совокупности явлений и процессов необходимо выделить наиболее простые, возникшие раньше других и явившиеся основой для последующих. При анализе рынка, например, исходным экономическим явлением выступает обмен товаров.

К частным методам исследования в экономике относятся: математические, статистические, моделирование, сравнительный анализ, экономический эксперимент и др. Математические и статистические приемы позволяют более полно исследовать ко​личественную сторону экономических процессов, их переход в новое качество. При исследовании используется новейшая вычислительная техника. Использование экономико-математи​ческих моделей в сочетании с ЭВМ предоставляет возможность из множества вариантов выбрать наиболее пригодный для реше​ния экономической проблемы.

Среди методов изучения экономики, социальных групп и все​го общества особая роль принадлежит экономическим экспери​ментам. Они представляют собой искусственное воспроизведе​ние экономических явлений и процессов, чтобы изучать их в наиболее благоприятных условиях и делать предложения для практики. Роль эксперимента чрезвычайно велика в условиях современной радикальной экономической реформы.
Вопросы и задания для самопроверки:
1. Дайте характеристику экономической системы и назовите ее основные эле​менты.
2. Объясните, почему совокупность производственных отношений образует структуру экономической системы.
3. Дайте характеристику институтов и определите их роль в экономической системе.
4. Какую роль в экономической системе играют отношения собственности? Назовите типы и формы собственности.
5. Дайте определение производительных сил.
6. Какие подходы существуют в классификации типов экономических систем и чем они отличаются?
7. Назовите виды экономических систем и охарактеризуйте их.
8. Опишите общий механизм функционирования экономических систем.
9. Назовите причины и источники развития экономических систем.
10. В чем заключается сущность экономического прогресса? Назовите его ос​новные критерии.
Основные категории и понятия:
Экономическая система; производительные силы; производственные отношения; экономические противоречия; собственность; институты; спо​соб производства; экономика свободной конкуренции; командная экономика; смешанная экономика; традиционная экономика; экономический прогресс; экономический базис; надстройка.
Тема 1.2 Потребности и ресурсы. Проблема выбора в экономике
Цель лекции: Рассмотреть содержание экономических понятий потребности, ресурсы, экономические блага, дать их классификацию, определить место в обеспечении жизнедеятельности общества, а также их связь с производственными возможностями общества и эффективностью производства. 

План:

1. Потребности как предпосылка производства. Классификация потребностей.

2. Экономические блага: классификация, основные характеристики.
3. Ресурсы (факторы) производства. Классификация и характеристика ресурсов. Ограниченность ресурсов.

4. Проблема выбора в экономике. Производственные возможности общества и их границы.

5. Проблема эффективности. Экономическая и социальная эффективность.

Литература:
1. Экономическая теория: учеб. пособие / Л.Н. Давыденко [и др.]; под общ. ред. Л.Н, Давыденко. – Минск: Высш. шк., 2008. – 352 с. – С. 28–46.

2. Базылева, М.Н. Экономическая теория: учеб. пособие / М.Н. Базылева, Н.И. Базылев. – Минск: Соврем. шк., 2008. – 640 с. – С. 31–61.

3. Курс экономической теории: учеб. / М.И. Плотницкій, Э.И. Лобкович, М.Г. Муталимов и др.; под ред. М.И. Плотницкого. – Мн.: “Интерпресервис”, 2003. – 496 с. – С. 53–70.

1. Потребности как предпосылка производства. Классификация потребностей.
Конечной целью любого общественного производства является удовлетворение потребностей. Потребности можно определить как всякое состояние неудовлетворенности, испытываемое человеком, из которого он стремится выйти, или как некое состояние удовлетворенности, которое человек желает продлить. Потребности многообразны (рис. 1.2.1).

Выделим лишь те из них, которые связаны с формированием спроса и фактическим удовлетворением потребностей. Эта взаимосвязь особенно четко просматривается в делении потребностей на абсолютные (перспективные), действительные, подлежащие удовлетворению и фактически удовлетворяемые. Абсолютные потребнос​ти определяются максимальным объемом освоенных производством благ, которые могли бы быть потреблены обществом, если бы они были в наличии. Действительные потребности – это потребности, которые могут быть удовлетворены в условиях достигнутого уровня производства, оптимального хода воспроизводства. Соотношение аб​солютных и действительных потребностей характеризует степень удов​летворения обществом своих максимальных потребностей при дан​ном уровне развития и эффективности производства. Подлежащие удовлетворению потребности – это потребности, которые могут быть удовлетворены при фактическом состоянии воспроизводства с уче​том отклонений от оптимума. Подлежащие удовлетворению потреб​ности – это платежеспособный спрос – совокупность денежных доходов и ресурсов, предъявляемых на рынок.
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Рис. 1.2.1 – Классификация потребностей

В зависимости от роли в воспроизводстве рабочей силы человека потребности подразделяются на материальные (пища, одежда, жи​лище и т. п.), социальные (общение) и духовные (образование, ис​кусство, развлечения и т.п.). В современной экономической лите​ратуре они чаще всего называются первичными, самыми насущными потребностями человека, и вторичными, связанными преимуществен​но с духовной, интеллектуальной деятельностью человека. Их осо​бенность по отношению к спросу в том, что одни – первичные потребности не могут быть замещены другими, удовлетворяются каж​дая в отдельности. Вторичные потребности могут быть заменены одна другой, от некоторых из них можно временно воздержаться. Отсюда происходит разделение потребностей на эластичные и неэластичные. Первые быстро сменяются всякий раз, как только появляются сред​ства, необходимые для их удовлетворения (например, потребность в питании). Вторые изменяются в течение более продолжительного вре​мени.

Потребности бывают экономическими и неэкономическими. Эко​номические – это те потребности, для удовлетворения которых не​обходима трудовая деятельность. Неэкономические потребности мо​гут быть удовлетворены без приложения труда (например, потреб​ность в воздухе, чтобы дышать). Почти все потребности современ​ного человека выступают как экономические.

В зависимости от субъекта потребности можно разделить на:

потребности индивида, потребности отдельных групп общества, потребности общества в целом. Они могут не совпадать и приходить В противоречие друг с другом. В хозяйственной жизни потребности включают потребности предприятий, фирм и потребности прави​тельственных, государственных ведомств.

Потребности можно представить в виде пирамиды (такой подход предложен американским экономистом Маслоу). Согласно Маслоу, выделяют следующие потребности:

1)  базисные – голод, жажда, сон, жилище;

2) гарантированные – направлены на то, чтобы обеспечить удов​летворение базисных потребностей в будущем;

3) социальные – вытекают из социальных контактов индивида и представляют собой стремление жить в обществе, общаться с себе подобными;

4) оцененные – проявляются в стремлении признания индиви​да другими людьми, в подтверждении его значимости;

5)  в развитии – нацелены на саморазвитие и удовлетворяются путем признания индивида обществом.

Потребности обладают свойствами безграничности и историч​ности. В процессе удовлетворения потребностей происходит фор​мирование новых потребностей как в количественном, так и в качественном отношении. К. Маркс и В. И. Ленин называли этот объек​тивный процесс законом возвышения потребностей. Возвышение по​требностей подтверждено всем ходом исторического развития. Это составляет один из фундаментальных факторов, вокруг которого вращаются проблемы экономики: стремление удовлетворить воз​растающие и изменяющиеся потребности – сильнейший мотив со​вершенствования производства.

Экономисты отмечают и другой закон – закон убывающей ин​тенсивности, или закон насыщения потребностей. Суть его в том, что, испытывая одновременно ряд потребностей, человек с наи​большей интенсивностью использует первую часть какого-либо то​вара, с каждым последующим разом его желание убывает, пока не достигается точка насыщения.

Потребности реализуются через экономические интересы –побу​дительные мотивы сознательной деятельности, направленные на удов​летворение объективно обусловленных запросов, нужд людей.

Наиболее распространенной классификацией интересов является выделение личных, коллективных и общественных интересов. Лич​ные интересы связаны с удовлетворением материальных, духовных и социальных потребностей каждым членом общества, коллектив​ные – интересов коллективов, различных социальных групп, а об​щественные – с необходимостью удовлетворения потребностей об​щества. Между этими видами интересов существуют как взаимо​связь, так и противоречия. Личные интересы не всегда согласуются с коллективными, а коллективные – с общественными. В основе их различий лежат разные мотивы поведения человека. Классики эко​номической теории А. Смит и Д. Рикардо полагали, что модель эко​номического поведения человека, или «экономического человека», в эпоху рыночной экономики включает в себя обогащение, личный материальный интерес и эгоизм. Лишь в той мере, в какой пресле​дуется собственная выгода, экономический человек действует на пользу обществу. К.Маркс рассматривает человека как выразителя интересов своего класса.

Переход к рыночной экономике предполагает развитие системы экономических интересов. При этом главной предпосылкой форми​рования современного типа экономических интересов выступает раз​нообразие форм собственности.

Появление частной собственности явилось основой формирова​ния интереса частного собственника, интереса предпринимателя, финансовых деятелей. Приватизация, акционирование государственной собственности пробудили интерес к частной собственности и ча​стной предпринимательской инициативе. Общество в переходный пе​риод нуждается в предпринимателях-производителях, способных фор​мировать капиталы, создавать новые рабочие места на производстве.

На базе коллективной собственности складывается и совершен​ствуется коллективный экономический интерес. Предприятия, орга​низации по производству товаров и услуг называют реальным сек​тором экономики, организующим свою деятельность на хозрасчет​ной (или коммерческой) основе.

Государственная собственность формирует общественный эко​номический интерес – удовлетворение потребностей членов обще​ства в общественных благах. Управление и распоряжение ими осуще​ствляют органы государственной власти.

Экономические интересы входят в сложную систему: экономи​ческий интерес – стимул – материальная заинтересованность – стимулирование. Стимулом становится осознанный интерес, инте​рес, осуществление которого жизненно необходимо. Материальная заинтересованность проявляется в реальной деятельности людей, субъектов хозяйствования в форме потребности более высокой оп​латы труда, выплаты вознаграждения отдельным лицам и более вы​сокой прибыли предприятий и организаций. Система мер по осуще​ствлению материальной заинтересованности представляет собой сти​мулирование. Более высокие доходы от собственности, заработная плата, премии обеспечивают стимулирование высоких конечных ре​зультатов деятельности.

2. Экономические блага: классификация, основные характеристики.
Вслед за актом выявления потребностей и интересов наступает акт производства благ. Экономическое благо – это вещь или услуга, способная удовлетворять какую-либо человеческую потребность и являющаяся результатом производства. В отличие от этого созданные природой и предоставляемые человеку в изобилии блага являются естественными, или свободными, благами. Эти блага иначе называются ограниченными. К ним относятся блага, на которые в данный момент спрос превышает предложение и потребление которых в связи с этим приходится «рационировать» путем установления со​ответствующей цены. Созданные природой и предоставляе​мые человеку в неограниченном количестве блага называют​ся естественными или свободными. Свободные блага даже при нулевой цене имеются в количестве, превышающем по​требность людей в них в данный момент. Такими благами яв​ляются свежий воздух, песок на морском побережье, солнеч​ное тепло, морская вода и т.п.
Неотъемлемое свойство всех благ – полезность, т.е. способность благ удовлетворять потреб​ность. Полезность вещей и услуг не их внутреннее их свойство, она проявляется через отношение к потребностям. Продукт или услуги становится полезным с того момента, когда потребитель действи​тельно испытывает в них потребность. Все многообразие благ мож​но объединить в различные группы (рис. 1.2.2).
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Рис. 1.2.2 – Классификация благ

По функциональному назначению и роли в воспроизводстве выделяются потребительские, или конечные, продукты и услуги (хлеб, одежда) и производственные продукты и услуги, используе​мые в производстве (станки, машины, материалы). Их еще называ​ют прямыми и косвенными. В составе потребительских продуктов различают предметы первой необходимости (пища, жилье, одежда) и роскоши (яхты, норковые шубы).

В воспроизводственном аспекте выделяют долговременные това​ры, или товары длительного (могут удовлетворять одну и ту же по​требность неоднократно) и недолговременные, или разового (могут удовлетворять одну и ту же потребность один раз) пользования. Для удовлетворения потребностей важны взаимозаменяемые (субституты) и взаимодополняемые (комплементы) товары. С учетом фактора вре​мени выделяются настоящие (находящиеся в непосредственном рас​поряжении экономических субъектов) и будущие (которыми они могут располагать в будущем) блага. По способу удовлетворения потребнос​тей выделяют прямые (непосредственно удовлетворяют потребности) и косвенные (сами потребности человека не удовлетворяют, но необ​ходимы для производства прямых благ) блага.

Как видно, потребности и блага взаимосвязаны и взаимообус​ловлены так же, как взаимосвязаны производство и потребление.
3. Ресурсы (факторы) производства. Классификация и характеристика ресурсов. Ограниченность ресурсов.
Выполнение основной цели деятельности предприятий – созда​ние товаров и услуг, удовлетворяющих потребности людей, увеличе​ние прибыли – предполагает использование экономических ресурсов. Под экономическими ресурсами мы понимаем все природные, людс​кие и произведены человеком блага, которые применяются в произ​водстве товаров и услуг и влияют на результаты производства. Их называют факторами производства. Данные природой ресурсы (зем​ля, вода, воздух, лес и др.) являются естественными ресурсами и требуют затрат труда и капитала для вовлечения их в производство.

Факторы производства многообразны, поэтому возникает необ​ходимость их классификации. К классификации факторов в эко​номической теории сложился неоднозначный подход. В практике де​ятельности субъектов хозяйствования выделяются две группы фак​торов:

1) материально-вещественные – средства производства, вклю​чающие средства труда, т.е. то, при помощи чего человек воздей​ствует на вещество природы, и предметы труда, т.е. то, на что на​правлен труд человека;

2) личный – рабочая сила как совокупность физических и ду​ховных способностей человека, используемых в процессе труда.

Главная роль в системе факторов придается личному фактору.

Вещественный фактор выступает в форме производственных фон​дов, которые находятся в непрерывном движении и проходят три стадии, принимая три формы: денежную, производительную и то​варную. Последовательное прохождение производственными фонда​ми трех стадий и переход из одной формы в другую называется кругооборотом производственных фондов. Формула кругооборота про​изводственных фондов может быть представлена в следующем виде:
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Из нее следует, что на имеющиеся денежные ресурсы Д приоб​ретаются на рынке товары Т в виде средств производства СП и рабочей силы PC, затем начинается процесс производства П. Ре​зультатом производства является продукция возросшей стоимости V, которая реализуется и превращается в денежные средства боль​шей суммы Д', чем вступившая в процесс кругооборота. Непрерыв​ное повторение и возобновление кругооборота называется оборотом фондов и характеризуется временем и числом оборотов. Время обо​рота состоит из времени производства и времени обращения, а чис​ло оборотов в год определяется делением суммы реализованной про​дукции на среднегодовую стоимость используемых производствен​ных фондов.

Производственные фонды подразделяются на основные и обо​ротные. Основные фонды (здания, сооружения, оборудование) фун​кционируют в процессе производства длительное время и постепен​но в сумме износа включаются в стоимость создаваемой продукции. Оборотные производственные фонды (сырье, материалы, топливо) целиком потребляются в каждом производственном цикле и сразу полностью переносят свою стоимость на создаваемый продукт. К фондам обращения относятся средства, занятые в сфере обращения, т.е. за пределами производства (готовая продукция на складах и в пути, денежные средства, средства в расчетах). Оборотные производ​ственные фонды и фонды обращения составляют оборотные сред​ства. Все материальные ресурсы (фонды) должны эффективно ис​пользоваться: повышаться фондоотдача основных средств, снижать​ся материалоемкость продукции (расход материала в каждой едини​це продукции), ускоряться оборачиваемость оборотных средств (реа​лизация продукции, расчеты с поставщиками и покупателями, дос​тавка сырья, материалов и готовой продукции и т.д.).

Главную роль в системе факторов играет личный, человеческий фактор. Его особая роль определяется функциями владельца ресур​сов – работника и потребителя. Как фактор производства выступает рабочая сила – единичная или совокупная. Последняя формируется с развитием общественного разделения труда и объединением уси​лий многих работников при изготовлении одного и того же продук​та, т.е. является определенной комбинацией рабочих сил. Выделяют​ся потребительная стоимость и стоимость рабочей силы. Потреби​тельная стоимость – способность рабочей силы создавать новую сто​имость сверх ее собственной, т. е. прибавочную стоимость. Стоимость рабочей силы определяется стоимостью жизненных средств, необхо​димых для существования рабочего и его семьи, и обеспечивает вос​производство рабочей силы.

Соединение вещественных и личного факторов производства осу​ществляется в процессе организации и управления трудом и произ​водством, на основе оплаты и стимулирования труда. При этом учи​тываются содержание (определенная профессиональная направлен​ность, результативность труда) и дисциплина труда, его научная организация. Работник выступает носителем (субъектом) экономи​ческих и других общественных отношений, а характер труда (обще​ственное устройство труда) является важным показателем типа и развитости экономической системы общества. 

Иная трактовка факторов производства содержится с учебниках «Экономикс». Она основывается на теории трех факторов производ​ства, выдвинутой французским экономистом Ж.-Б. Сэем. В «Эконо​микс» ресурсы подразделяются на:

1) материальные – земля, или сырьевые ресурсы, и капитал;

2) людские – труд и предпринимательская способность. Таким образом, в неоклассической теории выделяются четыре фактора.

Земля. Сюда включаются все естественные ресурсы, так называ​емые «даровые блага природы», применяемые в производственном процессе. К ним, например, относятся такие ресурсы, как пахотные земли, леса, месторождения минералов, нефти, водные ресурсы, воздух.

Капитал. В него включаются все произведенные средства произ​водства, т.е. все виды инструментов, машин, оборудования, фаб​рично-заводские, складские помещения, транспортные средства, сбытовая сеть, используемые в производстве и доставке товаров и услуг к конечному потребителю. Все эти элементы капитала называ​ют инвестиционными товарами в отличие от потребительских това​ров, непосредственно удовлетворяющих потребности людей. Следует отметить, что в данном случае под термином «капитал» не подразу​меваются деньги, они выступают как финансовый капитал и не являются реальным капиталом и экономическим ресурсом.

Труд. Этот термин обозначает целенаправленную деятельность человека, применение совокупности его физических и умственных способностей для достижения какого-либо результата. Работы, вы​полняемые лесорубом, токарем, пекарем, педагогом, врачом, арти​стом, ученым и др., объединяются общим понятием «труд».

Предпринимательская деятельность. Особый вид человеческих ресурсов, заключающийся в способности наиболее эффективно ис​пользовать все другие факторы производства. Этот фактор выделя​ется в учебниках «Экономикс» в качестве особого в силу специфи​ки предпринимательской деятельности, которая заключается в том, что:

1) предприниматель берет на себя инициативу соединения ре​сурсов земли, капитала и труда в единый процесс производства товара и услуг. Он выступает как бы катализатором этого процесса;

2) предприниматель берет на себя трудную задачу принятия ре​шений и ответственности за их выполнение;

3) предприниматель – это новатор;

4) предприниматель – человек, идущий на риск.
В эпоху НТР возникают так называемые специфические факторы производства. К ним относятся информация, наука, технология, про​изводственная и социальная инфраструктура. Они имеют особое, все​возрастающее значение.

Как особый экономический ресурс следует выделить врелся. Люди в своей производственно-экономической деятельности располагают ограниченным количеством этого невоспроизводимого ресурса.

Ресурсом можно считать технологию и организацию производ​ства. Первая представляет собой конкретные способы обработки пред​метов труда (сырья), определенный порядок производственных про​цессов; вторая обеспечивает слаженность функционирования всех ресурсов производства.

Особую роль в рыночной экономике играют такие ресурсы, как организация менеджмента и маркетинга, а также современная инф​раструктура – совокупность отраслей и сфер деятельности, создаю​щих общие условия для функционирования производства.

Все факторы производства в самом общем виде обладают рядом свойств: они находятся в развитии и изменении; взаимосвязаны и взаимообусловлены и до определенной степени являются взаимоза​меняемыми.

Каждый из видов ресурсов, или факторов производства, прино​сит доход. Доход, получаемый от предоставления материальных ре​сурсов, земли, капитального оборудования, называется рентным до​ходом или доходом в виде процента. Доход, получаемый теми, кто предоставляет свою рабочую силу, называется заработной платой. Она включает жалованье и различные дополнительные выплаты в форме бонусов, комиссионных, гонораров, платежей за право пользо​вания патентом. Предпринимательский доход называется прибылью, которая может принять и отрицательное значение, т.е. форму убытка.
4. Проблема выбора в экономике. Производственные возможности общества и их границы.
Поскольку потребности безграничны, а ресурсы ограничены, об​щество не в состоянии в каждый данный момент удовлетворить все потребности. Приходится решать, какие блага и услуги необходимо производить, а от каких в определенных условиях следует отказаться.

Ограничителем труда как ресурса является общая численность населения страны и особенно его доля в составе трудоспособных лиц. Средства производства (машины, станки, оборудование) можно в принципе увеличивать до необходимых размеров на предприятиях. Однако за короткий срок их нельзя получить в желательных разме​рах, ибо на их изготовление потребуется много времени. Что касается земли и полезных ископаемых, то неосвоенных земель, пригод​ных для сельскохозяйственного производства, осталось ничтожно мало. Крупномасштабное использование полезных ископаемых при​вело к их сильному истощению во многих регионах планеты.

Принцип производственных возможностей состоит в том, что эко​номика, полностью реализующая свой потенциал (т.е. обеспечиваю​щая полную занятость и достаточный объем производства), не мо​жет увеличить производство одного какого-либо блага, не отказав​шись от другого. Поясним это на примере. Предположим, что в об​ществе выпускаются товар А – средства производства и товар Б – предметы потребления. Альтернативные комбинации этих товаров представлены в табл. 1.2.4.

Таблица 1.2.4 – Возможности производства товаров А и Б при полном использовании ресурсов

	Вид продукции
	Производственная альтернатива

	
	А
	Б
	В
	Г
	Д

	Товар А
	10
	9
	7
	4
	0

	Товар Б
	0
	1
	2
	3
	4


Согласно альтернативе А наша экономика направила бы все ре​сурсы на производство товара А, т.е. товаров производственного на​значения, а при альтернативе Д все наличные ресурсы были бы использованы на производство товара Б, или предметов потребле​ния. В реальной жизни устанавливается баланс в распределении об​щего объема производства между товарами производственного на​значения и потребительскими товарами, что отражают альтернативы Б, В, Г. Построим кривую, получившую название кривой производ​ственных возможностей (рис. 1.2.4).
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Рис. 1.2.4 – Кривая производственных возможностей

Каждая точка на кривой представляет максимально возможный объем производства двух продуктов. Общество определяет, какую комбинацию этих продуктов оно выбирает. В связи с этим кривую АБВГД называют границей производственных возможностей.
Все сочетания на кривой двух продуктов представляют макси​мальные их количества, которые могут быть получены лишь в ре​зультате эффективного использования всех имеющихся ресурсов. Точки, находящиеся вне кривой производственных возможностей, противоречат принятому условию. Если точка «К» расположена правее кривой, это значит, что такие объемы продукта недостижимы при имеющейся технологии производства, если точка «Е» расположена ле​вее – налицо недоиспользование имеющихся ресурсов.
В рыночной экономике определяющее значение для выбора того, что, как и для кого производить, имеет наиболее эффективное при​менение ресурсов. Это значит, что при данных производственных ресурсах, существующей технологии и уровне знаний невозможно произвести большее количество одного товара, не жертвуя при этом возможностью произвести некоторое количество другого товара. Ко​личество продукта, от которого следует отказаться, чтобы произвес​ти какое-либо количество другого продукта, называется вмененными (альтернативными) издержками. В нашем примере вмененные издер​жки составляют:

1-й единицы товара Б – 1 (10 – 9 = 1);

2-й единицы товара Б – 2 (9 – 7 = 2);

3-й единицы товара Б – 3 (7 – 4 = 3);

4-й единицы товара Б – 4 (4 – 0 = 4).

Можно подсчитать и общие совокупные вмененные издержки. В нашем примере они равны 10 (1+2+3+4).

Продвижение по кривой производственных возможностей от аль​тернативы А к Б и по мере перехода к дополнительным производ​ственным возможностям – от Б к В, от В к Г и т. д., дает возмож​ность сформулировать важный экономический принцип: стоимость средств производства, которыми приходится жертвовать ради полу​чения дополнительной единицы предметов потребления, возрастает. Это явление получило название закона возрастания вмененных из​держек.

Экономический смысл данного закона состоит в том, что эконо​мические ресурсы в силу отсутствия совершенной взаимозаменяемос​ти непригодны для их полного использования в производстве альтер​нативных продуктов. Первоначально при переходе от альтернативы А к Б еще имеется возможность выбрать такие ресурсы, производи​тельность которых в производстве предметов потребления выше по сравнению с их производительностью в изготовлении средств произ​водства. Однако по мере дальнейшего продвижения в сторону альтер​нативы Д таких ресурсов становится все меньше, что требует исполь​зовать и те ресурсы, производительность которых в производстве средств производства выше, чем в производстве предметов потребления.

Теория вмененных издержек и кривая производственных воз​можностей используются при обосновании инвестиционных программ и проектов, а также при формировании оптимальной структуры продукции, определении поведения потребителя и решении других вопросов, требующих перераспределения ресурсов (война и эколо​гическая катастрофа, дефицит ресурсов, стабилизация экономичес​кого роста, балансирование внешней торговли и др.).
5. Проблема эффективности. Экономическая и социальная эффективность.

Среди общих целей развития общества экономическая теория выделяет высокую эффективность экономики, что вытекает из ог​раниченности ресурсов. Необходимо стремиться к достижению мак​симальной отдачи от всех применяемых ресурсов при минимуме из​держек, что необходимо для обеспечения экономического роста и повышения жизненного уровня населения.

Какой же смысл вкладывают экономисты в понятие «эффек​тивность»? Прежде всего это результативность производства. Эконо​мическая эффективность включает проблемы «затраты – выпуск», «результаты – затраты» и характеризует связь между количеством единиц ресурсов, которые применяются в процессе производства, и получаемым в результате производства количеством какого-либо про​дукта. Большее количество продукта, получаемое от данного объема ресурсов, означает повышение эффективности, меньший объем про​дукта отданного количества затрат указывает на снижение эффек​тивности.

Критерий эффективности – это методологический подход к ее измерению с учетом достижения основных экономических целей. Он дает качественную характеристику результативности производ​ства. Показатель эффективности характеризует ее количественную сторону.
Различают экономическую и социальную эффективность, или производственно-экономическую и социально-экономическую. Про​изводственно-экономическая эффективность характеризует результа​тивность использования ресурсов. На уровне макроэкономики это может быть величина продукта, дохода, прибыли на единицу сово​купных затрат (ресурсов).

Для характеристики эффективности производства применяется целый ряд частных показателей:
производительность труда – отношение продукта к затратам труда;

трудоемкость – затраты труда на единицу продукции;

материалоотдача – отношение продукта к количеству использу​емых материалов;

фондоотдача – отношение величины продукта к величине ис​пользования основных производственных фондов;

фондоемкость – количество (сумма) основных производствен​ных фондов, приходящихся на единицу продукции.

Наиболее важные из этих показателей – это производительность труда, материалоемкость и фондоотдача.

Производительность труда может быть рассчитана на уровнях отдельного работника, предприятия, отрасли, национальной эконо​мики. Последний определяет возможности реального уровня жизни населения отдельно взятой страны. Потребители в целом могут по​высить свой уровень жизни в долговременном периоде лишь за счет увеличения общего количества продукции, произведенной с мень​шими затратами.

Основным фактором роста производительности труда является увеличение накапливаемого капитала и внедрение новых технологий. Увеличение капитала означает и количественные и качественные изменения в оборудовании, в связи с чем каждый рабочий получает возможность производить больше продукции за час работы.

Рост производительности труда связан также с сырьевым секто​ром экономики. По мере того как начинают истощаться запасы не​фти, природного газа и других ресурсов, выпуск продукции на од​ного рабочего может снижаться.

Показатели материало-, фондоемкости и фондоотдачи характе​ризуют эффективность использования капитала. Их изменение свя​зано прежде всего с изменением технического и технологического уровня производства, а также его организации.

Важными показателями эффективности производства являются качество продукции, рентабельность производства.

Социально-экономическая эффективность характеризует уровень удовлетворения потребностей населения, прежде всего социальных. Показателями социальной эффективности являются потребление продукции надушу населения, величина дохода, заработной платы, обеспеченность населения услугами в сфере образования, здравоох​ранения, удовлетворение культурных и других социальных запросов. Экономическая и социальная эффективность взаимодействуют и обусловливают друг друга, характеризуют экономический и соци​альный прогресс общества, качество жизни. Обобщающей характе​ристикой качества жизни выступает индекс развития человеческого потенциала, включающий продолжительность жизни, уровень обра​зования и валовой внутренний продукт на душу населения. Этот показатель варьирует от 0,252 в Эфиопии до 0,960 в Канаде. В Рос​сии он составляет 0,76, в Беларуси – 0,78.

Повышению эффективности производства способствуют следу​ющие факторы:

1) научно-технические – научно-технологический прогресс, применение ресурсосберегающих и высоких технологий, улучшение структуры капиталовложений, повышение качества продукции, ак​тивизация инвестиционной и инновационной деятельности;

2) организационно-экономические – специализация, коопери​рование и интеграция производства, рациональное размещение про​изводительных сил, структурная перестройка экономики, система организации и методы управления хозяйственной деятельностью, развитие рыночной инфраструктуры;

3) социально-психологические – образовательный и професси​ональный уровень подготовки кадров, формирование определенно​го стиля экономического мышления, морально-психологический климат в трудовых коллективах, гуманизация производства;

4) внешнеэкономические – уровень развития международного разделения труда, взаимопомощь и сотрудничество стран, развитие внешней торговли и внешнеторгового комплекса, поддержка модер​низации экспортоориентированных производств, рационализация структуры импорта.

В совокупности все названные факторы обеспечивают достиже​ние стратегических целей социально-экономического развития на основе ускорения и улучшения качественных параметров всех эле​ментов и звеньев экономики.

Вопросы и задания для самопроверки:
1. В чем заключается содержание процесса производства и каковы его факторы?

2. Что такое потребности и блага?

3. Раскройте суть неоклассического подхода к выделению и характеристике факторов производства.

4. Какова связь потребностей и интересов?
5. В чем суть проблемы экономического выбора?

6. Что такое вмененные издержки и почему они растут?

7. В чем заключается практическое значение кривой производственных воз​можностей?

8. Что такое эффективность производства и каковы ее основные виды и по​казатели?

Основные категории и понятия:
Производство; потребности; закон возвышения потребностей; бла​га; продукт; факторы производства; капитал; труд; предприниматель​ская деятельность; единичный работник; совокупный работник; про​изводственные возможности экономики; кривая производственных воз​можностей; вмененные издержки; закон возрастания вмененных издер​жек; основные экономические цели общества; экономическая эффек​тивность производства; социальная эффективность производства; про​изводительность труда.

Тема 1.3 Экономические системы. 

Собственность в экономической системе
Цель лекции: Рассмотреть содержание, дать характеристику различным типам экономических систем и определить место собственности в экономической системе общества. 

План:

1. Понятие, элементы и уровни экономической системы.
2. Типология современных экономических систем.
3. Собственность: понятие, эволюция. Типы собственности по субъектам и объектам.

4. Разгосударствление и приватизация собственности, их воздействие на трансформацию типов экономических систем.

 Литература:
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1. Понятие, элементы и уровни экономической системы.

Экономическая система ( от гр. systema – букв, целое, составлен​ное из частей), как любая другая, состоит из элементов – относи​тельно неделимой части объекта. Элементы системы находятся во взаимосвязи и взаимодействии, в результате чего образуются новые интегративные качества, несвойственные каждому элементу в от​дельности. Поэтому свойства экономической системы отличаются от простой суммы свойств входящих в нее элементов. Например, сред​ства производства (станки, машины, оборудование) и люди, взя​тые отдельно, обладают своими, только им присущими свойствами. Соединяясь технологически и экономически, они образуют новое качество – общественное производство. Качество системы как тако​вой формирует ее целостность – важнейшее свойство, обеспечива​ющее относительно самостоятельное, обособленное существование.
Отдельные звенья экономики – предприятия, бюджетные уч​реждения, министерства, конкретную отрасль экономики – можно рассматривать или как часть системы более высокого уровня, или как отдельную систему. Между элементом и системой существует такое же соотношение, как и между частью и целым. Система и ее закономерности выступают как определяющий фактор по отноше​нию к ее частям (элементам).
Важным свойством экономической системы является наличие структуры (от лат. structura – строение, расположение, порядок), ее можно рассматривать как способ взаимосвязи, взаимодействия об​разующих систему элементов, ее внутреннюю организацию, обеспе​чивающую целостность. 
Применительно к экономической системе структура в широком смысле выступает как внутренняя организация производства. Поэто​му на разных уровнях она всегда проявляется через людей, их про​изводственную деятельность. Следовательно, структуру экономичес​кой системы образуют взаимоотношения людей в процессе производства материальных и духовных благ и услуг, т.е. совокупность производственных отношений. 
Специфическим свойством экономической системы является на​личие инфраструктуры – совокупность объектов, обеспечивающих функционирование производства товаров и услуг и условия жизне​деятельности людей. В соответствии с этим выделяют производствен​ную и социальную инфраструктуру. В инфраструктуру обычно вхо​дят средства связи, дороги, все виды транспорта, объекты здравоох​ранения, образования, культуры.
Как система, так и входящие в нее элементы выполняют опре​деленные функции, представляющие собой, во-первых, целеустрем​ленную деятельность, обеспечивающую сохранность, функциони​рование и развитие этой системы. Во-вторых, функция рассматрива​ется как роль, которую элемент выполняет как часть по отношению к целому.
Важным специфическим свойством экономических систем явля​ется наличие цели. Действия по достижению цели есть функции сис​темы и ее элементов. Последние имеют свои специфические цели, производные от цели системы. Например, цель экономической сис​темы общества – удовлетворение потребностей. Элементы системы – предприятия, фирмы – направляют свою деятельность на выполне​ние этой общей цели. Наряду с этим у них есть своя особенная цель – получение максимальной прибыли. Поскольку экономичес​кие системы являются сложными, иерархическими, система более высокого уровня ставит перед подчиненной системой цели, задачи, устанавливает ограничения, при необходимости выделяет ресурсы. Задачи перед самой экономической системой ставит общество.
Система всегда находится в развитии. Она обладает такими каче​ствами, как стабильность, изменчивость, противоречивость. Слож​ность экономических систем, отличающихся большим многообрази​ем внутренних и внешних связей, требует управления ими, благодаря которому осуществляется координация элементов и частей системы, а их взаимодействие направлено на достижение заранее заданной цели. Кроме того, управление выполняет функцию поддержания та​кой структурной целостности, при которой обеспечивается нормальный ход воспроизводственного процесса (повторение процесса про​изводства).
Управление экономикой имеет свою специфику, отличающую его от других видов управления. Она заключается в воздействии на эко​номических субъектов с помощью стимулов: налоговых ставок, ве​личины оплаты труда, административных санкций (штрафов, запре​тов), правовых и других норм. Процесс управления включает два этапа. Первый этап предполагает разработку программы по достиже​нию поставленной цели с помощью прогнозирования, планирова​ния и программирования; второй – обеспечение выполнения дан​ной программы, корректировку поведения элементов или самой си​стемы при изменении внутренних и внешних условий ее функцио​нирования.

К другим свойствам экономической системы можно отнести ее способность к воспроизводству и саморазвитию, а также устойчи​вость связей между компонентами.
Особенностью экономических систем является наличие инсти​тутов, которые определяют характер и направления экономической деятельности.

Значительное влияние на функционирование экономической системы оказывает ее внешняя среда, т.е. все то, что находится вне системы, изменяется под ее воздействием и само изменяет поведе​ние системы. Для элементов, частей экономической системы внеш​ней средой выступает сама система. Так, национальная экономика страны, являясь частью мировой экономики, через международное разделение труда связана с экономикой других стран. Предприятие, как обособленная экономическая система, имеет множество связей с другими субъектами национальной экономики: предприятиями, домашними хозяйствами, государством.
Главными объектами, оказывающими наибольшее влияние на функционирование и развитие экономики, являются природная и социальная среда. Природная среда выступает поставщиком энерге​тических, сырьевых и продовольственных ресурсов. Благоприятные природные условия (хороший климат, наличие разнообразных по​лезных ископаемых) сокращают расходы общества и способствуют успешному развитию экономики; неблагоприятные условия (напри​мер, страны с суровым климатом) требуют увеличения расходов на топливо, одежду, продовольствие.
Социальная среда– общественное устройство, вид политической власти, система законов, регулирующих экономическую деятель​ность, – оказывает прямое влияние на цели, структуру, функции экономической системы. Вместе с тем экономическая система сама влияет на окружающую среду. Ее воздействие на природу настолько существенно, часто даже необратимо, что экология становится гло​бальной проблемой всего человечества.
Поскольку экономическая система не только функционирует, но и развивается, она является продуктом исторического развития; в ней всегда есть элементы прошлого, настоящего и будущего. Эко​номическая система имеет свое начало и свой конец, переживает периоды возникновения и становления, упадка и гибели. Следова​тельно, важнейшим свойством экономических систем является их историчность.
В экономической системе действует множество различных субъек​тов. Всех их можно объединить в три большие группы: предприятия (фирмы), домашние хозяйства, государство. Предприятия отличают​ся от других субъектов тем, что представляют собой место, где осу​ществляется соединение средств производства с рабочей силой. Пред​приятия так же, как и государство, и домашние хозяйства, эконо​мически обособлены и поэтому могут рассматриваться как части экономической системы. Роль предприятий в системе определяется их функциями, главной из которых является производство товаров и услуг. Домашние хозяйства в экономической системе выступают как мелкие производители, поставщики трудовых и финансовых ресурсов. Основная же их функция – потребление конечных про​дуктов и услуг, производимых предприятиями.
Особая роль в экономической системе принадлежит государству, которое:
1) определяет приоритеты и цели развития системы, выделяет ресурсы для достижения этих целей, прогнозирует возможную отда​чу ресурсов и возможные последствия;
2) создает правовую базу для эффективного функционирования экономики, обеспечивает защиту прав собственника, создает де​нежную систему, регулирует отношения между производителями и потребителями;
3) воздействует на элементы и части экономической системы с целью поддержания их функционирования в заданных параметрах или изменения этих параметров в нужном государству направлении;
4) осуществляет меры по социальной защите населения от без​работицы, инфляции и других последствий рыночной экономики путем перераспределения доходов и др.
Обобщая вышеизложенное, можно сделать вывод, что экономи​ческая система – это сложная упорядоченная совокупность всех экономических отношений и видов хозяйственной деятельности об​щества, реализующаяся через функционирование производительных сил и осуществляющаяся в формах определенных производственных и социальных отношений и социальных институтов, целью которой является удовлетворение потребностей общества в материальных благах и услугах.
Структура экономической системы.

В экономической системе различают два вида отношений: отношение людей к природе и отношение людей к друг другу. В соответствии с этим выделяют среди элементов экономиче​ской системы две крупные подсистемы.
Основной подсистемой экономической системы являются производительные силы как совокупность личностных и вещест​венных факторов, используемых для производства материаль​ных условий жизни общества - благ и услуг.
Важной подсистемой экономической системы служат эконо​мические отношения как совокупность отношений между людьми по поводу использования имеющихся ресурсов для эф​фективного воспроизводства материальных условий жизни об​щества.
В свою очередь, экономические отношения делятся на три основные составные части: производственные отношения – от​ношения между людьми по поводу непосредственного произ​водства и присвоения создаваемых ими благ; организационно-экономические отношения, связывающие и организующие эко​номику в единое целое через управление; технико-экономи​ческие отношения - отношения между людьми по поводу более рационального и эффективного использования имеющихся тех​нико-экономических ресурсов.
Главным определяющим элементом экономических отноше​ний являются производственные отношения. Они, в свою оче​редь, также состоят из нескольких видов отношений: потреби​тельских, трудовых и отношений присвоения.
Движущие силы экономической системы - совокупность тех или иных факторов, которые, взаимодействуя, способствуют ее становлению и развитию. Основными элементами экономиче​ских отношений являются: потребности, интересы и соперни​чество.
2. Типология экономических систем.

Экономические системы с момента своего возникновения и до наших дней прошли значительный эволюционный путь развития. Поэтому к настоящему времени насчитывается множество различ​ных их видов и типов, отличающихся способами общественного раз​деления труда и его организации, формами собственности, видами координации элементов системы и другими признаками. В экономи​ческой теории классификация экономических систем осуществляет​ся на основе критериев – определяющих признаков, позволяющих разграничить системы.
Если за критерий взять способ хозяйствования, то можно вы​делить два типа экономических систем: натуральное и товарное хозяйство. Последнее можно подразделить на простое и рыночно организованное. Натуральное хозяйство отличается замкнутым ха​рактером производства, практически полным самообеспечением всем необходимым. Подобный тип хозяйства был преобладающим на ран​них этапах развития общества и принимал формы различных об​щин: первобытной, античной, азиатской, германской, был при​сущ патриархальным крестьянским хозяйствам и феодальным по​местьям. Остатки натурального хозяйства сохранились и до нашего времени.
Простое товарное хозяйство было присуще ранней стадии обще​ственного разделения и специализации труда в связи с необходимо​стью обмена и производства продукта не для собственного потребле​ния, а для обмена. Продукты превращаются в товары, которые про​изводятся личным трудом и при помощи средств производства, яв​ляющихся частной собственностью производителя. В дальнейшем, по мере распространения товарного производства, оно охватывает все сферы хозяйства, становится всеобщим. Простое товарное хозяйство превращается в рыночную экономику, принимающую в процессе своей эволюции различные формы.
Следует отметить, что в марксистской и западной экономичес​ких теориях существуют разные подходы к выделению эволюцион​ных форм экономических систем. Марксистский подход основан на учении об общественно-экономической формации – исторически определенном типе общества, базирующемся на определенном спо​собе производства как диалектическом единстве производительных сил и производственных отношений. В основу градации экономичес​ких систем К. Маркс положил отношения собственности и систему производственных отношений и соответственно этому выделил пять формаций (экономических систем): первобытно-общинную, рабо​владельческую, феодализм, капитализм, коммунизм.
В мировой экономической теории наибольшее распространение получили взгляды на разграничение экономических систем в соот​ветствии с уровнем развития производительных сил. Основатель тео​рии стадий экономического роста американский экономист У.Ростоу выделяет пять видов экономических систем:
1) традиционное общество: существовало вплоть до XVII в., в основе лежала ручная техника, преобладало аграрное производство, производительность труда была низкая; 

2)  переходное общество (XVII–XVIII вв.): развиваются на​ука, ремесла, рынок, растет эффективность производства; представ​ляет собой переходную экономическую систему от традиционной к более высокому типу экономики индустриального общества;
3)  экономическая система «сдвига»: отличается значительным ростом капитальных вложений, быстрым ростом производительнос​ти труда в сельском хозяйстве, развитием инфраструктуры (дороги, транспорт и т.п.);
4)  общество экономической зрелости: быстро растут производ​ство и его эффективность, развивается все хозяйство;
5)  общество высокого массового потребления: производство на​чинает работать преимущественно на потребителя, ведущее положе​ние занимают отрасли, производящие предметы длительного пользо​вания.
Деление экономических систем в зависимости от уровня разви​тия техники и технологии осуществляли также такие известные эко​номисты, как Дж.Гэлбрейт, Р.Арон, С.Кузнец и др.
Другие ученые выделяют доиндустриальное, индустриальное и постиндустриальное общество (Д. Белл, У. Ростоу), многоукладную экономику – социализм, коммунизм, фашизм (П. Самуэльсон). В последние годы достаточно сильные позиции занял цивилизационный подход.
Приведенные выше классификации экономических систем отра​жают исторические аспекты их эволюции. Современные же экономи​ческие системы целесообразно подразделять исходя из форм собствен​ности и способа координации входящих в нее элементов. С этой точки зрения выделяют: чистый капитализм, или экономику свободной конкуренции, планово-директивную модель, или командную эконо​мику, смешанную экономику, традиционную экономику.
Чистый капитализм (экономика свободной конкуренции) отлича​ется преобладанием частной собственности на средства и продукт производства, свободой предпринимательства, отсутствием вмеша​тельства со стороны государства в производственную деятельность хозяйственных единиц. Здесь имеется множество покупателей и про​давцов, поэтому сделки каждого из них не влияют на совокупный спрос и совокупное предложение. В такой системе интересы продав​цов и покупателей, производителей и потребителей координирует рыночный механизм. Именно ему принадлежит экономическая власть, именно он определяет, что производить, сколько производить и для кого производить. Подобная экономика не знает дефицита.
Противоположностью чистому капитализму является команд​ная экономика. Название свое она получила из-за способа управле​ния и координации. Все решения, касающиеся производства, рас​пределения продукта, принимаются централизованно и реализуются по командам, спускаемым сверху вниз по иерархической лестнице управления. «Наверх» идут отчеты о выполнении команды. В этой экономической системе господствует государственная форма собствен​ности. Поэтому ей присуща всеобъемлющая государственная моно​полия, охватывающая все фазы производства и воспроизводства, а также жесткое централизованное регулирование всей экономики. Рынку отводится формальная роль, поскольку продавцы и покупа​тели определены заранее центром, централизованно устанавливают​ся и цены. Такой вид экономики был характерен для бывшего СССР и некоторых стран, взявших за основу планово-директивную модель развития.
Между этими двумя полюсами лежат смешанные типы экономи​ческих систем, характеризующиеся тем, что наряду с частной соб​ственностью существует госрегулирование (контроль над ценами, индикативное планирование, ограничение монополий). Причем одни из них находятся ближе к чистому капитализму, другие – к коман​дной экономике. Различие заключается в степени государственного вмешательства в экономику. Так, например, для рыночной экономи​ки Франции и Японии характерны развитое планирование, активное воздействие государства на рыночные процессы. Другим смешанным видам экономики присуща высокая степень социальной защищен​ности людей от негативных последствий рынка: обеспечение занято​сти, индексация доходов, защита бедных, обеспечение прав челове​ка. Поэтому они называются социально ориентированными система​ми. Такой, например, является экономика Швеции и некоторых других стран. Есть смешанные системы, в которых сочетаются обще​ственная собственность на ресурсы и рыночный механизм регулиро​вания (югославский рыночный социализм).
Традиционная экономика существовала в истории человечества длительное время и частично сохранилась в отдельных странах, на​пример в Индии. Производство здесь базируется на традициях и обычаях. Например, в средневековой индийской деревне все жители делились на касты: священники, воины, ремесленники и слуги. Никто не мог свободно выбрать себе профессию, а должен был наследовать занятие отца. Обычаи диктовали сроки и порядок сельскохозяйствен​ных работ, приемы ремесленников. Технология производственного процесса была строго закреплена специальными правилами, причем усовершенствования запрещались. Технический прогресс в таких ус​ловиях был невозможен, и поэтому производительность труда остава​лась неизменной, как и сотни лет назад. Обычаи также устанавливали порядок распределения и обмена продуктами производства. Традици​онная экономика отличается высокой степенью консерватизма, так как технический, экономический прогресс вступает в противоречие с установившимися обычаями и угрожает стабильности общества.
3. Собственность: понятие, эволюция. Типы собственности по субъектам и объектам.

Собственность - это отноше​ние между людьми, классами и социальными группами об​щества, хозяйствующими субъектами по поводу присвое​ния ресурсов, условий производства, технического и техно​логического, научного и интеллектуального потенциала, произведенных в обществе материальных и духовных цен​ностей.
Главной характеристикой собствен​ности является не то, что присваивается, а то, кем и как присваива​ется. Различия в разных формах собственности заключаются не столько в объектах собственности, сколько в природе экономических отноше​ний, которые она выражает. Поэтому, хотя на поверхности явлений отношения собственности выступают как отношения человека к вещи (вещь моя или вещь не моя), на деле они выражают отношение к другим людям, обществу, являются общественными отношениями. Отношения между людьми по поводу объектов собственности пред​ставляют второй, более глубокий уровень отношений собственности.
Изучить экономическое содержание собственности невозможно без рассмотрения ее основополагающего признака – присвоения. При​своение – это конкретный общественный способ овладения вещью. Нужно учитывать, что присвоение – это сложный многоуровневый социально-экономический процесс, возникающий только при со​единении субъекта (тот, кто присваивает) с объектом (то, что при​сваивается) присвоения. Для экономики особое значение имеет со​единение субъекта и объекта присвоения в процессе производства материальных и духовных благ. Такое присвоение выступает как способ соединения личного (субъект) и вещного (объект) факторов произ​водства – рабочей силы и средств производства. Это соединение осуществляется посредством выполнения определенных трудовых операций и функций.
Таким образом, исходным моментом присвоения является про​изводство. Соединение факторов производства осуществляется толь​ко через труд, который, по определению К. Маркса, выступает как первоначальный способ присвоения. Именно труд создает собствен​ность и ее цену. Присвоение как экономический процесс в данном случае заключается в производительном потреблении средств произ​водства и поэтому может быть названо производительным или эконо​мическим присвоением. Оно характеризует реализацию собственности в непосредственном производстве. В таком аспекте собственность вы​ступает исторически определенной формой экономического присво​ения, которая реализуется посредством производства материальных и духовных благ.
Однако для характеристики собственности одного производи​тельного присвоения, при всей его важности, недостаточно, так как оно охватывает только отношения «человек–природа», т. е. ограни​чивается рамками производительных сил. Другая крупная группа отношений – по социальному присвоению – возникает между сами​ми людьми в связи с использованием, распоряжением и владением объектами собственности.
Пользование означает применение объекта собственности в соот​ветствии с его назначением и представляет собой извлечение из вещей их полезных свойств для удовлетворения тех или иных по​требностей людей. Однако пользование не тождественно собственно​сти. Вещи могут использоваться в личных интересах, в интересах других людей, присвоение же всегда осуществляется в интересах собственника.
Распоряжение заключается в определении судьбы имущества: про​даже, дарении, сдаче в аренду и даже в уничтожении. Собственность проявляется, прежде всего, в том, кто и как распоряжается средства​ми и результатами производства. Отношения по распоряжению объек​тами собственности обусловливают структуру функциональных отно​шений последней. В условиях разделения труда функции пользования и распоряжения закрепляются за разными субъектами.
Владение означает фактическое обладание вещью, возможность перемещать ее и совершать другие действия. Состояние владения, как правило, имеет правовое оформление. Но и владение не охваты​вает всех отношений собственности. Можно быть владельцем, но не быть собственником, например в случае аренды имущества. Соб​ственник в этом случае временно передает часть своих функций владельцу и устанавливает их границы. Таким образом, содержание присвоения составляют все рассмотренные функции только в своей совокупности.

Со​держание собственности охватывает как экономические, так и со​циальные отношения. Поэтому собственность есть социально-эко​номическая категория, выражающая систему отношений между людь​ми по поводу экономического и социального (межсубъектного) при​своения – отчуждения факторов и результатов производства.
Не следует смешивать понятие собственности как экономичес​кой категории с юридическим правом собственности. Отношения собственности складываются в системе общества. Право же собствен​ности есть юридическое оформление сложившихся экономических отношений собственности в юридических законах и нормах.
Собственность осуществляет свою экономическую функцию толь​ко тогда, когда приносит ее субъекту определенную экономическую выгоду в форме прибыли, дохода, ренты, дивидендов и т. д.
Необходимо разграничивать саму собственность как исторически определенный способ соединения людей со средствами производства и формы ее экономической реализации. Экономическая реализация форм собственности осуществляется через системы производствен​ных отношений и экономических интересов, механизм хозяйство​вания, экономическую политику, уровень жизни народа.
Экономическая теория выделяет субъекты и объекты собственно​сти. К субъектам относятся те юридические и физические лица, меж​ду которыми возникают отношения собственности. Их можно объеди​нить в три большие группы: частные лица, коллективы, общество (государство). Частными лицами выступают, как правило, отдельные люди, которым принадлежат предметы потребления, факторы произ​водства, другое движимое и недвижимое имущество. Коллектив – это объединение людей, которые совместно владеют, распоряжаются и пользуются данным имуществом. Самым крупным субъектом соб​ственности является государство, которое управляет и распоряжается имуществом, принадлежащим всем гражданам данной страны.
Объекты – это то, по поводу чего складываются отношения собственности. К ним относятся факторы производства, предметы потребления, (товары и услуги), доходы.
В любой стране объектами собственности являются земля, ее не​дра, воды, воздушное пространство, здания, сооружения, оборудо​вание, растительный и животный мир, результаты интеллектуаль​ного труда, информация, деньги, ценные бумаги и др.
Типы и формы собственности. 

Выделяют два типа собственности: частную и общественную. Они различаются уровнем обобществле​ния, характером, способом и формами присвоения. Такое деление не является жестким. Общественная собственность может превращаться в частную (приватизация), а частная – в общественную (национа​лизация). 

Частная собственность – это такой тип собственности, когда исключительное право на владение, распоряжение и пользование объектом собственности и получение дохода имеет частное лицо. Ха​рактерный признак частной собственности – передача имущества по наследству. Частная собственность создается и умножается за счет предпринимательской деятельности, ведения собственного хозяйства, доходов от средств, вложенных в акции, облигации, кредитные уч​реждения. К объектам частной собственности относятся жилые дома и квартиры, денежные средства, ценные бумаги, предприятия, дру​гое имущество.
Выделяют две формы частной собственности: трудовую и нетру​довую. В рамках каждой из них, в свою очередь, существуют много​образные формы. Трудовая собственность возникает в результате пред​принимательской деятельности, ведения собственного хозяйства, ра​боты по найму и других форм, в основе которых лежит труд данного лица. Источниками нетрудовой собственности могут быть получение имущества по наследству, дивиденды от акций, облигаций и других ценных бумаг, доходы от средств, вложенных в кредитные учрежде​ния, другие источники, не связанные с трудовой деятельностью.
Частная собственность сыграла огромную роль в формировании рыночной экономики, становлении демократического общества. Она является основой становления экономически свободного предпри​нимателя – движущей силы рыночной экономики. В нашей же эко​номической теории и экономической практике в течение длитель​ного времени частная собственность рассматривалась только как ис​точник эксплуатации. Поспешность в упразднении частной соб​ственности, замена ее общенародной, а фактически государствен​ной собственностью прервала естественно-эволюционный процесс развития отношений собственности и привела к значительным нега​тивным последствиям.
Общественная собственность – означает совместное присвоение ресурсов и результатов производства. Ее субъекты относятся друг к другу как совладельцы. Она включает два вида: коллективную и государственную собственность.
Коллективная собственность – форма собственности, при кото​рой права собственника на имущество осуществляет коллектив лю​дей, совместно владеющих им. Формами коллективной собственнос​ти в Республике Беларусь являются: арендная, кооперативная, ак​ционерная, собственность хозяйственных обществ и хозяйственных ассоциаций, общественных и других организаций и объединений.
Арендная собственность – возникает в результате аренды трудо​вым коллективом имущества государственного предприятия на ус​ловиях возмездного владения и пользования им в течение опреде​ленного срока. Собственником имущества остается арендодатель. Арендатор (коллектив) получает временные права собственника, за что и вносит арендную плату. В собственности арендного предприятия на​ходится произведенная продукция, полученные доходы, приобре​тенное за счет средств этого предприятия имущество. Арендная соб​ственность может возникнуть и в случае аренды имущества частным лицом, однако в этом случае она не может быть отнесена к коллек​тивному типу собственности.
Народная собственность – образуется в результате перехода все​го имущества государственного предприятия в руки трудового кол​лектива или в результате выкупа арендованного имущества. Харак​терной чертой коллективной (народной) собственности является определение доли вклада работников в имущество предприятия. На вклад работника начисляются проценты. Коллективная собственность может существовать в разных видах в зависимости от источников выкупа. Если таковым была прибыль, то образуется неделимая со​вместная собственность трудового коллектива. Если же предприятие было выкуплено за счет личных доходов его работников, то образу​ется паевая собственность. Каждый работник получает из прибыли процент за свой пай.
Кооперативная собственность – общее достояние всех членов кооператива, объединивших свои средства и труд для осуществления совместной деятельности. Собственность кооператива возникает в результате денежных и других имущественных взносов его членов, доходов, полученных от реализации продукции. Распределение до​ходов происходит в соответствии с паем и трудовым вкладом членов кооператива.
Акционерная собственность – наиболее распространенная в ры​ночной экономике разновидность коллективной собственности. Об​разуется в результате деления стоимости имущества (или уставного фонда) на равные части, выпуска акций на эти части и их продажи членам-учредителям или всем желающим. Объектом собственности является финансовый капитал, созданный за счет продажи акций, а также другое имущество, полученное в результате хозяйственной деятельности.
Собственность общественных объединений и религиозных органи​заций создается ими за счет собственных средств, пожертвований граждан, организаций или путем передачи государством своего иму​щества. Объектами собственности являются здания, сооружения, имущество культурно-просветительского назначения, денежные сред​ства, предприятия, созданные за свой счет. Субъектами собственно​сти выступают церковь, другие религиозные конфессии, спортив​ные общества, профсоюзы и другие общественные организации.
Государственная собственность является достоянием всех людей данной страны. Управление и распоряжение объектами собственности здесь от имени народа осуществляют органы государственной власти. Особенность данного вида собственности – неделимость ее объектов между субъектами-налогоплательщиками. В государственной собствен​ности находятся предприятия, преобразование которых в негосудар​ственные формы собственности (частные и коллективные) нецеле​сообразно: транспорт, связь, водоснабжение, энергетика и др. В СССР к началу 90-х гг. структура собственности имела следующий вид: государственная – 88,6 %, колхозно-кооперативная – 10,2, лич​ная – 1,2 %. Эти цифры характеризуют высокую степень государ​ственного монополизма.
В странах с переходной экономикой с унитарным устройством государственная собственность существует в двух основных формах: республиканской и коммунальной. Республиканская собственность является достоянием всех граждан. К ней относятся: земля, ее недра, республиканские банки, средства государственного бюджета, пред​приятия и народнохозяйственные комплексы, учебные заведения, другое имущество. Коммунальная (муниципальная) собственность вы​ражает отношения по поводу имущества ассоциации граждан, живу​щих в областях, районах и других административно-территориаль​ных образованиях. Права собственника здесь осуществляют местные органы власти. К ней относятся средства местного бюджета, жилищ​ный фонд, предприятия торговли, бытового обслуживания, транс​порт, промышленные и строительные предприятия, учреждения на​родного образования, культуры и другое имущество.
Кроме того, в данной стране может существовать собственность других государств, их юридических и физических лиц, а также меж​дународных организаций. Допускается также объединение имуще​ства организаций, относящихся к разным формам собственности, и образование на этой основе ее смешанных форм, в том числе совме​стной собственности, принадлежащей разным странам.
В последнее время все большее значение приобретает интеллек​туальная собственность, представляющая собой экономические от​ношения, связанные с созданием и присвоением информации, изоб​ретений, научных открытий, литературных и художественных про​изведений, других объектов интеллектуальной деятельности.
4. Разгосударствление и приватизация собственности, их воздействие на трансформацию типов экономических систем.
Разгосударствление собственности ускорило процесс становления новых форм производства и типов собственнос​ти. Разгосударствление и приватизация – неоднозначные по​нятия, хотя и тесно связанные между собой.

Под разгосударствлением следует понимать процесс уст​ранения государственного монополизма, формирования многоукладной, смешанной экономики, ее децентрализа​ции, освобождения государства от функций прямого хозяйс​твенного управления. Таким образом, разгосударствление означает, с одной стороны, переход от командно-администра​тивных к экономическим методам руководства, а с другой – смену форм и содержания отношений собственности. В свою очередь, разгосударствление непосредственных отношений собственности можно свести к трем основным взаимосвязанным аспектам: во-первых, к созданию многообразных типов хозяйств; во-вторых, к преобразованию хозяйств, остаю​щихся в государственном ведении, освобождении их от ад​министративно-командного диктата; в-третьих, к привати​зации, т.е. передаче в распоряжение коллективов и от​дельных граждан части государственной и огосударствлен​ной собственности. Следовательно, приватизацию следует рассматривать как одну из форм разгосударствления. Одна​ко разгосударствление возможно и без приватизации. В этом случае смена собственника не происходит, а идет процесс де​централизации в пределах государственного управления собственностью.

Приватизация – процесс передачи права собственности на предприятия, имущественные комплексы и иное имущес​тво, ранее принадлежавшее государству, коллективам ра​ботников, гражданам или частным лицам, ведущим произ​водство на принципах негосударственных форм собственнос​ти. В мировой практике приватизация использовалась и в широкомасштабном варианте как средство оздоровления от​дельных звеньев экономики.

Таким образом, приватизацию государственной собствен​ности и развитие рынка не следует понимать как простой де​монтаж механизма государственной собственности. Следует исходить из задач формирования смешанной экономики, где реальное право на существование и развитие будут иметь как государственный, так и кооперативный и частный секторы экономики, способные конкурировать между собой и обога​щать друг друга. Сегодня весь цивилизованный мир уходит от жесткого противопоставления государственного и частно​го секторов, их симбиоз в разных формах признается наибо​лее эффективным.

С учетом этого можно допустить, что важным подспорьем в реализации целей приватизации способен послужить «те​невой» и зарубежный капитал. Но это, скорее всего, так и ос​танется допущением. Некоторые экономисты считают, что «теневая» экономика таковой может быть лишь в условиях жесткой директивной экономики и достаточно только принять разумные, с точки зрения предпринимательства зако​ны, как она исчезнет сама по себе и превратится в обычный бизнес. Руководствуясь этим положением, они предлагают активно использовать ее капиталы для приватизации, забы​вая о том, какие социальные потрясения это вызовет, и упус​кая из вида, что в какой бы степени ни был развит частный сектор и рынок, «подпольный» бизнес все равно будет искать возможность для своего развития хотя бы потому, чтобы скрыть свои доходы от налогообложения или нажиться на бизнесе, запрещенном законом.

Разгосударствление и приватизация собственности могут осуществляться в следующих формах: выкуп имущества го​сударственного предприятия, сданного в аренду; превраще​ние государственных предприятий в акционерные общества; создание коллективных (народных) предприятий; продажа государственных предприятий по конкурсу или на аукционе и безвозмездная передача имущества гражданам. Разгосу​дарствление и приватизация производятся и в других, не противоречащих действующему законодательству формах.

В аренду могут быть переданы здания, сооружения, жи​лые постройки, оборудование, предприятия, земля, мелкий инвентарь и т.д.

Для выкупа государственной собственности используют​ся: личные средства граждан; ценные бумаги; собственные средства негосударственных юридических лиц; остатки фон​дов экономического стимулирования; часть прибыли, остаю​щаяся в распоряжении трудового коллектива предприятия; кредиты банков и другие заемные средства; иностранные ин​вестиции, если это предусмотрено законодательством, и т.д. Приватизация основывается на ряде принципов, прежде всего на сочетании платного и бесплатного способов привати​зации. Кроме того, применяются разнообразные методы, формы и процедуры приватизации. Приватизируемое иму​щество различается по размерам, отраслям и территориям, уровню технической вооруженности и другим признакам, в связи с чем методы и способы приватизации также не могут быть одинаковыми. В процессе приватизации осуществляет ся разделение функций собственности и управления. Собс​твенник (владелец) контрольного пакета акций после завер​шения приватизации нанимает руководителя, подотчетного ему. При приватизации обеспечивается предоставление на​дежных социальных гарантий членам трудовых коллекти​вов, предприятия которых приватизируются. Так, они могут приобретать имущество своего предприятия по цене, мень​шей его оценочной стоимости. При проведении приватиза​ции следует также обеспечить строгий контроль государства за соблюдением ее постепенности и поэтапности.

Одним из острых дискуссионных вопросов является при​ватизация земли. Главная причина, побуждающая государс​тво отходить от монопольного владения землей, – неэффек​тивность использования и ухудшение состояния сельскохо​зяйственных угодий. В странах СНГ к приватизации земли подходят по-разному. Однако решение проблемы собствен​ности на землю должно сводиться не столько к тому, какая из форм собственности получит преимущество, сколько к ус​тановлению их рационального соотношения, к определению границ, за которыми та или иная форма собственности будет неэффективна.

Первые итоги приватизации в странах СНГ позволяют сделать следующие выводы. Подорван монополизм государс​твенной собственности, начался процесс формирования мно​гоукладной экономики, основанный на множестве форм собственности и базирующихся на них типах хозяйствова​ния. Приватизация проводится разными масштабами и не​одинаковыми темпами: быстрыми в России (уже в 1994 г. 3/4 промышленных рабочих было занято в негосударственном секторе), значительно более медленными в Беларуси и неко​торых других странах СНГ.

В настоящее время во всех странах СНГ осуществляется первый этап приватизации, связанный с перераспределени​ем собственности. На очереди второй этап – создание усло​вий для повышения конкурентоспособности производства, реорганизации и реконструкции предприятий, притока ин​вестиций. Для этого прежде всего необходимо создание соответствующей законодательной базы, увязка программ при​ватизации и структурной перестройки экономики, формиро​вание полноценных рынков ценных бумаг, создание условий для работы чековых и других инвестиционных фондов, ста​новление финансово-промышленных групп.
Вопросы и задания для самопроверки:
1. Дайте характеристику экономической системы и назовите ее основные элементы.

2. Объясните, почему совокупность производственных отношений образует структуру экономической системы.

3. Дайте характеристику институтов и определите их роль в экономической системе.

4. Какую роль в экономической системе играют отношения собственности? Назовите типы и формы собственности.

5. Дайте определение производительных сил.

6. Какие подходы существуют в классификации типов экономических систем и чем они отличаются?

7. Назовите виды экономических систем и охарактеризуйте их.

8. Опишите общий механизм функционирования экономических систем.

9. Назовите причины и источники развития экономических систем.

10. В чем заключается сущность экономического прогресса? Назовите его ос​новные критерии.
11. В чем сущность понятия «собственность»?

12. Посредством каких общественных форм проявляется собственность?
13. Какие общественные процессы имеют место при преобразовании (реформировании) форм собственности?
Основные категории и понятия:
Экономическая система; производительные силы; производственные отношения; экономические противоречия; собственность; институты; спо​соб производства; экономика свободной конкуренции; командная экономика; смешанная экономика; традиционная экономика; экономический прогресс; экономический базис; надстройка; национализация; разгосу​дарствление; приватизация.
Тема 1.4 Рыночная система хозяйствования
Цель лекции: Рассмотреть условия и причины возникновения рынка и рыночной системы хозяйствования, дать классификацию рынков по различным критериям, охарактеризовать особенности рыночной инфраструктуры и моделей рыночной экономики с учетом выявления особенностей белорусской национальной модели.

План:

1. Рынок: понятия, функции.
2. Конкуренция: понятия, виды.
3. Классификация рынка. Рыночные инфраструктуры.
4. Модели рыночной экономики. Особенности белорусской национальной модели.
 Литература:
1. Экономическая теория: учеб. пособие / Л.Н. Давыденко [и др.]; под общ. ред. Л.Н. Давыденко. – Минск: Высш. шк., 2008. – 352 с. – С. 71–120.

2. Базылева, М.Н. Экономическая теория: учеб. пособие / М.Н. Базылева, Н.И. Базылев. – Минск: Соврем. шк., 2008. – 640 с. – С. 89–131.

3. Курс экономической теории: учеб. / М.И. Плотницкий, Э.И. Лобкович, М.Г. Муталимов и др.; под ред. М.И. Плотницкого. – Мн.: “Интерпресервис”, 2003. – 496 с. – С. 70–100.

1. Рынок: понятия, функции.

Непрерывный процесс обмена продуктами труда и является рынком в его простейшем определении. В житейском, обыден​ном смысле, рынок - это место, где встречаются продавцы и по​купатели и совершают сделки (базар, ярмарка, аукцион, биржа). Рынок в этом смысле можно рассматривать как форму товарных экономических отношений. Рынок и рыночная форма связей от​нюдь не явились результатом чьей-либо мудрости, плодом тво​рения отдельной личности или государства, данная форма эко​номического сотрудничества возникла объективно благодаря развитию разделения труда и обмену продуктами труда. Други​ми словами, можно утверждать, необходимость обмена труда привела к возникновению рынка.

Рынок начинает формироваться одновременно со становле​нием товарного производства. Как совокупность отношений об​мена рынок представляет собой единство товарного и денежного обращения.

Рынок выступает как связующее звено между производством и потреблением. Поэтому рынок – это механизм, сводящий вме​сте продавцов и покупателей отдельных товаров и услуг. Рынок показывает производителям, что следует производить и в каком количестве. Через рынок потребители воздействуют на произ​водство. Однако следует отметить, что между производством и потреблением товаров проходит еще две стадии: обмен и рас​пределение. Все эти стадии обмен объединяет в единую целост​ную систему. Весь воспроизводственный процесс без обмена не состоится. Обмен непосредственно связан с распределением и потреблением. В условиях рыночной экономики распределение осуществляется через обмен, т.е. рынок. В этом смысле рынок является саморегулирующейся системой воспроизводства, все звенья которой находятся под постоянным воздействием спроса и предложения.

Рынок предполагает наличие двух субъектов - продавцов и покупателей (участников рыночных сделок). Развитие рынка означает одновременно развитие субъектов рынка – производи​телей и потребителей. Поэтому изучение рынка сопряжено с по​ниманием субъектов рынка, их поведения на рынке.

В действительности на рынке действует множество субъектов (продавцов и покупателей). Все они выступают в качестве физи​ческих или юридических лиц.

Физическим лицом рыночных отношений является любой че​ловек (домашнее  хозяйство),  что-либо  продающий  или покупающий на рынке. В качестве юридических лиц выступают предприятия (фирмы), наделенные специальными правами вы​ступать в качестве истцов или ответчиков в суде или арбитраже в случае возникновения конфликтных ситуаций. Юридическим лицом является также государство. Таким образом, субъекты рынка – это домашние хозяйства, предприятия (фирмы) и госу​дарство, вступающие между собой в те или иные рыночные от​ношения.

Наряду с понятием «субъекты рынка» существует понятие «объекты рынка». Объекты рыночных отношений – это все то, по поводу чего возникают отношения купли-продажи. В качест​ве объектов рынка выступают прежде всего товары, материаль​ные блага и услуги, поступающие на рынок, а также факторы производства – заводы, фабрики, земля (введенная в рыночный оборот), полезные ископаемые, финансовые и трудовые ресур​сы и т.д.

Рынок может возникнуть, существовать и развиваться при наличии ряда обязательных условий. Основными из них являют​ся следующие:

• неограниченность количества участников рынка;
• свобода предпринимательского и потребительского выбора;

• определяющая роль частной собственности;

• отсутствие любых видов монополизма и полная свобода конкуренции;

• беспрепятственная мобильность материальных, финансовых и трудовых ресурсов;

• полная информированность его участников о состоянии рынка (свободный доступ к информации);

• личный интерес.
Наряду с перечисленными условиями большое значение имеют и такие, как устойчивость финансовой и денежной сис​темы страны, открытость внешнему рынку, политическая стабильность и др.

Однако следует отметить, что в чистом виде рынок, основные условия которого рассмотрены выше, не существует ни в одной стране. На практике в рыночной экономике имеют место следующие основные модели рынка:

• чистая монополия;

• монополистическая конкуренция;

•  олигополия.
Сущность рынка наиболее полно проявляется в выполняемых им функциях. К числу важнейших из них можно отнести сле​дующие.

1) Регулирующая. Рынок довольно оперативно реагирует на изменения, происходящие в экономике. Если спрос на товар рас​тет, производители станут его больше производить, увеличивая при этом цену. Насыщение рынка товарами снижает спрос и со​ответственно цену. Производство будет постепенно сокращать​ся. Таким образом, рынок воздействует на темпы, пропорции, а также на обновление производства.

2) Стимулирующая. Посредством цен рынок побуждает това​ропроизводителей применять новую технику и технологию, снижать издержки производства, повышать качество выпускае​мой продукции, расширять ассортимент товаров и услуг. Так как каждый производитель непосредственно на себе ощущает ре​зультаты от своей деятельности, он заинтересован в наиболее рациональном использовании имеющихся у него ресурсов. Как видим, все .это ведет к высокой эффективности производства.

3) Ценообразующая. В результате столкновения товарного спроса и предложения, а также благодаря конкуренции рынок устанавливает цены на товары и услуги.

4) Распределительная. Получаемые субъектами рынка дохо​ды представляют собой в основном выплаты за факторы произ​водства, которыми они обладают. Величина дохода зависит от количества и качества реализованного товара и от цены, которая устанавливается на рынке.

5) Информационная. Рынок представляет собой богатый ис​точник информации, необходимый всем его субъектам. Он дает, в частности, объективную информацию об общественно необхо​димом количестве, ассортименте и качестве тех товаров и услуг, которые поставляются на рынок, об уровне цен. Наличие ин​формации позволяет каждому производителю постоянно сверять собственное производство с меняющимися условиями рынка. Но информация еще более важна потенциальным участникам ры​ночных отношений. А потребителя рынок обязывает соизмерять величину своего дохода с рыночными ценами и возможностью удовлетворять соответствующие потребности.

6) Посредническая. Экономически обособленные производи​тели в условиях общественного разделения труда должны найти друг друга и обменяться результатами своего труда. В рыночной экономике с достаточно развитой конкуренцией потребитель имеет возможность выбора оптимального поставщика. В то же время продавцу предоставляется возможность выбирать наибо​лее подходящего покупателя.

7)  Санирующая. Рынок не дает дотаций убыточным произ​водствам, он их предупреждает (состоянием цен и уровнем из​держек), а затем разоряет посредством санирования. Рынок очи​щает национальную экономику от экономически слабых, нежиз​неспособных субъектов и, наоборот, активно поощряет развитие эффективных производств.

8) Дифференцирующая. Рынок дифференцирует производите​лей, усиливает значительное имущественное расслоение в обществе. Те производители, которые смогли обеспечить высокий уровень производства, становятся сильными, конкурентоспособ​ными, богатыми, а остальные разоряются, становятся банкрота​ми. Вот почему производители постоянно должны внедрять дос​тижения науки и техники, сокращать затраты, обновлять про​дукцию, повышать ее качество. Многие производители одного и того же товара стараются привлечь покупателя или высоким ка​чеством, или низкой ценой, или особенно удобным обслужива​нием.

9) Гарантирующая. Рынок гарантирует общественную оцен​ку результатов труда обособленных производителей. Если товар продан, значит, произошло его общественное признание, при​знание результатов труда. Если же купля-продажа не состоялась, значит, общество не нуждается в таком товаре, а следовательно, и в таком труде.

10) Воспитательная. Рыночная система формирует и воспи​тывает «экономического человека», для которого характерны расчетливость и предприимчивость, инициативность и способ​ность к творчеству, готовность идти на риск, нести личную от​ветственность за свои действия.

Функции рынка свидетельствуют о том, что рыночная орга​низация экономики не может быть неэффективной. Однако ры​ночная экономика имеет и весьма существенные недостатки. Она не способна решать важные социально-экономические пробле​мы. К ним, прежде всего, относится удовлетворение тех общест​венных потребностей, которые невозможно измерить в деньгах и превратить в платежеспособный спрос. В современном обществе круг таких потребностей весьма широк. Никакое общество не может обходиться без аппарата управления государством, на​циональной обороны, сил охраны общественного порядка, фун​даментальной науки, природоохранных мероприятий, образова​ния, здравоохранения, социальной защиты населения и т.п. (такие товары и услуги получили название «общественные то​вары»).
2. Конкуренция: понятия, виды.

Конкуренция – это соревнование, в которое рынок вовлекает фирмы-производители в борьбе за кошелек покупателей и одновременно стимул для эффективной работы. Именно в ходе конкуренции становится ясно, насколько инновации фирмы (новые технические решения), ее реструктуризация, обновление менеджмента, конкурентная стратегия, рекламная компания оказались успешными и позволяют фирме закрепиться в выбранном секторе рынка и удерживать конкурентное преимущество. Конкурентная стратегия направлена на то, чтобы добиться устойчивой и выгодной позиции фирмы в отрасли и на международном рынке. Разновидностью конкуренции являются различного рода конкурсы на выполнение проектов, заказов, выборных должностей.

 Различают три типа конкуренции: совершенная конкуренция, чистая монополия и несовершенная конкуренция, которая в свою очередь делится на два типа: монополистическая конкуренция и олигополия. Критерии, по которым конкуренцию относят к тому или иному типу сведены в табл. 1.4.2.1.
	Тип

конкуренции

Показатель
	Совершенная

конкуренция
	Несовершенная конкуренция
	Чистая

монополия

	
	
	Монополистическая      конкуренция
	Олигополия
	

	Количество фирм в  отрасли
	неограниченно

большое
	много
	несколько
	одна

	Тип продукта
	однородный
	дифференцированный
	однородный  или

дифференцированный
	уникальный

	Рыночная власть


	отсутствует
	Небольшая
	высокая
	абсолютная

	Барьеры входа –  выхода


	отсутствуют
	невысокие
	высокие
	практически

непреодолимые


Таблица 1.4.2.1 – Типы конкуренции

Количество фирм в отрасли (одна, несколько, много). Данный критерий описывает не столько количество функционирующих фирм, сколько конкурентные отношения и взаимозависимость между ними.  Считается, что фирм в отрасли много, если объем производства каждой относительно невелик, ни одна из фирм не занимает лидирующих позиций и не может угрожать конкурентам. Напротив, производителей считается мало, когда фирмы достаточно крупны относительно рынка и деятельность каждой оказывает влияние на другие фирмы. Пределом «малости» является монополия – одна фирма в отрасли.

Характер производимого продукта (однородный, дифференцированный, уникальный). Характер продукта оценивается по тому, как воспринимает рассматриваемый товар потребитель. Если потребители не отдают предпочтения какой-либо фирменной марке и воспринимают все товары отрасли как абсолютно совершенные заменители, то эти товары относятся к однородной продукции. Если же товары являются несовершенными заменителями (причем разница между товарами может быть как реальной – по техническим характеристикам, дизайну, качеству изготовления, так и мнимой – фирменной марке, упаковке, рекламе), то продукция называется дифференцированной. В случае, когда у товара вообще нет заменителей на рынке, он становится уникальным.

Рыночная власть фирмы определяется относительным превышением рыночной цены фирмы ее предельных издержек, которое носит название  коэффициента монопольной власти Лернера (по имени предложившего его в 1934 году экономиста А. Лернера):
                                          L = (P – MC) / P
Количественное значение коэффициента Лернера колеблется от 0 до 1. Чем выше этот коэффициент, тем в большей степени фирма может воздействовать на рыночную цену и получать тем самым дополнительную прибыль. 
 Возможность входа на рынок для новых фирм и издержки выхода из бизнеса. Данная возможность определяется наличием в отрасли барьеров. Условно их можно разделить на две группы:

· барьеры искусственные (институциональные), связанные с предоставлением ограниченному кругу предприятий лицензий или патентов на какой-либо вид деятельности, различного рода государственные ограничения, протекционистская политика и международные торговые ограничения; нормативно-правовая база, регулирующая деятельность данного рынка и т.л.;

· барьеры естественные, причина которых заключается в экономии на масштабах производства и высоком минимально эффективном размере предприятий отрасли, а также в более низких издержках производства у действующих предприятий по сравнению с «новичками». Помимо этого барьером может служить высокая степень дифференциации продукции и лояльность покупателей к уже существующей торговой марке, доступ к каналам распределения продукции и т.д.

Издержки выхода связаны с затратами фирмы на получение лицензии и начальными инвестициями, которые не удается возместить при выходе из бизнеса.

3. Классификация рынка. Рыночные инфраструктуры.
Многообразие рыночных отношений сопровождается неод​нородностью рынков. Все они отличаются друг от друга разно​образными признаками. Рынки классифицируются по следую​щим основным признакам.

В зависимости от объектов купли-продажи (по экономи​ческому назначению рыночных объектов) выделяют: товар​ный рынок, финансовый рынок и рынок труда.

Товарный рынок включает потребительский рынок, рынок средств производства, рынок информации.

Потребительский рынок охватывает рынок продовольствен​ных и непродовольственных товаров, рынок жилья, рынок зда​ний непроизводственного назначения.

Рынок средств производства состоит из рынка производст​венных зданий, рынка орудий труда, рынка сырья, материалов, энергии и других видов производственного назначения; рынка полезных ископаемых.

В рынок информации входит рынок инноваций и рынок ин​формационного продукта. Рынок инноваций - специфическая область купли-продажи, в которой объектом торговли являются технические и социально-экономические новшества, рационали​заторские предложения, изобретения, патенты, технологические нововведения. Иногда все эти объекты объединяют под единым названием ноу-хау, т.е. достижения НТП. Рынок информацион​ного продукта включает сферу информационных услуг (справки, реклама, размножение информации, консультирование, нотари​ат, оповещение, подготовительное обучение). Рынок интеллек​туального продукта распространяет свое действие на знания, культурные ценности, информацию, произведения искусства. По сути рассмотренный выше рынок инноваций и является частью более обширного рынка интеллектуального продукта.

Конечно, не все духовные ценности являются объектом куп​ли-продажи и поступают к потребителю в результате приобрете​ния по рыночной цене. Однако даже музейные ценности прода​ются, существуют выставки-продажи картин, скульптур. Книги продаются и покупаются повсеместно. К рынку интеллектуаль​ного продукта следует относить куплю-продажу услуг культуры, образования, здравоохранения, а также любого информационно​го продукта, возникающего в результате духовной деятельности.

Особую специфику имеет рынок транспортных, бытовых, коммунальных услуг.

Финансовый рынок включает рынок капитала (инвестицион​ный), рынок кредита и ценных бумаг, валютно-денежный рынок.

Рынок капитала предполагает вложение капитала как в про​изводственную, так и непроизводственную сферу.

Кредитный рынок – это рынок заемного капитала.

На рынке ценных бумаг продаются акции, облигации, казна​чейские обязательства, сертификаты, векселя.

Валютно-денежный рынок осуществляет куплю-продажу иностранных валют и платежных документов в иностранных валютах по свободным рыночным ценам. Он также производит международные денежные расчеты.

Рынок труда – это рынок купли-продажи рабочей силы, вы​ступающей как товар.

По территориальному признаку (в зависимости от зоны охвата рыночного пространства) рынки делятся на местный (локальный), региональный внутри страны, национальный (внутренний), региональный по группе стран и мировой (внеш​ний).

Местный рынок ограничивается одним или несколькими районами страны.

Национальный рынок охватывает сферой обмена всю нацио​нальную территорию.
Мировой рынок включает сферу международного обмена. В составе внутреннего и мирового рынка могут выделяться региональные (зональные) рынки.

По механизму функционирования рынки бывают:

•  свободными – на основе свободной конкуренции в резуль​тате прямых контактов независимые участники процесса купли-продажи сами устанавливают объем продаж и цены;

• монополизированными – условия производства и обращения определяет один или группа производителей (продавцов);

• регулируемыми – ведущая роль в регулировании рыночных отношений принадлежит государству, которое использует раз​личные экономические рычаги воздействия.

По степени насыщенности выделяют:

• равновесный, в котором объемы спроса и предложения при​мерно совпадают;

• дефицитный, где спрос превышает предложение;

• избыточный, когда предложение превышает спрос. По организации рыночного обмена рынки бывают:

•  оптовыми (купля и продажа товара в больших количествах, крупными партиями). Чаще всего оптом товары закупаются про​давцами у производителей или на торговых биржах;

• розничными (купля-продажа единичных товаров в неболь​шом количестве). Обычно в розницу продаются товары в мага​зинах, в торговых палатках, с рук;

• экспортными (вывоз за границу товара и капитала для реа​лизации на внешних рынках);

• импортными (ввоз товаров и других ценностей из-за грани​цы для реализации на внутреннем рынке).

По формам собственности различают частный, коопера​тивный и государственный рынки.

По степени соблюдения законности различают легальный (официальный, законный) и нелегальный (деятельность которого запрещена законом) рынки.

Нелегальный рынок – это подпольная торговля товарами, свободная продажа которых запрещена законом (наркотики, оружие, порнография) – «черный рынок, либо торговля любыми товарами, но с нарушением правил и норм торговли (при отсут​ствии лицензии, патентов, без торговых знаков, при неуплате или неполной уплате сборов, налогов, пошлин) – «теневой» рынок.

Схематически классификация рынков представлена на рис. 1.4.3.1.
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Рис. 1.4.3.1 – Классификация рынков
Рыночная инфраструктура.

Для нормального функционирования рынка необходима чет​ко налаженная работа различных специализированных учрежде​ний, предприятий, организаций и служб. Совокупность взаимо​связанных между собой таких организаций, учреждений и служб, обеспечивающих свободное движение товаров, капиталов и ра​бочей силы, представляет собой рыночную инфраструктуру (от лат. infra – ниже, под и structura – строение, расположение). В нее включаются: товарные и фондовые биржи, биржи труда; торговые дома; информационно-коммерческие центры; оптово-посреднические фирмы; снабженческо-сбытовые организации; аудиторские фирмы; аукционы, ярмарки; центры маркетинга, подготовки менеджеров, брокеров, дилеров и иные службы.

Важнейшими элементами рыночной инфраструктуры явля​ются ярмарки, аукционы, биржи.

Ярмарка представляет собой съезд торговых и промышлен​ных организаций, коммерсантов, промышленников, преимуще​ственно для оптовой продажи и закупки товаров по выставлен​ным образцам. Ярмарка может представлять собой регулярный рынок широкого значения, который организуется в определен​ном месте. Она может быть местом периодической торговли или местом сезонной распродажи товаров одного или многих видов в определенное время (воскресенья, праздники и т.д.).

Аукционы – публичная продажа на основе торгов, при кото​рой продаваемые товары или имущество приобретаются лицом, предложившим за них наивысшую цену. Аукционы проходят в заранее установленном месте и в заранее установленное время. Главной целью аукциона является получение максимальной це​ны за какой-либо товар. Существуют аукционы принудительные, которые проводятся судебными органами с целью взыскания долгов с неплательщиков, и аукционы добровольные, которые организуются по инициативе владельцев продаваемых товаров. Аукционы организуют специально созданные фирмы, работаю​щие на комиссионных началах. На международных аукционах реализуются товары определенной номенклатуры: шерсть, табак, пушнина, чай, лес, а также предметы роскоши, произведения искусства.
Биржа – место встречи покупателей и продавцов, во время которых заключаются сделки. В современной рыночной эконо​мике функционируют следующие виды бирж: товарная, фондо​вая, валютная и биржа труда.

Товарная биржа – организованный, постоянно действующий, оптовый рынок, где купля-продажа товаров осуществляется на основе установленных стандартов и образцов, соответствующих форм документов, которыми регламентируется номенклатура, объем, цены, сроки и виды доставки и другие условия.
Фондовая биржа – учреждение, в котором осуществляется купля-продажа ценных бумаг. На фондовой бирже обращаются в основном два вида ценных бумаг - акции и облигации. Членами биржи являются, как правило, ее основатели – физические лица и кредитно-финансовые институты. В случае необходимости основатели биржи могут расширять круг ее членов путем про​дажи биржевых мест.

Валютная биржа – учреждение, в котором осуществляются сделки купли-продажи иностранной валюты и формируются курсы валют (валютные котировки) на основе фактического со​отношения спроса и предложения.

Биржа труда – государственное учреждение, регулярно осуществляющее посреднические операции на рынке труда, т.е. она является посредником между работниками и работодателями (предпринимателями). Однако следует отметить, что рассмот​ренное толкование понятия рыночной инфраструктуры является узким. В широком смысле слова под рыночной инфраструкту​рой следует понимать совокупность материально-технических и организационно-экономических условий, обеспечивающих нор​мальное функционирование сферы товарного обращения и актов купли-продажи. Поэтому в рыночную инфраструктуру также включается кредитная система, система государственных финан​сов и система законодательства.

Важной частью инфраструктуры рынка является разветвлен​ная система законодательства, регулирующая правовые взаи​моотношения хозяйствующих субъектов и определяющая правила рыночного поведения. Таким образом, схематически инфра​структуру рынка в широком смысле можно представить сле​дующим образом (рис. 1.4.3.2).
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Рис. 1.4.3.2 –Инфраструктура рынка
4. Модели рыночной экономики. Особенности белорусской национальной модели.

Не существует единой модели рыночной экономики. Их специ​фика зависит от исторических особенностей развития конкретной страны, уровня ее экономического развития, соотношения функ​ций государственных и общественных структур, выбора приорите​тов общественного развития и т. д. В этом смысле наиболее часто выделяют такие модели рыночной экономики, как американская, японская, немецкая и шведская.

Для американской модели характерна наибольшая приближен​ность к реализации принципа «свободной игры рыночных сил». Здесь активно поощряется предпринимательство, а высокий уровень экономического развития позволяет за счет частичного пере​распределения национального дохода поддерживать приемлемый жизненный уровень для малообеспеченных слоев населения. В целом же модель социальной политики строится на том, что каждый тру​доспособный должен на себя, свою семью и обеспечение своей ста​рости заработать сам.

Функционирование японской модели в основном основано на исто​рических традициях этой страны, на приоритете интересов нации над личными интересами, высокой трудовой дисциплинированности и ответственности работников, сильно развитой восприимчивости ко всему новому. За счет перечисленных и других факторов достигается значительное снижение себестоимости продукции, ее высокое каче​ство, что обеспечивает высокую конкурентоспособность японских шаров на мировом рынке. Японцы не преувеличивают роль «свободного рынка» и, начиная с послевоенных лет, активно применяя механизмы макроэкономического планирования.

Для рыночной экономики ФРГ характерны значительный удельный вес государственной собственности, развитые государственные структуры управления, активная рационализация производственно-0 аппарата. Здесь сильны позиции частного предпринимательства и «.точного механизма в формировании структуры хозяйства, в то же время действующее законодательство направлено на строгое со​блюдение договорных обязательств, качество продукции, защиту добросовестной конкуренции, охрану окружающей среды. Велика роль государства в решении социальных вопросов.

Шведская рыночная модель отличается прежде всего сильной социальной направленностью и мощным государственным регули​рованием. Высокая норма налогообложения позволяет государству сосредоточивать в своих руках значительные финансовые средства и направлять их на решение социальных задач. В результате в стране один из самых низких уровней безработицы, в значительной степе​ни выровнены текущие доходы населения. В последнее время, прав​да, все чаще звучат голоса о том, что подобная «благотворительная» деятельность государства вносит негативные моменты в развитие общественной деловой активности, не инициируя ее.

Если обобщить сказанное и рыночную практику других стран, о все множество путей развития национальных рыночных эконо​мик с известными допущениями можно свести к двум моделям: либеральной и социально ориентированной. Для либеральной модели рыночного развития характерно прежде всего господство частной собственности, всяческое поощрение ча​стного предпринимательства. Экономические функции государства реализуются в основном на макроэкономическом уровне. В подобной системе вообще отсутствует принцип «социального равенства», а го​сударственная социальная деятельность направлена главным образом i ia самые обездоленные слои населения. Из экономически развитых Стран к названной модели ближе всего стоят США и Англия.

Для социально ориентированной экономики характерны силь​ные позиции государства в регулировании воспроизводственных про​цессов и решении социальных проблем. Социальная политика госу​дарства действует по отношению ко всем членам общества. Регули​руются занятость населения, уровень доходов, в отдельных случа​ях – и цены. При этом регламентирующие функции государства рас​пространяются не только на макроуровень хозяйственной деятель​ности, но и на деятельность субъектов микроэкономики. Сторонни​ки данной модели утверждают, что абсолютно «свободный рынок», рынок без государственного регулирования, способен привести к таким же последствиям, к каким приводит действие централизованно управляемой системы. Социально ориентированная рыночная эконо​мика характерна для Швеции, ФРГ, Австрии.

Жизненность и дееспособность рынка как формы функциони​рования товарного производства подтверждена длительным перио​дом развития человеческой истории. Такое его «долголетие» предопределено тем, что в самой сути развитого рынка содержатся механизмы его саморазвития и саморегулирования. Государство сво​ей экономической деятельностью лишь дополняет и направляет эти процессы. До сих пор речь шла о рынке как некоей статической модели. Динамику же рынка можно понять, лишь изучив механизм его функционирования.
Особенности белоруской модели социально-экономичного развития.
Во-первых, в центре белорусской модели социально-экономичного развития находиться человек с его интересами, устремлениями, желанием жить в свободной, демократической и цветущей стране. Все в имени человека и для его благоустройства, государство для народа, а ни народа для государства - такой глубинный смысл белорусской модели социально-экономичного развития, внутренней и внешней политики Республики Беларусь. 

Во-вторых, руководство государства отказалась от либеральной модели рынка и взяло на вооружение социально ориентированную модель рыночной экономики. Государство защищает интересы всех классов и слоев населения, в том числе и тех, кто по разным причинам зарабатывает мало, совсем ли ничего ни зарабатывает (устаревшие, инвалиды, многодетные семьи, студенты, учащиеся и т.д.). Это исключает социальные катаклизмы и обеспечивает социальную стабильность в обществе.

В-третьих, учитывая опыт стран с развитой рыночной инфраструктурой, Республика Беларусь стала на путь государственного регулирования экономики. 

В-четвертых, приостановлено дикая «прихватизация», разграбление кучкой дельцов общенародного богатства и создание крупных частных капиталов, большинство из которых имеют криминальную природу. Приватизация проводиться при участии и под контролем государства, в интересах укрепления ее мощности и повышения благоустройства народа.

В-пятых, народ и государство отказались от купли-продажи земель сельскохозяйственного назначения, от демонтажа крупного колхозно-совхозного производства и замены ее крестьянским (фермерским)   хозяйством.   Колхоз,   сельскохозяйственный   производственный кооператив, крестьянское (фермерское) хозяйство имеют равные права и возможности существования, когда они эффективно хозяйствуют на земле.

В-шестых, Республика Беларусь открыта для экономического сотрудничество со всеми странами мира. Она притягивает в народное хозяйство капиталы отечественных и заграничных инвесторов. 

Вопросы и задания для самопроверки:
1. Каково содержание понятия «рынок»?

2. Назовите субъекты и объекты рыночных отношений.

3. Назовите условия возникновения рыночных отношений.

4. Дайте определение рынка как экономического явления.

5. Каковы основные функции рынка и как они реализуются?

6. Каковы, на Ваш взгляд, позитивные и негативные стороны функционирова​ния рынка?

7. Какое содержание вкладывается в понятие «инфраструктура рынка»?

8. Определите основные функции товарной и фондовой бирж и биржи труда.

9. Что такое «рыночная экономика» и каковы основные принципы ее функцио​нирования?

10. Чем определяется специфика моделей рыночной экономики?

Основные категории и понятия:
Рынок; рынок свободной конкуренции; рыночная конъюнктура; то​варный рынок; потребительский рынок; рынок средств производства; ры​нок информации; рынок интеллектуального продукта; финансовый рынок; рынок капиталов; кредитный рынок; рынок ценных бумаг; валютно-денежный рынок; рынок труда; инфраструктура рынка; биржа; ры​ночная экономика; либеральная и социально ориентированная модели рыноч​ной экономики.
Тема 1.5 Спрос, предложение, рыночное равновесие. 
Эластичность спроса и предложения 

Цель лекции: определить понятия спроса и предложения, их эластичности и факторы, влияющие на эти изменения.

План:

1. Спрос. Ценовые и неценовые факторы спроса.

2. Предложение. Ценовые и неценовые факторы предложения.

3. Понятие эластичности спроса и предложения по цене и доходу.

4. Рыночное равновесие спроса и предложения.
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1. Спрос. Ценовые и неценовые факторы спроса.
Рыночный механизм – это механизм формирования цен и распреде​ления ресурсов, взаимодействия субъектов рынка в области установления цен, объема производства и реализации товаров и услуг, а также взаимо​связи и взаимодействия основных элементов рынка. Главными структур​ными элементами рыночного механизма являются спрос, предложение, цена и конкуренция.

Спрос – форма проявления потребности населения, обеспеченная де​нежным эквивалентом. Однако данное понятие охватывает не всю гамму потребностей населения, а лишь ту ее часть, которая обеспечена его поку​пательной способностью, т.е. денежным эквивалентом.

Спрос, являясь платежеспособной потребностью, может принимать раз​личные виды. Нерегулярный спрос – основанный на сезонной, почасо​вой потребности (незагруженность транспорта днем, перегруженность в часы «пик»). Нерациональный – спрос на вредные для здоровья или анти​социальные товары (сигареты, наркотики, огнестрельное оружие). Отри​цательный – спрос, когда большая часть рынка «недолюбливает» товар или услугу (прививки, медицинские операции). Скрытый – спрос, возни​кающий тогда, когда многие потребители испытывают желание в чем-либо, но не могут его удовлетворить, так как товаров и услуг на рынке недоста​точно (безвредные сигареты, безопасные жилые районы, экологически чистый автомобиль). Падающий спрос – явление постоянное (снижается посещаемость музеев, театров и т.п.). Платежеспособный – спрос на то​вары и услуги, обеспеченный денежными средствами покупателей. Разли​чают также реализованный, неудовлетворенный, формирующийся, ажио​тажный, престижный, импульсный и другие виды спроса.

Факторы, влияющие на спрос, по природе возникновения подразделя​ются на экономические, социально-демографические, природно-климати​ческие, национально-исторические; по характеру воздействия – на об​щие (уровень доходов, численность населения, цены на товары) и снецифическле (жилищное строительство, электрификация быта, численность

молодежи, пенсионеров, детей, степень развития туризма и др.); по воз​можности измерения спроса – поддающиеся и не поддающиеся (мода, предпочтения, привычки и др.) количественной оценке. Рыночный меха​низм позволяет удовлетворять только те потребности, которые выражены через спрос. Кроме того, в обществе существуют и такие потребности, которые нельзя превратить в денежный спрос. К ним прежде всего отно​сятся блага и услуги коллективного пользования, которые в мировой эко​номической науке называются общественными товарами (охрана обще​ственного порядка, национальная оборона, государственное управление, единая энергетическая система, национальная сеть коммуникаций и т.д.).

В обществе с развитой рыночной экономикой преобладают потребнос​ти, которые удовлетворяются через денежный спрос. При этом покупа​тель в первую очередь интересуется тем, сколько стоит товар, который он хочет приобрести. Таким образом, спрос в основном зависит от цен на товары и дохода, выделяемого покупателем на потребление. Различают ин​дивидуальный спрос, субъектом которого является отдельный человек, желающий приобрести товар при данных условиях, и рыночный спрос как совокупность всех индивидуальных спросов на данном рынке.

Рыночный спрос – это платежеспособная потребность или потреб​ность, представленная на рынке. Можно сказать, что рыночный спрос – это сумма денег, которую покупатели готовы затратить на приобретение нужных им товаров и услуг. Он характеризует желание покупателя иметь товар и его способность заплатить за этот товар (т.е. возможность купить товар). Спрос является определяющим параметром рынка, ибо в его ос​нове лежат потребности людей. Отсутствие потребностей вызывает отсутствие не только спроса, по и предложения. Никто не станет производить товар, если на него нет спроса. Потребности людей это еще не спрос. Для превращения потребности в спрос покупателя необходимо достаточное ко​личество денежных средств для покупки какого-либо товара. Спрос – это потребности людей в товарах и услугах, которые могут быть реально удов​летворены и обеспечены денежными средствами. В обществе с развитой рыночной экономикой преобладающая часть потребностей удовлетворя​ется через рыночный спрос. В связи с этим можно отметить, что потреб​ности – это желания и устремления обладать теми или иными благами, тогда как спрос – это возможность приобрести эти блага.

Важнейшим показателем спроса являются его объем и цена. Объем спро​са – это количество товара, которое потребители согласны купить, а цена спроса – максимальная цена, которую покупатель готов заплатить за определенное количество товара.

Объём и структура индивидуального спроса зависят от индивидуаль​ных запросов и специфических желаний покупателя. Последние различа​ются по уровню доходов, предпочтениям и вкусам. При этом важны так​же национальные, возрастные, половые особенности, уровень образова​ния и т.д. Рыночный спрос представляет собой спрос, предъявляемый на товар всеми покупателями (потребителями).

Спрос – это количество товара, которое потребители готовы приобрести при данной цене. Спрос – однофакторная функция: 
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 – на самом деле, спрос зависит от многих условий, но мы берем только условие изменения цены, т.е. условие ceteris paribus – при прочих равных условиях. Спрос всегда платежеспособный и всегда реальный.

Обратную зависимость спроса и цены можно объяснить рядом причин. Во-первых, при снижении цены неизбежно увеличивается число покупа​телей и количество покупок, что означает увеличение спроса. Во-вторых, по мере удовлетворения потребностей покупатели будут приобретать до​полнительные единицы продукции только тогда, если цена на них будет снижаться.

Закон спроса: имея данную функцию спроса, мы можем сказать, что небольшому увеличению цены сопутствует уменьшение спроса. Это для большинства товаров – нормальных товаров.
Если не выполняется условие ceteris paribus, т.е., например, доход потребителя меняется, то мы наблюдаем сдвиг функции спроса. Так допустим, что доход потребителя увеличивается, тогда кривая спроса – кривая D1.
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Всегда нужно смотреть, выполняется ли условие ceteris paribus. Если это условие не выполняется, то функция спроса может измениться, следовательно, изменение закупок может произойти не по причине изменения цены, а вследствие других факторов – меняется сам спрос. Если условие ceteris paribus выполняется, то спрос или функция спроса остаются неизменным, а изменение закупок есть всегда изменение цены.

Динамика спроса кроме цены определяется влиянием следующих не​ценовых факторов:

· Доход потребителя – R.

При повышении доходов спрос на большин​ство товаров растет. Однако эта зависимость в полной мере проявляется тогда, когда речь идет о товарах высшей потребительской категории. То​вары, спрос на которые снижается но мере роста доходов, называются то​варами низшей категории потребления. Таким образом, при повышении доходов населения повышается спрос на более качественные товары (даже при некотором увеличении цены), а со снижением доходов возрастает спрос на товары менее качественные, но более дешевые;

· Цены других товаров – Pj.
Цены на сопряженные товары (взаимозаменяемые, или субституты, и взаимодополняемые, или комплементы). Между ценой на один из това​ров-субститутов и спросом на другой существует прямая связь, а между ценой на один из товаров-комплементов и спросом на другой товар – об​ратная связь
· Ожидание.
Потребительские ожидания, как правило, связаны с ориентацией лю​дей на повышение цен и доходов в будущем. Ожидания потребителей от​носительно возможности повышения цен в будущем могут побудить их покупать больше в настоящее время. Ожидания увеличения доходов могут заставить потребителей меньше ограничивать текущие расходы, и наобо​рот, ожидание падения цен и снижения доходов ведет к сокращению теку​щего спроса на товары
· Сезонность.
· Количество продавцов и покупателей на рынке и т.д.
· Потребительские вкусы и предпочтения (Т). 

2. Предложение. Ценовые и неценовые факторы предложения.
Предложение – целенаправленное действие продавца, убеждающее покупателя приобрести товар, которое формирует спрос через ассорти​мент произведенных товаров и их цены. Предложение выступает как про​дукт, который находится или может быть доставлен на рынок. Данная ка​тегория обычно содержит следующие основные реквизиты и требования: описание товара, предполагаемое его количество, сроки поставки первой партии, цену за единицу товара, условия платежа, срок действия, название фирмы, сделавшей предложение, ее адрес, дату отправки, подписи. При выходе на новые рынки содержание предложения может быть расширено рекламными материалами, демонстрирующими научно-исследовательский и производственный потенциал поставщика товаров, их высокий техни​ческий уровень и качество, обеспеченность машинно-технической продук​цией и техническим обслуживанием. В состав предложения входят инвес​тиционные и потребительские товары, природные ресурсы, наемная рабо​чая сила, капитал, услуги. На предложение влияют многообразные факто​ры (неценовые детерминанты), в том числе – цены на ресурсы и сопря​женные товары, уровень технологии, деятельность государства (налоги и дотации), число продавцов и их ожидания по поводу изменения цен на рекламируемые товары. Различают индивидуальное предложение, субъек​том которого выступает отдельный продавец, и рыночное – совокупность всех индивидуальных предложений на данном рынке.

Предложение – количество товаров, которые фирмы готовы продать при заданной цене. Предложение – тоже однофакторная функция: 
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Закон предложения: при росте цены желание продать товар увеличивается.

Если условия ceteris paribus выполняются, то тогда изменения продаж есть функция цены товара, и мы движемся вдоль кривой предложения. Если эти условия не выполняются, то происходит изменение функции предложения, так, в силу технического прогресса происходит рост объема предложения при данных ценах.

Неценовые факторы, влияющие на предложение. Предложение, как и спрос, может изменяться под влиянием неценовых факторов. К ним от​носятся:

1) цены на ресурсы, которые могут либо стимулировать наращивание предложения (если они снижаются), либо препятствовать этому (если они растут).

2) изменения в технологии производства: совершенствование техно​логии позволяет с меньшими затратами произвести единицу продукции, что приводит к снижению издержек производства и увеличению предло​жения.

3) налоги и субсидии. Налоги увеличивают издержки производства и уменьшают предложение. Субсидии снижают издержки производства и уве​личивают предложение.

4) цены на другие товары. Изменение цен на другие товары может по​будить производителя увеличивать или уменьшать предложения данного товара. Данное изменение цен приводит к переливу ресурсов (уход фирм из отрасли). Уход фирм из отрасли уменьшит предложение. Снижение цен на одни товары способно уменьшить их предложение в пользу увеличения предложения других, более дорогих товаров.

5) ожидания изменения цены продукта в будущем могут повлиять на желание производителя поставлять его на рынок в настоящее время.

6) число продавцов. Чем больше число поставщиков при данном объе​ме производства каждой фирмы, тем больше рыночное предложение. По мере вступления в отрасль новых фирм предложение будет расти, а по мере их выхода – сокращаться.

7) природные условия: стихийные бедствия, нанося ущерб экономике, влияют на сокращение предложения.

Все перечисленные факторы, включая и цены, влияют на изменение предложения. Зависимость объема предложения от определяющих его факторов называется функцией предложения.

3. Понятие эластичности спроса и предложения по цене и доходу.
Различают два основные вида эластичности спроса (мера реагирования одной переменной величины на изменение другой): по цене и по доходу. В первом случае можно определить, насколько изменится объем спроса на товар при изменении его цены. Ценовая эластичность спроса определяется как частное от деления процентного изменения величины спроса на процентное изменение цены. Данный показатель рассчитывается с помощью коэффициента, который показывает процентное изменение объема спроса на товар при изменении цены товара на 1%.
ED=(ΔQ/Q2) / (ΔP/P2),

где ED – коэфициент эластичности спроса по цене; ΔQ = Q2 – Q1; ΔP = P2 – Р1; Р1 – первоначальная цена, P2 – новая цена; Q2 – новый объём спроса; Q1 – первоначальный объём спроса.
Выделяют следующие виды эластичности спроса по цене:

• спрос с единичной эластичностью по цене возникает, если цена и величина спроса изменяются на одинаковый процент. Спрос имеет единич​ную эластичность, когда 1%-ное изменение цены вызывает 1%-ное изме​нение продаж товаров. Если эластичность спроса от цены товара равно единице, то снижение последней, например на 5%, приведет к увеличе​нию спроса тоже на 5%. В этом случае расходы потребителя на приобрете​ние данного товара до и после снижения цены остаются неизменными, так как по более низкой цене он купит его больше;

• неэластичный спрос наблюдается в том случае, когда величина спро​са изменяется на меньший процент, чем цена. Если ценовая эластичность меньше единицы, то рост цены товара, например на 5%, приведет к сни​жению спроса на 3%. Низкая эластичность приведет к увеличению расхо​дов потребителей;

• совершенно неэластичный спрос отмечается тогда, когда его величи​на всегда будет постоянной независимо от изменения цены на единицу товара. Такая ситуация характерна для монополий, которые, создавая ис​кусственный дефицит, взвинчивают цены. Коэффициент эластичности при этом равен нулю. Потребители приобретают фиксированное количество товара независимо от его цены;

• эластичный спрос наблюдается тогда, когда спрос изменяется на больший процент, чем цена. Если ценовая эластичность больше единицы, то снижение цены на 5% вызовет рост спроса на 10%. Высокая ценовая эластичность. спроса увеличит расходы потребителей при снижении цены то​вара, поскольку резко возрастет объем покупок;

• совершенно эластичный спрос по цене возникает в том случае, когда изменение цены вызывает изменение спроса на неограниченную величи​ну. Это означает, что если цена единицы продукции превысит 5%, то ни одна единица товара не будет реализована. При цене же 5% и ниже может быть реализовано бесконечное количество товаров. Повышение цены от​пугивает бесконечное множество покупателей, а снижение цены – увели​чивает спрос на неограниченную величину. Коэффициент эластичности по цене при этом равен бесконечности. При бесконечно эластичном спросе минимальное снижение цены побуждает покупателей увеличивать покуп​ки до предела своих возможностей.

Следует отметить, что ситуации с совершенно неэластичным или со​вершенно эластичным спросом в хозяйственной практике почти не встре​чаются. Для экономиста они представляют чисто теоретический интерес.

К факторам, влияющим на эластичность спроса по цене, относят​ся:

1. Наличие товаров-заменителей. Чем больше на рынке продуктов, которые удовлетворяют одну и ту же потребность, тем больше возможнос​тей дня покупателя отказаться от приобретения данного конкретного про​дую а в случав повышения его цены и тем выше эластичность спроса на данный продукт.

2. Фактор времени. В краткосрочном периоде спрос имеет тенденцию быть менее эластичным, чем в долгосрочном.

3. Значимость товара для потребителя. 

4. Доступность товара и услуги. Чем выше степень товарного дефици​та, тем ниже эластичность спроса па этот товар. В условиях дефицита по​требитель лишен возможности выбора и вынужден приобретать товар по сложившейся на данный момент цене.

5. Степень интенсивности потребности, удовлетворяемой данным то​варом или услугой. Если потребность в каком-то товаре очень высока, то уровень цены не значительно сказывается на объеме его потребления. Объем потребления хлеба и соли существенно не изменится, если произой​дет повышение цен на них.

Эластичность спроса по доходу. Динамика спроса реагирует не толь​ко на изменение цены, но и на изменение доходов потребителей, т.е. элас​тичность спроса по доходу. Последняя показывает изменения спроса на товар в зависимости от доходов потребителей и может быть выражена сле​дующей формулой:

                                       Q2  - Q1    I1 + I2
EDI =    I2  - I1      Q1 + Q2  ,

где EDI – коэфициент эластичности спроса по доходу; I1 – первоначальная величина дохода, I2 – новая величина дохода; Q2 – объём спроса после изменения дохода; Q1 – первоначальный объём спроса.

Эластичность спроса по доходу можно определить с помощью коэф​фициента, который показывает, на сколько изменится спрос на товар при изменении дохода потребителей на 1%. На эластичность спроса по доходу оказывают влияние и такие субъективные факторы потребителя, как зна​чимость товара и консерватизм спроса. Данный показатель характеризует степень чувствительности спроса на тот или иной товар к изменению до​ходов потребителей. На товары высшей категории спрос обычно изменя​ется в том же направлении, что и доход: повышается доход, повышается и спрос. В отношении товаров низшей категории (хлеб, картофель и т.д.) увеличение доходов потребителей может вызвать падение спроса.

Измерив эластичность спроса по доходу, можно определить, относится ли данный товар к категории нормальных (когда рост доходов приводит к росту спроса) или неполноценных (низших товаров, товаров низшего ка​чества, когда рост доходов приводит к снижению спроса).

Перекрестная эластичность спроса. В экономической теории выде​ляют также перекрестную эластичность спроса. Она показывает, как имен​но изменяется спрос на один товар в ответ на изменение цены другого товара. При этом связь между ценой на один товар и спросом на другой у взаимозаменяемых товаров прямая (к примеру, рост цены масла увеличит спрос на маргарин), а у взаимодополняемых – обратная (рост цены фото​аппаратов снизит спрос на фотопленку).

Перекрестную эластичность спроса можно определить с помощью ко​эффициента, который показывает, на сколько процентов изменится спрос на один товар при изменении цены другого товара на 1%.

EDAB = Q2A – Q1A / P2B  – P1B * P1B + P2B / Q1A + Q2A,
где P1B – первоначальная цена товара B; P2B – новая цена товара B; Q1A - первоначальный объём спроса на товар А; Q2A – новый объём спроса на товар А.
Перекрестная эластичность спроса по цене может быть положитель​ной, отрицательной и нулевой. Первая свойственна взаимозаменяемым товарам, так как повышение цены на один товар (кофе) вызывает повыше​ние спроса на другой (чай). Вторая свойственна взаимодополняемым то​варам, ввиду того что рост пен на один товар (фотоаппарат) вызывает умень​шение спроса на другой товар (фотопленку). Нулевая форма перекрестной эластичности характерна для товаров, являющихся нейтральными по отношению друг к другу.

Эластичность предложения измеряет степень реакции поставщиков товаров на изменение цен. Предложение эластично, когда оно изменяется в большей степени, чем цена. И наоборот, предложение неэластично, если его изменения меньше, чем изменения цены. Зависимость величины пред-можения от изменения цены различна для разных групп товаров. Предло​жение одних из них более чувствительно к изменениям цены, других -менее. Степень чувствительности производителей к изменению цен, или пне называемый коэффициент эластичности предложения, определяется по Методике, аналогичной исчислению коэффициента эластичности спроса. Цанный коэффициент определяется в процентах как отношение измене​ния объема предлагаемой продукции к изменению цены. Другими слова​ми   коэффициент эластичности предложения выражает собой изменение производства и предложения товаров при увеличении или уменьшении цены товара на 1%.

                                       Q2  - Q1    P1 + P2
EDS =  P2  - P1     Q1 + Q2  ,

где EDS – коэфициент эластичности предложения; Р1 – первоначальная цена, Р2 – новая цена; Q2 – объём предложения после изменения цены; Q1 – первоначальный объём предложения.

Эластичность предложения зависит и от других факторов. Это резервы производственных мощностей; уровень товарных запасов; количество вре​мени у производителей для того, чтобы отреагировать на изменение цен (чем больше свободных мощностей, запасов и времени, тем больше воз​можности увеличить предложение); способность товара к длительному хранению, а также стоимость его хранения. Если товар не может хранить​ся долгое время в силу потребительских свойств, то снижение цены на рынке незначительно повлияет на предложение. Предложение будет низ​кой эластичности, т.е. коэффициент меньше 1 (свежая рыба, мясо и др.). Неэластично и предложение на продукцию, хранение которой дорого об​ходится продавцу. Эластичность предложения меняется под действием технического прогресса, изменения количественного и качественного со​става используемых ресурсов. Усиление ограниченности ресурсов, при​меняемых при производстве того или иного товара, ведет к уменьшению значения эластичности предложения.

Поскольку предложение связано с изменением производственного про​цесса, оно медленнее адаптируется (приспосабливается) к изменению цены, чем спрос. Поэтому фактор времени является важнейшим в определении показателя эластичности. Обычно при оценке эластичности предложения рассматриваются следующие временные периоды: мгновенный, кратко-, средне- и долгосрочный.

В течение мгновенного периода реализации подлежит уже произведен​ный товар, который поступает в продажу по установившейся рыночной цене, т.е. предложение должно подстраиваться под спрос. Этот период настолько мал, что производители не успевают отреагировать на измене​ние спроса и цены. Например, фермер, который привез на рынок весь уро​жай огурцов, бессилен отреагировать на увеличение спроса и цены. В мгновенном периоде времени предложение является фиксированным.

Анализ временных периодов позволяет сделать вывод о том, что пред​ложение, как и спрос, становится более эластичным с увеличением вре​менных интервалов, в пределах которых рассматривается его динамика. Эластичность предложения обычно выше на протяжении длительного пе​риода, чем в короткие отрезки времени.

Наряду с эластичностью предложения по цене существует также элас​тичность предложения по доходу, которая характеризует степень измене​ния величины предложения данного товара в результате изменения вели​чины дохода его производителя при прочих равных условиях. Кроме того, выделяют перекрестную эластичность предложения – степень изменения объема предложения данного товара как результат изменения цены друго​го товара.
EsAB = Q2A – Q1A / P2B  – P1B * P1B + P2B / Q1A + Q2A,
где P1B – первоначальная цена товара B; P2B – новая цена товара B; Q1A - первоначальный объём предложения на товар А; Q2A – новый объём предложения на товар А.

Значение коэффициента перекрестной эластичности предложения по цене также различно для разных товаров.
1) взаимозаменяемые товары. Повышение цены на то​вар-заменитель вызывает сокращение производства рас​сматриваемого товара (и наоборот), т.е. в отличие от спроса цена одного товара и предложение другого товара в этом слу​чае изменяются в разных направлениях, и значение коэффи​циента перекрестной эластичности предложения будет отри​цательным (ESAB < 0).
2) взаимодополняющие товары. Если цена повышается на товар-дополнитель, производители увеличивают произ​водство рассматриваемого товара (и наоборот). В этом случае цена одного товара и предложение другого товара изменяют​ся в одном направлении, т.е. коэффициент перекрестной эластичности предложения будет иметь положительное зна​чение (ESAB > 0).
3) независимые товары. Как и в случае со спросом, изме​нение цены одного товара не вызывает изменения предложе​ния другого товара. Коэффициент перекрестной эластичнос​ти предложения в этом случае будет равен нулю (ESAB = 0).
4. Рыночное равновесие спроса и предложения.

Рынок – это механизм взаи​модействия покупателей и продавцов, т.е. соотношение спроса и предло​жения. Анализ спроса и предложения на отдельных рынках осуществляет микроэкономика, спрос и предложение во всей рыночной экономике, на всем национальном рынке исследует макроэкономика.

На рынке желания и интересы покупателей сталкиваются с желаниями и интересами продавцов. Экономический интерес покупателя состоит в том, чтобы купить товар и удовлетворить свою потребность. Потребители приходят на рынок с определенным объемом совокупного дохода, пред​назначенного для приобретения. Стремясь купить товар подешевле, по​требители понимают, что продавец хочет продать его подороже. Поэтому потребители предлагают за товары цены, равные так называемым ценам спроса. Под ценой спроса понимается та предельная максимальная цена, За которую покупатели согласны приобрести товар. Выше этой границы рыночная цена подняться не может – у потребителей нет больше денег на покупку. Чем ниже цена спроса, тем большее количество товара желает и может приобрести покупатель за одну и ту же сумму денег.

У производителей-продавцов другие желания и интересы – продать то​вар подороже. Они предлагают цены предложения, т.е. предельные минималь​ные пены, по которым производители-продавцы еще готовы продавать свои товары.
Условие задачи: 
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На рынке существует один вид продукта. Всех покупателей мы можем объединить в одного покупателя, а всех продавцов – в одного продавца. Продавец и покупатель имеют заданную функцию спроса и предложения соответственно. Мы рассматриваем короткий период времени, когда выполняется условие ceteris paribus (при прочих равных возможностях). И покупатель, и продавец могут, как угодно изменять цену.
   Решение задачи:

Пусть в начальный момент времени цена равна P1. Тогда Q1>Q2. Существует некоторое избыточное предложение Q1 – Q2 = A. Для того, чтобы продать А, нужно уменьшить цену. Пусть начальная цена равняется P2. В этом случае Q1>Q2 – избыточный спрос дефицит. Возникает желание увеличить цену.

Если же в начальный момент времени цена равна PE. Если на рынке установилась ситуация, которая задается парой чисел (PE, QE), то А=0 и, если выполняется условие ceteris paribus, то рынок находится в равновесии. Отраслевое равновесие всегда задается парой чисел, а именно: равновесная цена и равновесный объем закупок (равновесный объем продаж).

Закон спроса и предложения для монопродуктовой модели: при условии свободного ценообразования избыточный спрос стремится к 0.
Предположим, что на рынке действует много покупателей, и каждый из них покупает по одной единице товара. Рассмотрим всех этих покупателей последовательно. Самый первый был готов купить по самой высокой цене, второй – по цене, чуть ниже первой и т.д. Рассмотрим положение покупателя посередине: он был готов купить по довольно высокой цене, а купил по равновесной. Эта разница между ценами называется выигрышем потребителя. Сумма выигрышей называется потребительским излишком.
Предположим, что на рынке действует много продавцов, и каждый из них продает по одной единице товара. Рассмотрим всех этих продавцов последовательно. Первый был готов продать по очень низкой цене, второй – по цене, чуть выше первой и т.д. Но все они продали по равновесной цене. Разница между равновесной ценой и ценой, за которую был готов продать продавец, называется выигрышем продавца. Сумма всех выигрышей называется излишком продавца. Сумма излишка потребителя и излишка продавца называется выгодой торговли.

Анализ налога на продажи
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Если на отраслевом рынке правительство вводит налог на продажи, так пусть товар стоил 10 руб., то теперь его цена поднялась до 11, при 10% налоге на продажи. Здесь налог – добавка к цене. В состоянии равновесия QE=10 PE=1, если налог – 10% то цена не 1, а 1,1. У правительства есть ожидание по поводу будущих налоговых поступлений, она базируется на знании графика 1. Но т.к. каждая единица товара становится дороже на 1, то график поднимается на 1. Pe – стала выше, Qe– сократилась. При новом состоянии производители продают меньше товаров, таким образом величина налоговых поступлений меньше чем ожидалось.

Введение тарифов во внешней торговле
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Если в страну импортируется какой–то товар, то есть цена, по которой иностранная фирма готова его предложить. Государство же из соображений пополнения казны, защиты интересов национальных производителей, может вводить наценки к новым товарам – тарифы. На рисунке показан эффект введения тарифа на товар (он аналогичен ситуации с налогом от продаж)
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Введение и установление квот

Если импортные товары имеют близкие заменители на местном рынке, то местные производители требуют ограничение импорта иностранных товаров, т.е. установление какого-либо предела на рис отражен эффект квотирования. Если спрос повышается, то цена также растёт.

Установление потолка и нижнего предела цен.

В ряде случаев правительство хочет сдержать рост цен, например, защитить потребителей. Тогда оно устанавливает «потолок цен»
Следствия:

· дефицит

· распределение

· рационирование

· злоупотребления

· «черный рынок»
· повышение цены

Правительство также может установить нижний предел цен, но какими бы благими намерениями ни было вызвано отклонение от равновесия, в конечном итоге это наносит ущерб и потребителям и производителям.

Следствия установления нижнего предела цен: незанятые ресурсы (безработица), «черный рынок», снижение цен

Вопросы и задания для самопроверки:
1. Почему существует отрицательная зависимость между ценой товара и ве​личиной покупательского спроса на него?

2. Какие неценовые факторы влияют на индивидуальный спрос?

3. Какая существует зависимость между ценой и объемом предложения?

4. Чем определяются верхний и нижний пределы рыночной цены?

5. Высокой или низкой является эластичность спроса по доходу на предметы роскоши?

6. Как называются товары, объем спроса на которые сокращается при увеличе​нии дохода потребителя?

7.  Как и почему изменяется эластичность спроса и предложения по мере увеличения временного периода?

8. Приведите примеры, когда теория эластичности спроса и предложения может помочь фирме или государству принять обоснованное решение.

9. Назовите основные элементы рынка и покажите на примере отдельного товара, как они взаимодействуют между собой.

10. Что понимал А. Смит под «невидимой рукой»?

Основные категории и понятия:
Спрос; предложение; закон спроса; кривая спроса; закон предло​жения; кривая предложения; цена; цена равновесия; эла​стичность спроса; эластичность предложения; рыночное равновесие.
Тема 1.6 Теория поведения потребителя
Цель лекции: дать определение понятиям потребление и полезность, определить подходы к оценке полезности экономических благ со стороны потребителя, соответственно его рациональность и воздействие на формировании величины спроса.

План:

1. Полезность и рациональность потребителя. Общая и предельная полезность.

2. Предпочтения потребителя и кривые безразличия.

3. Бюджетные ограничения потребителя. Влияние изменений в доходах и ценах на положение бюджетной линии.

4. Равновесие потребителя. Эффект замещения и эффект дохода в поведении потребителя.
 Литература:
1. Экономическая теория: учеб. пособие / Л.Н. Давыденко [и др.]; под общ. ред. Л.Н. Давыденко. – Минск: Высш. шк., 2008. – 352 с. – С. 135–153.

2. Базылева, М.Н. Экономическая теория: учеб. пособие / М.Н. Базылева, Н.И. Базылев. – Минск: Соврем. шк., 2008. – 640 с. – С. 182–208.

3. Курс экономической теории: учеб. / М.И. Плотницкий, Э.И. Лобкович, М.Г. Муталимов и др.; под ред. М.И. Плотницкого. – Мн.: “Интерпресервис”, 2003. – 496 с. – С. 129–141.

1. Полезность и рациональность потребителя. Общая и предельная полезность.

Созданные в процессе производства товары и услуги, пройдя через обмен (товарные рынки), поступают в сферу потребления.

Потребление – это процесс использования блага с целью удов​летворения потребностей.

Экономисты различают производственное и личное потребление. Производственное потребление – это использование факторов про​изводства в процессе создания товаров и услуг. Личное потребление представляет собой использование благ для удовлетворения потреб​ностей человека. Оно является конечным пунктом движения произ​веденного продукта.

Понять правила, которыми руководствуется потребитель, поку​пая на рынке те или иные блага, помогает концепция предельной полезности. Основные ее положения разработаны такими известны​ми экономистами XIX в., как Г. Госсен (1810–1859) и У. С. Джевонс (1835–1882). Большой вклад в развитие теории предельной полезности в начале XX в. внесли представители австрийской школы К. Менгер, О. Бём-Баверк, Ф. Визер.

Одним из центральных понятий данной теории является полез​ность. Под полезностью понимают то удовлетворение, которое рас​считывает получить потребитель в процессе использования блага. Оценка полезности блага всегда субъективна. Полезность одного и того же блага может быть различной. Так, совершенно очевидно, что полезность авторучки больше для студента кулинарного учили​ща, чем для повара ресторана, или полезность кофе для его люби​телей, чем для тех покупателей, которые к нему равнодушны.

Полезность блага зависит не только от потребностей и вкусов индивида, но и от интенсивности удовлетворяемой потребности. Степень интенсивности потребности не остается неизменной, а умень​шается по мере того, как растет объем потребления данного блага. Проиллюстрируем данную зависимость на примере. Предположим, что на обед потребитель купил 5 яблок. В процессе потребления пер​вое яблоко доставит ему наибольшую полезность, так как у него еще не удовлетворена потребность в яблоках. Второе яблоко будет иметь для него несколько меньшую полезность, третье – еще мень​шую, а четвертое может быть уже и не нужным. От пятого можно ожидать не пользу, а вред.
Полезность, которую извлекает потребитель из каждой допол​нительной единицы блага, называется предельной полезностью. На примере с яблоками мы видели, что полезность, которую приносит каждая последующая единица данного блага, меньше полезности предыдущей единицы. Уменьшение предельной полезности блага с увеличением величины его потребления выражает суть закона убыва​ющей предельной полезности.
Так как полезность блага зависит от субъективной оценки, из​мерить ее количественно довольно сложно. Поиски измерителя абсо​лютных величин предельной полезности не увенчались успехом, но тем не менее позволили сформулировать те законы, которые управ​ляют поведением потребителя.
Вернемся к примеру с яблоками и попытаемся количественно определить их полезность. Допустим, что потребитель оценивает первое яблоко в 10 ед. полезности, второе – в 6, третье – в 2 ед. Четвертое яблоко является относительно излишним, его полезность равна нулю. Пятое яблоко имеет отрицательную полезность, равную – 5.
Общая полезность определенного количества благ определяется суммированием предельной полезности каждого из них. Общая по​лезность первых двух яблок равна 16 ед. (10 ед. + 6 ед.), общая полезность трех яблок – 18 ед. (10 ед. + 6 ед. + 2 ед.). Четвертое яблоко ничего не прибавит к общей полезности, пятое – уменьшит ее. Поэтому общая полезность четырех яблок равна 18 ед., а пяти – 13 ед.
Покажем связь между общей и предельной полезностью блага с помощью табл. 1.6.1.
Таблица 1.6.1. Общая и предельная полезность яблок
	Порядковый номер
	Полезность
	


	
	предельная
	
	общая

	1-е
	10
	
	10

	2-е
	6
	
	16

	3-е
	2
	
	18

	4-е
	0
	
	18

	5-е
	-5
	
	13
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а)                                                                  б) 
Рис. 1.6.1 –  Общая (а) и предельная (б) полезность
Для большей наглядности связь между общей и предельной по​лезностью можно представить графически (рис. 1.6.1 а, 6). На рис. 1.6.1 (а) изображена общая полезность (total utility), а на рис. 1.6.1 (б)– пре​дельная полезность (marginal utility). На осях абсцисс отложено ко​личество потребляемых благ, на осях ординат – общая TU и пре​дельная MU полезность.
Данные, приведенные в табл. 1.6.1 и на рис. 1.6.1, показывают, что предельная полезность отдельных благ снижается по мере увеличения их количества. Общая полезность увеличивается до тех пор, пока пре​дельная полезность имеет положительное значение. Темп увеличения общей полезности с каждым добавлением нового блага замедляется.
Полезность и спрос.
Чтобы показать, как полезность связана со спросом, попытаемся общую и предельную полезность выразить в денежных единицах, исходя из того, что для потребителя полезностью обладают не только блага, но и деньги. Потребитель купит благо поданной цене, если он оценит его полезность и полезность затраченных на его покупку денег одинаково.
Предельная полезность денежной единицы у богатого и бедного разная. Очевидно, предельная полезность денежной единицы у бо​гатого потребителя меньше, так как деньги для него имеют меньшую степень редкости, чем для потребителя, у которого денежный доход меньше.
На условном примере попытаемся определить спрос богатого и бедного на благо А, рыночная цена которого равна 10 денежным единицам. Допустим, что предельная полезность денежной единицы для богатого равна 4, а для бедного – 10 ед. Для упрощения предпо​ложим, что благо А имеет для них одинаковую полезность. Это усло​вие вполне реально для некоторых благ первой необходимости.
За первую единицу блага А, предельная полезность которого оценивается в 100 ед., богатый готов заплатить 25 денежных единиц (100:4), а бедный– только 10 (100:10). Вторую единицу блага А, имеющую 80 ед. полезности, богатый согласен приобрести за 20, а бедный – за 8 денежных единиц и т.д. Цена, которую согласен заплатить потребитель за соответствующую единицу данного блага, измеряет предельную полезность данной единицы блага для него и называется ценой спроса. Ценные, характеризующие цену спроса бо​гатого и бедного потребителей на благо А, приведены в табл. 1.6.2
Таблица 1.6.2 – Спрос на благо А
	Порядковый
	Полезность 

блага

	Цена спроса

	номер
	
	богатого покупателя
	бедного покупателя

	1-е
	100
	25
	10

	2-е
	80
	20
	8

	3-е
	60
	15
	6

	4-е
	40
	10
	4

	5-е
	20
	5
	2


Рыночная цена определяет объем индивидуального спроса по​требителя. В приведенном нами примере при рыночной цене блага А, равной 10 дол., богатый потребитель купит 4 ед., а бедный – 1 ед. блага. Изменение рыночной цены ведет к изменению величины ин​дивидуального спроса потребителя. При увеличении рыночной цены до 15 дол. богатый потребитель приобретет 3 ед. блага, а бедный вовсе откажется от его приобретения.
Использовав данные табл. 1.6.2, графически можно изобразить кривые индивидуального спроса богатого и бедного (рис. 1.6.2 (а, б).
Кривые спроса имеют нисходящий характер, так как каждая последующая единица блага А обладает и для богатого, и для бедно​го все меньшей предельной полезностью, значит, дополнительные единицы продукта они станут покупать лишь при условии снижения его цены.
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а)                                                       б) 

Осуществляя покупку товара, покупатель обменивает опреде​ленное количество денег на необходимое ему благо. До сих пор мы предполагали, что он производит эквивалентный обмен. Тогда воз​никает вопрос: зачем покупателю делать покупку, если товар не обладает для него большей привлекательностью, чем деньги? Ответ на этот вопрос сводится к следующему: каждый потребитель, поку​пая товар, получает определенный выигрыш. В тех случаях, когда цена спроса превышает рыночную цену, выигрыш потребителя можно рассматривать как разницу между ними. В приведенном примере бо​гатый покупатель за первую единицу блага А был согласен запла​тить 25 денежных единиц. При рыночной цене, равной 10 денежным единицам, его выигрыш составил 15 денежных единиц. Покупка второй единицы блага А принесла ему выигрыш в 10, третьей – в 5 денежных единиц. Приобретая четвертую единицу блага, покупатель получает выигрыш, который не поддается измерению. Если бы бога​тый покупатель приобрел пятую единицу блага, то он понес бы потери.
Общий выигрыш, который получает потребитель от покупки блага, называется излишком потребителя. Излишек потребителя – это разница между общей полезностью приобретаемого товара и зат​ратами на его покупку. В нашем примере излишек богатого потреби​теля составит 30 денежных единиц.
Экономистов обычно интересует не абсолютная величина из​лишка отдельного потребителя, а изменение суммарных излишков потребителей, величина которых используется при анализе изме​нений положения рыночного равновесия, когда имеет место воз​действие на него со стороны государства, например при введении налогов.
Правило максимизации полезности.

Теория предельной полезности раскрывает поведение типичного (среднего) покупателя на рынке. Сторонники этой теории принима​ют за исходные следующие положения. Во-первых, типичный поку​патель имеет ограниченный денежный доход и пытается использо​вать его с наибольшей пользой. Во-вторых, средний потребитель имеет достаточно отчетливую систему предпочтений в отношении товаров и услуг, предлагаемых на рынке. Предполагается, что поку​патели представляют, какую предельную полезность они извлекут из каждой последующей единицы благ, которые они намереваются купить. В-третьих, товары на рынке имеют цены, и индивидуаль​ный потребитель не может на них повлиять.
Принимая в расчет данные априорные условия, посмотрим, как ведет себя на рынке типичный потребитель. Очевидно, что покупа​тель, обладающий ограниченным доходом, сможет приобрести на рынке ограниченное количество товаров. Он будет стремиться при​обрести такие товары и услуги, которые принесут ему наибольшую полезность.
Чтобы сделать оптимальный выбор благ, покупатель должен срав​нить взвешенные предельные полезности различных товаров. Взве​шенной предельной полезностью называется отношение предельной полезности блага к его цене. Допустим, покупатель должен сделать выбор между соком и минеральной водой. Полезность сока он оце​нивает в 10, а минеральной воды – в 6 ютилей. Если стакан сока стоит 25 центов, а стакан минеральной воды – 10 центов, то взве​шенная полезность сока 10/25, а минеральной воды 6/10. При дан​ных условиях большую полезность покупатель получит от стакана минеральной воды.
Посмотрим, как потребитель Х при ограничен ном доходе сможет оптимизировать свой выбор и получить наибольшую полезность при покупке одновременно нескольких товаров. Предположим, X может позволить себе расходовать 80 дол. в неделю. Для упрощения анализа будем считать, что он покупает только два товара: товар А по цене 10 дол. за единицу и товар В стоимостью 20 дол. Оценка предельной полезности данных товаров покупателем Х и рассчитанная взвешен​ная полезность (MU на 1 дол.) приведены в табл. 1.6.3.
Таблица 1.6.3 – Предельная полезность товаров А и В для покупателя
	Порядковый номер
	Товар А
	Товар В

	
	Предельная полезность
MU
	MU на 1 дол.
	Предельная полезность
MU
	MU на 1 дол.


1-е                 210                      21                     400                      20
2-е                 180                      18                     380                      19
3-е                 160                      16                     360                      18
4-е                 140                      14                     340                      17
Первая единица товара А обладает наибольшей полезностью в расчете на один доллар, равный 21 ютилю. Взвешенная предельная полезность первой единицы блага В составляет 20 ютилей. На покуп​ку этих товаров потребитель расходует 30 долларов. Далее по уровню взвешенной полезности идет вторая единица товара В (19 ютилей), затем – вторая единица товара А и третья единица товара В, полезность каждой из которых в расчете на один доллар составляет 18 ютилей. Если покупатель Окупит два блага А и три блага В, то он израсходует 80 дол. наилучшим образом. Он получит максимальную полезность от своих покупок. У него не будет оснований пытаться по-другому распределить свой доход, потому что любая иная комбина​ция товаров А и В при существующих ценах и имеющихся в наличии денежных средствах даст меньшую суммарную полезность. Поэтому можно сказать, что состояния равновесия покупатель достигнет именно при таком распределении своего дохода между товарами А и В.
Правило максимизации полезности требует, чтобы потребитель при распределении своего дохода обеспечил равенство взвешенных предельных полезностей товаров, входящих в приобретаемый набор. Это правило можно записать в виде уравнения
MU1  / PX = MU2 / P2, … , MUn / Pn,
где MU1, MU2, MUn – предельная полезность благ; Р1, Р2, ..., Рп – соответствующие цены товаров 1, 2,..., п.
Данное правило может быть использовано не только при осуще​ствлении потребительского выбора, но и при распределении ограни​ченных ресурсов между альтернативными сферами использования.
2. Предпочтения потребителя и кривые безразличия.

При анализе поведения потребителя необходимо формально описать его целевые установки, т.е. зависимость уровня полез​ности от набора потребляемых благ. Эта зависимость представ​ляет собой функцию полезности – соотношение между объемами потребляемых благ и уровнем полезности, достигаемой при этом потреблении:
U = (x1, x2, …, xn),

где U – уровень полезности; X1, x2, ..., xn - количество потреб​ляемых благ.
Существуют различные уровни формализации предпочтений групп потребителей, из которых вытекают различные уровни количественной соизмеримости полезности благ. Это выражается порядковой (ординалистской) и количественной (кардиналистской) функциями полезности.

Порядковая (ординалистская) функция полезности (В. Парето) выражает определенную последовательность, в которой рас​полагаются группы равноценных для данного потребителя набо​ров благ (благ, обладающих одинаковой полезностью), например от менее предпочтительных к более предпочтительным. Чаше всего для установления значений функции полезности использу​ется последовательность натуральных чисел: U(A) = 1, U(S) = 2, U{B) = 3 и т.д. Значение порядковой функции полезности вы​страивается в аналогичную последовательность: U1 U2, U3,..., Un.
Количественная (кардшиишстская) функция полезности (Вальрас) непосредственное измерение полезности путем подсчета субъективных оценок потребления. Например: U(АБ) > U(ВГ), либо U(AБ) < U{ВГ), либо U(AB)=U(ВГ).
Используя количественную функцию полезности, можно охарактеризовать не только общую, но и предельную полезность как дополнительное увеличение данного уровня благосостояния, получаемого при потреблении дополнительного количества дан​ного блага и при неизменных количествах потребления всех ос​тальных благ. Выразим это формулой MUi =Δ Ui  / Δ Xi.
Если предельная полезность любого данного вида благ уменьшается по мере увеличения количества потребляемого бла​га данного вида, то это означает суть закона убывающей пре​дельной полезности. Функция полезности при этом будет вы​пуклой. Проиллюстрировать действие данного принципа можно на двух соответствующих друг другу графиках общей и пре​дельной полезности (рис. 1.6.2.1).
Более глубоко объяснение поведения потребителя и потреби​тельского равновесия может быть дано при помощи бюджетных линий и кривых безразличия.
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Кривые безразличия показывают все возможные комбинации двух благ, дающие потребителю равный объем удовлетворения потребности, или полезности.
На условном примере построим кривые безразличия. Допус​тим, потребитель желает приобрести блага А и В. Он может при​обрести их в разных пропорциях. Делая выбор, потребитель бу​дет ориентироваться на ту полезность, которую он получит от определенного соотношения благ А и В.
Одинаковую полезность потребитель может получить, ис​пользуя различные комбинации благ А и В (табл. 1.6.2.1).
Таблица 1.6.2.1 – Комбинации благ А и В, имеющие одинаковую полезность для потреби it-ля (гипотетические данные)
	Набор благ А и В
	Количество

	
	блага А
	блага В

	j
	12
	2

	k
	6
	4

	l
	4
	6

	т
	3
	8


Каждая точка на кривой безразличия представляет одну из комбинаций продуктов А и В, в равной мере удовлетворяющих потребителя, т. е. каждая такая комбинация продуктов А и В обладает одинаковой совокупной полезностью (рис. 2.9).
Нисходящий вид кривых безразличия объясняется тем, что между коли​чествами А и В существу​ет обратная связь. Двига​ясь от комбинации j к комбинации k, а от k к l и m, потребитель увеличи​вает полезность, получае​мую от блага В, и умень​шает на такую же величи​ну полезность от блага А. Любая кривая, выражаю​щая обратную связь пере​менных, имеет нисходя​щий вид.                                  
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Рис. 1.6.2.2 – Кривая безразличия
Наклон кривой безразличия отражает величину предельной нормы субституции (замещения) (MRS). Предельная норма суб​ституции показывает то количество, на которое одно из двух благ должно быть увеличено, чтобы компенсировать потребите​лю уменьшение другого блага. Не можно определить по сле​дующей формуле:

MRSВА = - Δ А/ Δ В,
где MRSВА – предельная норма субституции блага А благом В, ΔА - уменьшение блага А; ΔВ - увеличение блага В. При перехо​де от набора j к набору MRSВА= 6/2 = 3.

Норма субституции показывает, что в данном случае потре​битель готов отказаться от 3 единиц блага А в пользу 1 единиц блага В.
При движении вдоль кривой безразличия слева направо пре​дельная норма субституции убывает. Этим выражается готов​ность потребителя к замещению блага А благом В по мере убы​вания благa А.
3. Бюджетные ограничения потребителя. Влияние изменений в доходах и ценах на положение бюджетной линии.

Следующий шаг анализа поведения потребителя - учет цен товаров и потребительского бюджета. Цены товаров определя​ются соотношением спроса и предложения на рынке и не зависят ОТ решений отдельного потребителя.
Бюджетная линия показывает различные комбинации двух благ, которые могут быть приобретены при фиксированной ве​личине денежного дохода и определенных ценах.
Определим бюджетную линию на конкретном примере. Па-пример, если благо А стоит 1,5 денежной единицы, а благо В -1 денежную единицу, то потребитель при доходе 12 денежных единиц может приобрести комбинацию благ А и В, которые при​водим в табл. 1.6.3.1.
Таблица 1.6.3.1 Комбинации благ А и В, доступные покупателю с доходом 12 денежных единиц (условные данные)
	Количество
	Расход на покупку благ, ден. ед.

	благ А
	благ В
	

	8
	0
	12(12 + 0)

	6
	3
	12(9 + 3)

	4
	6
	12(6 + 6)

	2
	9
	12(3 + 9)

	0
	12
	12(0+ 12)


Наклон бюджетной линии определяется отношением цены блага В к цене блага А (рис. 1.6.3.1).
В нашем примере 1/1,5 = 2/3.
Это всего лишь математический способ выражения того фак​та, что потребитель должен воздержаться от приобретения 2 единиц блага А, чтобы приобрести 3 единицы блага В.
Расположение бюджетной линии зависит от величины де​нежного дохода. Увеличение денежного дохода приводит к пе​ремещению бюджетной линии вправо; уменьшение денежного дохода перемешает ее влево.
Изменение цен продуктов также приводит к перемещению бюджетной линии. Снижение цен обоих продуктов, эквивалент​ное увеличению реального дохода, перемещает график вправо. И наоборот, рост цен на блага А и В приводит к перемещению графика влево.
Чтобы ответить на вопрос, какая комбинация из доступных потребителю благ окажется для него наиболее предпочтитель​ной, другими словами, какая из них принесет наибольшую по​лезность, совместим бюджетную линию потребителя и карту кривых безразличия.
Уточним: комбинация, максимизирующая полезность, будет соответствовать гонке, лежащей на наивысшей из доступных потребителю кривых безразличия.
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Рис. 1.6.3.1 – Наклон                             Рис. 1.6.3.2 – Совмещение бюджетной линии
Бюджетной линии потребителя и                
карты кривых безразличия

На рис. 1.6.3.2 комбинация, максимизирующая полезность потребителя, или равновесная комбинация благ A и B, окажется в точке Л', в которой бюджетная линия касается кривой 2. А поче​му, скажем, не в точке Y? Потому что точка Y расположена на более низкой кривой безразличия 1. Перемещаясь вниз от точки Y по бюджетной линии, путем перераспределения денежных единицниц в пользу приобретения большего количества блага В потре​битель может попасть на кривую безразличия, расположенную далее от начала координат, и таким образом увеличить совокуп​ную полезность, получаемую при том же доходе. А почему не Z на кривой 3? Хотя в точке Z совокупная полезность выше, чем в точке X, она оказывается за пределами (выше) бюджетной линии и, следовательно, недоступна потребителю. В точке X достигает​ся наилучшая из доступных потребителю комбинация благ А и В. 
В точке касания X наклон наивысшей из доступных потреби​телю кривой безразличия совпадает с наклоном бюджетной ли​нии. Поскольку наклон кривой безразличия отражает предель​ную норму замещения блага А благом б, а наклон бюджетной линии определяется соотношением цен благ В и А. Условие рав​новесия потребителя можно записать следующим образом:

MRSВA = РВ  / РА.
4. Равновесие потребителя. Эффект замещения и эффект дохода в поведении потребителя.

Закон спроса можно объяснить на основе концепции эффекта замещения и эффекта дохода, имеющих место в связи с измене​нием цен. Эффект дохода означает увеличение реального дохо​да потребителя при снижении цены на товары.

Эффект замещения (субституции) – результат снижения це​ны блага, делающий его более привлекательным и стимулирую​щий потребителя купить его побольше при условии, что его до​ход останется неизменным.

Снижение цены блага означает, что теперь оно стало дешевле по отношению ко всем другим благам. И потребители будут стремиться заменить более дешевым товаром другие продукты, которые стали теперь относительно дороже. Например, цена го​вядины уменьшилась с 2 дол. до 1 дол. за 1 кг. По цене 1 дол. за 1 кг она представляет собой более «удачное приобретение», чем по цене 2 дол. Следовательно, снижение цены будет стимулиро​вать потребителя к замещению говядиной некоторых других, теперь уже менее привлекательных статей расходов. Говядина вполне может заменить свинину, телятину, птицу и целый ряд других продуктов питания. Это явление означает эффект заме​щения.

Эффекты дохода и замещения дополняют друг друга, стиму​лируя потребителя купить большее количество определенного товара и услуг по низкой цене, чем по высокой.

Если цена продукта, например говядины, падает, то реальный доход, или покупательная способность того, кто покупает этот продукт, увеличивается. Это увеличение реального дохода про​явится в росте объема покупок разнообразных товаров, включая и говядину. Например, при постоянном денежном доходе в 20 дол. в неделю вы сможете приобрести 10 кг говядины по 2 дол. за 1 кг. Но если цена говядины упадет до 1 дол. за 1 кг и мы купим те же 10 кг, тогда 10 дол. в неделю у нас окажутся вы​свобожденными для приобретения дополнительного количества этого или других товаров.

Таким образом, эффект замены при снижении цены товара обычно выражается в росте объема спроса на этот товар. Вместе с тем существуют так называемые товары низкой категории или товары Гиффена (Р. Гиффен (1837-1910) - английский эконо​мист, изучавший объем спроса на картофель в Ирландии в пери​од голода), спрос на которые не соответствует данному правилу. Даже с ростом цены на них спрос не снижается и тем самым кривая спроса имеет положительный наклон.
Вопросы и задания для самопроверки:
1. Сформулируйте закон убывающей предельной полезности. Раскройте сущ​ность закона спроса с помощью убывания предельной полезности.
2. Как изменяется общая полезность блага для потребителя, когда количество данного блага увеличивается, а его предельная полезность снижается?
3. Определите излишек потребителя Иванова, который купил 5 ед. блага В по цене 10 дол. за единицу. Полезность первого блага он оценивает в 40 денежных единиц, второго – в 30, третьего – в 20, четвертого – в 15, пятого – в 10 денежных единиц.
4. Чему равна предельная норма субституции блага А благом В в положении потребительского равновесия?
5. Какую информацию несет в себе кривая безразличия? Почему она является нисходящей и выпуклой к началу координат?
6. Потребитель Х в данный момент может израсходовать на покупку товаров 10 дол. Он делает выбор между благом А и благом В. Благо А стоит 2 дол., благо В – 1 дол.
Изобразите на графике бюджетную линию потребителя. На вертикальной оси отложите количество блага А, на горизонтальной – количество блага В.
Объясните экономический смысл бюджетной линии.
Как повлияет понижение цены на благо А на положение на графике бюджет​ной линии?
7.  Покупатель X при цене блага А, равной 3 дол., покупает 2 ед. данного товара. Цена блага уменьшилась с 2 до 1 дол. Определите эффект дохода.
8. Определите эффект замещения для потребителя X, если цена за 1 ед. блага В уменьшилась с 4 до 3 дол. При цене, равной 4 дол., потребитель Х покупал 5 ед., а при цене 3 дол. – 6 ед. блага В.
9. Раскройте сущность закона спроса с помощью эффектов дохода и замещения.
10. Покажите при помощи графика, каким образом кривые безразличия мо​гут быть использованы для построения кривой спроса.
Основные категории и понятия:

Потребление; производственное потребление; личное потребление; по​лезность; предельная полезность; общая полезность; цена потребителя; из​лишек потребителя; кривая безразличия; норма субституции; карта безразличия; бюджетная линия; эффект замещения; эффект дохода; товар Гиффена; суверенитет потребителя.
Тема 1.7 Теория фирмы
Цель лекции: дать понятие фирмы, определить ее цели, функции, организационно-правовые формы, факторы и результаты деятельности фирм.

План:

1. Понятие фирмы, ее цели и функции.

2. Организационно-правовые формы фирм.

3. Факторы производства, их комбинация и предельная норма технологического замещения.

 Литература:
1. Экономическая теория: учеб. пособие / Л.Н. Давыденко [и др.]; под общ. ред. Л.Н. Давыденко. – Минск: Высш. шк., 2008. – 352 с. – С. 153–166.

2. Базылева, М.Н. Экономическая теория: учеб. пособие / М.Н. Базылева, Н.И. Базылев. – Минск: Соврем. шк., 2008. – 640 с. – С. 208–239.

3. Курс экономической теории: учеб. / М.И. Плотницкий, Э.И. Лобкович, М.Г. Муталимов и др.; под ред. М.И. Плотницкого. – Мн.: “Интерпресервис”, 2003. – 496 с. – С. 141–155.

1. Понятие фирмы, ее цели и функции.

Определение фирмы (предприятия):                                                   
     с юридической (организационно-правовой) точки зрения предприятие – это самостоятельный субъект хозяйственной деятельности с правами юридического лица, которое на основании имеющихся ресурсов осуществляет производство и реализацию продукции, оказывает услуги и выполняет работы;
     с организационно-экономической – предприятие – это организационно-экономическая единица, представляющая объединение работников в единую кооперацию труда для масштабной производственно-хозяйственной деятельности;
     с социально-экономической – предприятие – это трудовой коллектив, объединенный общностью целей и задач, единством экономических интересов;

     с технико-экономической – предприятие – это комплекс средств производства, обладающих технологическим единством и взаимосвязью отдельных стадий производственного процесса, в ходе которого идет производство благ и оказание услуг.
Принципы деятельности фирм:                                                                
- экономическая свобода, самостоятельность в решении экономических задач;

- ориентация деятельности на коммерческий успех;

- материальная заинтересованность в результатах;

- хозяйственный риск и материальная ответственность;

- поиск новых, нестандартных решений.
Высшая цель фирмы – получение дохода и прибыли.

Другие цели:

- экономия ресурсов,

- качество продукции,

- рост ПТ,

- снижение затрат на ед. продукции и др.

Функция фирм:

- создание ценностей;

- обеспечение конкурентных преимуществ на рынке;

- выбор правильной рыночной стратегии.

2. Организационно-правовые формы фирм.
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По организационно-правовой форме, в соответствии с законо​дательством Республики Беларусь, различают унитарные предприятия, хозяйственные   товарищества   и   общества,   производственные кооперативы. Названные формы предприятий различаются по количеству собственников, способу распределения прибыли и убытков, формам управления и источникам имущества. К уни​тарным предприятиям относятся коммерческие предприятия, принадлежащие одному владельцу. В форме унитарных пред​приятий могут быть созданы государственные (республиканские или коммунальные) унитарные предприятия либо частные уни​тарные предприятия. Имущество республиканского унитарного предприятия находится в собственности Республики Беларусь, коммунального – в собственности административно-террито​риальной единицы. Имущество частного унитарного предпри​ятия находится в собственности физического лица. Республикан​ские унитарные предприятия могут основываться на праве хо​зяйственного ведения или на праве оперативного управления. Унитарное предприятие, основанное на праве оперативного управления, именуется казенным.
Товарищество {партнерство) – это коммерческое предпри​ятие, созданное на основе договора и путем объединения капи​талов двух и более физических и юридических лиц. Количество участников товарищества не ограничено, а их ответственность может быть различной. Хозяйственные товарищества могут соз​даваться в форме полного товарищества. За результаты хозяйст​венной деятельности члены полного товарищества {полные то​варищи) несут «солидарную» и «субсидиарную» ответствен​ность.
Солидарная ответственность означает единую для всех ответ​ственность, независимо от того, к кому обращено требование.
Субсидиарная ответственность означает дополнительную от​ветственность всех «товарищей» пропорционально размеру их вклада.
Прибыль тоже распределяется между его участниками про​порционально их долям в условном фонде.
В коммандитном товариществе (товариществе на вере) на​ряду с полными «товарищами» в формировании складочного капитала принимают участие так называемые коммандитисты, т.е. вкладчики, которые не принимают участия в предпринима​тельской деятельности, но получают прибыль и несут риск убыт​ков в пределах сумм сделанного вклада.
Хозяйственные общества подразделяются:
•  на общества с ограниченной ответственностью;
• общества с дополнительной ответственностью;
• акционерные общества.
Общество с ограниченной ответственностью (ООО) – это общество, созданное двумя или несколькими лицами, уставный капитал которого разделен на доли, величина их отражена в уч​редительных документах. Участники такого общества не отве​чают по его обязательствам и несут риск убытков в пределах стоимости внесенных ими вкладов.

Общество с дополнительной ответственностью создается также на долевой собственности. Но здесь ответственность его участников значительно расширена. Они солидарно несут суб​сидиарную ответственность по его обязательствам своим иму​ществом в пределах, определяемых учредительными документа​ми общества. При банкротстве одного из участников его ответ​ственность по обязательствам общества распределяется между остальными участниками пропорционально их вкладам.

Акционерное общество – это предприятие, капитал которого образуется за счет выпуска и продажи акций. Акции – это цен​ные бумаги, подтверждающие, что их владелец является одним из собственников компании и имеет право на получение части прибыли, которая называется дивидендом. Собственниками кор​порации являются все владельцы ее акций, называемые акционе​рами. Владельцами акций могут быть как юридические лица, так и отдельные граждане. Акционеры несут риск убытков только в пределах стоимости принадлежащих им акций. Цель такого об​щества – получение прибыли.

Акционерные общества бывают открытые (ОАО) и закрытые (ЗАО). Акции открытых обществ распространяются путем сво​бодной продажи, а закрытых – среди заранее определенного кру​га лиц.

Акционерные предприятия как объединения создаются доб​ровольно на основе договора и в форме картелей, синдикатов, трестов, конгломератов, холдингов, концернов, финансово-про​мышленных групп.

Производственные кооперативы (артели) – это доброволь​ное объединение граждан на основе членства для совместной производственной или иной хозяйственной деятельности (произ​водство, переработка, сбыт, выполнение работ, оказание услуг, торговля и др.), основанной на личном трудовом участии и объ​единении имущественных паевых взносов. В сельском хозяйстве они получили название колхозов, в других отраслях – народных предприятий.

Производственные кооперативы признаются коммерческими организациями. Их члены несут по обязательствам кооператива солидарную ответственность. Доходы членов кооператива со​стоят из заработной платы как работника и прибыли как собст​венника.

Потребительские кооперативы в отличие от производст​венных считаются некоммерческими организациями. Потреби​тельский кооператив – это добровольное объединение граждан и юридических лиц на основе членства с целью удовлетворения материальных и иных потребностей участников, осуществляе​мое путем объединения его членами имущественных паевых взносов.
3. Факторы производства, их комбинация и предельная норма технологического замещения.

Для осуществления любой производственной деятельности предприятие использует природные, материальные, трудовые и финансовые ресурсы. Реально вовлеченные в процесс производ​ства ресурсы называют факторами производства. Производст​венные факторы многообразны. Существуют различные подхо​ды к их классификации. В марксистской теории выделяют две группы факторов: вещественные и личные.

Экономическая теория западных экономистов основывается на теории трех факторов производства, выдвинутой еще фран​цузским экономистом Ж.-Б. Сеем (1767–1832). В качестве основ​ных факторов производства они называют землю, капитал, труд.

В современных условиях в качестве самостоятельного факто​ра производства экономисты выделяют предпринимательство.
Предпринимательство как особый тип экономического мыш​ления характеризуется умением предвидеть и принять правиль​ное решение, инициативностью, деловитостью и гибкостью, но​ваторством, способностью преодолевать страх и идти на риск.

Предпринимательство проявляется в наиболее эффективном соединении всех производственных ресурсов с целью максими​зации дохода.

Существуют различные виды предпринимательства: произ​водственное, торговое, финансовое, посредническое, страховое.

В производственном предпринимательстве основной, опреде​ляющей функцией является производство. Предприниматель сам организует производство и распределяет полученные доходы.

На современном этапе особое значение приобретают так на​зываемые специфические факторы производства: информация, наука, технология, производственная и социальная инфра​структура.

Предприятию безразлично, чем является тот или иной фактор производства. Они все в равной степени необходимы, так как отсутствие какого-либо из них ведет к остановке производства.

Однако при создании каждого блага необходимо обязатель​ное использование какого-либо определенного числа факторов производства.

Факторы, применяемые в производстве, подразделяются на постоянные (фиксированные) и переменные.

Постоянными факторами производства называют те коли​чественные масштабы применения, которые нельзя изменить на данном временном отрезке. Как правило, большинство произ​водственных факторов являются постоянными только в кратко​срочном периоде. Это такой период, в течение которого некото​рые производственные факторы предприятия не могут быть из​менены.

Так, производственные мощности предприятия в этом перио​де остаются неизменными, т.е. постоянными, но объем произ​водства может быть изменен путем применения большего или меньшего количества живого труда, сырья и других ресурсов.

Переменными факторами производства называют такие, ко​личественный состав которых может быть изменен на данном временном отрезке. Таким периодом времени, как правило, яв​ляется долгосрочный период. Это достаточно продолжительный период для того, чтобы предприятие смогло изменить все факто​ры производства, приспособиться к требованиям изменившейся ситуации. В долгосрочном периоде все факторы считаются пе​ременными.

Продолжительность временных периодов на различных предприятиях разная. Так, видимо, швейной фабрике достаточно для изменения всех факторов производства 5-6 месяцев, а трак​торному заводу – 3-5 лет.

Все факторы производства характеризуются рядом свойств: они находятся в развитии и изменении; взаимосвязаны и взаимо​обусловлены и до определенной степени являются взаимозаме​няемыми и взаимодополняемыми.

Рассмотрим возможности различного сочетания факторов производства с помощью такого понятия, как производственная функция.
Объем произведенных благ зависит прежде всего от количе​ства вводимых факторов производства. Причем между количест​вом используемых факторов производства и количеством выхода продукции существует непосредственная зависимость. Эта зави​симость описывается следующей производственной функцией:
Производственная функция и ее свойства

Q = f (F1, F2,…, Fn),

где Q – максимальный объем производимой при данной технологии продукции; F1, F2,…, Fn – используемые факторы производства 
Как правило, в микроэкономическом анализе используется двухфакторная функция (земля обычно в расчет не принимает​ся), которая имеет следующий вид:
Q = f (L, K),
где L ~ затраты труда; K – затраты капитала.
Производственная функция отражает возможный максималь​ный объем выпуска продукции (0 при определенном сочетании производственных факторов, обеспеченных минимальными за​тратами.
Предприятие может изменить объемы выпуска продукции в короткий период только если увеличит использование тех или иных переменных факторов.
Для лучшего понимания взаимосвязи величины используе​мых факторов и объема выпускаемой продукции предположим, что единственным переменным фактором в данном периоде яв​ляется труд. Величина других остается неизменной.
По мере изменения затрат труда (изменения численности ра​ботников или количества времени их работы) будет изменяться и объем выпускаемой продукции. Для его характеристики исполь​зуют такие показатели, как совокупный (общий), средний и пре​дельный продукт.
Совокупный (общий) продукт (от англ. total product – ТР) переменного фактора – это то количество продукта в натураль​ном выражении, которое произведено при данных затратах пе​ременного фактора и неизменных затратах других факторов производства. Так как за переменный фактор принят труд (L), то совокупный продукт обозначается как TPL.
Средний продукт (от англ. average produkt – АР) переменно​го фактора – это отношение совокупного продукта переменного фактора к использованному количеству этого фактора. Средний продукт определяется по формуле
AP = TP / Затраты переменного фактора
Если переменным фактором является труд, го формула при​мет следующий вид:
AP1 = TPL / L
Средний продукт показывает, какой продукт произведен од​ним работником за определенное время, т.е. характеризует сред​нюю производительность труда.
Предельный продукт (от англ. marginal product – MP) пере​менного фактора – это добавочный продукт, полученный в ре​зультате увеличения данного фактора на одну дополнительную единицу при неизменной величине остальных факторов произ​водства.

MP = ΔTP / ΔЗатраты переменного фактора
Если затраты переменного фактора - труда - изменились на ΔL, а объем выпускаемой продукции на ΔTPL, то предельный продукт труда MPL будет равен:
MPL = ΔTPL / ΔL
Предельный продукт в данном случае характеризует пре​дельную производительность труда.
Закон убывающей предельной производительности факторов производства
В основе существующей взаимосвязи между изменениями совокупного, среднего и предельного продуктов лежит закон убывающей предельной производительности (убывающей отда​чи факторов производства). Этот закон гласит: если последова​тельно увеличивать затраты переменного фактора при неизмен​ных других факторах, то наступит момент, когда дальнейшее присоединение единиц переменного фактора к фиксированным дает уменьшающийся предельный продукт в расчете на каждую последующую единицу переменного ресурса. Другими словами, если количество рабочих, обслуживающих данное оборудование, брать за переменный фактор, и оно будет увеличиваться, то рост объема производства будет происходить все медленнее, по мере того, как больше рабочих будет привлекаться к производству.
Каждый новый рабочий вносит меньший вклад в общий объ​ем производства по сравнению со своими предшественниками.
Закон действует при следующих условиях:
• только в краткосрочном периоде, в котором хотя бы один из факторов производства остается неизменным;
• если все единицы переменного фактора однородны, напри​мер, все работники одной квалификации, одних способностей. Предельный продукт начинает убывать не потому, что нанятые позднее рабочие оказались менее квалифицированными, а пото​му, что относительно большее количество их занято при той же величине имеющегося капитала (производственных фондов);
Долгосрочный производственный период и замещение факторов производства.
Если предприятие уже работает на полную мощность, то оно не может увеличить выпуск продукции только за счет увеличе​ния численности работников и дополнительных материалов. Ему нужно расширить свои помещения и установить больше обору​дования. Заводские здания и тяжелое специализированное обо​рудование нельзя быстро изменить. Чтобы их построить, смон​тировать и установить, потребуется относительно длительный период. Этот период необходим предприятию для изменения объемов всех факторов производства, которые оно использует (т.е. постоянные и переменные).

Предположим, что процесс производства на мебельной фаб​рике в долгосрочном периоде осуществляется путем использова​ния только двух факторов: труда и капитала. Так как оба фактора переменные, то производство одного и того же объема мебели может осуществляться путем использования их различных ком​бинаций.

Производственную функцию этой фабрики представим в ви​де табл. 1.7.3.1, которую называют производственной сеткой.                                              
Таблица 1.7.3.1 Производственная сетка мебельной фабрики

	Затраты труда (человек), L
	Затраты капитала (машин), К

	
	10
	20
	30
	40
	50
	60

	100
	16
	28
	37
	44
	51
	57

	200
	28
	44
	57
	68
	78
	86

	300
	37
	57
	72
	86
	97
	106

	400
	44
	68
	86
	100
	114
	124

	500
	51
	78
	97
	114
	129
	141

	600
	57
	86
	106
	124
	141
	155


Производственная сетка показывает, каким будет объем вы​пуска мебели при определенных затратах труда и капитала. На​пример, если использовать в процессе производства 300 человек и 50 машин, то максимальный объем производства мебели при данной технологии будет равен 97 единицам.

На основании данных производственной сетки графически изобразим производственную функцию для определенного объ​ема производства, например, для 57 единиц мебели. Их можно произвести с помощью следующих комбинаций труда и капитала:

1) 100 L и 60 К;
2) 200 L и 30 К;
3) 300 L и 20 К;
4) 600 L и 10 К.
Если указанные различные варианты сочетания труда и капи​тала соединим непрерывной линией, то получим кривую, назы​ваемую изоквантой производства 57 единиц мебели.

Изокванта (isoquant – от слов iso – тот же самый и quant – количество) – это кривая, определяющая все возможные вариан​ты сочетания ресурсов, которые могут быть использованы для производства данного объема продукции (рис. 1.7.3.2).
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Рис. 1.7.3.2 – Изокванта

Предельная норма технологического замещения
Изокванта не только показывает, что факторы производства взаимозаменяемые, но и дает возможность определить пропор​ции (количественное соотношение) их замены. Для этого ис​пользуется показатель предельной нормы технологического замещения производственных факторов (MRTS – англ. mar​ginal rate of technological substitution). С помощью его можно оп​ределить, каким количеством одного фактора может быть заме​нена одна единица другого фактора при условии, что объем про​изводства остается без изменений.

Можно рассчитать предельную норму технологического за​мещения в каждой точке изокванты. При движении по изокванте сверху вниз происходит уменьшение потребления капитала и увеличение затрат труда (рис. 3.3).
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Рис. 1.7.3.3 – Предельная норма технологического замещения
Если обозначить через ΔК сокращение затрат капитала, а че​рез ΔL – прирост затрат труда, то предельная норма технологи​ческого замещения капитала трудом может быть выражена фор​мулой

MRTSKL = ΔK/ΔL,
где MRTSKL – предельная норма технологического замещения капитала трудом.

Это отношение отрицательно, так как изокванта – вогнутая кривая. Для измерения степени замещаемости одного ресурса другим используется положительное значение MRTS.
По данной изокванте можно определить и предельную норму технологического замещения труда капиталом:

MRTSKL = ΔL/ΔK,
где MRTS – предельная норма технологического замещения труда капиталом.

Вогнутая форма изокванты показывает, что MRTSLK умень​шается по мере движения по изокванте сверху вниз. Это означа​ет, что труд и капитал не являются абсолютно взаимозаменяе​мыми, что вызывает определенные трудности при замене капи​тала трудом, т.е. существуют определенные границы взаимоза​меняемости факторов. Они определяются эффективностью ис​пользования факторов. По мере замещения в процессе производ​ства капитала все большим количеством труда производитель​ность труда снижается. И наоборот, если труд замещать все большим количеством капитала, то эффективность использова​ния капитала будет уменьшаться. Значит, нужна сбалансирован​ность используемых факторов производства. Сочетание их в процессе производства должно быть оптимальным.
Вопросы и задания для самопроверки:
1. Раскройте содержание понятий «предприятие», «фирма». Назовите их цели и функции.

2. Назовите виды предприятий, фирм, пользуясь такими критериями классификации, как организационно-правовые формы предпринима​тельской деятельности, размеры предприятия.

3. Назовите и охарактеризуйте факторы производства предприятия.

4. Что такое производственная функция? Представьте ее алгебраиче​скую и графическую модели. Почему необходим расчет значений производственной функции предприятия?

5. Охарактеризуйте значение и возможности технологического замеще​ния факторов производства.

6. Сформулируйте критерии равновесия предприятия. Представьте гра​фическую и алгебраическую модели точки равновесия предприятия.

7. Назовите категории, характеризующие результат деятельности пред​приятия.

8. Охарактеризуйте динамику производительности факторов производ​ства. Что такое закон убывающей отдачи?

9. Каковы источники увеличения объемов производства предприятия? Охарактеризуйте воздействие эффекта масштаба.
Основные категории и понятия:

Предприятие (фирма); товарищество; хозяйственное общество; кооператив; факторы производства; постоянные и переменные факторы производства; производственная функция; краткосрочный производственный период; совокупный продукт; средний продукт; предельный продукт; закон убывающей предельной производительности; долгосрочный производственный период; изокванта; изокоста; предельная норма технологического замещения.
Тема 1.8 Издержки и доходы фирмы
Цель лекции: на основании изучения издержек и их различных форм рассмотреть формирование результатов деятельности фирм (доход, прибыль, рентабельность).

План:

1. Понятие издержек и их виды.

2. Издержки производства в краткосрочном и долгосрочном периодах.

3. Доход, как результат производства, его виды.

4. Экономическая и бухгалтерская прибыль и ее максимизация в условиях конкуренции. Понятие рентабельности.

 Литература:
1. Экономическая теория: учеб. пособие / Л.Н. Давыденко [и др.]; под общ. ред. Л.Н. Давыденко. – Минск: Высш. шк., 2008. – 352 с. – С. 155–167.

2. Базылева, М.Н. Экономическая теория: учеб. пособие / М.Н. Базылева, Н.И. Базылев. – Минск: Соврем. шк., 2008. – 640 с. – С. 239–255.

3. Курс экономической теории: учеб. / М.И. Плотницкий, Э.И. Лобкович, М.Г. Муталимов и др.; под ред. М.И. Плотницкого. – Мн.: “Интерпрессервис”, 2003. – 496 с. – С. 166–179.

1. Понятие издержек и их виды.
Любое производство связано с издержками. Однако понятие издержек производства не однозначно. Существуют разные под​ходы к формированию издержек. С позиции теории трудовой стоимости К. Маркс в «Капитале» рассматривал издержки обще​ства и издержки хозрасчетного предприятия.

Современная экономическая теория совершенно по-иному подходит к трактовке издержек. Она исходит из редкости ис​пользуемых ресурсов и возможности их альтернативного ис​пользования. Поэтому выбор определенных ресурсов для произ​водства какого-то товара означает невозможность производства альтернативного товара. Издержки в экономике непосредственно связаны с отказом от возможности производства альтернативных товаров и услуг. Например, из дерева можно изготавливать строительные материалы, мебель, бумагу, производить ряд хи​мических продуктов. Поэтому, когда предприятие решает произ​водить какой-то определенный товар, например мебель из дере​ва, то оно тем самым отказывается от производства из дерева всех других товаров. Отсюда можно сделать вывод, что эконо​мические, или альтернативные (вмененные), издержки любого ресурса, выбранного для производства товара, равны его стои​мости или ценности при наилучшем из всех возможных вариан​тов его использования. Ограниченность ресурсов означает, что всегда приходится выбирать, а выбор означает отказ от одного в пользу другого. В итоге экономические издержки – это те вы​платы, которые предприятие обязано сделать, или те доходы, кото​рые оно должно обеспечить поставщику ресурсов в виде внешних издержек, а также внутренние издержки, для того чтобы ресурсы были применены именно данным предприятием и для определенно​го варианта производства, т. е. экономические издержки можно разделить на внешние (явные) и внутренние (неявные).

Внешние издержки – это все денежные выплаты, которые предприятие производит поставщикам факторов производства в том случае, когда эти факторы ему не принадлежат. В число явных издержек входит зарплата, выплачиваемая рабочим, жа​лованье менеджерам, комиссионные выплаты торговым органи​зациям, выплаты банкам и другим поставщикам финансовых услуг, транспортные расходы, амортизация оборудования, за​траты на сырье, материалы, топливо, энергию и т. д. Эти факти​ческие затраты, зафиксированные в финансовых отчетах пред​приятия, принято называть бухгалтерскими издержками. Однако экономисты, кроме явных, учитывают и неявные затраты.

Внутренние (неявные! издержки – это стоимость услуг фак​торов производства, которые используются, но не являются по​купными, или это альтернативные издержки использования ре​сурсов, принадлежащих владельцам предприятий, которые не​дополучены в обмен на явные (денежные) платежи. Эти издерж​ки не предусмотрены контрактами, обязательными для явных платежей, и поэтому остаются недополученными. Так, владелец собственного предприятия или магазина не платит самому себе заработную плату, не получает арендной платы за здание, в ко​тором находится магазин. Если он вкладывает денежные средства в торговлю, то не получает тех процентов, которые бы он имел, положив их в банк. Но владелец данного предприятия получает так называемую нормальную прибыль. В противном случае он не будет заниматься этим делом. Получаемая им прибыль со​ставляет элемент издержек. Таким образом, неполученные дохо​ды от использования собственных ресурсов и нормальная при​быль в сумме образуют внутренние издержки. Следует отметить, что в бухгалтерской отчетности внутренние издержки обычно не отражаются.

Различие между экономическими и бухгалтерскими издерж​ками можно проиллюстрировать на рис. 1.8.1.1
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Рис. 1.8.1.1 – Различия между экономическими и бухгалтерскими издержками

Издержки классифицируются по различным признакам. Так, различают издержки производства и издержки обращения. Про​изводственные издержки – это расходы, связанные непосредст​венно с производством товаров и услуг. Издержки обращения – это расходы, связанные с реализацией произведенной про​дукции (рис. 1.8.1.2).


[image: image16]
Рис. 1.8.1.2 – Издержки обращения

2. Издержки производства в краткосрочном и долгосрочном периодах.
В зависимости от того, как влияет объем производства на ве​личину издержек в краткосрочном периоде (в этот период пред​приятие не может изменить свои производственные мощности: здания, сооружения, машины, станки, оборудование), различают постоянные и переменные издержки.

Постоянные издержки (FC – англ. fixed costs) – это расходы, которые остаются неизменными, каково бы ни было количество производимой продукции. К ним относятся плата за аренду по​мещения, расходы на охрану и содержание оборудования, амор​тизационные отчисления, страховые взносы, оплата рекламы, платежи за кредит, оплата управленческого и административно​го персонала и т. п. Постоянные издержки связаны с самим су​ществованием предприятия и должны быть оплачены даже в том случае, если предприятие ничего не производит или, как нередко говорят, имеются и при нулевом объеме произ​водства. Если на оси абсцисс будем отклады​вать объем продукции Q, а на оси ординат – издержки С, то посто​янные издержки FC бу​дут выглядеть как пря​мая линия, параллельная оси абсцисс (рис. 1.8.2.1). 
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Рис. 1.8.2.1 – Общие, переменные и постоянные издержки
Постоянные издержки не следует путать с безвозвратными издержками. Безвозвратные издержки осуществляются пред​приятием раз и навсегда и не могут быть возвращены даже в том случае, если предприятие полностью прекращает свою произ​водственную деятельность в данной сфере. Например, предпри​ятие может уплатить 200 дол. за надпись на стене своего склада. Если предприятие продает склад, то эта надпись полностью утрачивает свою ценность и возвратить затраченные на нее день​ги не представляется возможным.

Переменные издержки (VC – англ. variable costs) – это такие затраты, величина которых непосредственно зависит от количе​ства производимой продукции. Они состоят из затрат на сырье, материалы, топливо, энергию, заработную плату производствен​ных рабочих, транспорт и т. п.

Однако следует отметить, что динамика переменных издер​жек (VC) неравномерна: начиная с нуля, по мере роста производ​ства, они первоначально растут очень быстро; затем, по мере дальнейшего увеличения объемов производства, начинает скла​дываться фактор экономии на массовом производстве и рост пе​ременных издержек становится уже более медленным, чем уве​личение продукции. В дальнейшем, когда вступает в действие закон убывающей производительности, переменные издержки снова начинают обгонять рост производства. Такая динамика переменных издержек объясняется тем, что каждое предприятие имеет свой оптимальный размер издержек, за пределами которо​го издержки растут более чем пропорционально.

В долгосрочном периоде все издержки следует рассматривать как переменные, так как в течение длительного срока могут быть изменены все расходы, в том числе затраты, связанные с боль​шими капитальными вложениями. В этот период одни предприятия могут покинуть данную отрасль, другие – войти в нее.
Сумма постоянных и переменных издержек составляет об​щие издержки (ТС – англ. total costs). На рис. 1.8.2.1 суммирова​ние VC и FC означает сдвиг вверх линии VC на величину OF по оси ординат.

Неравномерное изменение общих издержек приводит к тому, что меняются по мере роста объема производства и издержки на единицу продукции, или средние издержки (АС – англ. average costs). Они подразделяются на средние общие, средние постоян​ные и средние переменные издержки. Средние общие издержки (АТС – англ. average total costs) равны общим издержкам, делен​ным на произведенное количество продукции: АТС=TC/Q. Та​ким же образом рассчитываются средние постоянные и средние переменные издержки.

Средние общие издержки имеют особое значение для пони​мания рыночного равновесия, поскольку предприниматель стре​мится их минимизировать. Кривая средних издержек обычно имеет U–образную форму (рис. 1.8.2.2). Сначала средние издержки очень высокие. Это связано с тем, что большие постоянные из​держки распределяются на незначительный объем продукции. По мере роста производства постоянные издержки приходятся на все большее число единиц продукции и средние издержки быстро падают, доходя до минимума в точке М.
По мере роста объема производства основное влияние на средние издержки начинают оказывать не постоянные, а пере​менные издержки. Поэтому согласно закону убывающей доход​ности кривая начинает идти вверх. Кривая средних общих из​держек непосредственно зависит от кривых средних постоянных издержек (AFC – англ. average fixed costs) и средних переменных издержек (A VC – англ. average variable costs).
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Рис. 1.8.2.2 – Кривая средних издержек

Кривая средних издержек имеет большое значение для пред​принимателя, поскольку позволяет определить, при каком объе​ме производства издержки на единицу продукции будут мини​мальными.

Средние издержки используются для решения вопроса о том, производить ли данную продукцию вообще. Для того чтобы оп​ределить, следует увеличивать или уменьшать выпуск продук​ции, предприятие использует понятие предельных издержек.

Предельные издержки (МС – англ. marginal costs) – это из​держки, связанные с производством дополнительной единицы продукции. Они показывают, во что обойдется предприятию уве​личение объема выпуска продукции на одну единицу или какую сумму можно сэкономить в случае сокращения объема производ​ства на эту последнюю единицу. Из этого следует, что для мини​мизации издержек объем производства можно увеличивать до тех пор, пока предельные издержки не станут равны средним.

3. Доход, как результат производства, его виды.

Доход предприятия и его формы. Итогом хозяйственной деятельности предприятия выступает его доход. Доход – это важнейший экономический показатель работы предприятия, отражающий его финансовые поступления от всех видов деятель​ности за определенный период. В категории дохода отражается экономическая результативность деятельности предприятия, его хозяйственная политика. Динамика дохода, его величина свиде​тельствуют о степени эффективности деятельности предприятия, общественном признании производимой им продукции, а также о месте и роли данного предприятия на соответствующем рынке.

Соответственно видам издержек доходы подразделяются на общие, средние и предельные.

Общий {валовой) доход (TR – англ. total revenue) – это все денежные поступления за определенный период. Валовой доход предприятия, как правило, состоит из выручки от реализации продукции и внереализационных доходов. 
TR = (P × Q)
Выручка от реализа​ции продукции – это денежные средства, поступившие на счет предприятия от реализации продукции. Она определяется путем умножения цены товара на соответствующее количество про​дукции, которое предприятие продало. Внереализационные до​ходы – это денежные средства, получение которых не связано с непосредственной производственной деятельностью предпри​ятия: проценты по вкладам, дивиденды, полученные штрафы, пени, доходы от валютных операций, операций с ценными бума​гами и т. д.
Средний доход (AR – англ. average revenue) – это выручка от реализации единицы продукции. Определяется путем деления общего (валового) дохода на количество реализованной продук​ции. 
AR = TR/Q = PQ/Q = P
Он выступает как цена за единицу продукции для покупа​теля и является доходом от единицы продукции для продавца. Цена и средний доход в зарубежной экономической теории – одно и то же явление, рассматриваемое с разных точек зрения.

Предельный доход (MR – англ. marginal revenue) – это доба​вочный доход к валовому доходу, который получает предпри​ниматель от продажи еще одной дополнительной единицы про​дукции. Показатель предельного дохода является для предпри​нимателей ориентиром в изменении объема производства, ибо показывает, как изменится доход в результате увеличения вы​пуска и реализации продукции.

MR = ΔTR/ΔQ = ΔQP/ΔQ = P, т.е.

AR = MR = P
Предприятие, определяя объемы производства продукции, соизмеряет сумму предельного дохода и предельных издержек каждой последующей единицы продукции. Любую единицу продукции, предельный доход от которой превышает ее пре​дельные издержки, следует производить, потому что на каждой такой единице продукции предприятие получает больше дохода от ее продажи, чем она прибавляет к издержкам, производя эту единицу продукции. И наоборот, если предельные издержки превышают предельный доход, предприятию следует прекратить производство, ибо оно добавляет больше к издержкам, чем к доходу, такая единица продукции не будет окупаться.
4. Экономическая и бухгалтерская прибыль и ее максимизация в условиях конкуренции. Понятие рентабельности.

В экономической теории существуют различные взгляды на сущность прибыли и определение факторов ее роста.

Марксистская теория исходит из того, что прибыль представ​ляет собой не что иное, как превращенную форму прибавочной стоимости, продукт переменного капитала. Выступает как раз​ница между выручкой от реализации товара и затратами капита​ла на его производство. Ее колебания обусловлены в основном двумя факторами:

• норма прибавочной стоимости;

• органическое строение капитала.

В современной рыночной экономике можно выделить эконо​мическую, рисковую и функциональную теории прибыли.

В основе экономической теории прибыли лежит принцип теории предельной производительности, согласно которой капи​тал участвует в процессе производства и оказывает такую же «производительную услугу», как и труд, получает соответст​вующую долю общественного продукта (прибыли), равную стоимости предельного продукта, созданного капиталом.

В рисковой теории прибыль трактуется как порождение дея​тельности предпринимателей в условиях несовершенной конку​ренции, для которой характерны риск, неопределенность и вы​зываемые ими потери, банкротство, безработица и т. д. 

Сторонники функциональной теории рассматривают при​быль как вознаграждение за осуществление функций нововведе​ний, внедрения достижений научно-технического прогресса и за экономические услуги государства. Представители данной тео​рии видят особенности функциональной прибыли в том, что она проявляется лишь в динамике и носит временный характер.

С переходом к рынку определяют бухгалтерскую и экономи​ческую прибыль.
Бухгалтерская прибыль представляет собой разность между валовым доходом и суммой явных издержек (исключительно внешних).

Экономическая прибыль представляет собой разность меж​ду валовым доходом предприятия и его издержками (явными и неявными – внешние плюс внутренние, включая нормальную прибыль).

Основным источником такой прибыли является предприни​мательство, которое заключается в разработке новых видов про​изводств, постановке новых задач, оптимизации бизнеса и т. д. Оказывая свою производительную услугу, предприниматель получает вознаграждение на уровне вмененных издержек, или нормальной, нулевой прибыли. Когда предприятие получает нулевую экономическую прибыль, оно покрывает издержки. Понятие нормальная прибыль – это прибыль, от которой вла​дельцы предприятия отказываются, используя свои собственные ресурсы в своем предприятии, но которую они могли бы полу​чить, вложив свои ресурсы в иное дело. Нормальная прибыль представляет альтернативную стоимость использования постав​ляемых собственниками предприятия ресурсов. Она предстает как прибыль, способная побудить людей к организации и управ​лению предприятием для получения дохода, необходимого, что​бы удержать капитал в деле. По существу это средняя прибыль.

В условиях несовершенной конкуренции экономическая при​быль выступает в форме монопольной. Она представляет собой избыток над нормальной прибылью и является результатом пе​рераспределения доходов потребителей.

В отечественной практике прибыль – это форма чистого до​хода предприятия, отражающая результаты хозяйствования, продуктивность затрат живого и овеществленного труда. Опре​деляется как разница между выручкой от реализации продукции (работ, услуг) и полными издержками на ее производство. Вы​ступает в форме балансовой, расчетной и чистой прибыли.

Балансовая прибыль представляет собой общую сумму при​были от реализации продукции (работ, услуг), иных материаль​ных ценностей (от реализации основных фондов) и доходов от внереализационных операций, уменьшенных на сумму расходов по этим операциям (арендная плата, полученная от сдачи иму​щества в аренду, доходы, получаемые от долевого участия в дея​тельности других предприятий, доходы (дивиденды, проценты) по акциям, облигациям и иным ценным бумагам, принадлежащим предприятиям, а также другие доходы (расходы) от опера​ций, непосредственно не связанных с производством продукции (работ, услуг) и ее реализацией, включая суммы, полученные и уплаченные в виде санкций и возмещения убытков.

Расчетная прибыль образуется у предприятия после отчис​ления из балансовой прибыли сумм, предназначенных для расче​та с государственным и местным бюджетом, банком и выше​стоящими органами управления в виде налогов и различных платежей.

Чистая прибыль – это прибыль, остающаяся у предприятия после уплаты налогов и других обязательных платежей, посту​пающая в их полное распоряжение. Предприятие самостоятельно определяет направления использования чистой прибыли, если иное не предусмотрено уставом.

[image: image19]
Рис. 1.8.4.1 – Формы прибыли

Рентабельность производства. 
Прибыль в рыночных усло​виях является главной целью предпринимательства и критерием эффективности. Существует абсолютный и относительный по​казатели прибыли. Абсолютная величина прибыли выражается массой прибыли. Однако сама по себе масса прибыли не дает оценки уровня эффективности работы предприятия. Поэтому данная величина всегда должна сопоставляться с затратами или используемыми ресурсами. Важен при этом и показатель дина​мики прибыли, сравнение ее величины в данном году с соответ​ствующей величиной предыдущих лет.

Относительным показателем прибыли является рентабель​ность. Рентабельность – это показатель эффективности едино​временных и текущих затрат. Различают рентабельность произ​водства и рентабельность конкретного вида продукции. Рента​бельность производства показывает, насколько результативно используются основные и оборотные фонды на предприятии. Она определяется как отношение годовой прибыли к сумме среднегодовой стоимости основных фондов и оборотных средств:
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где Рп – рентабельность производства, %; П – полученная при​быль; Фосн – среднегодовая стоимость основных фондов; Фоб.ср – величина оборотных средств.
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Рентабельность продукции показывает результативность те​кущих затрат. Она определяется отношением прибыли от реали​зации готовой продукции к себестоимости продукции:

где Рпрод – рентабельность реализуемой продукции, %; П – прибыль от реализации продукции; С – себестоимость реализуе​мой продукции.

Рентабельность продукции можно определять как в целом по всей продукции, так и по отдельным ее видам.

Основными путями повышения рентабельности являются увеличение абсолютной суммы прибыли и сокращение затрат на производство продукции. Этому содействует широкое примене​ние в производстве результатов научно-технического прогресса, ведущее к росту производительности общественного труда и снижению на этой основе стоимости единицы ресурсов, исполь​зуемых в производстве.
Контрольные вопросы и задания:

1. В чем различие между экономическими и бухгалтерскими издержками?

2.  Имеет ли предприятие издержки, если оно ничего не производит?

3.  Как называются издержки, величина которых непосредственно зави​сит от объема выпускаемой продукции?

4. Для чего необходимо производителю знать средние издержки?

5.   На основании чего предприятие принимает решение относительно объема производства?

6. Назовите основные направления снижения себестоимости продукции.

7.  Определите общие издержки, валовой доход и прибыль предприятия за день, если предприятие ежедневно производит 1000 единиц про​дукции. Продажная цена продукции 5 дол. Средние переменные из​держки составляют 3 дол., средние постоянные – 1 дол.

8. Определите экономические издержки, бухгалтерскую и экономиче​скую прибыль, если валовой доход предприятия за месяц составил 100 тыс. дол., внешние издержки – 50 тыс. дол., внутренние – 20 тыс. дол.

9. Назовите абсолютный и относительный показатели прибыли. 10. Как определить рентабельность производства?
Основные категории и понятия:

Издержки производства; экономические издержки; внешние издержки; внутренние издержки; бухгалтерские издержки; невозвратные издержки; постоянные издержки; переменные издержки; общие издержки; средние издержки; предельные издержки; валовый доход; прибыль; экономическая прибыль; нормальная прибыль; предельная прибыль; эффект масштаба.
Тема 1.9 Рынки факторов производства и распределения доходов
Цель лекции: Рассмотреть особенности функционирования рынков факторов производства, характеризовать ценообразование и соответственно распределение дохода на каждом из них.

План:

1. Особенности функционирования рынков факторов производства.

2. Рынок труда, его сущность и особенности.

3. Заработная плата. Виды, формы и системы.

4. Рынок капитала. Ссудный процент и его ставки.

5. Рынок земли. Земельная рента. Цена земли.
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1. Особенности функционирования рынков факторов производства.

Спрос на ресурсы – понятие, производное от величины спроса на товары, изготовляемые с помощью данного ресур​са. Если производимый продукт пользуется спросом, будет высоким и спрос на ресурсы (факторы производства) и, на​оборот, ограниченный спрос на произведенный продукт вы​зовет падение спроса на ресурс.
Именно в этом заключается специфика формирования спроса на ресурсы. Кроме сказанного следует учитывать, что ресурсы (факторы производства) подвержены общей концеп​ции соотношения спроса и предложения. Ресурсы - это спе​цифический товар, в отношении которого действуют факто​ры, свойственные спросу на любой другой товар. Вместе с тем имеется и особенность, но она в большей степени касает​ся предложения на ресурсы: они часто бывают ограничены и производству приходится действовать в условиях выбора с учетом их ограниченности.
Вовлечение ресурсов в производство зависит от их произ​водительной отдачи, которая подвержена действию закона убывающей отдачи факторов производства, вследствие чего ресурсы вовлекаются в процесс производства до тех пор, по​ка каждый дополнительный ресурс обеспечивает увеличе​ние дохода в большей степени, чем возрастают издержки.
Факторы, определяющие спрос на ресурсы. 
Спрос на ре​сурсы определяется рядом факторов. Поскольку ресурсы входят в издержки производства, фирма стремится макси​мизировать прибыль с учетом оптимального их сочетания или взаимозамены. Если технология известна, величина ре​сурсов и их сочетание определяются уровнем цен. В качестве основных видов ресурсов выступают труд, капитал и пред​принимательские способности. В ряде отраслей экономики (сельское хозяйство, добывающая промышленность) очень важным ресурсом является земля.
К числу факторов, определяющих спрос на ресурсы, отно​сятся денежные доходы, характер их распределения по от​раслям, социальные и этические подходы к использованию.
Расходы на ресурсы производятся за счет доходов домохозяйств, поэтому последние выступают основным фактором формирования спроса на ресурсы. Что касается распределе​ния ресурсов, то характер этого процесса во многом опреде​ляется уровнем цен на них. И, наконец, социальные и эти​ческие подходы к использованию ресурсов предполагают ре​шение проблем долевого распределения доходов между раз​личными социальными группами населения, этических норм бизнеса, регулирования заработной платы и т.д.
С точки зрения производства важное значение имеет устойчивость спроса на тот или иной ресурс. Она зависит от его производительной силы и от величины спроса на товар, произведенный с помощью этого ресурса. Если речь идет о труде, то спрос на него будет тем выше, чем производитель​нее он функционирует в производстве. Этот показатель выво​дится на основе определения таких характеристик, как пре​дельный продукт в денежном выражении (MRP) и предель​ные издержки на ресурсы (MRC). Предельный продукт – это прирост общего дохода в результате применения каждой до​полнительной единицы переменного фактора производства (например, труд). Предельными издержками на ресурсы на​зывается прирост издержек на ресурсы за счет его каждой дополнительной единицы. Для фирмы прибыльно приме​нять дополнительные единицы ресурса до тех пор, пока пре​дельный продукт не уравняется с предельными издержками. Если число рабочих, нанимаемых фирмой, таково, что пре​дельный продукт последнего нанятого рабочего превышает ее предельные издержки, фирма получит прибыль от найма дополнительных рабочих. Если же количество нанятых ра​ботников таково, что предельный продукт последнего рабо​чего меньше предельных издержек, фирма начнет функцио​нировать убыточно и для обеспечения прибыльности надо уволить излишек нанятых рабочих. Равенство MRP и MRC – тот предел, за которым не следует вести наем дополнитель​ных работников.
Изменения в спросе на ресурс. 
Для того чтобы ответить на вопрос о том, как изменяется спрос на ресурс, необходимо учитывать факторы, воздействующие на него. К этим факторам относятся: производительность ресурса, рыночная цена про​дукта, производимого с помощью этого ресурса, и изменение цены на другие ресурсы.

Действие названных факторов различно для условий чис​той и несовершенной конкуренции. Как уже отмечалось, спрос на ресурсы является спросом, производным от спроса на гото​вые товары и услуги, производимые с помощью этих ресурсов. Дело в том, что ресурсы удовлетворяют потребности не прямо, а косвенно, через посредничество производимых товаров.
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Рис. 1.9.1 – Кривые спроса на ресурс
Цена на продукт и предельный доход на рынке чистой конкуренции равны, поэтому равны цена на ресурсы и пре​дельные издержки на них. В условиях чистой конкуренции цена продукта постоянна, следовательно, из-за убывающей предельной производительности кривая спроса на ресурс плавно понижается (рис. 1.9.1, а).

На чисто конкурентном рынке труда ставка заработной платы определяется совокупным, или рыночным, предложе​нием труда (или рыночным спросом на труд). Отдельно взя​тая фирма не может оказывать воздействие на величину ставки заработной платы, ибо она привлекает относительно небольшую долю совокупного труда. Таким образом, сово​купные издержки на ресурсы возрастают точно на величину ставки заработной платы каждого последовательно нанима​емого работника. Ставка заработной платы и предельные из​держки на ресурсы равны. В результате фирма будет нани​мать рабочих до точки, в которой предельные издержки на ресурсы (MRC) равны их предельному продукту (MRP).
При несовершенной конкуренции (чистая монополия, олигополия, монополистическая конкуренция) фирма вы​нуждена устанавливать более низкую цену на продукт, что​бы увеличить ее производство и реализацию. Кривая спроса на ресурсы падает, так как предельный продукт уменьшает​ся и его цена снижается по мере роста выпуска продукции. Поскольку в условиях несовершенной конкуренции произ​водитель меньше реагирует на снижение заработной платы при найме рабочих, чем в условиях чистой конкуренции, па​дение кривой на определенном этапе становится ступенча​тым (рис. 1.9.1, б).

Рассмотрим, как действуют факторы изменения спроса на ресурс. Спрос на ресурс (в нашем примере – на труд) зави​сит от изменений в спросе на продукт. Поскольку спрос на ресурс является производным, любое изменение спроса на продукт будет влиять на его цену и, следовательно, на пре​дельный продукт данного ресурса. Следовательно, при про​чих равных условиях изменение спроса на продукт, который производится определенным видом труда, приведет к сдвигу спроса на труд в том же направлении.

Кривая спроса на труд изменяется также в зависимости от производительной силы труда. В свою очередь, произво​дительность труда зависит от количества связанных с ним ресурсов. В данном случае воздействие оказывается на пре​дельную производительность труда. Зависимость здесь та​кая: чем больше величина связанных с трудом ресурсов (капитал, земля), тем выше предельная производительность и спрос на труд. Производительность труда также тесно связана с технологическими усовершенствованиями: чем выше качество технологии, тем выше производительность труда, этим объясняется тот факт, что заработная плата в одних странах значительно выше, чем в других: используются бо​лее совершенные ресурсы.
Спрос на определенный ресурс зависит от уровня цен на другие ресурсы. При этом степень воздействия зависит от ха​рактера взаимоотношения ресурсов. Они могут быть взаимо​заменяемыми или взаимодополняемыми. В случае взаимоза​меняемости, например труда и капитала, происходит следу​ющее. Так, если снижаются цены на машинное оборудова​ние,   то  на  спросе  на  труд  это  отразится  двояко:   будет действовать эффект замещения и эффект объема продукции. Эффект замещения проявляется в том, что труд начинает за​мещаться более дешевым ресурсом – машинным оборудова​нием. Эффект замещения снизит спрос на труд. В свою оче​редь, при падении цен на машинное оборудование снижают​ся издержки производства, а в этих условиях становится вы​годным больше производить и реализовывать продукции, в результате чего возрастает спрос на труд. Таким образом, снижение цен на машинное оборудование вызовет действие эффекта объема продукции и повлечет за собой рост спроса на труд. Следует также отметить, что эффект замещения и эффект объема продукции действуют в противоположных направлениях: эффект замещения снижает, а эффект объема продукции увеличивает спрос на труд. При этом если эффект замещения перевешивает эффект объема продукции, то сни​жение цен на капитал приведет к снижению спроса на труд, а если произойдет обратное, то спрос на труд увеличится.
Ресурсы выступают как взаимодополняемые, если они «идут вместе» или спрос на них предъявляется одновремен​но. В таком случае количественное увеличение или умень​шение одного ресурса влечет за собой увеличение или умень​шение другого. Спрос на труд повышается, если:
а)  увеличивается спрос на продукт, производимый этим трудом;
б) увеличивается производительность труда;
в) уменьшается цена на ресурсозаменитель при условии, что эффект объема продукции сильнее эффекта замещения;
г)  увеличивается цена на ресурсозаменитель при усло​вии, что эффект замещения превышает эффект объема про​дукции;
д) снижается цена на взаимодополняемый ресурс.
Оптимальное соотношение ресурсов. 
В данном случае действуют два правила: правило наименьших издержек и правило максимизации прибыли. В случае использования только двух ресурсов - труда и капитала - минимизация из​держек будет происходить, если
производительность       производительность 

                      труда                 =               капитала             
        цена труда                    цена капитала
Логику данного равенства можно объяснить следующим образом. Допустим, что цена труда и цена капитала равны и составляют 10 единиц, однако эти ресурсы применяются в разных количествах и предельный продукт капитала со​ставляет 50 единиц, а предельный продукт труда - 90 еди​ниц. Если эти данные ввести в приведенное равенство, по​лучится, что такое сочетание не обеспечит производство с наименьшими издержками (90: 10 > 50: 10). Необходимо, чтобы и предельный продукт труда, и предельный продукт капитала составляли число 70, тогда равенство будет обес​печено (70: 10 = 70: 10).
Правило максимизации прибыли гласит, что выпуск про​дукции осуществляется с максимальной прибылью, если предельный доход равен предельным издержкам (MR = МС). Такое правило обеспечивается при условии, что количество нанимаемого труда, приносящего максимальную прибыль, будет таким, чтобы ставка заработной платы (цена труда) бы​ла равна предельному продукту труда в денежном выраже​нии (P1 = MRP1). Такое логическое обоснование применимо к любому ресурсу, например капиталу.
Фирма применяет соотношение ресурсов, обеспечивающее максимальную прибыль, если цена на каждый ресурс равна его предельному продукту в денежном выражении, т.е.
MRP труда / цена труда = MRP капитала / цена капитала = 1
2. Рынок труда, его сущность и особенности.

Рынок труда - особая сфера рыночных отношений, в кото​рой осуществляется купля-продажа рабочей силы. Его основные компоненты: цена рабочей силы, конкуренция, спрос и предло​жение. Цена рабочей силы выступает в форме зарплаты, конку​ренция – в форме соперничества между работниками за рабочие места, работодателями – за рабочие руки, а также между работ​никами и работодателями – за условия найма. Спрос на рабочую силу выступает как потребность работников получить желаемую работу на определенном предприятии, в организации, отрасли, регионе, предложение – в форме количества и структуры трудо​вых ресурсов, которые имеются на рынке или могут быть по​ставлены на него. Предложение рабочей силы формируется под воздействием совокупности следующих условий:

•  общей численности населения;

•  численности активного трудоспособного населения;

•  количества отработанного времени за год;

• качественных параметров труда, квалификации работника, производительности труда, специализации.

Соотношение спроса и предложения рабочей силы характе​ризует конъюнктуру рынка. При их совпадении конъюнктура будет равновесной, при превышении спроса над предложением – трудодефицитной, при превышении предложения над спросом – трудоубыточной. При равновесной конъюнктуре рынка сущест​вует оптимальная занятость населения, нарушение равновесия проявляется в безработице.

В современных условиях на атмосферу рынка труда сильное воздействие оказывают НТР и переход к информационному об​ществу. Это сказывается на структуре рынка труда, общеобразо​вательной и профессиональной подготовке работников. Резко повышается удельный вес инженерно-технических и научных работников, менеджеров, а также квалифицированных работни​ков сферы услуг. При росте количества работников, занятых в торговле, финансово-кредитной сфере и управлении, сокращает​ся абсолютно и относительно численность работников сельского хозяйства, ряда традиционных отраслей промышленности и транспорта.

В процессе НТР формируется работник нового типа, которо​му присущ высокий уровень общеобразовательной и специаль​ной подготовки, знание информатики и компьютерной техники, иностранных языков.

Рабочая сила человека и труд неотделимы друг от друга. Только через труд происходит материализация рабочей силы. Поэтому логично увязывать заработную плату с таким фактором производства, как труд.
3. Заработная плата. Виды, формы и системы.

Заработная плата – это вознаграждение, которое получает работник предприятия в зависимости от количества и качества затраченного труда и результатов деятельности всего коллектива предприятия.

Она зависит от различных факторов: экономических, при​родно-климатических, географических, социальных.

Существует две основные формы зарплаты - повременная и сдельная.

Повременная заработная плата – это такая форма оплаты труда, при которой величина заработной платы работника зави​сит от фактически отработанного времени.

Повременная система может быть почасовой, поденной, по​недельной, помесячной. В нашей республике применяют поме​сячную и почасовую зарплату. Выплата заработанных денег осу​ществляется два раза в месяц.

Разновидностью повременной заработной платы выступают системы: простая повременная и повременно-премиальная. Про​стая повременная зарплата начисляется инженерно-техническим работникам и служащим за фактически отработанное время в виде установленных им окладов, а рабочим – по тарифной став​ке; при повременно-премиальной системе выплата осуществляет​ся рабочим по тарифной ставке, а ИТР и служащим кроме окла​дов и тарифных ставок еще идут и премии за достижение высо​ких показателей в работе.
Сдельная заработная плата ~ это такая форма оплаты труда, при которой величина размера заработка зависит от количества изготовленной продукции в соответствии с установленными расценками.

Существуют следующие системы сдельной зарплаты:

•  прямая сдельная, при которой оплата производится по неизменной расценке за каждую единицу произведенной про​дукции;

•  сдельно-премиальная, предусматривающая выплату премий за достижение определенных количественных и качественных показателей;

•  сдельно-прогрессивная, предполагающая оплату каждого изделия в размерах нормы выработки по основным сдельным расценкам, а за выпуск изделий сверх нормы - по более высоким расценкам;

•  аккордная, включающая вознаграждение за весь объем вы​полненных работ.

Независимо от применяемой формы оплаты одинаковый труд работников должен иметь равное вознаграждение. Для выполне​ния этой задачи предприятия и организации могут применять тарифные разряды.

Тарифный разряд характеризует способность работника вы​полнять работу различной сложности и непосредственно влияет на величину его зарплаты. Самый низкий разряд – первый. Ра​ботник первого разряда должен уметь выполнять самую простую работу и получает самую низкую зарплату. Обычно для рабочих применяют разряды с первого по восьмой, а для высококвали​фицированных рабочих – с девятого по двенадцатый. Чем выше разряд у рабочего, тем более сложную работу он может выпол​нять и тем более высокую зарплату он получает.

На негосударственных предприятиях зарплата часто состоит из трех частей. Размер первой части зависит от квалификации работника, стажа работы, его профессионализма. Вторая часть оплаты является вознаграждением за индивидуальные успехи -премии за высокое качество, рост выработки и другие показате​ли. Третья часть - это вознаграждение по результатам деятель​ности всего предприятия.

В бюджетных организациях оплата труда также включает та​рифные разряды, категории, вознаграждение за качественную работу.

Различия в заработной плате зависят от профессионализма работников и видов выполняемых работ. Высококвалифицированный труд вознаграждается более высокой заработной платой, потому что, во-первых, такой труд вносит более весомый вклад в прибыль организации, во-вторых, высокая зарплата квалифици​рованных специалистов компенсирует прошлые затраты време​ни, средств и усилий на образование и профессиональную под​готовку.

В странах с развитой экономикой применяются три основные типа организации заработной платы: американский, японский и западноевропейский. Американский тип включает прежде всего оценку самих видов труда, а также определенные требования к их исполнителям. При японском типе организации зарплаты учитываются анкетные данные работника: возраст, пол, образо​вание, стаж, формы найма. Западноевропейский тип организа​ции зарплаты является синтезом американского и японского ти​пов тарифных и надтарифных условий оплаты, в связи с чем его называют переходным или промежуточным. При разработке сис​тем зарплаты учитываются социальный, психологический, нрав​ственно-этический, семейно-бытовой и другие аспекты жизне​деятельности человека. За рубежом широко практикуются такие системы, как система участия в прибылях, система аналитиче​ской оценки работ, человеческих отношений, система пожизнен​ного найма и т.д.

При характеристике уровня жизни населения отдельной страны и сопоставления по этому показателю различных стран, а также разных категорий населения внутри страны используют категории номинальной и реальной заработной платы.

Номинальная зарплата представляет собой сумму денег, по​лучаемую работником за единицу времени труда (час, неделю, месяц).

Реальная зарплата – это количество товаров и услуг, кото​рые можно приобрести на полученную сумму денег. Она в зна​чительной степени зависит от целого ряда факторов:

•  величины номинальной заработной платы;

•  уровня цен на потребительские товары и услуги;

•  наличия товаров и услуг, удовлетворяющих спрос насе​ления;

•  величины стоимости платных услуг и т.д.

В зависимости от влияния этих факторов изменяется реаль​ная зарплата.

При переходе к рыночным отношениям концепция зарплаты базируется на следующих принципах: установлении прямой за​висимости зарплаты предприятия от реальных результатов труда, самостоятельность хозяйственных субъектов в стимулирова​нии труда работников, самозарабатывании средств для выплаты зарплаты коллективу предприятия, регламентация минимума заработной платы государством. С помощью совершенствования оплаты труда можно эффективно стимулировать персонал в по​стоянно меняющихся современных условиях хозяйствования и достижения поставленных целей.

В современных условиях происходят изменения не только в формах и системах заработной платы, но и в методах ее органи​зации. Так, одной из новых форм трудовых отношений и зара​ботной платы для нашей экономики является контракт, трудовой договор. Контракт – соглашение, в соответствии с которым ра​ботник обязуется выполнить работу, порученную работодателем, в обмен на заработную плату.
4. Рынок капитала. Ссудный процент и его ставки.

Рынок капитала – это составная часть общего рынка факто​ров производства, соотношение спроса и предложения капитала. В переводе с латинского слово «капитал» означает главный, что свидетельствует о его роли в создании благ и услуг. Продавцами капитала выступают коммерческие и инвестиционные банки, стра​ховые компании, пенсионные фонды, ссудо-сберегательные и дру​гие специализированные учреждения. Покупателями выступает государство, промышленные и торговые компании, домохозяйства.

На рынке капитал выступает в форме материализованного фи​зического капитала, или производственных фондов в форме денеж​ного капитала (промышленные здания, жилищный фонд, транспорт, оборудование, земельные наделы, магазины и т.д.). Использование физического капитала приносит собственнику прибыль.

Наличие необходимости и возможности предоставления вре​менно свободных денег в ссуду характеризует такую категорию, как ссудный капитал, т.е. денежный капитал, отдаваемый в ссуду и приносящий проценты за счет обслуживания кругооборота ре​сурсов и продукта, или промышленного и торгового капитала.

Источниками ссудного капитала являются:

• денежные средства, временно высвободившиеся в процессе кругооборота промышленного и торгового капитала. Денежный капитал, высвободившийся у одного предпринимателя, переда​ется в ссуду другому, который покупает на него средства произ​водства и рабочую силу и извлекает прибыль. Денежный капи​тал, предоставленный в ссуду, превращается в ссудный капитал;
•  денежные средства предпринимателей - рантье, которые не занимаются производством товаров и услуг, а из денег делают деньги;

•  денежные доходы и сбережения различных слоев населения, будучи предназначенными в конечном счете для личного потребле​ния, временно поступают в виде вкладов в крупные учреждения и превращаются в ссудный капитал;

•  временно свободные денежные средства государственного бюджета, страховых компаний, профессиональных союзов и других организаций также превращаются в ссудный капитал.

Ссудный капитал – это особый вид капитала. Его главные от​личия от промышленного и торгового капитала следующие:

•  ссудный капитал является капиталом-собственностью в противоположность капиталу-функции. Ссудный предпринима​тель является только собственником денежного капитала, отда​ваемого в ссуду. При этом отданный в ссуду капитал переходит во временное пользование к заемщику, но собственность на него остается у кредитора, которому капитал и должен быть возвра​щен по истечении срока ссуды;

•  ссудный капитал – это капитал как товар. Объектом купли-продажи являются сами деньги, но деньги не как товар, а как капитал. Кредитор передает заемщику не просто деньги, а деньги в качестве капитала, т.е. стоимости, приносящей дополнитель​ную стоимость. При этом капитал выступает в качестве своеоб​разного товара, который продается;

•  ссудный капитал имеет специфическую форму отчуждения. При ссуде имеет место только одностороннее применение денег: от кредитора к заемщику, возврат же капитала происходит лишь по истечении определенного времени.

В связи с использованием ссудного капитала для создания благ и услуг прибыль, получаемая от его использования, распа​дается на две части: процент, уплачиваемый за пользование ссу​дой, и предпринимательский доход, присваиваемый функциони​рующим предпринимателем.
Количественным выражением ссудного процента является норма (ставка) процента.

Норма процента – отношение суммы годового дохода ссуд​ного капитала к величине капитала, отданного в ссуду, выра​женное в процентах:

                                              Доход, получаемый от ссуды

Норма (ставка) процента =--------------------------------------  × 100%.

                                                                     ссуда
Норма процента показывает, какую часть дохода функциони​рующий предприниматель вынужден отдавать кредитору за пра​во пользоваться этим капиталом определенное время.

Норма процента в каждый конкретный момент зависит от спроса на ссудный капитал и его предложения. Если спрос на ссудный капитал растет, а предложение остается тем же, то нор​ма процента увеличивается. И наоборот, если предложение ссудного капитала растет, а спрос падает, то норма процента снижается. Надо иметь в виду, что колебания нормы процента происходят в рамках ее максимальной и минимальной границ. Максимальной границей нормы процента является средняя нор​ма прибыли, а минимальной - ноль. Норма процента не может быть равной величине средней нормы прибыли, иначе в таком случае функционирующему предпринимателю нет смысла брать капитал в ссуду. Она не может и снижаться до ноля, ибо в таком случае представление ссуды теряет всякий смысл.

Уровень ставки ссудного процента играет существенную роль при принятии инвестиционных решений. Предприниматель будет осуществлять инвестирование только в том случае, если предполагаемый уровень дохода на капитал будет не ниже или будет равен рыночной ставке ссудного процента.

Процентные ставки подвержены воздействию инфляции. По​этому необходимо различать номинальную и реальную процент​ную ставку. Номинальная ставка – это текущая рыночная ставка процента без учета темпов инфляции. Реальная ставка процен​та - это номинальная ставка за вычетом ожидаемых темпов ин​фляции.

Процентные ставки изменяются под воздействием целого ря​да факторов (риск невозврата ссуды, срок, на который предо​ставляется ссуда, размер ссуды, конкуренция на рынке капита​лов, налогообложение и др.).

Важнейшим сегментом рынка капитала является рынок цен​ных бумаг. Ценная бумага - денежный документ, удерживаю​щий имущественные права и служащий источником получения постоянного или разового дохода. В мировой практике функ​ционируют различные виды ценных бумаг: акции, облигации, векселя, чеки, депозитные сертификаты, фьючерсные контракты и т.д.

Акция - ценная бумага, свидетельствующая о внесении ее держателем определенной доли в развитие предприятия и даю​щая право на участие в его делах и прибылях. Держатели акций являются совладельцами предприятий. Акции имеют номиналь​ную и рыночную стоимость.

Номинальная стоимость акции – сумма денег, обозначенная на акции, а рыночная стоимость, или курс акции - цена, по ко​торой она продается или покупается на фондовом рынке.

Курс акции находится в прямой зависимости от получаемого по ней дивиденда и в обратной зависимости от нормы процент​ной ставки.

                               дивиденд

Курс акции= -----------------------     ×   100%.

                        процентная ставка

Акции бывают двух видов: простые и привилегированные. Простая акция не дает ее собственнику права голоса на собра​нии акционеров, доход от нее колеблется в зависимости от фи​нансовых результатов деятельности компании. Привилегирован​ная акция не дает права голоса при решении дел акционерного общества, но она дает право на получение фиксированного про​цента. В акционерном обществе вначале дивиденды выплачива​ются по привилегированным акциям, а потом оставшиеся сред​ства распределяются между остальными видами акций.

По характеру функционирования на рынке ценных бумаг ак​ции делятся на именные (передача акции другому лицу возмож​на с разрешения руководства акционерного общества) и акции на предъявителя (на акции обозначена только денежная сумма, что обусловливает ее перепродажу). Полный контроль над приняти​ем руководящих решений имеет владелец контрольного пакета акций.

Облигация – долговое обязательство, согласно которому за​емщик (государство или компания) гарантирует кредитору вы​плату номинальной стоимости при погашении и выплату еже​годного дохода в виде фиксированного или плавающего процен​та. По срокам займа различают краткосрочные (до 3 лет), сред​несрочные (3-7 лет), долгосрочные (больше 7 лет) и бессрочные облигации, по которым выплата процентов производится очень долго.

По истечении обозначенного срока владельцу облигации воз​вращается указанная в ней сумма денег и процент (от 5 до 14%) от ее номинальной стоимости. Владелец облигации не имеет права контроля над корпорацией, он является только ее кредитором.

Вексель – это письменное долговое обязательство, удостове​ряющее бесспорное право его владельца (векселедержателя) тре​бовать по истечении определенного срока уплаты денег векселе​дателем. Основное свойство векселя – его обращаемость. При помощи передаточной надписи (индоссамента)    он может обслуживать неограниченное количество лиц, выполняя функции наличных денег.

Различают два вида векселей: простые и переводные (тратта).

Простой вексель выписывается и подписывается должником и содержит обязательство векселедателя уплатить определенную сумму денег предъявителю векселя. Тратта представляет собой распоряжение, которое дает кредитор должнику об уплате ука​занной суммы денег третьему лицу.

Чек представляет собой письменное распоряжение чекодате​ля банку уплатить держателю указанную в нем сумму. Различают следующие виды чеков: именные, ордерные и предъявительские.
Депозитные сертификаты – ценные бумаги, свидетельст​вующие о помещении денежных средств на хранение в финансо​во-кредитные учреждения (коммерческие сберегательные банки) на определенных условиях. По депозитным сертификатам вы​плачиваются доходы в виде процентов, величина которых диф​ференцирована в зависимости от срока вкладов.
Опцион – денежная бумага, дающая право покупателю ку​пить или продавцу продать определенную акцию по твердой цене в течение определенного времени.

Фьючерсные контракты – разновидность ценных бумаг, скрепляющих договор о поставке оговоренного количества ка​ких-либо ценностей к определенному сроку.
5. Рынок земли. Земельная рента. Цена земли.

Основным фактором производства в сельском хозяйстве яв​ляется земля. Она может функционировать только во взаимодей​ствии с другими средствами труда. Как ни в одной из отраслей производства, игнорирование законов рынка в сельскохозяйст​венном производстве приводит к негативным результатам. Дело в том, что в сельском хозяйстве тесно переплетаются между со​бой естественные и экономические условия хозяйствования, за​коны природы и экономические законы. В связи с этим необхо​димо очень чутко руководить этой сферой, чтобы не нарушить баланс, сложившийся между ними.
В широком смысле слова земля включает все блага, данные человеку природой в готовом виде (пахотные земли, леса, место​рождения полезных ископаемых, источники воды). Это также и климатические особенности, сила ветра, воды, энергия солнца. Отсюда следует, что термин «земля» характеризует все силы природы, используемые в производственной деятельности с целью удовлетворения потребностей человека.
Земля как фактор производства имеет свои особенности, вы​ступающие основой развития аграрных отношений:
• земля является невоспроизводимым средством производ​ства. Человеку не дано создавать ее искусственно, заново;
• количество земли на нашей планете вообще, а земель сель​скохозяйственного использования в частности, ограничено;
• земля в отличие от прочих средств производства при пра​вильном и рациональном ее использовании не тратит своих по​лезных свойств, а увеличивает их;
• земельные наделы отличаются по плодородию, т.е. имеют разную естественную производительную силу, а также по место​положению к рынкам сбыта.
Именно уникальные условия предложения земли и других природных ресурсов порождают земельную ренту.
Земельная рента – это цена, уплачиваемая за использование земли и других природных ресурсов, количество которых (их запасы) строго ограничены.
Рента – один из видов доходов на собственность, плата вла​дельцу за разрешение вложить капитал в землю. Ее размер опре​деляется договором об аренде. Земельная рента - та форма, в которой земельная собственность экономически реализуется, приносит прибыль. И хотя как вид дохода на собственность зе​мельная рента используется с давних времен, присваивать ее к экономическим методам стало возможным только в рыночной экономике. В рыночных условиях она выступает как дополни​тельный доход, который распадается на две части: прибыль, при​сваиваемую предпринимателем - арендатором земли, и ренту, которая достается земельному собственнику.
Необходимо различать понятия рента и арендная плата. Арендная плата – более широкое понятие, чем рента. Она вклю​чает, кроме ренты и другие платежи: процент, амортизацию, вы​чет из средней прибыли и т.д. Так, если владелец земли сдает в аренду только земельный участок, то арендная плата за него совпадает с рентой. Если же землевладелец сдает в аренду землю с сооружениями, хозяйственными постройками, дорогами и т.д., то в арендную плату входят:
•  рента, т.е. плата за пользование земельным участком;
• ссудный процент, уплачиваемый за временное пользование приложенным к этой земле капиталом.
Ограниченность земли и невозможность ее воспроизводства ведет к возникновению монополии хозяйства на земле. Ее сущ​ность в том, что каждый участник как объект хозяйства монополизирован определенным собственником, за которым закреплено юридическое право ведения хозяйства на данном земельном на​деле. До окончания срока арендного договора только он может вносить капитал в землю, взятую в аренду.
Монополия хозяйства на земле обусловливает специфику це​нообразования в сельском хозяйстве. Плодородные земли в этой отрасли приносят больше прибыли, но количество их ограниче​но, поэтому для удовлетворения спроса населения на сельскохо​зяйственную продукцию необходимо включать в оборот все дос​тупные для обработки участки земли. Это возможно в том слу​чае, если их обработка будет приносить примерно одинаковую прибыль (и с лучших, и с худших земель). Иначе говоря, цена сельскохозяйственной продукции регулируется издержками производства на худших земельных участках, вовлеченных в хозяйственный оборот. Но так как индивидуальные издержки на худших землях выше, чем издержки производства той же про​дукции на средних и лучших землях, то арендаторы с лучших и средних земель получают добавочный продукт, который в форме ренты присваивается собственником земли.
Добавочная прибыль, возникающая на средних и лучших землях и присваиваемая землевладельцем, образует дифферен​циальную земельную ренту. Это разница между рыночной ценой производства продукта, определяемой условиями производства его на худших земельных участках, и индивидуальной ценой производства этого же продукта на относительно лучших зе​мельных участках.
В зависимости от условий образования дополнительный до​ход делится на дифференциальную ренту I - по плодородию и местоположению и ренту II – по экономическому плодородию.
Дифференциальная рента I связана с естественными особен​ностями земли и поэтому она присваивается собственниками земли.
Дифференциальная рента II возникает за счет дополни​тельных вложений капитала в один и тот же земельный участок (применение новых машин, новейших технологий, дополнитель​ное внесение органических и минеральных удобрений, иррига​ция, мелиорация почвы и т.д.), что способствует росту экономи​ческого плодородия почвы. Экономическое плодородие обеспе​чивает рост урожайности сельскохозяйственных культур, а это приносит предпринимателю дополнительную прибыль.
Дифференциальная рента II неизбежно возникает в условиях научно-технического прогресса и является стимулом для предпринимателя. Она частично присваивается предпринимателем-арендатором как вознаграждение за вложенный капитал, но по​сле окончания срока аренды и этот вид ренты присваивается зе​мельным собственником. Не случайно собственник всегда стре​мится сократить срок аренды, а предприниматель – увеличить его.
Следует подчеркнуть, что худшие по почвенно-климатическим характеристикам земли не приносят их собственникам дифференциальной ренты. Отсюда следует, что арендаторы худ​ших участков должны получить добавочную прибыль другого вида, чтобы уплатить арендную плату и присваивать нормаль​ную прибыль. И они ее получают в виде абсолютной ренты.
Причиной абсолютной земельной ренты является монополия частной собственности на землю. Абсолютная земельная рента взимается земельным собственником со всех земельных наделов независимо от их плодородия и местоположения. Величиной этой ренты определяется низкий уровень розничных цен на зе​мельные наделы. В «Экономикс» абсолютную земельную ренту называют экономической рентой, ценой, уплачиваемой за ис​пользование земли и других природных ресурсов.
Существует также монопольная рента. Причиной ее возник​новения, как и абсолютной ренты, выступает монополия частной собственности на землю. Монопольная рента основывается на монопольной цене, по которой продается продукт редкого каче​ства. Монопольно высокая цена определяется способностью по​купателя платить за редкий продукт высокую цену, значит, она представляет собой вычет из доходов этих покупателей.
В условиях рыночной экономики земля продается и покупа​ется. И хотя она сама стоимости не имеет, но в силу того, что приносит прибыль значительной части населения, земля приоб​ретает цену.
Цена земли зависит от двух параметров:
•  величины земельной ренты, которую можно получить с зе​мельного надела;
•  ставки ссудного процента.
По существу цена земли и является ценой той земельной рен​ты, которую она приносит в соответствии с процентной ставкой. Использование величины ссудного процента при определении цены объясняется тем, что собственник денег находится перед выбором: положить деньги в банк и получать по ним процент или оставаться собственником участка и получать арендную плату. Поэтому цена земли равняется денежной сумме, которая, будучи положена в банк, принесет в виде процента доход такой же величины, как и ежегодная рента с земельного надела.

Цена земли – это капитализированная рента, т.е. рента, пре​вращенная в денежный капитал, приносящий доход в виде про​пета. Она определяется по формуле

                        Размер земельной ренты

Цена земли =--------------------------------------  × 100 %.

                        Уровень ссудного процента

Например, если земельный собственник получает ренту 40 000 дол., а уровень ссудного процента составляет 4%, то цена земли будет равна 40 000 / 4% × 100% = 100 000 дол. Это значит, что данный земельный участок может быть продан в собствен​ность другому лицу за 100 000 дол.

В целом же цены на землю в странах с рыночной экономикой растут. Это объясняется ростом земельной ренты, снижением ставки ссудного процента и увеличением спроса на землю.
Контрольные вопросы и задания:

1. Как взаимосвязаны цена и стоимость товара?

2. Какую роль в экономике играют цены?

3. Дайте характеристику основных видов цен.

4. В чем состоит особенность ценообразования на рынке ресурсов?

5. Охарактеризуйте механизм функционирования рынка труда.

6. В чем суть эффекта замещения и эффекта дохода на рынке труда?

7. Что такое заработная плата?

8. Какие системы и формы заработной платы имеют наибольшее распро​странение?

9. Какова роль профсоюзов на рынке труда?

10. В чем заключаются особенности механизма ценообразования на рынке капитала?

11. Как влияет процентная ставка на инвестиции?

12. Что такое дисконтирование?

13. В чем заключаются особенности рынка земли?

14. Как определяется цена земли?

15. В чем состоит различие между абсолютной и дифференциальной рентой?

16. Какие функции выполняет рынок ценных бумаг?

17. В чем различие между акцией и облигацией?
Основные категории и понятия:

Предельный продукт; ценообразование; рынок труда; заработная плата; рынок капитала; процент; дисконтирование; рынок земли; экономическая рента; земельная рента; дифференциальная рента; цена земли; рынок ценных бумаг; ценная бумага; акция; облигация; дивиденд.
Модуль II  Основы мАкроэкономики 

и мировой экономики
Тема 2.1 Основные макроэкономические показатели

Цель лекции: исходя из системы национальных счетов, определить основные макроэкономические показатели, рассмотреть их содержание и  методику расчета. 
План:

1. Национальная экономика и ее общая характеристика. Система национальных счетов.

2. Основные макроэкономические показатели. 

3. Национальное богатство, его состав и структура. Проблема оценки национального богатства.
Литература:
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1. Национальная экономика и ее общая характеристика. Система национальных счетов.

В наиболее общем виде определение национальной экономики дал лауреат Нобелевской премии В.Леонтьев, американский экономист русского происхождения. Он считал, что национальная экономика (НЭ) – это саморегулирующаяся система, состоящая из большого числа различных взаимосвязанных видов деятельности. Некоторые современные экономисты рассматривают НЭ как пространственно определенную, национально специфическую организацию экономической жизни общества. 

Н.Н. Базылев в учебном пособии «Макроэкономика», В.Н. Шимов в учебном пособии «Национальная экономика Беларуси и др.» рассматривают два подхода к определению макроэкономики:

1) технико-технологический, где основное внимание концентрируется на структуре и элементах хозяйства, т.е. НЭ рассматривается как совокупность отраслей, видов производств, их состояние, характеризуемое объемом произведенной продукции или выполнение услуг, их качеством, уровнем использования ресурсов, степенью выполнения договоров, т.е. НЭ рассматривается со стороны ПС обществ, технологического прогресса, как единый производственно-технологический комплекс. 

2) социально-экономический подход основан на понятии общественного производства, где есть место и ПС и экономическим отношениям, основу которых составляет собственность на средства производства. Общественное воспроизводство рассматривается как исторически сложившееся в определенных территориальных границах. 

Следовательно, НЭ – это исторически сложившаяся система общественного воспроизводство в определенных территориальных границах, включающая все отрасли, виды деятельности, территориальные комплексы, объединенные системой общественного разделения и кооперации труда (общественным трудом).

НЭ не следует отождествлять с понятием экономическая система. Это более узкое понятие, характеризующее специфические особенности общественного воспроизводства того или иного национального государства. Здесь учитываются исторические условия формирования НЭ, особенности природно-климатических условий, географическое положение, менталитет народа и др.

Каждая НЭ, как развивающаяся система имеет свои цели.

Цели национальной экономики:

1) обеспечить устойчивые высокие темпы роста объема производства товаров и услуг без резких изменений, спадов и кризисов;

2) обеспечить экономическую и социальную эффективность производства в условиях ограниченности ресурсов;

3) обеспечить стабильность цен в рыночной экономике, не «замораживая» их на длительный период, а планово регулируя;

4) создать высокий уровень занятости – достигается в том случае, когда каждый желающий получить работу имеет ее;

5) справедливое распределение доходов;

6) защита окружающей среды;

7) поддержание активного внешнеторгового баланса – достижение относительного равновесия между экспортом и импортом страны, а также достижение стабильности обменного курса национальной валюты других стран. 

Структура НЭ – количественное соотношение между элементами национальной экономики. В зависимости от критерия классификации можно выделить следующие структуры национальной экономики:

воспроизводственную – деление на сферы хозяйства (группы однородных отраслей). Выделяются 3 крупные взаимосвязанные сферы: материальное производство (промышленность, сельское хозяйство, строительство, транспорт, связь, частично услуги), нематериальное производство (наука, искусство, образование и др.), непроизводственная сфера (оборона, религия, общественные организации).

По характеру и видам осуществляемой хозяйственной активности выделяются 3 субъекта: домашние хозяйства, предпринимательский сектор и государство.

Социальную – деление экономики на секторы в зависимости от собственности (государственный, частный, смешанный) и основанный на совместной форме собственности.

Отраслевую – выделение крупных народнохозяйственных отраслей и подотраслей (например, промышленность и ее подотрасли: легкая, пищевая, машиностроение и др.).

Территориальную – деление на экономические районы.

Структура национальной экономики изменяется под воздействием следующих факторов: научно-технического прогресса, изменения общественных потребностей и развития внешнеэкономических связей. Особенно большие изменения структуры национальной экономики вносит нынешний этап развития, связанный с инновационными процессами (информационные общества).

Важной чертой национальной экономики являются ее макроэкономические пропорции.

Макроэкономические пропорции – количественные соотношения    между различными подразделениями и сферами общественного   производства, отраслями, территориально-производственными частями национальной экономики. 

Виды макроэкономических пропорций:
1) общеэкономические между крупными сферами национальной    экономики: производством и потреблением, потреблением и накоплением, материальным и нематериальным производством между; I и II подразделениями материального производства (объемами средств производства и предметов потребления в валовом национальном продукте, численностью работающих в каждом из этих подразделений);

2) межотраслевые – между отраслями промышленности и др.;

3) внутриотраслевые – между взаимосвязанными производствами   внутри одной отрасли;
4) территориальные – общеэкономические, меж-  и  внутриотраслевые в границах определенной территории;
5) межгосударственные – между государствами на основе международного разделение труда;
6) стоимостные – между отдельными элементами стоимости валового внутреннего продукта (денежной выручкой, доходами в сферах материального и нематериального производства, доходами предприятий, государства и населения);
7) ресурсные – между трудовыми ресурсами и производственной и непроизводственной сферами, городом и деревней, отраслями и регионами;

Каждая страна стремится установить оптимальные пропорции своей экономики, обеспечивающие наиболее полное удовлетворение потребностей населения при наименьших затратах ресурсов, соответствие между структурой общественного воспроизводства и структурой общественных потребностей.

Устойчивые тенденции изменения пропорций, присущие большинству национальных экономик:

1) увеличение доли непроизводственной сферы по сравнению с отраслями материального производства;
2) повышение технического уровня производства (рост фондовооруженности труда);
3) опережающее развитие наукоемких отраслей;
4) опережающий рост промышленности по сравнению с сельским хозяйством;
5) опережающий рост сферы услуг;
6) расширение участия страны в международном разделении труда,  более быстрое увеличение внешнеторгового оборота по сравнению с ростом производства в стране.
7) Пропорциональность составляет основу сбалансированности национальной экономики.


Сбалансированность национальной экономики – соответствие    между взаимосвязанными отраслями, между объемами производимых благ и потребностями в них.
Пропорциональность и сбалансированность постоянно нарушаются, так как экономический рост ведет к установлению новых пропорций, поэтому необходимо постоянно поддерживать сбалансированность путем корректировки пропорций между сферами экономики и внутри них. Через структурные изменения осуществляется выход на экономическую и социальную эффективность производства.

Структурная перестройка требует: ликвидации убыточных производств, создание новых высокоэффективных рабочих мест, внедрение в производство высоких (инновационных) технологий, выпуск конкурентоспособной экспортной продукции, рост инвестиций, включая иностранные, в экономику.

Состояние развития экономики отражается через систему специальных показателей. Особую ценность среди них имеют показатели, которые выражают общее состояние национальной экономики. Центральное место среди них занимает показатель национальный продукт (НП). Национальный продукт – это общая масса всех видов экономических благ, произведенных в стране за определенный период времени. 

НП выступает в двух формах: натурально-вещественной и стоимостной. По натурально-вещественной форме НП состоит из средств производства и предметов потребления, исходя из функционального назначения. 

Стоимостная форма НП – это его выражение через рыночную цену, ибо в условиях рыночной экономики НП проходит стадию обмена, т.е. выступает в денежной форме, как общая стоимость всех товаров и услуг, созданных в данной стране за определенный период времени (обычно за год). Он является важнейшим показателем состояния экономики страны, отражающим действенность методов экономической и социальной политики. 

Национальный продукт измеряется с помощью статистических показателей, дающих информацию об объеме, структуре, динамике и тенденциях развития экономики страны.

Первые попытки измерения НП были предприняты давно еще физиократами. К ним относятся экономические таблицы Кенэ. В классической школе, затем в марксистской политэкономике для этой цели использовались математические модели и схемы. Однако в них в основном отражались процессы и пропорции распределения и перераспределения НП и НД с точки зрения теории воспроизводства. В СССР данный показатель рассчитывался по методике межотраслевого баланса, предложенного В. Леонтьевым, который базировался на трудовой теории стоимости и представлении о материальном производстве как единственном источнике НД. В нем не учитывались целые блоки народного хозяйства: сфера услуг, финансы государства, денежно-кредитная сфера и др. Кроме того, данная методика расчета НП значительно отличалась от международной. 

В большинстве развитых и развивающихся стран национальный продукт рассчитывается по системе национальных счетов (СНС).

СНС – это система взаимосвязанных макроэкономических показателей, классификаций и группировок, характеризующих все основные экономические процессы, условия и результаты воспроизводство экономики, ориентированной на рыночные отношения. 

СНС зародилось в 30-е годы 20 века и сформировалось в 49-50 гг. в наиболее развитых странах и сейчас применяется в 150 странах мира. Непосредственно ее создателем является ученик Д. Кейнса, профессор  Кембриджского университета Ричард Стоун.

Возникновение СНС связано с потребностями правительства в информации макроэкономического характера, необходимой для экономического анализа, разработки направлений экономической политики, принятия решений, направленных на регулирование рыночной экономики.

Данные СНС полезны компаниям, особенно крупному бизнесу, для оценки конъюнктуры и выработки стратегии и тактики в осуществлении собственной хозяйственной политики.

СНС как информационная база необходима научно-исследовательским институтам для выработки рекомендаций правительственным органам, в учебном процессе для обучения молодежи конкретным приемам анализа.

В данных СНС заинтересованы и международные организации и национальные органы, отвечающие за международное сотрудничество. С 1993 года Комиссия ООН одобрила новую, пересмотренную СНС, которая начала внедряться и в Республике Беларусь.

Особенностью системы СНС является ее всеобъемлющий характер. Она учитывает деятельность всех участников процесса производства материальных благ и оказания услуг, органов государственного управления, армии, лиц свободной профессии, наемной прислуги и т.д. В ней содержатся показатели, которые в обобщенном виде описывают все экономические операции; стадии производственного процесса, его активы и пассивы.

В СНС используются такие понятия как:

– резидентные институционные единицы;

– нерезидент институционные секторы.

К резидентным институционным единицам Беларуси относятся:

1) физические лица (члены домашних хозяйств), которые имеют постоянное место жительство на территории страны;

2) юридические лица и субъекты предпринимательской деятельности без образования юридические лица с местожительством на территории страны;

3) дипломатические, консульские, торговые и другие официальные представители республики за границей.

Институционные единицы зарубежных стран, центр экономических интересов, который не находится на территории данной страны рассматривают как нерезидент.

Институционные единицы – по-другому – это есть экономические агенты или субъекты.

В системе СНС экономические агенты (субъекты) группируются в соответствии с их функциями и источниками финансирования по секторам. 

В СНС Беларуси выделяют следующие секторы экономики:

1) сектор нефинансовых предприятий (это производственная фирма и предприятие). Основная функция – производство товаров и услуг для продажи по ценам, покрывающим затраты. Источник средств – цена. Цель – получить прибыль. Иногда часть затрат может возмещаться за счет субсидий из госбюджета. К этому сектору относятся – все виды предприятий, независимо от собственности, а также физические лица (врачи, юристы, ремесленники).

2) финансовые учреждения и организации. Функции: финансовое посредничество, финансовые услуги (торговые операции, лизинговые). К ним относятся: кредитные, страховые учреждения, фондовая биржа (коммерческие банки, пенсионный фонд, инвестиционные фонд) и др. Источник доходов – разница в % за кредит, плата за услуги.

3) государственные учреждения, которые оказывают услуги, не являющиеся объектом купли-продажи. Входят: а) органы государственного управления (парламент, правительство, суды, министерства и ведомства).  б) государственные финансово-кредитные организации (Национальный банк, налоговая инспекция, государственные финансовые компании). 

4) сектор домашнее хозяйство – объединяет деятельность физических лиц как потребителей, а также и субъектов предпринимательской деятельности, чьи счета нельзя отличить от счетов самого домашнего хозяйства (личные подсобные и кустарно-ремесленные хозяйства, индивидуальное строительство, капитальный ремонт жилья). Все, кто обеспечивают свою жизнедеятельность (заключенные).

5) некоммерческие организации, обслуживающие домашние хозяйства. Их функция – предоставление товаров и услуг домашним хозяйствам бесплатно или по цене, не имеющие экономического значения. Их типы: а) профсоюзы, политические партии, религиозные организации, добровольные спортивные общества, финансируемые в основном за счет взносов. б) благотворительные общества и фонды. Источник средств – пожертвования. в) подразделения предприятий, оказывающих социально-культурные услуги в основном работникам данного предприятия. Их средства - трансферты от предприятий учредителей (ведомственное жилище, больницы, клубы, стадионы). 

6) остальной мир, который включает все операции за рубежом единиц с резидентами данной страны. 

Все секторы экономики связаны между собой посредствам экономических операций. В системе национальных счетов выделяют 3 вида операций:

1) операции с материальными благами и услугами.

2) операции по распределению доходов между экономическими секторами.

3) финансовые операции, включая операции с ценными бумагами, валютой.

Осуществляемые операции находят отражение на системе счетов. Некоторые экономисты выделяют следующие счета:

а) счет производство – учет затрат и результатов производств.

б) счет образования доходов – отражает формирование НД в процессе производства.

в) счет распределения дохода – доходы участников производства.

г) счет перераспределения дохода – перераспределения государственных доходов через налоги, трансферты и др.

д) счет использования дохода – отражает расходование располагаемого дохода участников производства на конечное потребление и сбережение. 

В СНС для учета результатов функционирования экономики применяется группировка и по отраслям:

1) отрасли, производящие товары и рыночные услуги.

2) отрасли, производящие нерыночные услуги на базе государственных учреждений.

3) отрасли, производящие нерыночные услуги на базе частных некоммерческих организаций.

4) отрасли, оказывающие услуги, производимые домашними хозяйствами.

Методологический принцип СНС:

1) двойная запись.

2) бухгалтерский баланс.

3) равновесие.

В основе СНС лежит макроэкономический кругооборот товаров, услуг, доходов, расходов, осуществляемый первоначально между двумя категориями экономических агентов – домашние хозяйства, фирмы, т.е. в замкнутой системе, затем в открытой экономике с учетом государственного вмешательства и остального мира.

2. Основные макроэкономические показатели. 

Для измерения национального продукта используются различные макроэкономические показатели: валовой национальный продукт, валовой внутренний продукт, валовой общественный продукт, совокупный общественный продукт и др. Все эти показатели взаимосвязаны и объединяются системой национальных счетов (СНС). Суть схемы национальных счетов сводится к расчету обобщающих показателей развития экономики, характеризующих производство, доходы и расходы. СНС представляет собой специальные балансы, в которых отражено наличие ресурсов и их использование. Каждая операция имеет плательщика и получателя и поэтому записана один раз как ресурс и один раз - как их использование, что исключает повторный счет. СНС позволяем проследить движение массы произведенных конечных товаров и услуг, а также добавленной стоимости от производства до конечного использования. 

Валовой национальный продукт (ВНП – GNP – gross national product) - исчисленная в рыночных ценах стоимость конечного продукта (продукции, товаров и услуг), произведенного как внутри страны, так и за рубежом в течение года (резидента).

Конечный продукт – показатель суммарного объема конечной, завершенной в производстве, готовой продукции в денежном выражении.
По стоимости конечный продукт не включает сумму промежуточного продукта – используемых в течение года предметов труда. ВВП используется для международных сопоставлений относительных уровней экономического развития различных стран и регионов мира и является обобщающим показателем производства товаров и услуг и измерителем их стоимости.

Валовой внутренний продукт (ВВП – GDP – gross domestic product) – стоимость, исчисленная в рыночных ценах конечного продукта (продукции, товаров и услуг), созданного в течение года внутри страны с использованием факторов производства, принадлежащих как данной стране, так и другим странам.
Иначе говоря, в ВВП включаются товары и услуги, созданные как отечественными, так и иностранными производителями. Отсюда, например, заработная плата российских строителей, работающих в Республике Беларусь, учитывается в ВВП Республики Беларусь и в ВНП Российской Федерации.

ВВП не включает:
1) государственные и частные трансфертные платежи. Трансфертные платежи – это выплата денег, взамен которых товары и услуги не поступают (пенсии, пособия, субсидии, стипендии и т.п.);
2) сделки с ценными бумагами (купля-продажа акций, облигаций и т.п.);
3) выручку от продажи товаров, произведенных в предшествующий период. Такая продажа не  отражает текущего  производства и  потому не  учитывается  в  ВНП данного года;
4) объем   теневой   экономики   (25-30   %   ВВП).   Это   часть   ВВП   подсчитывается приблизительно.

Методы исчисления валового внутреннего продукта

1) производственный – ВВП есть сумма добавленных стоимостей товаров и услуг производителей страны. Денежная величина добавленной стоимости определяется как разность объема продаж фирмы и стоимости материалов и комплектующих, купленных у других фирм. ВВП, рассчитанный по этому методу, кроме добавленной стоимости содержит и чистые косвенные налоги. В системе национальных счетов это налоги на производство и импорт.

При расчете производственным методом ВВП определяют как разность между общим выпуском товаров и услуг в стране и промежуточным продуктом. Промежуточный продукт – часть валового общественного продукта, используемая не для конечного потребления, а для дальнейшего производства товаров и услуг. К промежуточному продукту относятся: сырье, топливо, энергия, покупные комплектующие, полуфабрикаты, которые в процессе создания и использования неоднократно учитываются в стоимости валового продукта. Поэтому в международной статистике для анализа экономики применяются показатели без повторного счета.

2) распределительный (по доходам) – исчисляется по доходам владельцев факторов ресурсов.   Различают  два  вида  доходов:  трудовой  доход  и  доход  на  собственность. Основную часть трудового дохода составляет заработная плата. Доход на собственность включает в себя: рентные доходы, прибыль от вложения капитала в предпринимательскую деятельность, прибыль корпораций, чистый процентный доход, сбережения;

В поток доходов входят:

· заработная плата наемных работников (включая отчисления на социальное страхование, социальное обеспечение, фонды медицинского обслуживания) (W).

· доходы, получаемые владельцами земельных ресурсов (R).

· процент - доход на реальный и денежный капитал – r.

• прибыль, получаемая владельцами индивидуальных предприятий, товариществами и корпорациями – (Р).

Корпоративная прибыль (прибыль акционерных обществ) распадается на три части: налоги на прибыль корпораций, нераспределяемую прибыль акционерных обществ, предназначенную для накопления (совершенствования производства), и дивиденды (D).

· Амортизация (А) и косвенные налоги (Т) – налоги, включаемые в цену товара. GDP = W + R + r + P + А + Т.
· метод конечного использования (по расходам) – ВВП выступает как  совокупная стоимость производства конечных товаров и услуг, которую можно показать как сумму покупок их, или как сумму расходов субъектов национальной экономики на конечное потребление:
•
расходы домашних хозяйств (С – consume) – потребление домохозяйств (наибольшая часть расходов в экономике); расходы домашних хозяйств на различные виды товаров (текущего и длительного пользования) и услуг;

• расходы фирм на товары и услуги (I – investment) – инвестирование (физический капитал: оборудование, транспорт, здания и товары для обеспечения нормального ритма производства); строительство зданий, сооружений, предназначенные для возмещения износа имеющегося основного капитала (амортизация) и для его расширения (чистые инвестиции).
•
расходы правительства на приобретение товаров (вооружения, строительство объектов и др.) и услуг военных и гражданских служащих (G - government);
• чистый экспорт (Nе – net export) – разница между экспортом и импортом страны; при превышении экспорта над импортом чистый экспорт положительный, если импорт больше экспорта, то чистый экспорт отрицательный.
GDP = C + I + G + Ne
Результаты исчисления ВВП «по расходам» и «по доходам» должны совпадать.
Различие ВНП и ВВП
ВНП измеряется по национальному принципу, т.е. по стоимости продукции, произведенной факторами производства граждан страны независимо от территории, где они находятся. Чтобы получить ВНП, нужно к ВВП добавить разницу между поступлениями от факторов производства из-за границы и факторными доходами нерезидентов в данной стране. Величина различия между ВВП и ВНП для развитых стран не превышает 2 % ВВП, а для Республики Беларусь она еще меньше, так как сальдо заграничного производства – незначительная величина по отношению к объему ВВП.

Различают номинальный и реальный ВНП. Номинальный ВВП равен объему конечного производства товаров и услуг, определенному в ценах текущего года, а реальный ВВП – это то же количество товаров и услуг, определенных в неизменных ценах базового года.

Номинальный ВВП – это ВВП, исчисляется в текущих рыночных ценах.

Реальный ВВП – это ВВП, исчисленный в неизменных ценах, т.е. «очищенный» от влияния инфляции.

Отношение номинального ВВП к реальному ВВП называется дефлятором ВВП и позволяет измерить изменение среднего уровня цен по сравнению с базовым годом (величину инфляции в стране).

Полученную величину ВВП необходимо сопоставить с численностью населения страны. ВВП в расчете на душу населения является важнейшим показателем, характеризующим развития экономики и во многом определяющим уровень жизни населения той или иной страны. ВНП не единственный обобщающий показатель, характеризующий национальную экономику, другие сводные показатели:

Чистый национальный продукт (ЧНП) – это ВНП за вычетом той части произведенного продукта, которая необходима для замены капитала, изношенного в процессе выпуска продукции (амортизации), т.е. ЧНП включает в себя только чистые инвестиции.
Национальный доход (НД – NI – national income) – общий доход, полученный поставщиками ресурсов за их вклад в создание ВНП. Национальным доход включает все виды пофакторных доходов, полученных и данном году (заработная плата + рента + процент + прибыль).

Личный (персональный) доход (ЛД) – весь доход, заработанный или полученный отдельными лицами, т.е. не только пофакторные доходы, но и трансфертные платежи.

Располагаемый доход (РД) – личный доход, остающийся после уплаты налогов.

Взаимосвязь важнейших макроэкономических показателей:

валовой национальный продукт

— амортизация 

= чистый национальный продукт
·  косвенные налоги = национальный доход

·  взносы на социальное страхование
· налоги на доходы корпораций

· нераспределенная прибыль корпораций + трансфертные платежи = личный доход
— подоходный налог

— располагаемый доход (потребление + сбережение).
Полученную величину ВНП необходимо сопоставить с численностью населения страны. ВНП в расчете на  душу населения является важнейшим показателем, характеризующим развития экономики и, соответственно, во многом определяющим уровень жизни населения той или иной страны. Национальное богатство
3. Национальное богатство, его состав и структура. Проблема оценки национального богатства.
Национальное богатство – совокупность материальных благ, которыми располагает общество на данный момент.
Отдельные блага существуют лишь мгновенно (услуги, энергия) и поэтому учесть их в национальном богатстве невозможно. Для подсчета национального богатства используются понятия «активы» и «пассивы».

Активы – собственность субъектов в различной форме (деньги, товарные запасы, земля, здания, оборудование и т.д.).
Пассивы – часть бухгалтерского баланса, отражающая превышение расходов над доходами (задолженность).
Совокупная величина активов за вычетом пассивов образует собственный капитал субъекта. На уровне национальной экономики понятию «собственный капитал» соответствует понятие «чистые активы». Чистые активы экономики характеризуют величину национального богатства страны.

Чистые активы формируются из материальных и финансовых активов. Материальные активы включают в себя воспроизводимые и невоспроизводимые активы. К первым относят основные фонды, материальные оборотные средства и запасы товарно-материальных ценностей. Производимые активы формируются в результате производственной деятельности субъектов. Невоспроизводимые активы включают в себя источники, не связанные с процессом производства. 

Состав национального богатства
1) материальные активы – основные производственные фонды: производственные здания, оборудование, природные ресурсы, включенные в производственную деятельность; оборотные средства; культивируемые активы – деревья, рабочий скот, используемые в сельскохозяйственной деятельности; невоспроизводственные фонды длительно используемое имущество потребительского назначения; художественная деятельность (украшения, поделки);

2) нематериальные активы – исследования и разработки, программное обеспечение ЭВМ, литературные и другие произведения нематериальной сферы;

финансовые активы по видам – золото, специальные права заимствования, наличные деньги, депозиты, ценные бумаги, займы, акции и другой акционерный капитал, страховые технические резервы, счета к получению или к оплате.

3) невоспроизводимые активы: земля, подземные богатства, исторические памятники, предметы искусства.

Величина национального богатства рассчитывается как суммарная разница между активами и пассивами по всем секторам экономики (чистые активы) на конец определенного времени.

Источники роста:

– развитие и увеличение объемов национального производства;

– все более широкое и разностороннее вовлечение природных ресурсов в хозяйственном использовании;

– внедрение достижений научно-технического прогресса и производственного опыта;

– повышение образовательного и квалификационного уровня работников;

– инновационная и инвестиционная деятельность субъектов хозяйствования.

Контрольные вопросы и задания:

1. Что такое национальная экономика?

2. Назовите цели национальной экономики.

3. Что представляет собой структура национальной экономики и каковы ее составные части?

4.  В чем заключаются особенности сложившейся структуры национальной экономики стран СНГ?
5. Назовите проблемы сбалансированности национальной экономики стран СНГ, существующие в настоящее время.
6.  Что такое национальный продукт? Назовите подходы к его измерению и раскройте их сущность.
7. Что представляет собой Система национальных счетов?
8.  Как рассчитывается валовой внутренний продукт?
9.  Почему при расчете ВВП принимают во внимание только стоимость конечных продуктов?
10.  Назовите причины, по которым показатель ВВП не всегда точно характеризует благосостояние нации.
11. Что такое дефлятор ВВП?
12. Чем отличается совокупный общественный продукт от валового внут​реннего продукта?
13. Как рассчитывается национальное богатство?
Основные категории и понятия:
Национальная экономика; cтруктура национальной экономики; на​циональный продукт; Система национальных счетов; валовой внутренний продукт; валовой национальный продукт; чистый национальный продукт; валовой внутренний доход; валовой национальный доход; валовой рас полагаемый доход; инвестиции; чистые инвестиции; валовые инве​стиции; дефлятор ВВП; валовой общественный продукт; совокуп​ный общественный продукт; промежуточный продукт; необходимый продукт; прибавочный продукт; национальный доход; националь​ное богатство; активы экономики; пассивы экономики.
Тема 2.2 Макроэкономическая нестабильность и формы ее проявления
Цель лекции: рассмотреть основные формы проявления макроэкономической нестабильности, исходя из того, что рыночный механизм не является идеальной моделью, которая была бы полностью лишена определенных недостатков и противоречий. 

 План:

1. Цикличность экономического развития. Экономический цикл, его фазы и виды.

2. Безработица и ее типы. Социально-экономические последствия безработицы. Закон Оукена.

3. Инфляция: причины, измерение, социально-экономические последствия. Антиинфляционная политика государства.

 Литература:
1. Экономическая теория: учеб. пособие / Л.Н. Давыденко [и др.]; под общ. ред. Л.Н. Давыденко. – Минск: Высш. шк., 2008. – 352 с. – С. 201–208.

2. Базылева, М.Н. Экономическая теория: учеб. пособие / М.Н. Базылева, Н.И. Базылев. – Минск: Соврем. шк., 2008. – 640 с. – С. 448–468.

3. Курс экономической теории: учеб. / М.И. Плотницкий, Э.И. Лобкович, М.Г. Муталимов и др.; под ред. М.И. Плотницкого. – Мн.: “Интерпрессервис”, 2003. – 496 с. – С. 310–368.

1. Цикличность экономического развития. Экономический цикл, его фазы и виды.

Цикличность экономики – это изменения в экономике периодически повторяющиеся на протяжении ряда лет (подъемы и спады в экономике).

Время между двумя одинаковыми состояниями в экономике составляет экономический цикл.

Первая важнейшая фаза экономического цикла - кризис (рецессия, сжатие, спад). Его характерные черты:

• превышение предложения над спросом, ведущее к накоплению товарных запасов и падению цен

·  кризис сбыта и падение цен ведет к сокращению производства;
·  большое число банкротств и крахов;

·  массовая безработица;

·  падение заработной платы и уровня жизни;

• рост потребности в деньгах для оплаты обязательств (всеобщая погоня за деньгами), который ведет к росту ссудного процента.

Вторая фаза цикла депрессия – экономика достигает «дна», низшей точки падения производства. Сокращение производства и падение цен прекращаются, товарные запасы стабилизируются, снижается ссудный процент (деловая активность очень низка – нет спроса на деньги), безработица сохраняется на высоком уровне. Стабилизация цен создает возможность расширения сбыта и возникают перспективы выхода из кризиса.

Третья фаза – оживление характеризуется ростом производства, ведущего к восстановлению предкризисного уровня. Цены начинают расти, наблюдается усиление деловой активности. Растет спрос на промышленное оборудование, в оборот вовлекаются новые капиталы. Спрос на деньги увеличивается, что ведет к повышению ссудного процента.

Четвертая фаза цикла - подъем (экспансия, бум) - объем производства превосходит предкризисный уровень. Цены растут, при общем росте заработной платы, безработица достигает минимального уровня. За пределами пика рост деловой активности прекращается, возникает проблема сбыта, производство сокращается, экономика вступает в фазу кризиса и т.д.
Цикл сам создает условия и предпосылки, необходимые для перехода от одной фазы к другой.
В современных условиях (смешанной экономики) регулярность колебаний, последовательность фаз цикла нарушились, изменились и некоторые характеристики фаз цикла, падение производства часто сопровождается инфляцией (стагфляция).
Существует множество объяснений причин цикличности:

Внешние причины: войны, революции и политические потрясения,  темпы  роста населения. Пятна на солнце (погода-урожай), волны научно-технического прогресса, дающие экономической системе импульс для движения и т.п. Полагают, что эти внешние факторы влияют на изменение инвестиций, которые в свою очередь, воздействуют на объем производства, занятость и цены.

К внутренним, находящимся внутри экономической системы, относят:

·  колебания потребительского и инвестиционного спроса;

·  нарушения в сфере денежного обращения;

• сбои   в   функционировании   рыночного   механизма   в   результате государственного вмешательства в экономические процессы;

• изменение положения страны на мировом рынке;

• старение   производственного   аппарата   и   замедление   темпов   научно-технического прогресса и др.

При всем многообразии объяснения причин ключевой причиной цикличности являются колебания инвестиционного спроса на капитал, то есть инновационные изменения в производстве (новые технологии, появление нового оборудования), требующие обновления основного капитала. Различают: долгосрочные (40-60 лет), среднесрочные (8-10 лет) и краткосрочные (2-3 года) циклы. Долгосрочные циклы («длинные волны» Н. Кондратьева) обусловлены глубокими структурными изменениями в экономике, происходя​щими под влиянием новых, революционных технических нововведений. В основе среднесрочных циклов лежит срок морального старения оборудования, вызывающий волнообразное колебание спроса на элементы основного капитала. Их называют циклами Жуглара, который в 1862 г. опубликовал работу о кризисах во Франции, где впервые поставил вопрос о том, что кризисы надо рассматривать как закономерное явление. Циклы Кузнеца связаны с периодичностью обновления основного капитала и прежде всего в строительстве и называют их строительные циклы. Длительность в пределах 20. Среднесрочные циклы нанизываются на большие волны и характер их протекания зависит от того, на какую фазу длинной волны они попадают. Таким образом, долгосрочные циклы связаны с появлением и переходом к новым технологическим способам производства. Этот переход занимает длительное время и дает толчок новой волне.

Антициклическая политика государства - мероприятия, направленные на предотвращение резких колебаний в развитии производства (табл. 2.2.1).

Таблица 2.2.1 –  Основные мероприятия антициклической политики

    Вид политики                        Подъем                                 Кризис 

Денежно-кредитная        Сокращение денежной       Увеличение денежной

массы                                массы

Фискальная                     Увеличение налогов и         Сокращение налогов и

                                          сокращение расходов         увеличение расходов

                                          бюджета                               бюджета

Политика                         Понижение заработной      Повышение заработной

заработной платы           платы                                    платы

Инвестиционная             Сокращение                         Увеличение

политика                          государственных                государственных

                               инвестиций                          инвестиций 

2. Безработица и ее типы. Социально – экономические последствия безработицы. Закон Оукена.

Занятость – общественно полезная деятельность граждан, приносящая им заработок (доход). По-другому – это процесс включения работника в систему экономических отношений в соответствии с существующим спросом на рабочую силу.

Виды занятости:

·  рациональная – максимальный уровень использования трудовых ресурсов;

·  эффективная – обеспечивающая наивысшую эффективность производства;

·  неполная – работа при сокращенном рабочем дне;

·  вторичная – работа по совместительству с основной:

Безработица (U – unemployment) – социально-экономическая ситуация, при которой часть трудоспособных не могут найти работу, хотя могут ее выполнить.
Причины безработицы:
• циклическое развитие экономики;

• экономические кризисы – банкротство, снижение объемов производства, необходимость модернизации.

Виды безработицы:
·  фрикционная – временный перерыв в работе из-за ее поисков;

·  структурная – внедрение НТП в производство создает новую структуру рабочих мест (появляются   новые   отрасли   и   виды   производства,   сферы   хозяйства), которой не соответствует сложившаяся профессионально-квалификационная структура рабочей силы;

·  циклическая – связана с экономическими фазами;

• скрытая – число работников на производстве превышает объективно необходимое.

Естественная  безработица  включает  фрикционную и структурную  (в странах с развитой рыночной экономикой считается на уровне 5-6%).

Безработица ведет к значительным экономическим потерям в производстве товаров и услуг. В результате не создается определенная часть валового внутреннего продукта. Взаимосвязь между потерями валового внутреннего продукта и безработицей определяется законом Оукена.

Закон Оукена – каждый 1 % прироста безработицы сверх ее естественного уровня приводит к отставанию объема ВВП на 2,5 %. 

Следует отметить, что издержки безработицы распределяются неравномерно среди различных слоев и групп населения. Так. уровень безработицы среди неквалифицированной рабочей силы обычно выше, чем у квалифицированной, так как в обучение последней фирмы вкладывают значительные средства. Кроме того, квалифицированная рабочая сила занята в отраслях, менее подверженных циклическим колебаниям (сфера услуг, производство товаров кратковременного пользования). Отрасли промышленности, производящие инвестиционные товары, реагируют на спад более остро, что объясняет более высокий уровень безработицы среди мужчин, по сравнению с уровнем безработицы среди женщин. Более низкая квалификация и меньшая мобильность являются причинами более высокой нормы безработицы среди молодежи по сравнению со взрослым населением. Эти же причины вызывают гораздо больший рост безработицы среди «цветного» населения по сравнению с ее ростом у белого.

К внеэкономическим, или социальным последствиям безработицы относятся: потеря квалификации и самоуважения, полная или частичная потеря дохода, снижение уровня жизни, возрастание преступности, повышение смертности и числа психических заболеваний. Высокий уровень безработицы может привести к общественным и политическим беспорядкам

Инфляция и безработица - две взаимосвязанные стороны проявления процесса нарушения макроэкономического равновесия. Английский экономист О. Филлипс построил кривую, отражающую зависимость  между  изменением   уровня   инфляции   и  уровнем безработицы (рис. 2.2.2).
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Рис.2.2.2 – Кривая Филлипса

Если правительство считает уровень безработицы очень высоким, то оно проводит фискальную и бюджетно-денежную политику, стимулирующую совокупный спрос. Удовлетворение возросшего спроса ведет к расширению производства и созданию новых рабочих мест, что, в свою очередь, снижает безработицу, но вызывает рост инфляции. Для борьбы с инфляцией правительство проводит антиинфляционную политику.

В результате цены снижаются, а безработица увеличивается.

Снижение инфляции и безработицы имеет место в краткосрочном периоде. В долгосрочном периоде инфляция может расти и при высоком уровне безработицы. Через рост заработной платы правительство увеличивает совокупный спрос, но одновременно стимулирует инфляционный прирост цен. В условиях инфляции безработица растет, т.е. возникает стагфляция, которую можно изобразить как сдвиг кривой Филлипса вправо.

Для   более   длительных   периодов   в   настоящее   время   вместо   кривой   Филлипса используется теория естественного  уровня безработицы,  согласно  которой умеренные темпы инфляции в длительном периоде времени допустимы только при естественном уровне безработицы. 

3. Инфляция: причины, измерение, социально-экономические последствия. Антиинфляционная политика государства.

Инфляция (от лат. Inflation – вздутие) – состояние  экономики,  при  котором происходит обесценение денег (падение покупательной способности) вследствие значительного превышения их количества в обращении над потребностями товарооборота и рост цен на товары и услуги.
Основная причина инфляции - нарушение закона денежного обращения.
Это нарушение можно формально отразить с помощью известного уравнения Фишера МхV = РхQ. Если масса денег в обращении (МхV) превышает объем реального ВНП (РхQ), то происходит рост цен на товары и услуги.

Факторы инфляции:
• внешние:

• интернационализация хозяйственных связей – инфляция в других странах сказывается через цены импортируемых товаров; центральный банк страны использует свою дополнительную валюту для скупки у коммерческих банков иностранной валюты;

·  падение курса национальной денежной единицы по отношению к валютам других стран – происходит рост цен на импортные товары; обмен валют требует дополнительной денежной эмиссии;

· мировые экономические кризисы – сказывается спад производства экспортируемой продукции,  растут цены на топливно-энергетические ресурсы (экономика Республики Беларусь на 90 % зависит от импортируемых товаров);

· состояние платежного баланса страны;
· валютная и внешнеторговая политика страны;
• внутренние:

· дефицит государственного бюджета – покрытие его займами центрального банка резко увеличивает количество денег в обращении;

• расходы на военные цели – увеличивается бюджетный дефицит, а это ведет к инфляции;   военный   сектор   не   создает   потребительский   продукт,   а   его   работники увеличивают платежеспособный спрос;

• расходы на социальные цели, не адекватные возможностям национальной экономики – при кризисе правительство пытается поддержать население через индексацию заработной платы, различные пособия, доплаты и т.п., что увеличивает количество денег в обращении и усиливает инфляцию;

· инфляционные   ожидания   (основной   фактор  инфляции,   «бегство   от  денег») увеличивает спрос и стимулирует предложение, рост цен, ожидания уровня инфляции вносятся в платежи контрактов (заключаются от 1 года и более);

· кредитная экспансия – банковские кредитования сверх потребностей страны, что вызывает эмиссию безналичных денег;

· чрезмерные инвестиции – в отдельные отрасли страны (в сельское хозяйство);

· структурные нарушения в экономике – между спросом и предложением, накоплением и потреблением, доходами и расходами.

Типы инфляции:
· спроса – проявляется в превышении спроса над предложением при полной загрузке мощностей.  Причины:  увеличение  государственных  заказов,  рост заработной  платы и увеличение покупательской способности населения (в обращении появляется масса денег, не обеспеченная товарами); рост цен и возникает инфляция;

· издержек или предложения – проявляется вследствие роста цен из-за увеличения издержек производства. Причины: увеличение цен на сырье (прежде всего энергоресурсы); действия   профсоюзов   по   повышению заработной платы, монополистическое или олигополистическое ценообразование на ресурсы и др. Рост издержек вызывает сокращение совокупного предложения и дальнейший рост цен. 
Существует несколько видов инфляции. Прежде всего те, которые выделяют с позиции темпа роста цен (первый критерий), т.е. количественно:

1) Ползучая (умеренная) инфляция, для которой характерны отно​сительно невысокие темпы роста цен, примерно до 10% или не​сколько больше процентов в год. Такого рода инфляция присуща большинству стран с развитой рыночной экономикой, и она не представляется чем-то необычным. Данные за 70-е, 80-е и на​чало 90-х гг. по США, Японии и западноевропейским странам, как раз и говорят о наличии ползучей инфляции. Средний уро​вень инфляции по странам Европейского сообщества составил
за последние годы около 3-3,5%;

2) Галопирующая инфляция (рост цен на 20-200% в год). Такие
высокие темпы в 80-х гг. наблюдались, к примеру, во многих
странах Латинской Америки, некоторых странах Южной Азии.
По подсчетам Центрального банка России, индекс потребительских цен в нашей стране в 1992 г. поднялся до 2200%. Потребительские цены опережали рост денежных доходов населения.

3) Гиперинфляция – цены растут астрономически, расхождение
цен и заработной платы становится катастрофическим, разрушается благосостояние даже наиболее обеспеченных слоев об​щества, бесприбыльными и убыточными становятся крупней​шие предприятия (МВФ за гиперинфляцию сейчас принимает 50%-й рост цен в месяц).

Виды инфляции с точки зрения соотносительности роста цен по различным товарным группам, т. е. по степени сбалансированности их роста:

а)
сбалансированная инфляция;

б)
несбалансированная инфляция.

При сбалансированной инфляции цены различных товаров неиз​менны относительно друг друга, а при несбалансированной – цены раз​личных товаров постоянно изменяются по отношению к друг другу, при​чем в различных пропорциях.

Сбалансированная инфляция не страшна для бизнеса. Приходится лишь периодически повышать цены товаров: сырье подорожало в 10 раз, и вы соответственно увеличиваете цену своей конечной продукции. Риск потери доходности присущ только тем предпринимателям, которые стоят последними в цепочке повышения цен. Это, как правило, производители сложной продукции, основанной на интенсивных внешних кооперационных связях. Цена на их продукцию отражает всю сумму повышения цен внешней кооперации, и именно они рискуют задержать сбыт сверхдорогой продукции конечному потребителю. Заниматься этим бизнесом опасно, акции соответствующих фирм лучше не приобретать.

У нас преобладает несбалансированная инфляция. Рост цен на сы​рье опережает рост цен на конечную продукцию, стоимость комплектую​щего компонента превышает цену всего сложного прибора и т. п.

Несбалансированность инфляции – большая беда для экономики. Но еще страшнее, когда нет прогноза на будущее, нет уверенности хотя бы в том, что товарные группы-лидеры роста цен останутся лидерами и завтра, и через неделю, и через год. Невозможно рационально выбрать сферы приложения капитала, рассчитать и сравнить доходность вариантов инвестирования. Промышленность развиваться в таких условиях не мо​жет, индустриальное возрождение нереально. Возможны лишь короткие спекулятивно-посреднические операции, удобренные стихийными, несба​лансированными скачками относительных цен как в отраслевом, так и в территориальном аспекте.

Комбинация сбалансированной и ожидаемой инфляции не наносит экономического вреда, а несбалансированной и неожидаемой - особо опасна, чревата большими издержками адаптационного плана.

Несбалансированность и непредсказуемость инфляции разрушает психологическую устойчивость людей, которые все менее надеются на торможение роста цен. 

Большинство развитых стран тяготеет к умеренной инфляции, нарастание инфляции от умеренной через галопирующую к ги​перинфляции не является неизбежным. Настойчивая государственная по​литика в силах если не остановить рост цен, то, по крайней мере, сделать его более ожидаемым или сбалансированным. К сожалению, от отдельных предприятий здесь мало что зависит. Влияние на правительство могут иметь только ассоциации промышленников, мощное промышленное лобби в парламентах.

по ожидаемости:
ожидаемая – прогнозируется правительством и населением на какой-либо период; 

неожиданная – происходит внезапный скачок цен. В ситуации, когда в экономике уже были инфляционные ожидания, население, опасаясь обесценения своих доходов, резко увеличивает затраты на приобретение товаров и услуг, что искажает реальную картину спроса в обществе и ведет к расстройству народного хозяйства. Внезапный скачок цен может спровоцировать дальнейшие инфляционные ожидания, которые будут подстегивать рост цен. 

По характеру протекания:
• открытая – продолжительный рост цен;

• подавленная – при твердых «замороженных» розничных ценах и одновременном росте доходов населения (товарный дефицит и рост цен на «черном рынке»).

Измерение инфляции. Для этого суммируются цены на товары и услуги «потребительской корзины» на конец и начало периода (например, год). Индекс розничных цен – определяет их общий уровень по отношению к базовому периоду, выраженный в процентах. Чтобы определить темп инфляции, необходимо из индекса данного периода вычесть индекс цен базового периода и разделить на индекс цен базового (прошлого) периода и умножить на 100.

«Правило величины 70» позволяет определить количество лет, за которое средний уровень цен удвоится – разделить число 70 на ежегодный уровень инфляции.

Экономические последствия инфляции:
1) умеренной – временное оживление экономики при незначительном росте цен и норм прибыли;

2) галопирующей и суперинфляции – наносится значительный урон народному хозяйству, наблюдается «бегство от денег», т.е. скорость обращения денег нарастает. Из-за быстрого роста цен предприятиям не хватает выручки для расчета, раскручивается инфляционная спираль «цены – заработная плата – издержки – цены»;
3) всех остальных форм – кризис взаимных неплатежей; замена торговли бартером усложняет обмен; ущерб госбюджету; нарушается функционирование денежно-кредитной системы; сокращение объемов производства. 

Социальные последствия инфляции:
·  ухудшение жизни населения:

·  рост цен значительно превышает реальную заработную плату;

·  стимулы к труду и его качеству падают;

·  страдают больше всего менее защищенные слои населения;

·  сбережения населения обесцениваются;

·  усиливается социальная напряженность.

Основные направления антиинфляционной политики:
• сдерживание роста государственных расходов — дефицит бюджета перекрывается не за счет эмиссии, а за счет внутреннего государственного долга;

• постоянное   сокращение   государственного   финансирования видов   деятельности, которые можно передать частному сектору;

• ограничение роста денежной массы и его увязка с темпами прироста реального ВНП;

• регулирование доходов – ограничение роста заработной платы, других личных доходов с одновременным замораживанием цен, использование индексации заработной платы и доходов;

• снижение тарифов на импорт и увеличение его на экспорт – создается конкуренция и понижается цена (в области внешней торговли);

• повышение курса национальной валюты – цены импорта ниже и ниже общий уровень цен;

• разгосударствление, развитие рыночных отношений, структурная    перестройка, конверсия.
Антиинфляционная политика. 

Антиинфляционная политика подразделяется на активную и адаптивную. Активная политика направлена на ликвидацию причин, вызвавших инфляцию, адап​тивная представляет собой приспособление к условиям инфляции, смягчение ее отрицательных последствий.
Основные рычаги управления инфляционными процессами находятся в руках у государства, так как именно оно ответственно за денежное предложение, а следовательно, и за величину денеж​ной массы.
Правительство, проводящее активную политику, имеет в своем распоряжении целый набор прямых монетарных рычагов, способ​ствующих прекращению и сдерживанию инфляции. Среди прочих к ним следует отнести: 1) контроль за денежной эмиссией; 2) не​допущение эмиссионного финансирования госбюджета; 3) осу​ществление текущего контроля денежной массы путем осуществ​ления операций на открытом рынке; 4) пресечение обращения денежных суррогатов; 5) проведение денежной реформы конфискационного типа.
Эффективность первых четырех рычагов может быть обеспече​на лишь в целях сдерживания или предотвращения инфляции. В условиях же гиперинфляции единственным выходом является де​нежная реформа.
Антиинфляционная политика может быть успешной только в том случае, если она направлена на устранение не только прояв​лений инфляции (денежная реформа), но и причин, ее порожда​ющих и поддерживающих.
В соответствии с рассмотренными выше механизмами инфля​ции антиинфляционные меры классифицируются в зависимости от того, на борьбу с каким видом инфляции они направлены.
Меры борьбы с инфляцией спроса: уменьшение госрасходов; уве​личение налогов; сокращение дефицита госбюджета; переход к жесткой кредитно-денежной политике; стабилизация валютного курса путем его фиксирования. Все они в конечном счете сводятся к сдерживанию совокупного спроса.
Экономика, имеющая высокий уровень инфляции, пережива​ет данные изменения весьма болезненно: сокращение совокупно​го спроса сопровождается спадом производства и ростом безрабо​тицы.
Меры, направленные против инфляции издержек, достаточно мно​гообразны: сдерживание роста факторных доходов и цен; борьба с монополизмом в экономике и развитие рыночных институтов; сти​мулирование производства в рамках "экономики предложения". Политика, направленная против факторных доходов и одновре​менно роста цен, — так называемая политика сдерживания цен и доходов, может быть реализована путем замораживания цен и зар​платы и косвенным ограничением их роста.
Жесткое сдерживание цен и доходов дает видимые плоды за достаточно короткий срок. Однако цена такой дефляции достаточ​но высока, так как одновременно «сдерживаются» и рыночные механизмы стабилизации экономики, замораживаются диспро​порции и инфляционные ожидания.
Косвенное ограничение предусматривает либо установление тройственного соглашения «государство–предприниматели–профсоюзы», либо введение дополнительных налогов на рост до​ходов и цен.
Следует выделить меры, направленные на стимулирование про​изводства в рамках «экономики предложения». Суть данной кон​цепции сводится к тому, что правительство должно проводить мероприятия, способствующие сдвигу долгосрочной кривой сово​купного предложения, т.е. увеличению уровня естественного вы​пуска. В этом случае краткосрочная кривая AS естественным обра​зом сместится вправо без движения вверх.
К основным элементам теории «экономики предложения» сле​дует отнести: снижение налогов; развитие конкуренции в инфра​структурном секторе; усиление трудовых миграций населения пу​тем изменения социальной политики; денежную эмиссию строго в рамках ожидаемого прироста естественного уровня выпуска.
Адаптивная политика построена на посылке, что все субъекты рыночной экономики (домохозяйства, фирмы, государство) в своих действиях учитывают инфляцию прежде всего посредством учета потерь от снижения покупательной способности денег.
К данной политике относят следующие мероприятия: индек​сация; соглашения с предпринимателями и профсоюзами о тем​пах роста цен и зарплаты. Индексация, т.е. изменение номиналь​ных денежных выплат, имеет серьезное значение для смягчения последствий инфляции в связи с тем, что распространяется на получателей фиксированных доходов, т.е. на тех, кто больше всех теряет от инфляции. Кроме того, если индексация достаточно увя​зана с темпами инфляции, то она может оказать и понижающее влияние на инфляционные ожидания.
Вопросы и задания для самопроверки:
1. Чем различаются фазы экономического цикла?
2. Какие существуют типы экономических циклов в рамках экономической теории?
3. Что понимается под полной занятостью?
4. Что понимается под безработицей?
5. Какие виды безработицы Вам известны?
6. Как измерить уровень безработицы?
7. Что такое инфляция?
8. Каковы причины инфляции?
9. Какие существуют показатели инфляции?
10. Что такое инфляция спроса и инфляция издержек?
11. Какие существуют виды инфляции?
12. Какова взаимосвязь между инфляцией и безработицей?
13. Устарела ли кривая Филлипса?
14.  Как влияет инфляция на перераспределение доходов, объем нацио​нального производства, ставку процента?
15.  Какие издержки несет общество в связи с безработицей?
16.  Как влияет экономическая политика на инфляцию и безработицу?
17. Каковы основные направления антиинфляционной политики и поли​тики занятости?
Основные категории и понятия:
Экономический цикли; фазы цикла; безработица; инфляция; норма безработицы; полная занятость; структурная безработица; фрикционная безработица; эффективная за​нятость; циклическая безработица; закон денежного обращения; кривая Филипса; политика занятости; антиинфляционная политика.
Тема 2.3 Общее макроэкономическое равновесие: модель совокупного спроса и совокупного предложения (AD-AS) 

Цель лекции: определить условия и факторы, обеспечивающие общее макроэкономическое равновесие и соответственно развитие экономики.
План:

1. Понятие совокупного спроса. Ценовые и неценовые факторы совокупного спроса.

2. Понятие совокупного предложения. Краткосрочная и долгосрочная кривые совокупного предложения (кейнсианская и классическая версии совокупного предложения).

3. Краткосрочное и долгосрочное равновесие в модели AD–AS. Эффект храповика.

 Литература:
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3. Курс экономической теории: учеб. / М.И. Плотницкий, Э.И. Лобкович, М.Г. Муталимов и др.; под ред. М.И. Плотницкого. – Мн.: “Интерпрессервис”, 2003. – 496 с. – С. 293–310.

1. Понятие совокупного спроса. Ценовые и неценовые факторы совокупного спроса.

Совокупный спрос – это потребность в товарах и услугах, представленных в денежной форме, со стороны населения, предприятий, государства и иностранных государств. Он представляет собою абстрактную модель соотношения между уровнем цен и реальным объемом национального производства. Общая характеристика данной модели состоит в том, что, чем ниже уровень цен на товары, тем большую часть реального объема национального производства будут в состоянии приобрести покупатели. Нисходящая форма кривой АD показывает (рис. 2.3.1.1), что при более низком уровне цен будет реализовываться, а, следовательно, и производиться больший объем национального продукта. В структуре совокупного спроса можно выделить: 1) спрос на потребительские товары и услуги (С); 2) спрос на инвестиционные товары и услуги (Ig); 3) спрос на товары и услуги со стороны государства (G); 4) спрос на чистый экспорт (Xn).
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Рис. 2.3.1.1 – Кривая совокупного спроса

Ценовые факторы совокупного спроса:
– эффект процентной ставки оказывает воздействие на характер движения кривой совокупного спроса таким образом, что от ее уровня зависят, с одной стороны, потребительские расходы, а с другой -инвестиции. Повышение уровня цен на товары увеличивает спрос на деньги, поднимает ставку процента и тем самым сокращает спрос на реальный объем производимого национального продукта.

– эффект богатства также усиливает нисходящую траекторию кривой совокупного спроса. Это связано с тем, что с ростом цен покупательная способность таких финансовых активов, как срочные счета, облигации, снижается, реальные доходы населения падают, а значит, сокращается покупательная способность семей. Если же цены будут снижаться, покупательная способность станет возрастать, а расходы – увеличиваться.

– эффект импортных закупок выражается в соотношении национальных цен и цен на международном рынке. Если цены на национальном рынке возрастут, покупатели больше приобретают импортных товаров, а на международном рынке сокращается продажа отечественных товаров.

Неценовые факторы совокупного спроса:

– изменения в потребительских расходах. На рост потребительских расходов и соответственно совокупного спроса влияет увеличения благосостояния потребителя в результате повышения стоимости ценных бумаг, благоприятный прогноз роста будущих реальных доходов, небольшой объем задолженности по потребительским кредитам, снижение ставок подоходного налога и др.

Снижение потребительских расходов происходит в результате уменьшения реального дохода, что понижает совокупный спрос. Факторами снижения реального дохода и совокупного спроса является снижение благосостояния потребителя вследствие падения цен на недвижимость, увеличение задолженности по потребительским кредитам, увеличение ставок подоходного налога и др.

– изменения в инвестиционных расходах. Они связаны с увеличением или уменьшением расходов на покупку инвестиционных товаров (средств производства). К факторам роста инвестиций относятся снижение процентной ставки, ожидание высоких прибылей от инвестиций, уменьшение налогов с предприятий, внедрение новых технологий, более полное использование производственных мощностей. 

Факторами, понижающими инвестиционные расходы, являются увеличение процентных ставок, неутешительный прогноз в отношении будущих прибылей от инвестиций, рост налогов с предприятий, увеличение неиспользуемых мощностей. 

– изменения в государственных расходах. Увеличение государственных расходов на покупку товаров и услуг или наоборот их сокращение из-за свертывания государственной программы ведет как к росту, так и снижению совокупного спроса.

– изменения в расходах на чистый экспорт. Увеличение расходов на чистый экспорт  приводит к росту совокупного спроса и наоборот. 

Факторами такой ситуации могут быть:

а) рост национального дохода иностранных государств;

б) обесценение отечественной валюты по отношению к другой. Таким образом, действие неценовых факторов сопровождается изменениями в совокупном спросе. Если она способствует увеличению совокупного спроса, кривая от линии АD, смещается к АD2. Если неценовые факторы ограничивают совокупный спрос, кривая смещается влево АD3 (рис. 2.3.1.2).
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Рис. 2.3.1.2 – Изменения совокупного спроса

2. Понятие совокупного предложения. Краткосрочная и долгосрочная кривые совокупного предложения (кейнсианская и классическая версии совокупного предложения).

Совокупное предложение – это количество благ и услуг, представленное всеми производителями на рынке; это сумма индивидуальных предложений всех хозяйствующих субъектов. Совокупное предложение представляет собой абстрактную модель, характеризующую реальный объем производства при данном уровне цеп. Зависимость выражается так: повышение цен стимулирует увеличение производства товаров, снижение цен сопровождается снижением объема производства товаров. Обнаруживается прямая зависимость между данными факторами. Что касается формы кривой совокупного предложения, среди экономистов бытуют большие разногласия, но наиболее принятой ее оценкой является состояние, включающее три сегмента: кейнсианский (горизонтальный), промежуточный (отклоняющийся вверх) и классический (вертикальный) отрезки (рис. 2.3.2.1).
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Рис. 2.3.2.1 – Кривая совокупного предложения

Горизонтальный  или кейнсианский отрезок отражает ситуацию, когда при некотором уровне цен национальный продукт изменяется, а уровень цен остается постоянным; на вертикальном, или классическом, национальный продукт остается постоянным, а уровень цен изменяется; на промежуточном изменяются и реальный объем производства, и уровень цен.

Классический (вертикальный) отрезок характеризует такое состояние экономики, когда все производственные мощности загружены (достигнут потенциальный ВНП), наблюдаются полная занятость населения, достаточно высокий уровень цен. Для промежуточного (восходящего) отрезка характерно одновременное движение вправо реального объема производства и вверх – уровня цен. Такое положение возможно благодаря неравномерности развития отдельных фирм и отраслей народного хозяйства: одни производства развиваются при совершенной технологии и полной занятости; другие вынуждены эксплуатировать устаревшее оборудование и нанимать неквалифицированных работников, что увеличивает издержки производства и уровень цен. Именно в силу этих моментов на промежуточном отрезке кривой совокупного предложения идет одновременное движение и реального объема производства, и уровня цен. Также как и кривая совокупного спроса, кривая совокупного предложения может смещать под воздействием неценовых факторов.

Неценовые факторы совокупного предложения. К ним относятся; цены на ресурсы, рост или падение производительности груда, изменения в правовых нормах.

Рост цен на ресурсы увеличивает издержки на единицу продукции, снижает совокупное предложение, кривая AS смещается влево. Факторы удорожания ресурсов: 

– потеря природного плодородия земли;

– уменьшение предложения рабочей силы; 

– сокращение количества и ухудшение качества капитала;

– снижение количества способных к предпринимательской деятельности людей;

– рост цен на импортные ресурсы;

– усиление рыночной власти поставщиков ресурсов и профсоюзов.

Рост производительности труда означает, что суммарные затраты труда в расчете на единицу продукции уменьшаются или на единицу затрат приходится больший объем произведенной продукции. Следовательно, производительность труда находится в обратной зависимости от затрат на производство. Уменьшение этих затрат снижает издержки производства на единицу продукции, что в свою очередь, увеличивает совокупное предложение, сдвигая кривую предложения вправо и наоборот. 

Изменения в правовых нормах (налоги, субсидии, дотации). Увеличение налогов с предприятий ведет к увеличению издержек на единицу продукции. Результатом этого будет сокращение совокупного предложения и сдвиг кривой предложения влево. Напротив, сокращение налогов уменьшает издержки на единицу продукции и увеличивает совокупное предложение, сдвигая кривую предложения вправо. Совершенно в другом направлении на совокупный спрос оказывают влияние субсидии, дотации. Их рост ведет к увеличению совокупного предложения, уменьшение наоборот к снижению совокупного предложения. 

Изменения в реальной жизни приводят к изменениям и кривой совокупного предложения по-разному в краткосрочном, долгосрочном периодах. 

По мнению большинства экономистов в долгосрочной перспективе цены на ресурсы меняются в той же пропорции, что и цены на товары и услуги. Объясняется это 2-мя причинами:

1) рост цен на товары и услуги ведет к росту стоимости жизни, а, следовательно, и номинальной заработной плате.

2) такие ресурсы как нефть, газ, электроэнергия, уголь являются одновременно и ресурсами и готовыми товарами. Следовательно, если под воздействием спроса и предложения цены на потребительские блага возрастут, то соответственно повысятся цены на рынках производственных ресурсов и реальная прибыль предпринимателей остается неизменной. В такой ситуации нет смысла увеличивать или уменьшать объем выпуска. Произведенный национальный продукт остается неизменным, и долгосрочная кривая совокупного предложения будет иметь вид вертикальной линии. 

В краткосрочном периоде цены на ресурсы медленно реагируют на колебания цен на готовую продукцию, поэтому кривая совокупного предложения в краткосрочном периоде будет иметь положительный наклон. Это связано с отставанием цен на ресурсы от роста цен на товары и услуги, что объясняется следующим: во-первых, цены на некоторые виды ресурсов зафиксированы условиями долгосрочных контрактов. Во-вторых, при увеличении цен на готовые товары и услуги, цены на ресурсы будут сдерживаться за счет исчерпания товарных запасов. В-третьих, как правило, существует запаздывание и неполнота информации, когда общее повышение спроса на готовые товары и услуги рассматривается как локальное, не оказывающее влияние на цены ресурсов. Поэтому кривая совокупного предложения в краткосрочном периоде пересекается с кривой долгосрочного периода в точке ожидаемых цен на ресурсы. 

3. Краткосрочное и долгосрочное равновесие в модели AD–AS. Эффект храповика.

Состояние экономики, при котором достигается равенство совокупного спроса и совокупного предложения называется макроэкономическим равновесием. Пересечение кривых совокупного спроса и совокупного предложения определяет равновесный уровень цен и равновесный объем национального производства. Любой объем ВВП, при котором не достигается равенство АS=АD, свидетельствует либо о недопроизводстве (АD>АS), либо о перепроизводстве (АS>АD) и невозможности реализовать продукцию.

Признаки макроэкономического рав​новесия:
1) соответствие общественных целей реальным экономичес​ким возможностям;
2) полное использование всех экономических ресурсов обще​ства – земли, труда, капитала, организации, информации;
3) равновесие спроса и предложения на всех основных рынках на микроуровне;
4) свободная конкуренция, равенство всех покупателей на рынке, неизменность экономических ситуаций;
5) постоянное движение, непрерывное развитие экономики.
Состояние национальной экономики изменяется под влиянием колебаний в совокупном спросе и совокупном предложении. 

1) Последствия увеличения совокупного спроса при неизменности совокупного предложения зависят от того, на каком отрезке совокупного предложения они происходят:

а) увеличение АD на горизонтальном участке кривой АS приведет к росту реального ВВП, снижению безработицы при неизменных ценах.

б) увеличение АD на промежуточном отрезке кривой АS приведет к росту ВВП при одновременном росте цен.

в) увеличение АD на вертикальном отрезке кривой АS вызовет рост цен при неизменной величине реального ВВП.

При сокращении совокупного спроса – объем ВВП и уровень занятости уменьшается, но цены не снизятся. Равновесие будет достигнуто при тех же ценах и меньшем объеме ВВП. Эта ситуация объясняется так называемым эффектом «храповика» (храповик – это механизм, который позволяет крутить колесо вперед, но не назад). Цены легко меняются в сторону увеличения, но в обратную сторону становятся не гибкими и не снижаются, чему противодействуют требования рабочего класса, возможность социальных конфликтов и монополий, которые как правило цены не снижают. 
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Рис. 2.3.3.1 – Эффект храповика

2) Изменение совокупного предложения при неизменности совокупного спроса вызывает:

а) увеличение АS приведет к росту реального ВВП, сокращению безработицы и уменьшению роста цен.

б) сокращение АS приведет к снижению реального ВВП, росту безработицы и росту цен (такое состояние экономики называется стагфляцией).

В экономической литературе существуют различные объяснения общей модели макроэкономического равновесия «совокупный спрос – совокупное предложение» (АD–АS).

Обычно выделяют 2 модели макроэкономического равновесия: классическая (А. Смит, Д. Риккардо, Дж.Ст. Милль, Маршалл, Пигу и др.) и кейнсианская. Представители классической модели макроэкономического равновесия полагали, что рыночная экономика без активного государственного регулирования способна обеспечить полное макроравновесие, поскольку имеет встроенные в ней стабилизаторы, которые срабатывают автоматически и всегда приводят экономику в равновесное состояние, т.е. такое состояние, когда нет ни вынужденной безработицы, ни инфляции. Этот вывод они обосновали опираясь на закон Сея и предположении о гибкости цен и заработной платы. В основе закона Сея лежит идея о том, что предложение товаров и услуг само создает совокупный спрос на них, а деньги служат лишь посредником при обмене. Уровни сбережений и инвестиций в классической модели зависят от одной и той же независимой переменной величины – процентной ставки. При этом сбережения являются прямой функцией от процентной ставки, а инвестиции – обратной. Сама процентная ставка не является постоянной, ее равновесный уровень означает, что величина сбережений совпадает с величиной заемных инвестиций. Третий аргумент классической школы – это гибкость цен и заработной платы, что позволяет восстанавливать временно возникающее, по их мнению, нарушение пропорциональности и сохранить экономику в состоянии равновесия, когда объем прибыли и объем производства остаются прежним, а кривая совокупного предложения может быть представлена вертикальной линией.  

Таким образом, классики сделали вывод, что рыночная саморегулируемая экономика способна достичь как полного объема производства, так и полной занятости без вмешательства государства.

В последние годы М. Фридшен обосновывал механизм саморегулирования рыночной экономики, исходя из равенства Фишера (МR=QP), где Р = МR/Q. То есть, если масса товаров и услуг не изменяется, то цена товара зависит от количества денег в обращении. Если количество денег в обращении увеличивается, растет совокупный спрос, образуется несоответствие между денежной и товарной массой, цены растут, т.е. идет инфляция. Если наоборот количество денег снижается, наступает то же несоответствие товарной и денежной массы, цены будут падать, идет инфляция (денег мало, товаров много). В результате был сделан вывод о необходимости следить за количеством денег в обращении, чтобы было соответствие между совокупным спросом и совокупным предложением. Это значит, что в современных условиях представители классической модели макроэкономического равновесия не столь категоричны в своих суждениях.

Классическая модель макроэкономического равновесия была подвергнута критике. Одним из ее критиков был К. Маркс, который считал, что спады в экономике и кризисы перепроизводства внутренние присущи рыночной экономики. Мировой кризис 1929-1933 гг. показал несостоятельность классической модели о саморегулировании экономики. В 30-е годы уровень безработицы в США составил 19 %, объем производства 1,5 % в 1940 г. к уровню 1929 г. В Англии в 1921-40 гг. безработица составляла 10 %. То же и в других странах. Появилась потребность в новой экономической концепции. Большинство экономистов-практиков в тот период считало, что спад производства и безработицы вызван падением потребления и недостаточными совокупными расходами. Предполагалось создать систему общественных работ за счет средств бюджета с тем, чтобы увеличить совокупные расходы, стимулировать производство и создать новые рабочие места. Дж. Кейнс в середине 30-х годов анализируя состояние экономики ставил задачу показать, что механизм саморегулирования экономики не срабатывает. Во-первых, идет спад экономики, что игнорировали классики, и сама экономика не в состоянии обеспечить полную занятость населения. Во-вторых, инвестиции и сбережение не совпадают, ибо их осуществляют разные лица, при этом руководствуются в своих действиях различными мотивами, не существует автоматического механизма для их постоянного выравнивания, что не может не нарушать макроэкономическое равновесие. В-третьих, цены и зарплата не столь эластичны в силу монополизма в экономике и влияния профсоюзов и колоний. Наконец, в-четвертых, не предложение создает соответствующий спрос, а наоборот совокупный спрос формирует соответствующее предложение товаров, соответственно ключевой проблемой рыночной экономики является  емкость рынка и возможность его расширения в соответствии с увеличением предложения товаров.  В результате в недостаточности эффективного спроса он видел главную проблему циклических колебаний в экономике, безработице, недогрузке производственных мощностей, низких темпов роста производства и т.д. Вывод – необходимо государственное регулирование экономики, прежде всего с целью обеспечения необходимого объема эффективного спроса, т.е. всемерного увеличения платежеспособного спроса в условиях господства монопольных цен.

Кейнсианская модель макроэкономического равновесия для определения равновесного уровня производства использует 2 метода: метод сопоставления совокупных расходов и объема производства (С+I=ЧНП) и метод «изъятий-инъекций». Равновесный уровень ЧНП определяется точкой пересечения биссектрисы, каждая точка которой отражает зависимость объема производства от совокупных расходов. Здесь плановые расходы есть совокупный спрос, а ЧНП – совокупное предложение. Если уровень ЧНП превзойдет равновесный уровень, то перепроизводство товаров и накопление товароматериальных запасов приведут к его снижению. При уровне ЧНП ниже равновесного будет дефицит и истощение запасов, что вызовет рост объема выпуска продукции и система вернется в равновесие. 

Кроме потребительских и инвестиционных расходов на совокупный спрос и макроэкономическое равновесие оказывают влияние государственные расходы и чистый экспорт. Увеличение государственных расходов и покупку товаров и услуг увеличивает совокупные расходы в целом и сдвигает кривую вправо вверх. Образуется новый, более высокий уровень равновесного объема производства. При этом государственные расходы подвержены эффекту мультипликатора, вследствие чего прирост равновесного объема производства в несколько раз превысит прирост государственных расходов. Влияние чистого экспорта двояко: положительный чистый экспорт увеличивает совокупные расходы и сдвигает кривую вверх, отрицательный наоборот.

Метод «изъятий-инъекций» является вторым методом определения равновесного объема  производства в кейнсианской модели. Суть его состоит в том, что часть дохода домохозяйства могут сберегать, что означает изъятие из потока дохода-расхода, т.е. сбережения будут превышать запланированные инвестиции, тогда уровень чистого НП опуститься ниже равновесного, и фактические инвестиции будут приведены в соответствие со сбережениями путем уменьшения товароматериальных запасов на величину превышения инвестиций.

Таким образом, если инвестиции не соответствуют сбережениям, то фактическое равенство наступает вследствие образования или расходования непредусмотренных товароматериальных запасов (инъекций). 
Вопросы и задания для самопроверки:
1.  Какое влияние на положение кривой совокупного спроса оказывают ценовые факторы?
2. Какое влияние на положение кривой совокупного предложения оказы​вают неценовые факторы?
3. Что происходит с равновесной ценой и равновесным объемом выпуска при увеличении совокупного спроса на кейнсианском участке кривой сово​купного предложения?
4. Что происходит с равновесной ценой и равновесным объемом выпуска при увеличении совокупного спроса на классическом участке кривой сово​купного предложения?
Основные категории и понятия:
Совокупный спрос; эффект процентной ставки; эффект импортных закупок; неценовые факторы совокупного спроса; совокупное предложение; факторы совокупного предложения; макроэкономическое равновесие. 

Тема 2.4 Модель совокупных доходов и расходов

Цель лекции: рассмотреть содержание и структуру модели совокупных доходов и расходов, выявить взаимосвязь модели AD-AS и кейнсианской модели доходов и рас​ходов (кейнсианского креста).

План:

1. Совокупное потребление, совокупное сбережение, их функции.

2. Средняя и предельная склонность к потреблению и сбережению и их взаимосвязь.

3. Понятие инвестиций, их виды и влияние на объем национального производства. Мультипликатор и акселератор инвестиций.
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1. Совокупное потребление, совокупное сбережение, их функции.

Располагаемый доход (РД) – оставшаяся часть личного дохода после уплаты налогов. Располагаемый  доход  используется  на  потребление   (С)  и  сбережение (S). Располагаемый доход, потребление и сбережение взаимосвязаны, что можно выразить формулами: РД=С+S, где С=РД-S, S=РД-С.
Чем больше располагаемый доход, тем больше потребление и сбережение. При малом располагаемом доходе сбережения могут быть нулевыми, или отрицательными, когда потребление больше располагаемого дохода (жизнь в долг). Минимальный уровень потребления существует всегда. Потребительские расходы включают: продукты питания; одежду и обувь; предметы длительного пользования - жилье, автомобили, бытовую технику и др.; расходы на услуги.

Совокупное потребление – это индивидуальное и совместное использование потребительских благ, идущих на удовлетворение материальных и духовных потребностей. С позиции количественного анализа – это количество товаров и услуг, купленных и потребленных населением.

Зависимость между объемом потребления и величиной РД выражает функция потребления, а зависимость объема сбережения от величины РД выражает функция сбережения.

Функция потребления имеет 3 вида:

1) для краткосрочного периода, где в основном идет автономное потребление.

2) для долгосрочного периода, где потребление идет в основном за счет располагаемого дохода (0,86 %).

3) для различных групп населения – подоходная функция. Население с малыми доходами больше потребляет и мало сберегает, а иногда живут в долг. Группы населения с высокими доходами больше сберегают. 

Анализ ряда теоретических и актуальных исследований по данной проблеме позволяет выделить 5 основных функций сбережения в рыночной экономике:

1) Макроэкономическая.

В условиях экономического роста и благоприятной деловой конъюнктуры сбережения, являясь частью совокупного дохода населения выступают финансовой основой для формирования инвестиций в условиях кризиса – дополнительным платежеспособным спросом, активизирующим текущее потребление и соответственно препятствующим дальнейшему падению производства .

В будущем рост сбережений служит росту платежеспособного спроса на дорогостоящую, высококачественную продукцию, позволяет в будущем поднимать жизненный уровень.

Стабилизируют объем текущего потребления, т.е. потребление тех товаров и услуг, которыми пользуется население ежедневно, ежемесячно.

2) Социальная функция сбережений.

Это способ социальной защиты населения при потере работы, при снижении текущих расходов, поскольку социальная роль государства в рыночной экономике снижается.  

Это основа вложения финансовых сбережений в человеческий капитал (желание получить образование, оплата высококачественных и дорогостоящих услуг).

Дают возможность иметь более обеспеченную старость.

3) Инвестиционная функция сбережений.

Один из основных, вместе с временно свободными средствами хозяйственных субъектов, источник инвестиций в народном хозяйстве, первоначально аккумулированные в различных финансовых институтах.

Они могут и непосредственно вкладывать в развитие малого бизнеса.

4) Финансовая функция сбережений.

Определяется тем, что объем и характер сбережений зависит от проводимой финансовой политики. Через систему финансовых институтов и, в первую очередь, через банковую систему сбережения населения поступают на рынок ссудного капитала, участвуя тем самым в формировании спроса и предложения ссудного капитала, что оказывает влияние на проводимую денежно-кредитную политику, характер использования тех или иных инструментов (ставка рефинансирования, резервные операции, ЦБ на открытом рынке).

5) С финансовой функцией тесно связана антиинфляционная функция.

Сбережения населения как бы оттягивают часть денежной массы от рынка текущего потребления, уменьшая платежеспособный спрос, как на ряд товаров повседневного спроса, так и на дорогостоящие товары. Через институты финансового рынка сбережения как часть денежной массы связываются и трансформируются в менее ликвидные формы, в которых они оказывают уже меньшее давление на рынок текущего потребления и следовательно на рост цен. 

Находясь в организационных формах в различных институтах финансового рынка, сбережения населения таким образом выступают в виде антиинфляционного механизма. Стимулирование сбережений – это одновременно и развитие антиинфляционных механизмов.

Кроме общей величины РД на потребление и сбережение оказывают влияние следующие факторы:

1) Размер богатства. Первоначально люди воздерживаются от потребления, чтобы накопить богатство (строят дома, гаражи, покупают автомобили, телевизоры, холодильники, ценные бумаги). Со временем страсть к сбережению снижается, превращается в сдерживающий фактор.

2) На размер потребления и сбережения влияет уровень цен на товары. С ростом цен потребление сокращается. Падение цен – увеличение потребления в соотношении с располагаемым доходом.

3) Ожидания домохозяйства. Если ожидается повышение цен, то идет рост потребления и снижение сбережения (меньше покупают ценных бумаг).

4) Рост потребительской задолженности, увеличение налогов (сокращение и потребления и сбережения).

На приобретение товаров и услуг люди расходуют только часть своих доходов. Остальная часть доходов представляет сбережения. Сбережения - часть личного располагаемого дохода, предназначенная для удовлетворения потребностей в будущем, выступает как отсроченное потребление или та часть дохода, которая в настоящее время не потребляется (накопления наличных денег, вклады в банки, строй сбережения, приобретение ценных бумаг).

2. Средняя и предельная склонность к потреблению и сбережению и их взаимосвязь.

Доля дохода, идущая на потребление называется средней склонностью к потреблению (АРС), доля дохода, идущая на сбережение, – средней склонностью к сбережению (АРS): 

АРС = потребление (С) / доход(Y); АРS = сбережения (S) / доход(Y)
Статистика свидетельствует, что с увеличением дохода средняя склонность к потреблению падает, а средняя
склонность к сбережению возрастает. Сумма средней склонности к потреблению и средней склонности к сбережению равна единице: АРС+АРS=1.
С изменением дохода доли потребления и сбережения меняются. Величина их изменений называется предельной величиной. Изменение предельной величины потребления вследствие изменения в доходе называется предельной склонностью к потреблению (МРС).
Изменение величины сбережений в силу изменений дохода называется предельной склонностью к сбережениям МРS–МРC = ∆C/∆Y; МРS = ∆S/∆Y.
Сумма предельной склонности к сбережению и предельной склонности к потреблению равна 1: МРС+МРS=1.
На основании динамики фактических данных Дж.М. Кейнс вывел правила совокупного потребления:

• потребление есть функция располагаемого дохода;

· прирост потребления не превышает прироста располагаемого дохода, т.е.  величина предельной склонности к потреблению находится между нулем и единицей;

· по мере роста располагаемого дохода совокупное потребление падает, так как домашние хозяйства увеличивают накопления,

· с ростом располагаемого дохода уменьшается предельная склонность к потреблению и темпы прироста потребления снижаются.

Между   сбережением   (накоплением)   и   потреблением   существуют   противоречия. Использование средств на накопление сокращает текущее потребление, снижает уровень жизни, но в будущем обеспечивает экономический рост, увеличивает потребление. Накопление осуществляется посредством инвестиций (капитальных вложений).

3. Понятие инвестиций, их виды и влияние на объем национального производства. Мультипликатор и акселератор инвестиций.
Инвестиции – совокупность  затрат, направленных  на увеличение реального капитала общества, создание новых и реконструкцию действующих предприятий. По-другому – это имущественные (материальные), денежные и интеллектуальные ценности, вкладываемые в производство с целью получения дохода в будущем.
Процесс инвестирования зависит от ожидаемой нормы прибыли, предполагаемых капиталовложений и реальной процентной ставки.

Уровень инвестиций оказывает существенное воздействие на АS и АD. Сбережения приводят к сокращению потребления и, следовательно, к уменьшению спроса на товары и услуги. Инвестиции в свою очередь создают спрос на инвестиционные товары. Поэтому между инвестициями и сбережениями должно быть установлено соответствие, при котором сбережения направлялись бы на инвестиции. Инвестиции связаны с потреблением. Таким образом, совокупные расходы будут равны потреблению населения и инвестициям предприятий.

В макроэкономике, в связи с построением моделей хозяйственной деятельности, а частности, таких как модели мультипликатора и акселератора, принято различать: автономные и индуцированные инвестиции.

	автономные
	
	индуцированные

	– это образование нового капитала независимо от нормы процента или уровня НД.

Их причины – внешние факторы:

а) нововведения, преимущественно связаны с научно-техническим прогрессом;

б) расширение внешних рынков;

в) прирост населения;

г) политические перевороты;

д) войны; выбытие основного капитала
	
	– это образование нового капитала в результате увеличения уровня потребительских расходов или рост совокупного спроса


В рыночной экономике обычно сочетаются как автономные, так и индицированные инвестиции.

Автономные дают первоначальный толчок росту экономики, вызывая эффект мультипликатора, а индуцированные, являясь результатом возрастания дохода, приводят его к дальнейшему росту. Благодаря их успешному сочетанию достигается расширение рынков и возрастание доходов. 


Взаимосвязь I и ВВП была замечена и объяснена Дж. Кейнсом, который вывел правило мультипликатора (множительный показатель). Неокейнсианисты, в частности американский экономист Кларк дополнил правило принципом акселератора (ускоритель). Эффект мультипликатора связан с тем, что в экономике идет постоянный кругооборот и оборот доходов и расходов. То, что одни экономические субъекты расходуют на приобретение товаров и услуг, другие получают в качестве дохода. Изменения дохода вызывает адекватное изменение потребления и сбережения. Так первоначальные инвестиции в 10 единиц, при предельной склонности к потреблению в ¾ дают прирост потребления в 7,5 единиц, а 2,5 единиц сберегается. Расходы на потребление 7,5 единиц означают рост потребления. Это будет происходить до тех пор, пока не иссякнет источник дохода. 

	М =
	измен. в ВВП

	
	измен. в I


В данном примере 10 ед. = 0,75 + 0,25


МРС =  ¾, МPS = 1 - ¾ = ¼, т.е. мультипликатор обратно пропорционален предельной склонности к сбережению. 


М = 1/МРS = 1(1 – МРС), ∆ ВВП = Мx∆I = 4 х 10 = 40.


Акселератор – индуцированные инвестиции, вызванные ростом совокупного спроса (на той же технической основе).∆I = Аx∆Q, A=∆I/∆ВВП.


Сегодня в экономической литературе есть 2 теории потребления и сбережения: 

1) теория жизненного цикла – Модельяни.

2) теория постоянного дохода – Фрадмен, по мнению которого потребительское поведение человека определяется не величиной текущего дохода, а возможностями постоянного или долгосрочного потребления.

Различают субъекты и объекты инвестиционной деятельности.

Субъекты: 

– граждане, предприниматели негосударственной формы собственности, 

– государство, 

– иностранные инвесторы,

– совместные инвесторы.

Объекты: 

– производственные инвестиции (основной капитал),

– инвестиции в товаро-материальные ценности,

– жилищное строительство,

– ценные бумаги.


В зависимости от объекта инвестиционной деятельности различают 3 типа инвестиций:


1) реальные инвестиции, включают: инвестиции в основные фонды, в жилищное строительство, в товароматериальные зоны.


2) финансовые инвестиции: прямые, вкладываемые непосредственно в производство; портфельные, вкладываемые в ценные бумаги и целевые денежные вклады (накопления для жилищного строительства).

3) интеллектуальные инвестиции. Это средства, вкладываемые в подготовку и переподготовку кадров; затраты на покупку патентов; лицензий; ноу-хау; вложения в научно-исследовательские и опытно-конструкторские разработки, рекламу и др. 

По источникам формирования различают: валовые инвестиции (ВИ), которые включают амортизационные отчисления и чистые инвестиции.
Вопросы и задания для самопроверки:
1. Каково влияние потребления и сбережения на создание национального продукта?

2. Назовите факторы потребления и сбережения, не связанные с доходом.
3. Как высчитать среднюю склонность к сбережению и инвестированию?

4. Чем вызваны сдвиги в спросе на инвестиции?

5. Охарактеризуйте соотношение сбережений, инвестиций и ЧНП.
6. В чем суть эффекта мультипликатора?
Основные категории и понятия:
Функции потребления; подоходная функция; совокупное сбережение; спрос и предложение на инвестиции; мультипликатор инвестиций. 

Тема 2.5 Финансовая система и фискальная политика государства 

Цель лекции: рассмотреть содержание и структуру финансовой системы, бюджетно-налоговую (фискальную) политику государства, инструменты ее осуществления и виды.

План:

1. Необходимость, функции, методы и инструменты государственного регулирования экономики. 
2. Финансовая система: принципы построения и структура.
3. Государственный бюджет. Дефицит бюджета и государственный долг.
4. Налоги и налоговые системы. Кривая Лаффера.
5. Фискальная политика. Инструменты осуществления и виды. 

 Литература:
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2. Базылева, М.Н. Экономическая теория: учеб. пособие / М.Н. Базылева, Н.И. Базылев. – Минск: Соврем. шк., 2008. – 640 с. – С. 468–485.

3. Курс экономической теории: учеб. / М.И. Плотницкий, Э.И. Лобкович, М.Г. Муталимов и др.; под ред. М.И. Плотницкого. – Мн.: “Интерпрессервис”, 2003. – 496 с. – С. 368–386.

1. Необходимость, функции, методы и инструменты государственного регулирования экономики. 
Государственное регулирование экономики – воздействие государства на деятельность хозяйствующих субъектов и рыночную конъюнктуру с целью обеспечения нормальных условий функционирования рыночного механизма, решения экономических и социальных проблем.
Основная причина необходимости государственного регулирования экономики – фиаско рынка:
• нарушение  условий  эффективного  саморазвития  и  саморегулирования  (кризисы, инфляция, безработица);

• несовершенство рынка – возникновение монополий, нарушение    механизма ценообразования, недоброжелательность информации и т.д.;

·  отрицательные побочные (внешние) эффекты;

·  необходимость предоставления общественных благ;

• потребность в проведении специфической микроэкономической    политики по стабилизации экономики.

Внешние эффекты – воздействия, которые возникают в результате деятельности третьих лиц, хозяйствующих субъектов. Когда у третьей стороны возникают некомпенсируемые издержки, говорят об отрицательном внешнем эффекте, когда же третья сторона, не участвующая в рыночной сделке, получает от нее доход проявляются положительные внешние эффекты.
Отрицательные внешние эффекты прежде всего связаны с загрязнением окружающей среды. Потери общества из-за отсутствия прав собственности на такие природные ресурсы, как воздух, вода и другие, не учитываются в издержках фирм-загрязнителей. Следствием этого является нерациональное распределение других природных ресурсов. Положительные внешние эффекты связаны с полезностью от деятельности субъектов хозяйствования не отраженной в цене производимой продукции. В этом случае некоторые отрасли могут получать ресурсы в недостаточном количестве. Например, здравоохранение приносит пользу как отдельным людям, так и обществу в целом. Однако рынком будут учитываться лишь платежеспособные потребности частных лиц, в связи с чем объем услуг медицинских служб будет ниже его оптимального уровня.

Следовательно, рыночный механизм не всегда обеспечивает оптимальное распределение ресурсов: в некоторые отрасли и фирмы они могут поступать либо в чрезмерном, либо в недостаточном количестве. В первом случае задачей государства является нейтрализация негативных последствий. Для этого используются меры административного воздействия, налоги или штрафные санкции.

Общественные блага - Блага, предоставляемые только государством (охрана порядка, коммуникации, фундаментальная наука и др.). Потребление их осуществляется коллективно. Оценка этих благ неодинакова с точки зрения потребителя, а их объем определяется государством.

Механизм  микроэкономического  регулирования - совокупность  форм  и методов управления производством на предприятии (воздействие рынка и государства).

Формы государственного вмешательства:
• правовая государство определяет правовую основу     собственности, функционирования экономики, отдельных хозяйственных субъектов, регионов и отраслей;

• социально-экономическая – реализуется через совокупность конкретных способов (налоги,   трансферты   и   т.п.)   воздействия   на   процессы ценообразования, поведения хозяйственных субъектов и экономическую активность;

• организационно-институциональная государство регулирует процессы функционирования экономической системы, создавая соответствующие учреждения, институты и агентства различного профиля и направления. 

Помощь государства предприятиям (трансфертные платежи):
· субсидирование – денежное пособие (за счет средств государственного бюджета) для технического перевооружения, реорганизации и др., (возможно в виде льготного кредитования или налогообложения предприятий и отраслей);

· дотация – безвозмездное финансовое пособие для покрытия убытков;

• субвенция – безвозмездное денежное пособие для финансирования определенного мероприятия (например, в случае банкротства).

Налог – обязательный платеж: физических и юридических лиц, установленный законодательно в целях удовлетворения общественных потребностей. Налоги: прямые (с дохода субъекта), косвенные (надбавка к цене, налог на потребителя);

Направления микроэкономического регулирования:

• антимонопольное;

·  разгосударствление, приватизация и национализация;

·  распределение, охрана окружающей среды;

·  создание общественных благ.

Антимонопольное законодательство – законы, запрещающие практику сокращения конкуренции и возможности роста силы монополии
Основные направления деятельности антимонопольных органов: контроль за слиянием фирм; противодействие монополистической фиксации цен, тайному сговору в отрасли; уменьшение монополистической ценовой дискриминации. 

Меры контроля экологической ситуации:
• природоохранное законодательство – предусмотрены стандарты на выбросы, нарушение которых ведет к штрафам и другим формам ответственности;

• плата за выбросы – введение специальных налогов или штрафных санкций за каждую единицу выбросов; государство пытается увеличить затраты производителей, сократить объем производства до его оптимального уровня.

Государство определяет границы объема выбросов, который становится объектом купли-продажи. Фирмы решают, что им выгоднее купить: право на загрязнение или оборудование по очистке отходов производства.

Социальная политика государства – комплекс мер,  направленных на обеспечение благоприятных условий жизни и труда населения
Цели социальной политики государства: повышение качества жизни населения; обеспечение занятости; обеспечение благосостояния и социальной справедливости (социальные программы): регулирование доходов; смягчение социальной напряженности.

Уровень   жизни   –   степень   обеспеченности   населения   товарами   и   услугами, определяющими его потребности.
Показатели уровня жизни – количественные: потребление основных продуктов питания; обеспеченность промышленными товарами в расчете на 100 семей; структура потребления; продолжительность рабочего и свободного времени и его структура величина реальных доходов.

2. Финансовая система: принципы построения и структура.
Финансы представляют собой совокупность денежных отноше​ний в сфере формирования и использования ресурсов, посред​ством которых государство осуществляет прямое перераспределе​ние национального дохода в целях обеспечения стимулов к наибо​лее эффективному процессу хозяйствования.

Следует подчеркнуть, что финансы – это не деньги, а денежные отно​шения, возникающие при переходе части дохода от одного вла​дельца к другому. В качестве собственников здесь могут выступать государство, местные органы власти, фирмы, население.
Финансовые отношения носят объективный характер и обра​зуют систему экономических связей, возникающих между госу​дарством и предприятиями разнообразных форм хозяйствования; непосредственно между предприятиями; внутри предприятий; меж​ду органами власти различных уровней; между государством и об​щественными организациями; между государством и населением; между государствами.

Объектом финансовых отношений являются финансовые ре​сурсы, которые включают чистый доход, амортизационные от​числения, налоги и неналоговые платежи, финансовые резервы, часть средств общественных организаций и др. В связи с этим фи​нансовые отношения выражают процесс распределения и пере​распределения стоимости общественного продукта и на этой ос​нове – формирование денежных средств у участников воспроиз​водственного процесса.

На базе финансов формируется финансовая система. Финансовая система – система финансовых учреждении, регулирующих финансовую деятельность и финансовые отношения страны.
Функции финансов: распределительная (распределение финансовых ресурсов между сферами национальной экономики, субъектами хозяйства); контрольная (контроль за поступлением и использованием финансовых ресурсов); стимулирующая (внедрение инноваций, расширение производства); воспроизводственная (обеспечение процесса кругооборота производственных фондов). 

Структура финансовой системы:
1) централизованные или государственные финансы (госбюджет, местные бюджеты); внебюджетные фонды (пенсионный, социального страхования, занятости);

2) децентрализованные  финансы:  предприятий,  учреждений,  организаций,  населения, домашних хозяйств.

Основным источником поступлений денежных средств государства для выполнения его функций являются налоги.

3. Государственный бюджет. Дефицит бюджета и государственный долг.
Государственный бюджет – это фонд финансовых ресурсов, который существует в виде баланса денежных доходов и расходов государства на определенный период времени. Функции государственного бюджета перераспределение национального дохода (от 20 до 60 %); стабилизация общественного воспроизводства, экономики; осуществление государственной социальной политики.

Доходные статьи бюджета: налоговые поступления (прямые и косвенные) – до 90% поступлений; неналоговые доходы (доходы от использования и продажи государственного имущества, целевые перечисления государству); государственные займы (выпуск и продажа ценных бумаг); эмиссия денег.

Расходные статьи бюджета: финансирование социально-культурных учреждений (образование, наука, культура, здравоохранение); мероприятий финансирование народного хозяйства (промышленность, энергетика, транспорт, сельское хозяйство и т.д.); расходы по ликвидации катастрофы на ЧАЭС; расходы на оборону (в том числе на пограничные и железнодорожные войска, оборонные, спортивно-технические общества); пополнение государственных запасов и резервов; содержание органов внутренних дел (в том числе внутренних войск); государственное управление; обслуживание государственного долга.

Бюджетный дефицит – превышение расходов над доходами бюджета  Профицит –  превышение доходов над расходами.
Причины бюджетного дефицита:
·  осуществление крупных государственных программ развития экономики;

· рост административных расходов, дотации убыточным предприятиям;

·  милитаризация, рост военных расходов государства;

·  военные и стихийные бедствия;

·  экономические кризисы.

Различают структурный и циклический дефицит. Структурным называют дефицит, возникающий при данном уровне государственных расходов, налогов и естественном уровне безработицы. Реальный дефицит может превышать структурный в случае спада производства (в результате сокращаются доходы, уменьшаются налоговые поступления в казну, росту государственных расходов на пособия и социальные программы). Разность между реальным и структурным дефицитом называют циклическим дефицитом бюджета.
Уровень дефицита государственного бюджета – отношение абсолютной величины дефицита к объему бюджета по расходам или к объему ВНП (финансовое положение нормальное, когда бюджетный дефицит не превышает 4-5% от ВНП). 

Варианты финансирования дефицита государственного бюджета

1) увеличение налогов (рост государственных налогов);

2) эмиссия нужного количества денег; 

3) выпуск государственных займов; 

4) привлечение внешних займов;

5) продажа государственной собственности (в переходный период). 

Концепция балансирования дефицита государственного бюджета
· ежегодного балансирования доходов и расходов – каждый финансовый год доходы должны равняться расходам (ограничивается возможность бюджетно-налогового регулирования в зависимости от состояния экономики, что приводит к дефициту бюджета или к его излишку);

· экономического цикла – в период спада производства правительство увеличивает расходы – рост дефицита, а в период подъема – сокращает расходы, что увеличивает излишки доходов, которые по окончании промышленного цикла покроют дефицит;

· функциональных финансов – обеспечение макроэкономического равновесия, даже если это приведет к дефициту государственного бюджета.

Постоянный бюджетный дефицит приводит к росту государственного долга.

Государственный долг – сумма задолженности государства внутренним или внешним физическим и юридическим лицам. (Сумма бюджетных дефицитов прошлых лет за вычетом бюджетных излишков).
Внутренний долг – задолженность правительства резидентам данной страны (владельцам ценных бумаг). Составляют займы, вклады населения, банкноты, лотерейные билеты, краткосрочные обязательства.

Внешний долг составляет задолженность государства другим странам, иностранным компаниям, банкам, международным организациям (МВФ, МБРР). Его оценивают по таким показателям, как доля его в ВНП, отношение годового объема выплат по внешнему долгу к объему валютных поступлений за год (что не должно превышать 25 %). 

Проблемы внутреннего долга:

• выплата процентов по долгу увеличивает неравенство в доходах (ценные бумаги покупают наиболее обеспеченные граждане, а финансирование процентов идет из налогов, которые платят все);

· для погашения долга и выплаты процентов поднимают ставки налогов, а это снижает стимулы к инвестициям, замедляет развитие экономики, вызывает социальную напряженность в стране;

· выпуск в обращение новых государственных бумаг приводит к повышению ставки ссудного процента, что негативно сказывается на процессе инвестирования капиталов;

· большой внутренний долг отпугивает иностранных инвесторов и вызывает у населения страны неуверенность в будущем.

Проблемы внешнего долга связаны с необходимостью увеличения экспорта и сокращения импорта, при этом увеличение выручки используется не на цели развития, а на погашение долга, что снижает темпы развития и уровень жизни населения.

4. Налоги и налоговые системы. Кривая Лаффера.
Налоги – обязательные платежи, взимаемые центральными и местными органами власти с физических и юридических лиц в целях удовлетворения общественных потребнос​тей.
Функции налогов:
• фискальная – образуются государственные денежные фонды, что создает условия для усиления вмешательства государства в экономику;

• регулирующая – обеспечение макроэкономической стабильности;

• стимулирующая – создание благоприятных условий для повышения экономической активности;

• социальная – уменьшение разрыва в доходах различных социальных групп с помощью прогрессивного налогообложения и льгот лицам с малым доходом.

Налоговая система – совокупность закрепленных законодательством   норм   и методов управления налогообложением.
Принципы налогообложения:
·  всеобщность – налогами облагаются все субъекты;

·  обязательность – налоги уплачиваются в строго установленный срок;

·  равно напряженность – налоги взимаются по единым ставкам;

·  стабильность – ставки налогов и порядок их уплаты длительное время неизменны;

·  простота и доступность для восприятия;

·  гибкость – стимулирование развития приоритетных отраслей;

·  социальная справедливость;

·  заинтересованность налогоплательщиков в хозяйственной деятельности.

Концепция налогообложения:
·  налогоплательщик уплачивает налоги пропорционально получаемым выгодам;

·  размер налогов устанавливается в зависимости от величины дохода.
Основные понятия налоговой системы:

• субъект налога (налогоплательщик) – тот, кто обязан платить налог;

· носитель налога – тот, кто фактически уплачивает налог, так как субъект налога иногда перекладывает налоговую сумму на другое лицо;

· объект налога – то, что облагается налогом (имущество, товар, доход);

· источник налога – доход субъекта, из которого уплачивается налог (заработная плата, прибыль, рента, проценты);

· налоговый оклад – сумма налога, уплачиваемая с одного объекта данным субъектом;

· налоговые льготы – полное или частичное освобождение субъекта налогообложения, прежде всего, это необлагаемый минимум;

Ставка налога - величина налога на единицу обложения: пропорциональная - ставка при постоянном доходе (устанавливается постоянный процент); прогрессивная - налоговая ставка повышается по мере роста дохода; регрессивная - с ростом дохода налоговая ставка понижается.

Налоги по объекту обложения:

1)  прямые – налоги на доходы физических и юридических лиц (налоги на прибыль, недвижимость, земельный и т.д.) Лицо, облагаемое налогом и уплачивающее налог, – одно и то же;
2)  косвенные – включены в цену товара или услуги (налог на потребителя):
•
на добавленную стоимость – стоимость, добавленная предприятиям к стоимости сырья, материалов;

•
акцизы – на отдельные виды товаров, работ, услуг, которые имеют монопольно высокие цены и устойчивый спрос (алкоголь, табачные, ювелирные и меховые изделия, пиво и т.д.);

•
таможенные пошлины – ввозные, вывозные, транзитные (взимаются с товаров, перевозимых через границу).

В странах с рыночной экономикой высока доля прямых налогов в доходах бюджета (в США – 85%), в развивающихся странах значительнее вес косвенных налогов (в Республике Беларусь преобладают косвенные налоги).

Налоги в Республике Беларусь: 1) на добавленную стоимость (вместе с акцизным и налогом на топливо составляет около 50 % от всей суммы поступлений); 2) акцизы; 3) на прибыль и доходы, подоходный налог с граждан; 4) на недвижимость; земельный (плата за землю); 5) экологический (за пользование природными ресурсами); 6) на топливо; 7) транзитный; 8) государственные пошлины и сборы; 9) отчисления (в дорожные фонды, пенсионный, на социальное страхование).

При построении налоговой системы необходимо учитывать зависимость между налоговыми ставками и объемом налоговых поступлений в казну, которая выражается кривой Лаффера (рис. 2.5.4). Он доказал, что при ставке подоходного налога выше 50 % (максимальная ставка) резко снижается деловая активность фирм и населения, происходит их переход из легальной в «теневую» экономику (в данном случае произойдет не увеличение, а уменьшение суммы налоговых поступлений в бюджет). В целом сдерживается развитие производства и сужается база налогообложения. На практике использование такой схемы проблематично, так как она не учитывает влияние многих других факторов.
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Рис. 2.5.4 – Кривая Лаффера

5. Фискальная политика. Инструменты осуществления и виды. 

С государственным бюджетом связан такой инструмент макроэкономического регулирования, как фискальная политика.

Фискальная политика – меры правительства в области налогообложения и государственных расходов для достижения определенных социально-экономических целей. 

Основные задачи фискальной политики: обеспечение устойчивого экономического роста; увеличение занятости; снижение инфляции.

Методы фискальной политики
• прямые: государственные закупки; государственные инвестиции; субсидии – пособия в денежной или натуральной форме; субвенции – денежное пособие государства местным органам.

• косвенные – меры государства по воздействию на производителей и население через спрос;

· сумма налогообложения – изменение размеров ставок, необлагаемого минимума к т.д.;

· политика ускоренной амортизации в фондо- и наукоемких отраслях;

· процентная (дисконтная) политика.

Основными элементами фискальной политики являются система государственных закупок, трансферты (перевод иностранной валюты или золота из одной страны в другую) и изменение налоговых ставок.

Фискальная политика в зависимости от механизмов ее реагирования на изменение экономической ситуации подразделяется на дискреционную и политику автоматических, или встроенных, стабилизаторов.

Дискреционная политика – это регулирование экономики с помощью манипулирования налогами и правительственными расходами. Увеличение (уменьшение) государственных расходов вызывает соответствующие изменения в величине совокупных расходов и оказывает расширяющее (сокращающее) воздействие на объем валового продукта. Связана с осуществлением правительственной политики занятости, социальной политики. Недостаток – они вводятся при спаде экономики, а в период ее подъема их сложно отменить.

Политика встроенных стабилизаторов означает, что они работают в системе саморегулирования. Прежде всего – изменения налоговых отчислений, которые происходят автоматически с ростом чистого национального продукта. Частично – пособий по безработице, и социальных выплат, а также индексация доходов в связи с инфляцией. Пособия растут при увеличении числа безработных, а фонд пособий – при увеличении числа занятых. Если резерва нет, то эффект от увеличения пособий снижается.

Однако политика встроенных стабилизаторов только уменьшает колебания цикла, но не может их устранить. Поэтому политика встроенных стабилизаторов дополняется дискреционной политикой.

Фискальная политика при дефиците бюджета способствует уменьшению или устранению дефицита с помощью заимствования и выпуска денег. При избытке бюджета его дефицит устраняется путем погашения государственного долга или изъятия денег из обращения. При чрезмерной инфляции фискальная политика может не дать желаемого результата. Тогда осуществляют жесткую монетарную политику, регулирование цен. занятости, таможенную и валютную политику.

Вопросы и задания для самопроверки:
1. Какова роль финансовой системы в рыночной экономике?
2. Каковы функции и структура бюджетной системы?
3. В чем суть понятия "бюджетный федерализм" и каковы формы его про​явления?
4. В чем состоит экономическая сущность налогов и каковы их функции?
6. Объясните взаимосвязь бюджетного дефицита и государственного долга.
8. В чем состоит содержание фискальной политики и каковы инструменты ее осуществления?
Основные категории и понятия:
Финансы; финансовая система; бюджет; бюджетная система; бюджетная классификация; бюджетное устройство; консолидирован​ный бюджет; государственный бюджет; бюд​жетный дефицит; государственный долг; налоги; налоговая система; бюджетно-налоговая (фискальная) политика; бюджетно-налоговый ме​ханизм.
Тема 2.6 Денежный рынок. Денежно-кредитная система и денежно-кредитная политика
Цель лекции: рассмотреть содержание и особенности денежного рынка и роль кредитно-денежной политики, в том числе проводимой в Республике Беларусь, в обеспечении макроэкономического равновесия и стабильности в обществе.

План:

1. Предложение денег. Денежная масса и денежные агрегаты. 
2. Спрос на деньги для сделок и со стороны активов. Равновесия денежного рынка. 

3. Денежно-кредитная система страны и ее уровни. Центральный банк страны и его роль в экономике.

4. Понятие и цели денежно-кредитной политики. Особенности денежно-кредитной политики в Республике Беларусь.

 Литература:
1. Экономическая теория: учеб. пособие / Л.Н. Давыденко [и др.]; под общ. ред. Л.Н. Давыденко. – Минск: Высш. шк., 2008. – 352 с. – С. 214–236.

2. Базылева, М.Н. Экономическая теория: учеб. пособие / М.Н. Базылева, Н.И. Базылев. – Минск: Соврем. шк., 2008. – 640 с. – С. 486–506.

3. Курс экономической теории: учеб. / М.И. Плотницкий, Э.И. Лобкович, М.Г. Муталимов и др.; под ред. М.И. Плотницкого. – Мн.: “Интерпрессервис”, 2003. – 496 с. – С. 387–401.

1. Предложение денег. Денежная масса и денежные агрегаты. Равновесия денежного рынка.

Для достижения полной занятости и относительной стабильности цен государство воздействует на денежный рынок и массу денег в обращении.

Большая часть современных денег – это безналичные деньги, которые существуют только в виде записей в бухгалтерских книгах банков (расчетные, текущие, сберегательные и т.п. счета). Деньги, хранящиеся в банках, фактически предоставляются их собственниками в кредит банкам и потому называются кредитными или банковскими деньгами.
Совокупность всех денежных средств, находящихся в хозяйстве в наличной и безналичной формах и выполняющих функции средства обращения и накопления образуют денежную массу.
Отдельные виды денежных средств, обращающиеся в стране, в соответствии с присущим им уровнем ликвидности объединяются в денежные агрегаты (М – mоnеу). Агрегат с более высокой степенью ликвидности входит составной частью в комплекс с более низким уровнем ликвидности.

Структура денежных агрегатов
· М1 - наличные деньги (монеты и бумажные деньги), находящиеся в обращении, плюс вклады до востребования, чековые депозиты;

· М2 - агрегат М1 плюс сумма крупных сберегательных вкладов и мелких срочных вкладов;

· МЗ - агрегат М2 плюс крупные срочные вклады;

• М4 (L) – агрегат МЗ плюс некоторые виды ценных бумаг (краткосрочные ценные бумаги и облигации).

В экономической теории под деньгами понимают М1 - деньги, обслуживающие текущий оборот.

Денежные агрегаты позволяют определить массу денег, находящихся в обращении. Уравнение обмена И. Фишера, согласно которому количество денег в обращении должно быть таким, чтобы создался баланс между ними и стоимостью производимых в стране товаров и услуг с учетом их цен.

МxV=РxQ
М- количество денег в обращении (или денежная масса);

V- скорость обращения денег (среднегодовое количество раз, когда денежная единица расходуется на приобретение товаров и услуг);

Р - уровень цен (индекс средневзвешенных цен товаров и услуг);

Q  - реальный объем национального производства.

Поскольку скорость обращения денег и реальный объем производства определяются неденежными факторами, то они могут рассматриваться как постоянные величины.

2. Спрос на деньги для сделок и со стороны активов.

Денежный рынок – это рынок, на котором спрос на деньги (Dm) и их предложение (Sm) определяют уровень процентной ставки, «цену» денег.

Основными участниками денежного рынка являются: фирмы, правительство, центральный и коммерческие банки. Объект купли-продажи – деньги, предоставляемые во временное пользование. Предложение денег – количество денег, находящихся в обращении. Предложение денег контролируется государством (Центральный банк). Спрос на деньги обусловлен двумя их функциями: быть средством обращения и средством накопления (сохранения) богатства.

Общий спрос на деньги состоит из спроса на деньги для сделок и из спроса на деньги как средство сбережения.
Спрос не деньги для сделок Dt – это спрос, предъявляемый населением, предприятиями и государством для покупки предметов потребления, средств производства и оплаты труда.

Он изменяется прямо пропорционально номинальному ВВП и не зависит от процентной ставки, поэтому спрос на деньги для сделок имеет вид вертикальной прямой (рис. 2.6.2).

Спрос на деньги как средства сбережения (активов) Dа представляет собой количество денег,  которое  люди  хотят хранить  в  качестве  сбережений  (активов). Накопленные финансовые средства люди могут использовать на покупку ценных бумаг, держать в сберегательном банке или хранить в виде денег дома. Чем выше процентная ставка, тем меньше денег будет находиться в виде активов дома или в сберегательном банке на бессрочных счетах, и наоборот. Таким образом, спрос на деньги для активов изменяется обратно пропорционально процентной ставке.
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Рис. 2.6.2 – Зависимость общего спроса на деньги от процентной ставки

Пересечение спроса на деньги и их предложения определяет цену равновесия или равновесную ставку процента.

Если предложение денег в обращении увеличивается возникает их временный избыток. Чтобы деньги не обесценивались, люди будут откладывать их в финансовые активы (например, облигации). Это вызовет рост спроса на них, а следовательно, и цен. Процентная ставка в этом случае упадет, что вызовет увеличение количества наличности и чековых вкладов, которые население и фирмы готовы держать на руках. При уменьшении предложения денег все происходит наоборот, и равновесие на денежном рынке восстанавливается при меньшем предложении денег и большей, чем первоначальная, ставке процента. Предложение денег совершенно неэластично.

Равновесие означает равенство количества активов, которые хозяйственные агенты хотят иметь в виде денег, количеству, которое предлагается банковской системой. Равновесие это достигается при определенной процентной ставке.

3. Денежно-кредитная система страны и ее уровни. Центральный банк страны и его роль в экономике.

Денежно-кредитная система является составной частью всей экономической системы государства. Основной функцией денежно-кредитной системы является обеспечение стабилизирующей роли в макроэкономике. В ее основе лежит ускорение движения и сдерживания прироста денежной массы, а также изменения стоимости кредита.
Кредитная система – совокупность кредитных отношений и институтов. Включают формы и методы кредитования, кредитно-финансовые институты (банки, инвестиционные и финансовые, страховые компании.
Кредит (credit) – предоставление ссуды в денежной или товарной форме в долг на условиях возвратности, срочности и платности.
Кредит используется для: расширения  производства; внедрения новой техники, внедрения новой технологии, безналичных расчетов.

Источники ссудного капитала: средства предприятий (амортизационные отчисления, временно-свободные денежные средства); средства частных лиц. Ценой ссудного капитала выступает процент (норма процента).

Норма   процента  зависит   от   спроса   и   предложения   на   ссудный   капитал,   которые определяются:

·  масштабами производства;

·  размерами денежных накоплений населением;

·  циклическими колебаниями производства;

·  сезонными условиями;

• степенью  инфляции - при усилении инфляции процентные ставки растут;

• государственным регулированием процентных ставок;

• международными факторами - колебаниями валютного курса, движением капиталов и валют между странами.

Формы кредита:
·  банковский – коммерческие банки предоставляют ссуды (гарантированные – под залог ценных бумаг, товарно-материальных ценностей и негарантированные - без залога);

·  коммерческий – предоставляется субъектами хозяйствования друг другу в товарной форме путем отсрочки платежа при несовпадении времени производства и обращения отдельных товаров;

· государственный заемщик – государство, а кредитор – банки, предприятия, население, которые покупают векселя, облигации;

· потребительский – предоставляется населению  с  погашением в  рассрочку для приобретения товаров длительного пользования;

· лизинг предоставление арендодателями в долгосрочную аренду   машин и оборудование, транспортных средств с сохранением за собой права  собственности. Различают лизинг-кредит: финансовый – срок аренды   равен сроку амортизации; оперативный – срок аренды короче срока службы средств производства;

• международный – предоставляются экономическими субъектами других стран (в денежной форме – внешние займы и в товарной).

Принципы   кредитования:   срочность  (до   1   года,   от   1   года  до   5   лет  и  больше); возвратность; платность; обязательность; целевое назначение, обеспеченность. 

Центральный банк (ЦБ) – осуществляет управление эмиссионной, кредитной и расчетной деятельностью; (XIX – начале XX века в большинстве стран эмиссия была сосредоточена в одном эмиссионном банке, который называться центральным эмиссионным, а затем просто центральным банком). В большинстве стран центральный банк подчиняется высшему законодательному органу. Это обстоятельство имеет очень большое значение, – в случае дефицита бюджета правительство не может обязать центральный банк профинансировать его расходы.

Основное назначение центрального банка – обеспечение стабильности банковской и финансовой систем, контроль за денежным обращением страны, проведение денежной политики, которая обеспечивала бы макроэкономические цели.

Функции ЦБ:

·  разработка и реализация денежно-кредитной политики;

·  эмиссия и изъятие из обращения денег (центральный банк имеет монопольное право выпуска банкнот);

·  хранение золотовалютного резерва страны;

·  выполнение кредитных и расчетных операций для правительства;

•
оказание услуг коммерческим банкам и кредитно-финансовым   учреждениям (предоставление ссуд, хранение обязательных резервов и т.д.);

Коммерческие банки - основа кредитной системы; подразделяются на универсальные и специализированные, выполняют следующие функции:

·  прием и хранение денежных вкладов предприятий и домашних хозяйств;

·  выдачу ссуд предприятиям и домашним хозяйствам, покупку ценных бумаг и т.д.;

Специализированные кредитно-финансовые учреждения;
·  сберегательные учреждения:
·  взаимосберегательные банки – привлекают мелкие вклады, предоставляют ссуды под залог жилья, на покупку ценных государственных бумаг, муниципальных облигаций;

·  страховые компании – небанковские кредитные учреждения, формирующие средства за счет различных взносов и предоставляющие долгосрочные кредиты;

·  пенсионные фонды – аккумулируют средства пенсионного обеспечения;

· инвестиционные компании (фонды) – привлекают средства за  счет  продажи собственных акций, покупки ценных бумаг, а доход распределяют между акционерами (различают закрытые компании - акции не возвращаются и открытые - акции можно вернуть);

· лизинговые компании – предоставляют в долгосрочную аренду  технические средства: дорогостоящее оборудование, транспорт и т.д.

Банки - это финансовые посредники, принимающие денежные средства у вкладчиков и предоставляют заемщикам на условиях возвратности, срочности и платности в целях получения прибыли.

Виды банков:
По форме собственности – государственные, кооперативные, акционерные, смешанные; видам  выполняемых операций - универсальные  или  специализированные  (ипотечные, инвестиционные, инновационные, земельные, торговые, биржевые и т.п.); территориальному принципу –региональные или общенациональные.

В соответствии со своими функциями банки выполняют операции, которые делятся на пассивные и активные.

Пассивные операции – это операции, посредством которых привлекают денежные средства, формируют свои ресурсы.

Банковские ресурсы делятся на собственные и привлеченные Источниками собственных средств являются акционеры (уставный фонд), резервный капитал, образуемый за счет прибыли.

Привлеченные средства, которые и используются для предоставления займов и приобретения ценных бумаг. Вкладчики являются собственниками средств и предоставляют их в пользование за определенную плату – процент. Средства оформляются в виде депозитов (вкладов) и являются долговыми обязательствами (пассивами) банка. Источником банковских ресурсов могут быть кредиты, полученные у других банков, и ЦБ.

Активные операции – это операции, посредством которых банки реализуют имеющиеся в их распоряжении ресурсы. Основной вид активной   банковской   операции это предоставление  кредита.   Кроме  этого   банки   могут  выполнять  ряд  других  операций: 

Комиссионные операции – это операции по оказанию разного рода посреднических и доверительных услуг, за которые банк взимает комиссионные вознаграждении. 

Инвестиционная деятельность – вложение банком средств в ценные бумаги. Покупая ценные бумаги, банки обеспечивают приток средств на относительно длительный период.

Лизинг - это банковская деятельность по сдаче в аренду машин, оборудования, сооружений. Банки вместо того, чтобы давать предприятию ссуду на приобретение подобных средств сами их приобретают и сдают в аренду, сохраняя за собой право собственности. При этом банк получает арендную плату (лизинговые платежи), а не ссудный процент.

Факторинг – вид банковской деятельности, которая заключается в том, что банк покупает у своих клиентов их требование к дебиторам (покупателям), оплачивая им 60-90% суммы обязательств в виде аванса, с окончательным перерасчетом погашения задолженности. За оказание этих услуг банк взимает комиссионные.

Трастовые операции – выполнение банком различных операций, связанных с управлением имуществом, пенсионными фондами, хранением ценных бумаг по доверенности клиента. По доверительным операциям банки получают комиссионное награждение.

Банковская прибыль разность между процентом, который получают за предоставленные ими деньги, и тем процентом, который выплачивают за предоставленные им деньги, минус издержки, связанные с деятельностью банка.

Денежный мультипликатор (Мт) – это коэффициент, характеризующий степень возрастания денежной массы в результате прироста избыточных резервов. Денежный мультипликатор равен единице, деленной на резервную норму

Мm = (1/r) х 100%

Избыточный резерв = Депозиты – обязательные резервы

Например: первоначальный депозит – 1000, обязательный резерв – 20% (0,2), избыточный резерв – 800 (1000–200), мультипликатор – 5. В результате вся банковская система увеличилась в 5 раз (5000) и создала 4000 новых денег.

4. Понятие и цели денежно-кредитной политики. Особенности денежно-кредитной политики в РБ.

Денежно-кредитная политика – стратегия, страны в денежно-кредитной сфере с целью достижения устойчивого роста национального производства, стабильности цен, высокого уровня занятости и равновесного уровня платежного баланса.
Теоретической основой денежно-кредитной политики служит теория современного монетаризма, представляющего собой синтез кейнсианских и неоклассических представлений о роли денег в экономике. Основные положения современного монетаризма:

·  деньги в экономике играют первостепенную роль. Деньги – главный, центральный элемент хозяйственной системы, определяющий состояние хозяйственной конъюнктуры и весь ход воспроизводственного процесса;

·  ценовая стабильность, устойчивость денежной единицы – залог благополучного развития экономики;

· основным параметром, влияющим на состояние экономики, является   денежное предложение; изменения в денежном предложении сказываются на совокупном спросе, объеме производства и доходах, занятости и ценах;

· все нарушения макроэкономического равновесия – следствие неправильно проводимой денежно-кредитной политики;

· денежное предложение – экзогенная (задаваемая извне) величина;

· рыночная экономика способна к саморегулированию, поэтому вмешательство государства должно  быть  ограничено  регулированием  количества денег в  обращении.  «Ни  одно правительство не может быть мудрее рынка»,

• фискальная политика малоэффективна, и основной упор должен делаться на монетарную политику;

• рост денежной массы должен происходить в соответствии с основным монетарным правилом, согласно которому «денежное предложение должно расширяться ежегодно в том же темпе, что и ежегодный темп роста реального ВНП».
Теория монетаризма лежала в основе государственной политики, проводившейся в США («рейганомика») и Англии («тэтчеризм») в 80-х - начале 90-х годов и позволившей улучшить экономическое положение этих стран.

Монетарная политика – это действия правительства, влияющие на количество денег в обращении, т.е.  на денежное предложение.  Ключевое звено  монетарной политики - деятельность центрального банка - организатора и контролера денежного обращения.

Основой монетарной политики являются следующие положения:

• в краткосрочном периоде рост денежной массы приводит к росту объема реального ВНП;

• в долгосрочном периоде рост денежной массы влечет за собой рост цен, не оказывая влияния на объем ВНП;

Инструменты денежно-кредитной политики:
· операции па открытом рынке – покупка центральным  банком государственных облигаций у коммерческих банков и населения или продажа им;

· изменение резервной нормы – размеры депозитов коммерческих банков, которые последние должны хранить в виде беспроцентных вкладов в ЦБ. Обеспечивает увеличение или уменьшение способности банков к кредитованию;

• изменение уровня учетной ставки (рефинансирования) – ЦБ увеличивая ставку по кредитам для коммерческих банков влияет на изменение их процентных ставок и снижение денежной массы.

Типы денежно-кредитной политики: политика «дешевых» и «дорогих» денег. Если в экономике  наблюдается  спад,  безработица  и  целью  государства  является  расширение производства, то центральный банк увеличивает предложение денег, что ведет к их «удешевлению» и одновременно к падению нормы процента, расширению совокупного спроса и объема производства. Напротив, во время инфляции центральный банк проводит политику «дорогих» денег, т.е. снижает их предложение, что способствует росту процентной ставки и, следовательно, сдерживанию инвестиций и совокупного спроса.

Вопросы и задания для самопроверки:
1. Чем определяется предложение денег?
2. Назовите причины спроса на деньги.

3. Какова сущность денежного рынка и денежно-кредитной системы?

4. Каковы факторы эффективности банковской системы?

5. Охарактеризуйте различные формы кредита.

6. Охарактеризуйте инструменты денежно-кредитной политики.

7. Как, с точки зрения кейнсианцев, изменяется скорость обращения денег.
Основные категории и понятия:
Предложение денег; денежный рынок; денежные агрегаты; спрос на деньги; равновесие денежного рынка; кредитная система; кредит; лизинг; кредитно-финансовый институт; центральный банк; коммерческий банк; денежно-кредитная политика.
Тема 2.7 Макроэкономическое равновесие на товарном и денежном рынках: модель IS–LM

Цель лекции: раскрыть содержание процессов макроэкономического равновесия на товарном и денежном рынках.

План:

1. Равновесие на рынке товаров и услуг.

2. Равновесие на денежном рынке. Кривая LM.

3. Равновесие денежного и товарного рынков. Модель IS–LM.

Литература:
1. Экономическая теория: учеб. пособие / Л.Н. Давыденко [и др.]; под общ. ред. Л.Н. Давыденко. – Минск: Высш. шк., 2008. – 352 с. – С. 214–236.

2. Базылева, М.Н. Экономическая теория: учеб. пособие / М.Н. Базылева, Н.И. Базылев. – Минск: Соврем. шк., 2008. – 640 с. – С. 486–506.

3. Курс экономической теории: учеб. / М.И. Плотницкий, Э.И. Лобкович, М.Г. Муталимов и др.; под ред. М.И. Плотницкого. – Мн.: “Интерпрессервис”, 2003. – 496 с. – С. 387–392.

1. Равновесие на рынке товаров и услуг.

Для построения модели IS-LM необходимо определить параметры, связывающие товарный и денежный рынки. Основной параметр товарного рынка – ВНП (Y), который определяет спрос на деньги для сделок (Dt), а значит и общий спрос на деньги (Dm) и процентную ставку r, при которой достигается равновесие на денежном рынке. В свою очередь уровень r влияет на объем плановых I, составляющих совокупные расходы (AD=C+I+G+Xn).

Таким образом, денежный и товарный рынки взаимосвязаны через национальный доход Y, инвестиции  I, процентную ставку  r.

Макроэкономическое равновесие означает вариант выбора в экономике, предполагающий сбалансированность производства и потребления, ресурсов и их использования, спроса и предложения, факторов производства и его результатов.

Товарный рынок – это как рынки потребительских товаров и услуг, так и рынок инвестиционных товаров. Спрос на потребительские товары связан главным образом с доходом, тогда как на инвестиционные - с процентной ставкой.
Рынок товаров будет находиться в равновесии, если при данном уровне цен совокупное предложение будет равно совокупному спросу (выпуск продукции будет равен совокупным расходам). 

Одна из составляющих макроэкономического равновесия товарного рынка – это спрос на инвестиции  со стороны предпринимателей, другая - предложение сбережений главным образом со стороны населения. В общем случае они не совпадают, поэтому макроэкономическое равновесие товарного рынка очень неустойчиво. Основные факторы, влияющие на изменение макроэкономического равновесия, будут доход домохозяйств, уровень цен, инфляционные ожидания и ожидания роста доходов, налоговые ставки, величина процентной ставки. На уровень инвестиций (I) и сбережений влияет уровень процентной ставки (r), то есть, чем выше норма процента, тем больше люди сберегают и меньше инвестируют. 
При уровне процентной ставки r1 объем плановых инвестиций будет I1.Снижение процентной ставки с r1 до r2  приводит к росту плановых инвестиций с I1- до I2 (рис. 2.7.1а), а следовательно, и к росту совокупных расходов с AD1- до AD2 (рис.2.7.1б), что приводит к достижению нового равновесного национального дохода Y 2 (точка Е2).
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Рис. 2.7.1 – Равновесие на товарном рынке. Кривая IS

Таким образом, мы получили кривую IS (инвестиции-сбережения), имеющие нисходящий вид, что объясняется обратной зависимостью между уровнем процентной ставки r и величиной совокупных расходов AD, а также национального дохода Y. Кривая IS отражает все соотношения между Y и r, при которых товарный рынок находится в равновесии (все точки вне ее – неравновесное состояние товарного рынка).

2. Равновесие на денежном рынке. Кривая LM.

Денежный рынок - это рынок, на котором происходит краткосрочное кредитование и заимствование денег, объединяя т.о. финансовые институты (коммерческие банки, инвестиционные компании, пенсионные фонды), фирмы и государство.

Допустим, произведен национальный доход Y1. Его объем определяет спрос на деньги Dm1.  Если предложение денег равно Sm, то денежный рынок будет находиться в равновесии в точке E1. (рис. 2.7.2а) Рост национального дохода с Y1 до Y2  увеличивает рост спроса на деньги с Dm1 до Dm2. При неизменном предложении денег (Sm) это приводит к росту процентной ставки с  r1 до r2 (рис. 2.7.2а). Таким образом, при национальном доходе Y2  денежный рынок будет находиться в равновесии (на графике точка Е2), когда ставка процента будет равна r2 (рис. 2.7.2б). 
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Рис. 2.7.2 – Равновесие денежного рынка. Кривая LM

Кривая LM (ликвидность-деньги) характеризует равновесие на денежном рынке и имеет положительный наклон (прямая зависимость между Y и r).

3. Равновесие денежного и товарного рынков. Ммодель IS-LM.

Модель IS-LM (инвестиции (I) сбережения (S), предпочтение ликвидности (L), деньги (M)) – модель товарно-денежного равновесия, позволяющая найти такие сочетания рыночной ставки процента (r) и дохода (Y), при которых одновременно достигается равновесие на товарном и денежном рынках. Модель IS-LM была разработана английским экономистом Джоном Хиксом в 1937 г. в статье "Кейнс и неоклассики", базируется на кейнсианских теоретических положениях, согласно которым национальной объем производства (ВНП) равен национальному доходу (Y).

Ни кривая IS, ни кривая LM не определяют сами по себе величину равновесного дохода Yе и равновесной ставки процента Rе. Равновесие в экономике определяется совместно кривыми IS и LM в точке их пересечения, (рис. 2.7.3.2).Одновременное равновесие на денежном и товарном рынках существует лишь при единственных значениях уровня дохода (Yе) и ставки процента (Rе) (рис. 65) Другие величины ставки процента и уровня дохода означают неравновесие на одном или обоих рынках.
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Рис. 2.7.3.1 – Модель IS-LM
Изменение положения IS может быть вызвано изменением потребления, государственных расходов, чистых налогов. Смещение LM – изменением спроса на деньги, предложением денег.

Рост государственных расходов (G - объект регулирования фискальной политики) влияет на рост совокупных расходов (AD), что увеличивает национальный объем производства (Y). Это приводит к сдвигу IS в положение IS1 – новое равновесие в точке E1 (рис. 66а). Рост национального дохода (Y) увеличивает спрос на деньги, что ведет к росту r – новое равновесие.
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Рис. 2.7.3.2 – Сдвиг кривых IS и LM

Таким образом, модель IS-LM показывает, что рост государственных расходов вызывает увеличение объема национального производства с Y до Y1  и рост процентной ставки с r до r1. Увеличение предложения денег, превышающее спрос, приводит к понижению r. Это приводит к сдвигу LM в положение LM1 (рис. 2.7.3.2). На товарном рынке при снижении процентной ставки r увеличиваются инвестиции I, что приводит к росту совокупных расходов AD и в конечном итоге к росту национального дохода (Y). Причем с учетом мультипликативного эффекта национальный доход увеличивается до Y1.

Модель IS-LM позволяет оценить влияние на экономику фискальной и денежно-кредитной политики. Одним из последствий увеличения фискальных расходов является рост процентных ставок, приводящий к сокращению инвестиций и частного потребления. Конечный эффект от фискальной политики государства зависит от состояния экономики. При неполной занятости эффект вытеснения проявляется в росте объема выпуска продукции и сохранении стабильного уровня цен. При повышении занятости увеличение госрасходов способствует росту производства, и одновременно росту уровня цен. А в состоянии полной занятости активная фискальная политика приведет к росту уровня цен и спровоцирует инфляцию спроса. 

Денежно-кредитная политика наиболее эффективна, когда увеличение предложения денег приводит к росту национального дохода и снижению процентных ставок. 

Рыночный механизм не обеспечивает устойчивого макроэкономического равновесия между инвестиционным спросом и предложением сбережений. Поэтому необходимо активное вмешательство государства: когда спрос велик, сбережения малы, а кредит дорог, государство должно стимулировать предложение товаров и услуг, следя за инфляцией; если спрос низок, сбережения велики, то государство должно стимулировать спрос, не сокращая производство.

Таким образом, процесс взаимодействия товарного и денежного рынков (графически этот процесс отображает модель IS–LM) изучается для регулирования равновесия в рыночной экономике, достижения её оптимального состояния (макроэкономического равновесия) при помощи воздействия на экономику государства Правительства, Национального Банка различными экономическими инструментами.

Вопросы и задания для самопроверки:
1. Назовите факторы равновесия рынка товаров и услуг.
2. Чем опосредованы сдвиги кривой IS?

3. Назовите факторы равновесия денежного рынка.

4. Чем вызваны сдвиги кривой LM?

5. Каким образом модель IS–LM можно использовать для анализа последствий стабилиза​ционной политики.
Основные категории и понятия:
Кривая «инвестиции – сбережения» (кривая IS); равновесие денежного рынка. Кривая «предпочтение ликвидно​сти – денежная масса» (кривая LM); со​вместное равновесие двух рынков (модель IS–LM).

Тема 2.8 Социальная политика государства. Экономический рост 
Цель лекции: раскрыть сущность социальной политики государства, а также взаимосвязь стимулирования экономического роста и социальной политики.

План:

1. Сущность, функции и задачи социальной политики государства.

2. Доходы населения и проблемы их распределения.

3. Экономический рост и его стимулирование. Модель Солоу.
Литература:
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1. Сущность, функции и задачи социальной политики государства.

Социальная политика пронизывает все уровни общественной и экономической деятельности. Так, вполне можно говорить о социальной политике на микроуровне, т.е. о социальной политике фирмы, корпорации. Здесь также выделяется деятельность различных (в том числе и благотворительных) организаций. На макроуровне осуществляется региональная и общегосударственная социальная политика.

Основные функции и показатели. Социальная политика призвана содействовать развитию отношений справедливости в обществе, формировать систему социальной защиты, а также условия для роста благосостояния и проведения соответствующей политики доходов. В соответствии с этими функциями социальной политики решаются следующие задачи: подготовка и реализация программ занятости; помощь наиболее социально уязвимым слоям населения; обеспечение доступности ценностей культуры; развитие образования, медицины, социальное страхование.

Уровень жизни – это степень обеспеченности населения материальными и духовными благами, исходя из сложившихся потребностей. Для оценки уровня жизни используется, как правило, совокупность показателей: величина реальных доходов, потребление основных продуктов питания на душу населения, обеспеченность населения промышленными товарами (обычно в расчете на 100 семей); структура потребления; продолжительность рабочего времени, размеры свободного времени и его структура, развитие социальной сферы и др.

Потребительская корзина и минимальный бюджет. Стандартом является «потребительская корзина», включающая научно обоснованный, сбалансированный набор товаров и услуг, удовлетворяющих конкретные функциональные потребности человека в определенные отрезки времени, исходя из конкретных условий, складывающихся в республике, и реальных возможностей экономики.

Прожиточный минимум – это размер денежного дохода, обеспечивающий удовлетворение минимально допустимых потребностей. Прожиточный минимум является базовым нормативом для отнесения граждан к малоимущим группам населения, находящимся за «чертой бедности». Эта черта определяется как 60% среднедушевого среднемесячного минимального потребительского бюджета (МПБ) семьи из четырех человек за предшествующий квартал.

Качество жизни. К основным показателям качества жизни относятся: условия и безопасность труда; наличие и использование свободного времени; состояние экологии; здоровье и физическое развитие населения и др.

Создание системы социальной защиты является одной из основных функций социальной политики. Система социальной защиты представляет собой совокупность мер, направленных на выполнение этих обязательств. К мерам социальной защиты отдельных групп населения принадлежат: обеспечение социальной помощи бедным или малоимущим слоям населения, целевые, или адресные выплаты из фондов общественного потребления. Меры по социальной защите населения могут иметь активную и пассивную форму. Примером активной формы могут служить – подготовка и переподготовка кадров, создание новых рабочих мест. Пассивные формы сводятся в основном к выплате соответствующих пособий и дотаций.

2. Доходы населения и проблемы их распределения.

Под доходами обычно понимается сумма денежных средств, получаемых за определенный промежуток времени и предназначенных для приобретения товаров и услуг в целях личного потребления.

При этом следует различать номинальный, располагаемый и реальный доходы. Номинальный доход – это вся сумма денежного дохода, не зависящая от налогообложения и изменения цен. Сумма номинального дохода после вычета налогов составляет располагаемый доход. Реальный доход представляет собой количество товаров и услуг, которое можно приобрести на располагаемый доход. Другими словами, реальный доход – это располагаемый доход с учетом уровня цен и инфляции.

Основными каналами поступления доходов являются: а) трудовые доходы работников – оплата рабочей силы как фактора производства, применяемого в производственном процессе; б) предпринимательский доход -доход, остающийся в распоряжении хозяйствующего субъекта, занимающегося предпринимательской деятельностью с образованием или без образования юридического лица после возмещения понесенных материальных затрат и выплаты процентов; в) доходы от собственности в виде процентов но вкладам, дивидендов, ренты и др.; г) социализированные доходы, поступающие независимо от трудового вклада (выплаты из общественных фондов потребления, трансфертные платежи, поступающие от государства – пособия по безработице, выплаты по социальному страхованию и т.д.); д) доходы от «теневой» экономики, т.е. от совокупности неучтенных и противоправных (или к ним приравненных) видов экономической деятельности.

Сегодня для определения степени неравенства в доходах используется кривая Лоренца. Для построения кривой по горизонтальной оси откладывают процент семей, располагающих определенным уровнем дохода, а по вертикали: долю совокупного дохода, приходящегося на соответствующую часть семей. Соединение долей в суммарном доходе для различного процента семей даст нам кривую Лоренца, показывающую степень неравенства в распределении доходов. Количественно степень неравенства в распределении доходов можно вычислить с помощью коэффициента Джини. Для оценки дифференциации доходов широко используется такой показатель, как децильный коэффициент. Децильный коэффициент выражает соотношение между средними доходами 10 % наиболее высокооплачиваемых граждан и средними доходами 10 % наименее обеспеченных.

К причинам неравенства в распределении доходов прежде всего относят: различия в способностях, уровень образования, профессиональные вкусы, владение собственностью, степень рыночной власти, а также удачу, личные связи, несчастья и дискриминацию. Следует отметить, что различия в уровне доходов могут не зависеть от самого работника и качества его труда. К таким факторам относятся: размер семьи, соотношение количества работающих и иждивенцев в семье, состояние здоровья, природные условия и др.

К способам перераспределения доходов государством принадлежит: 1) проведение соответствующей фискальной политики среди собственников основных факторов производства, т.е. дифференцированное взимание налогов с прибыли и личных доходов; 2) установление предельных цен на товары первой необходимости, минимальные ставки заработной латы, субсидирование отдельных отраслей и производств.

Компенсация – это возмещение населению части дополнительных расходов, вызванных повышением розничных цеп па группы товаров, пользующихся массовым спросом. При этом компенсируется лишь определенная норма потребления. Компенсация носит дифференцированный характер и направлена на социально уязвимые слои населения.

Адаптация – это повышение фиксированных выплат (пенсий, пособий, стипендий, минимальной зарплаты) по мере роста стоимости жизни. Индексация доходов представляет собой автоматическую корректировку номинальных доходов с изменением индекса цен в соответствии с заранее утвержденной методикой. В республике индексация доходов производится согласно закону об индексации доходов с учетом инфляции. Индексация денежных доходов осуществляется, если индекс потребительских цен, исчисленный нарастающим итогом с момента предыдущей индексации, превысит 5 %.

В качестве индексируемых величин могут выступать: заработная плата, сбережения, социальные выплаты и пособия, шкала подоходного налога. В условиях инфляции индексация может быть лишь частичной. В Республике Беларусь сумма в размере двух минимальных зарплат, входящих в состав фактической заработной платы, индексируется полностью, превышение этой величины в пределах до четырех минимальных зарплат индексируется на 50 %, сверх этой суммы доходы не индексируются.

3. Экономический рост и его стимулирование. Модель Солоу.
Экономический рост - это многогранный процесс развития страны. И тем не менее общим показателем этого роста принято считать рост валового национального продукта. Необходимо учитывать не только абсолютную величину реального валового национального продукта, но и его относительную величину в расчете на душу населения; свободное время, которое является величайшим жизненным благом, но не находит своего отраже​ния в валовом национальном продукте (следует особо учитывать сокращение продолжительности рабочего дня, изменения в про​должительности трудовой жизни); распределение валового на​ционального продукта между людьми; качество товаров и услуг, которое также не находит достаточно точного отражения в вало​вом национальном продукте; духовные ценности, трудноизме​римые в деньгах. Лишь с учетом всех этих поправок допустимо использовать реальный валовой продукт (т.е. валовой нацио​нальный продукт, скорректированный на дефлятор) в качестве количественного показателя экономического роста. Экономиче​ский рост является характерной особенностью современного мира. Так, страны росли по численности населения, общим мас​штабам производства и занятости, реальному валовому продук​ту, уровню жизни типичной семьи, количеству свободного вре​мени, продолжительности жизни людей. Однако этот рост не был совершенно равномерным, что привело к изменению срав​нительного положения отдельных стран по отношению друг к другу. Именно поэтому, когда говорят об экономическом росте, то имеют в виду прежде всего темпы этого роста. И главная про​блема состоит в том, как их ускорить. Какова же разумная про​грамма стимулирования экономического роста?
Наименее спорным способом стимулирования ускоренного роста является поощрение и субсидирование исследователь​ской работы. Дело в том, что высокие темпы роста обусловли​ваются не столько увеличением капитала и рабочей силы, сколь​ко ростом технической производительности, порождаемой раз​витием науки и техники. Поэтому правительство имеет все осно​вания для прямого субсидирования как прикладных, так и фун​даментальных исследований, а также для предоставления нало​говых льгот тем предприятиям, которые осуществляют исследо​вательскую работу.
Расширение системы образования и обучения. Инвестиции в человеческий капитал приносят обществу больший доход, чем инвестиции в оборудование. Конечно, капиталовложения в обра​зование преимущественно осуществляют сами семьи, ибо это -более надежное вложение капитала, чем покупка акций. Однако отнюдь не все семьи располагают достаточными средствами для подобных инвестиций. Поэтому необходимы государственные ассигнования на стипендии для оербо одаренных студентов, до​полнительные средства для предоставления ссуд на обучение по дорогостоящим специальностям. И эти ссуды должны впослед​ствии погашаться из доходов, возросших благодаря полученно​му образованию.
Поддержание высокого уровня занятости. Понятно, что вовлекая в производство бездействующих людей и бездейст​вующее оборудование, можно расширить выпуск продукции. При этом сокращение безработицы, скажем на 3%, дает трех​процентный же прирост объема производства.
Политика кредитно-денежной экспансии. Так, путем сни​жения процентных ставок можно ускорить темпы капиталообра​зования. Например, инвестиции в предприятия, не являющиеся доходными при процентной ставке в 10% годовых, могут ока​заться прибыльными, если процентная ставка будет снижена до 6%. И весь этот процесс, в ходе которого общество неуклонно увеличивает капиталообразование по мере все большего сниже​ния процентных ставок, можно назвать «развитием капитала вглубь» (в противоположность «развитию капитала вширь», ко​гда производственные мощности просто увеличиваются соответ​ственно росту населения). Однако в результате такого увеличе​ния инвестиционных расходов возникает тенденция к возникно​вению инфляционного разрыва. И она должна быть нейтрализо​вана при помощи жесткой фискальной политики, предусматри​вающей достаточно высокие налоговые ставки и достаточно низкие правительственные расходы. Это должно привести к такому сокращению доходов, остающихся у населения (после уплаты налогов), чтобы заставить его сократить потребление и таким образом высвободить средства для инвестиций, не вызы​вая при этом инфляции. Именно посредством сочетания жест​кой фискальной политики с политикой кредитно-денежной экспансии общество может рассчитывать на увеличение эффек​тивности темпов капиталообразования и экономического роста.
В целях стимулирования инвестиций можно использовать и политику ускоренной амортизации, т.е. можно предоставить предприятиям право устанавливать амортизационные отчисле​ния в размерах, значительно превышающих действительный из​нос зданий и оборудования. Тем самым снижается сумма налога, ибо амортизация входит в издержки. Следует, однако, учиты​вать, что политика низких процентных ставок внутри страны способствует оттоку капиталов в другие страны, т.е. приводит к дефициту платежного баланса.
Каковы же основные тенденции экономического роста разви​тых стран?
Население растет меньшими темпами, чем накопление капи​тала; растет реальная заработная плата; соотношение заработной платы и общего дохода на собственность остается практически неизменным; уровень дохода на капитал (реальный уровень про​цента), несмотря на его колебания в деловом цикле, не обнару​живает тенденции ни к повышению, ни к понижению; уровень прибыли падает; уровень сбережений и инвестиций по отноше​нию к валовому национальному продукту остается практически неизменным; валовой национальный продукт увеличивается бо​лее или менее постоянными темпами (при этом его прирост не​сколько выше прироста труда и капитала, т.е. обеспечивается исключительно благодаря технологическим нововведениям).
Экономический рост основывается на четырех факторах: ра​бочей силе, природных ресурсах, капитале и технологии. Но в разных странах эти «колеса» могут существенно различаться, так как одни страны комбинируют их более эффективно, чем другие.
Модели экономического роста.
Чтобы понять, как накопление капитала и технический прогресс воздействуют на экономику, нужно разобраться в нео​классической модели экономического роста. Родоначальником этого подхода явился Р. Солоу. В 1987 г. он был удостоен Нобе​левской премии за вклад в теорию экономического роста.
Неоклассическая модель экономического роста описывает экономику, в которой однородный продукт производится с по​мощью двух факторов: труда и капитала. Авторы этой модели предполагают, что экономика носит конкурентный характер и всегда действует в условиях полной занятости.
Главными новыми элементами неоклассической модели рос​та являются капитал и технический прогресс. Капитал состоит из произведенных благ длительного пользования, применяемых для изготовления других благ. Капитальные блага включают сооружения (фабрики, дома), оборудование (машины, компью​теры), запасы готовой продукции и благ, не законченных обра​боткой.
Технический прогресс и непрерывный экономический рост. В XX в. рост реальной зарплаты не прекращался. Это сви​детельствует о той важной роли, которую играет технический прогресс, или, иными словами, такие изменения в производст​венных процессах или внедрении новых продуктов, в результате которых при тех же затратах факторов можно получить больший и лучший объем выпуска. Технический прогресс означает, что при тех же затратах труда и капитала экономика в состоянии обеспечить больший объем производства.
Как показано на рис. 2.8.3, технический прогресс вызовет сдвиг совокупной производственной функции вверх (функция показана за 1950 и 1995 гг.).
Вследствие технического прогресса совокупная производст​венная функция сместилась вверх из положения APF 1950 в поло жение APF 1995. Данный сдвиг означает повышение производи​тельности, обусловленное многочисленными улучшениями и изобретениями этого периода, такими, как электроника, компью​теры, новые методы в металлургии, сфере услуг и т. д.
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Рис. 2.8.3 – Влияние технического прогресса на производительность тру​да, капиталовооруженность одного рабочего
При анализе экономического роста необходимо учитывать не только углубление капитала, но и технический прогресс. Его чистый эффект заключается в повышении производительности труда с QL 1950 до QL 1995. Вместо вступления экономики в устойчивое состояние, наблюдается рост производительности, зарплаты и уровня жизни.
Эффекты изобретений. Не все изобретения имеют одинако​вый эффект. Одни из них позволяют сэкономить на использова​нии капитала, другие - труда. Так, машины и тракторы сокра​щают потребность в рабочей силе и увеличивают спрос на капи​тал. Это так называемые трудосберегающие изобретения, кото​рые приводят к росту прибыли относительно заработной платы. Изобретения же, уменьшающие потребность в капитале в боль​шей степени, чем потребность в труде (например, введение мно​госменного режима), являются капиталосберегающими и приво​дят к росту зарплаты относительно прибыли. Промежуточный тип изобретений - это нейтральные изобретения, которые не оказывают существенного влияния на относительную потреб​ность или доходность различных факторов. После промышлен​ной революции изобретения чаще всего носили трудосберегающий характер.
Вопросы и задания для самопроверки:
1. Дайте общую характеристику социальной политики.
2. Что означает кривая Лоренца и коэффициент Джини?
3. Какие существуют типы социальных программ? 

4. Чем измеряется экономический рост?

5. Охарактеризуйте способы стимулирования экономического роста.

6. В чем сущность неоклассической модели экономического роста?
Основные категории и понятия:
Доходы населения; социальная защита населения; социальные гарантии; социальная политика; уровень жизни; социальная справедливость; экономический рост; типы экономического роста; неоклассические модели экономического роста.
Тема 2.9 Современное мировое хозяйство и его структура
Цель лекции: рассмотреть структуру, историю и тенденции развития мирового хозяйства.

План:

1. Понятие «мировое хозяйство». Субъекты мировой экономики и уровни их взаимодействия.

2. Международное разделение труда: факторы и формы.

3. Современные тенденции развития мирового хозяйства: постиндустриализация, глобализация.
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1. Понятие «мировое хозяйство». Субъекты мировой экономики и уровни их взаимодействия.

Мировое хозяйство – это система экономических отношений, возникшая на базе международного разделения труда и сотрудничества национальных экономик. 

Мировое хозяйство можно рассматривать в различных аспектах и, исходя из этого,  выделять характерные ему черты:
1) Взаимозависимость национальных экономик. МЭ выступает как совокупность национальных экономик мира, которые взаимодействуют на достаточно устойчивом уровне.
2) Структурность, многоуровневость. Предполагает установление составных элементов системы. Структуру можно рассматривать с точки зрения отраслей, групп стран, форм МЭО. 
3) Саморазвитие. Развитие МЭ представляется как объективная закономерность, глубинным источником которой являются её внутренние противоречия. То есть развитие мировой экономической системы – это самодвижение. МЭ как система имеет общую цель. Вся её деятельность направлена на удовлетворение потребностей общества, однако в разных подсистемах эта цель модифицируется в зависимости от социально-экономических условий.

Этапы развития мирового хозяйства:

1) начало 20 в.- 40-е годы 20 века – период генезиса.

Мировое хозяйство имело колониальную структуру. Осуществлялась эксплуатация природных ресурсов развитыми странами. Данный период характеризуется совокупной неустойчивостью экономических связей. Характерны кризисные явления в развитии мирового хозяйства. Кризисы были спровоцированы и первой, и второй мировыми войнами, и революцией в России. Милитаризация экономик, физическое уничтожение огромных производственных и людских ресурсов в ходе военных действий, разграбление захваченных территорий нарушили прежние хозяйственные связи.  На рубеже 20-30-х годов разразился мировой экономический кризис. 

2) 1950 - 70 гг. 20 века – период формирования.

После второй мировой войны характерна ломка социальной структуры хозяйства в связи образованием мирового социалистического хозяйства. В этот период мировое хозяйство поделилось на две системы. В мировой экономике сложилось два противоборствующих лагеря: капиталистические страны с рыночной экономикой и социалистические страны. На  роль лидера мирового хозяйства стали претендовать США. Национально-освободительная борьба колониальных стран привела к краху колониальной системы. Большинство развивающихся стран, получив политическую независимость, провели национализацию иностранной собственности, создав государственный сектор экономики. Начинается бурный процесс транснационализации. На данном этапе  наблюдается оживление МЭО между странами, восстановившими свои разрушенные экономики после мировых войн и экономических кризисов. Именно на этом этапе наблюдается бурное создание международных экономических организаций, основная задача которых – регулировать новые послевоенные отношения.

3) 1980-х годов 20в. до наст. времени – современный этап. 

Зарождение интеграции, развитие международного, производственного и научно-технического сотрудничества. Наличие трёх подсистем мирового хозяйства. Наиболее развитые страны мирового хозяйства вступили в эпоху постиндустриализации. Развивающиеся страны активно преодолели свое отставание. Появляется новая группа стран с переходной экономикой (постсоветские страны).

Составные части мирового хозяйства:
– производственная интеграция и обмен современными технологиями и техникой; 

– международное разделение труда;
– международная экономическая интеграция;
– международная миграция рабочей силы и обмен трудовыми ресурсами;
– всемирные финансово-инвестиционные процессы;
– международная торговля;
– международная валютно-финансовая система.

Структура международной экономики. 

МХ имеет достаточно сложную структуру. С одной стороны, его можно рассматривать как совокупность отраслей (промышленность, сельское хозяйство, энергетика, транспорт, связь и т.д.), с другой стороны, как совокупность различных групп стран и как множество взаимосвязей между национальными экономиками (МЭО).

Отраслевая структура представляет совокупность качественно однородных групп хозяйственных единиц, для которых характерны особые условия производства и специфическая роль в процессе расширенного воспроизводства.

В отраслевой структуре МХ принято выделять первичный сектор – сельское хозяйство, добывающая промышленность; вторичный сектор – обрабатывающая промышленность, строительство; третичный сектор – сфера услуг. Группировка по отраслям позволяет установить вклад каждой отрасли в создание ВВП, проследить межотраслевые связи и пропорции.  Одной из особенностей современной структуры МХ является размытость его границ, т.е. существуют как отраслевые, так и межотраслевые комплексы (к примеру, АПК).

По мере развития МЭ и МРТ происходит эволюция отраслевой системы МХ. Общей закономерностью изменения отраслевой структуры является постепенный переход от высокой доли сельского хозяйства, добывающей промышленности, обрабатывающих отраслей к технически относительно сложным производствам, а также к капиталоёмким, материалоёмким и наукоемким отраслям, к созданию продукции на основе высоких технологий. Отраслевая структура различается по группам стран. 

В страноведческих справочниках указывается, что на начало 21 века в современном мире  насчитывается 237 стран. Из них 192 государства – члены ООН. Страны чрезвычайно разнообразны по площади, населению, национальному и этническому составу, по уровню и особенностям экономического развития, по их месту и роли в МРТ. Важнейшей и одновременно очень трудной задачей является систематизация стран мира. Однако до сих пор не существует  общепризнанной типологии стран. Тип страны – объективно сложившийся относительно устойчивый комплекс присущих ей условий и особенностей развития, характеризующий ее роль и место в МХ. 

Для выделения подсистем МХ применяют целый ряд критериев: социальная и отраслевая структура экономики; уровень экономического развития; тип экономического роста; характер экономики; уровень внешнеэкономических связей; экономический потенциал и др. Однако определяющий признак – это уровень социально-экономического развития страны. Уровень экономического развития страны отражается в национальном доходе страны либо в показателях ВВП на душу населения.

Наиболее распространённой классификацией стран является классификация ООН, выделяющая развитые страны, развивающиеся страны, страны с переходной экономикой.

Развитые страны насчитывают около 30 государств. Это страны с рыночной экономикой и высоким уровнем социально-экономического развития (ВВП  на душу населения не ниже 10 тыс. долл.). Это все страны Западной Европы, США, Канада, Япония, Австралия, Новая Зеландия, Израиль, Южная Корея, ЮАР, Сингапур, Тайвань и др. Очень близки к развитым странам новые страны-члены ЕС.

В развитых странах проживает около 15% населения планеты, в них сконцентрировано более 70% мирового производства продукции, 70% мирового торгового оборота, 60% объёма международного движения капитала. И хотя в настоящее время развитые страны – это основные производители промышленной и сельскохозяйственной продукции в мире, наметилась устойчивая тенденция к снижению их удельного веса за счёт бурного развития ряда развивающихся стран.

Для экономики этих стран характерны высокий уровень доходов, образования, расходов на НИОКР, большая средняя продолжительность жизни, широкая информатизация, относительно равномерное хозяйственное освоение территории. Свойственна социальная ориентированность экономики, поддержка малообеспеченных слоёв населения. Характерен низкий уровень естественного прироста населения, социального расслоения, высокий уровень экологизации экономики.

Среди группы развитых стран особое место занимают страны «большой семёрки». Это США, Япония, Германия, Франция, Великобритания, Италия и Канада. Их лидерство обусловлено не размерами территории и численностью населения, а важной ролью их в мировой экономике и политике, высоким уровнем производительности труда, неоспоримыми успехами в развитии науки и техники. «Большая семёрка» обеспечивает 47% мирового продукта, 50% мировой торговли, координирует свою экономическую политику на ежегодных встречах. 

Развивающиеся страны. В эту группу входят страны с низким уровнем социально-экономического развития. Их около 130 государств. В первую очередь это страны Африки (кроме ЮАР), Латинской Америки, большинство стран Азии. 

Развивающиеся страны – это особая группа стран, отличающаяся своеобразием исторического развития, социально-экономической и политической спецификой. Данные страны производят и потребляют менее 30% мирового продукта, хотя здесь проживает около 80% населения планеты. 

Основными чертами развивающихся стран являются общее колониальное прошлое, многоукладность экономики, быстрый рост населения, его нищета, безграмотность, аграрно-сырьевая специализация, слабое развитие обрабатывающей промышленности, узость внутреннего рынка, подчинённое место в системе мирового хозяйства.

Развивающиеся страны неоднородны по своему развитию, среди них выделяются следующие подгруппы: страны с высоким ВВП на душу населения (это страны экспортёры нефти – Саудовская Аравия, Кувейт, Иран и др., «новые индустриальные страны» - Бразилия, Китай, Аргентина  и т.д.); страны со средним уровнем развития (большинство стран Латинской Америки); самые бедные, отсталые страны (африканские страны)

Страны с переходной экономикой – их более 20. Это бывшие социалистические страны, постсоветские страны. В эту группу вошли страны СНГ, страны Центральной и Восточной Европы. Данная группа стран самая молодая в мировом хозяйстве. Она появилась на рубеже 80-90-х годов 20-го века в результате ликвидации командной экономики и перехода к рыночной, поэтому для переходной экономики характерны элементы как плановой экономики, так и рыночной. 

Страны с переходной экономикой производят около 5% мирового продукта, на их долю приходится 7% мировой торговли. Здесь проживает около 5% населения планеты.

Тенденции характерные для мирового хозяйства:
Глобальные проблемы возросли до угрожающих размеров. Потенциал планеты по поддержанию жизни человечества может быть исчерпан на протяжении жизни всего лишь нескольких поколений. Решить проблемы можно лишь в результате глобального сотрудничества. 

Функциональная целостность и взаимозависимость мира вступает в противоречие с политикой. К началу XX в. международный порядок олицетворяли 6-7 великих держав с их колониальными империями, сферами влияния и политическими союзами. В результате распада колониальной системы возникло свыше 100 государств. После завершения «холодной войны» эта тенденция получила новый импульс.

Углубление проблем в процессе модернизации. Развитые страны Запада шли в авангарде процессов модернизации, самостоятельно создавая новые технологии и оборудование. Большинство развивающихся стран втягиваются в процесс модернизации под влиянием внешнего воздействия Запада.

Противоречия между тремя центрами мирового хозяйства. По качественным показателям совокупный общественный потенциал всех стран Западной Европы находится на уровне США и Японии вместе взятых. Вместе с тем сокращение технологического разрыва между Западной Европой, США и Японией хотя и имело место, но до сих пор не смогло поколебать ведущего положения США.

Партнерство развитых стран. Промышленно развитые страны сохраняют приоритет в области приобретения лицензий и патентов, на их долю приходится 90% всего мирового оборота патентов и лицензий.

2. Международное разделение труда: факторы и формы.
Международное разделение труда (МРТ) можно определить как высшую ступень развития общественно-территориального разделения труда между странами, которая опирается на устойчивую, экономически выгодную специализацию производства отдельных стран на тех или иных видах продукции и ведет к взаимному обмену результатами производства между ними в определенных количественных и качественных соотношениях.

МРТ выступает объективной основой развития МХ. Оно позволяет прогрессировать МХ в своем развитии, создает предпосылки для более полного использования производственных ресурсов, которыми наделены страны. Именно участие в МРТ даёт той или иной стране возможность взаимодействовать с другими странами и входить в качестве равноправного субъекта  в мирохозяйственные связи.

МРТ складывается под влиянием ряда факторов: природно-географические различия,  географическое положение страны, социально-экономические условия (особенности исторического развития национального производства, численность населения, техническая оснащённость и т.д.), научно-технический прогресс, различия в традициях, обычаях, менталитете, особенности исторического развития стран.

Выделяется 3 основные формы МРТ: общее (деление стран на индустриальные, аграрные, сырьевые); частное (связанное с экспортом отдельных товаров и услуг); единичное (производство отдельных узлов и деталей на предприятиях, зависимых от ТНК).

Согласно другой классификации, МРТ проявляется в двух формах – международной специализации и международной кооперации. Под международной специализацией производства понимается такая форма разделения труда между странами, при которой рост концентрации однородного производства в мире происходит на основе процесса дифференциации национальных производств, выделения в самостоятельные (обособленные) технологические процессы, в отдельные отрасли и подотрасли изготовления продуктов труда сверх внутренних потребностей, что усиливает взаимозависимость национальных экономик. Она развивается в двух направлениях – территориальном и производственном:

1) территориальная специализация – это специализация отдельных регионов, стран по производству какой-либо продукции на основе географического положения страны, её климата, природных ископаемых. 

2) производственная специализация – подразумевает три формы:

– предметная – выпуск готовых изделий;

– подетальная – производство отдельных деталей готовой продукции;

– технологическая – производство комплектного оборудования, выполнение технологических операций.

Международная кооперация - экономические связи между странами, от простых совместных работ до выполнения совместных контрактов предприятий, находящихся в различных странах. Она предполагает труд работников различных стран в непосредственном и повседневном взаимодействии в связанных между собой процессах производства.

Обе формы МРТ значительно сокращают время для разработки новых моделей, конструкций ноу-хау, изобретений, способствуют усилению процесса интернационализации хозяйственной жизни и в то же время взаимозависимости национальных экономик.

Особенности развития МРТ на современном этапе:
– существенное расширение количественных параметров МРТ, 
– углубление специализации производства в связи с появлением новых отраслей МХ,
– преодоление аграрно-сырьевой специализации развивающихся стран, наблюдается их специализация на производстве различной промышленной продукции,
– усиление отраслевой детализации, интенсивно стала развиваться внутриотраслевая форма разделения труда и межфирменная специализация,
– в значительной степени процессы МРТ связаны в развитием НТП, в этих условиях МРТ ещё в большей степени становится обусловленным не природными, а социально-экономическими факторами,
– расширение специализации в сфере услуг и т.д.
3. Современные тенденции развития мирового хозяйства: постиндустриализация, глобализация.
Современный этап развития международной экономики. 

Сравнительная характеристика МХ  на рубеже 19-20 и 20-21 вв. Сходства: высокая степень участия национальных экономик в мирохозяйственных связях; высокая степень либерализации хозяйственной жизни внутри национальных экономик. Отличия:  уровень экономического развития был ниже раньше, чем сейчас; уровень и качество жизни ниже, чем сейчас (увеличение потребления продовольствия, уровень грамотности); в отраслевой структуре мирового хозяйства раньше доминировало сельское хозяйство (60-70 %, а сейчас - 3-5 % мирового продукта), а сейчас доминирует промышленность и сфера услуг; отсутствие интеграционных объединений, международных организаций и ТНК на начальных этапах развития мирового хозяйства.

Основные тенденции развития современного МХ:
– сохранение относительно стабильных темпов экономического роста;
– повышение роли внешнеэкономического фактора в развитии национальных экономик;
– усиление взаимозависимости национальных экономик;
– усиление глобализации мирового хозяйства;
– повышение роли сектора услуг;
– развитие региональных интеграционных процессов;
– постепенная нормализация методов межгосударственного сотрудничества по преодолению кризисных ситуаций;
– повышение внимания к социальной сфере, в частности к образованию и здравоохранению;
– обострение глобальных проблем.
Интернационализация международной экономики. 

Термин «интернационализация» означает участие страны в мировом хозяйстве. Интернационализация – это процесс развития экономических связей в мире, когда национальная экономика одной страны выступает частью мирового хозяйственного процесса, который углубляется на основе МРТ. Национальные экономические проблемы всё чаще приобретают интернациональный характер. Экономический спад, инфляция, безработица из национальных проблем перерастают в межнациональные, даже мировые. Всё это оказывает сильное влияние на мировую экономическую ситуацию. Хотя уровень интернационализации национальных экономик в целом в МХ растёт, в различных регионах процесс интернационализации идёт с различной скоростью. Сейчас наиболее динамично и интенсивно это происходит в Азиатско-Тихоокеанском регионе. 

Показателями интернационализации являются экспортная квота, т.е. отношение экспорта к ВВП страны; импортная квота, т.е. отношение импорта к ВВП страны; внешнеторговая квота, т.е. отношение суммы экспорта и импорта к ВВП; доля экспорта страны в мировом экспорте; доля импорта страны в мировом импорте;  стоимостной объём экспорта на душу населения; доля импорта в розничном товарообороте; объём накопленных иностранных инвестиций в стране по отношению к ВВП; доля иностранного капитала в ежегодных инвестициях страны; объём внешнего долга страны по отношению к её ВВП; таможенные пошлины и таможенные тарифы на импортируемую продукцию; степень либеральности валютно-расчётных отношений; доля иностранной рабочей силы в общей численности занятых в стране; численность занятой за рубежом отечественной рабочей силы и др.

При интернационализации хозяйственной жизни и углублении разделения труда между странами наблюдается объективная тенденция ко всё большей открытости экономики. Таким образом, интернационализация означает усиление открытости национальных экономик мира. К концу 20-го века национальные экономики и мировое хозяйство тесно и глубоко переплелись и дополняют друг друга, они становятся всё  более открытыми друг другу. Открытая экономика – это такая экономика, которая не может реализовать свою макроэкономическую политику, действуя изолированно от других стран; она активно участвует в международной торговле, международном движении капитала, валютно-расчётных операциях. Это такое национальное хозяйство, где иностранным хозяйствующим субъектам открыт доступ в большинство отраслей и сфер.

Противоположным понятием является автаркия (закрытая экономика) – такое экономическое образование, которое действует по принципу самообеспеченности. Развитие такой экономики определяется исключительно внутренними тенденциями и не зависит от тенденций, имеющих место в мировом хозяйстве. Автаркия наблюдалась в фашистской Германии, СССР. Но после второй мировой войны явные, грубые формы автаркии постепенно стали уходить. 

Основные выгоды от усиления открытости национальных экономик заключаются в следующем: усиление конкурентоспособности страны на мировом рынке; снижение издержек производства за счёт устранения таможенных барьеров; расширение рынков; приобщение к зарубежному прогрессивному опыту, к достижениям НТП и др.

Однако эти преимущества имеют, как правило, сильные звенья национальных экономик. Многие же звенья национальных хозяйств (отстающие, незащищённые государством отрасли, мелкие хозяйства) в результате усиления взаимодействия с мировым хозяйством оказываются в сложном положении: по ним ударяет иностранная конкуренция; их могут вытеснить с рынка расширяющие свою производственную деятельность ТНК, открытость национальных экономик ограничивает свободу в принятии государственных экономических решений.

Эти обстоятельства заставляют сопоставлять выгоды и болезненные проигрыши от участия страны в МРТ и учитывать их при выборе внешнеэкономической политики. Если стране внешнеэкономическая деятельность приносит явный выигрыш, она ориентируется на открытую экономику с либеральными рынками товаров и капиталов. Когда страна расценивает своё участие в МРТ как проигрышное, она может склоняться к автаркии.

Однако в мире почти нет полностью открытых экономик. Поэтому говорят о более открытых или менее открытых экономиках. Даже слабые экономики не проводят политики автаркии. Их потребность в ускорении развития могла реализоваться через импорт современного оборудования и технологий, финансирование которого осуществляется за счёт выручки от национального экспорта. Эти страны принимают участие во внешней торговле, но ставят при этом барьеры для её негативных последствий. Политика открытой экономики с точки зрения долгосрочных перспектив сулит даже развивающимся странам значительные выгоды. Но в краткосрочном периоде она может обернуться потерями для неконкурентного национального капитала. При формировании механизма открытой экономики требуется серьёзное государственное вмешательство, чтобы не допустить бесконтрольности и вседозволенности во внешнеэкономических связях, ущемления национальных интересов. Проблема определения меры участия страны в МРТ, степени открытости её рынков для международной конкуренции остаётся актуальной. Это означает, что всё ещё сохраняются неполная либерализация национального рынка и соответствующая ей политика протекционизма, защищающая национального производителя от иностранной конкуренции. 

Регионализация международной экономики. 

Одной из современных тенденций современного развития мирового хозяйства является регионализация, которая предполагает всё большую ориентацию стран на свой и соседние регионы мира. Страны всё больше тяготеют в своей внешнеэкономической деятельности к соседним странам. 

Регионализация МЭ рассматривается в двух аспектах:

1) Проявление регионализации в МЭО. Примеров регионализации можно приводить много. Например, внешняя торговля нашей страны. Беларусь торгует со 170 странами мира, однако 60% товарооборота приходится на Россию, 7% - на Украину. Здесь чётко прослеживается ориентация соседний регион – РФ и другие страны СНГ. Если приводить пример по самой России, то на страны СНГ приходится более 20% её внешней торговли, на страны Европы – около 50%. Многие развивающиеся и реформирующиеся страны ориентируются на развитые страны, а не на своих соседей по региону. Ещё одним примером может выступать Европейский союз, где взаимные внешнеторговые обороты превышают 55%, т.е. основная часть экспорта и импорта осуществляется в основном внутри региона. Более ярким примером может служить международное движение капитала, особенно размещение инвестиций. Так, к примеру, ¾ инвестиций США осуществляется за пределы континента, а ¼ американских капиталовложений за рубежом размещена в странах Северной и Южной Америки. Валютно-расчётные отношения достаточно сильно привязаны к торговле товарами и услугами, меньше – к движению капитала. Поэтому характер регионализации внешней торговли, движения капитала страны определяет характер регионализации её валютно-расчётных отношений. Потоки международной миграции рабочей силы также носят региональный характер. Рабочая сила из Индии, Пакистана, Египта мигрирует в основном в соседние арабские нефтедобывающие страны; поляки, алжирцы, тунисцы – в соседнюю Западную Европу; латиноамериканцы – преимущественно в пределах своего региона или направляются в США и т.д.

2) Мировые экономические центры. В современном мире можно смело выделить три крупнейших центра мирового экономического притяжения: Северная Америка, Западная Европа и Азиатско-Тихоокеанский регион (АТР). Это также проявление мировой регионализации. Сегодня мировой ВВП составляет почти 61 трлн. долл. Из этой суммы на долю США приходится около 12,4 трлн. долл., на долю ЕС – около 13 трлн. долл., на долю Японии – около 4 трлн. долл., Индии – более 3,5 трлн. долл., Китая – около 9 трлн. долл. На остальные страны приходится около 19 трлн. долл. 

В Североамериканском и Европейском регионе особенно быстрыми темпами идут процессы интеграции, интернационализации. АТР привлекает внимание к себе как зона наиболее динамичного в мире экономичного развития. Страны, входящие в АТР, опережают остальные страны по темпам экономического роста, стремительно повышается их международная конкурентоспособность. Говоря об ускоренном развитии АТР, в первую очередь следует иметь в виду Японию, Китай, Австралию, Новую Зеландию.

Влияние регионализации на развитие мирового хозяйства. Современная регионализация – это не только усиление экономических связей исключительно внутри отдельных регионов и группировок, но и ускоренное развитие региональных связей между регионами. 

Негативными последствиями мировой регионализации являются: снижение роли государства и самоограничение суверенитета в пользу международных организаций и ТНК, которые пытаются перехватить политические и  социальные функции у государства; устремляется к власти организованная преступность; утрачиваются и ослабевают демократические принципы и механизмы; нарастает имущественное неравенство; усиливается враждебность отсталых стран к странам-лидерам, усиливается этносепаратизм и национальные конфликты. 

Транснационализация международной экономики. 

Одним из примечательных явлений современной экономической жизни является широкое распространение международных корпораций. Они в настоящее время занимают ведущее положение в экономике развитых стран, производя относительно других организационных форм предприятий гораздо более значительную долю продукции. Возникли своеобразные суперкорпорации, владеющие подразделениями не только в своей стране, но и в других странах и даже на других континентах, так называемые транснациональные корпорации (ТНК), являющиеся одним из основных субъектов вывоза капитала.

Согласно методике ООН к ТНК относятся фирмы с годовым оборотом более 100 млн. долл. и филиалами не менее чем в шести странах. ТНК – предприятие, которое контролирует целые комплексы производства или обслуживания, находящиеся за пределами той страны, которой эти корпорации базируются. ТНК – это такая форма международного объединения капиталов, когда головная компания имеет отделения во многих странах мира, осуществляя координацию и интеграцию их деятельности. 

К основным чертам ТНК относятся международный характер производства, его осуществление в различных странах при контроле из единого центра; большая значимость торговли между подразделениями корпорации, расположенными в различных странах; относительная независимость подразделений в принятии решений по оперативным вопросам, связанным с деятельностью этих подразделений; межстрановая мобильность персонала, в первую очередь – менеджеров; осуществление в рамках корпорации разработки передовой технологии, ее передача и использование.  

Причины возникновения и распространения ТНК кроются в интернационализации производства и капитала; стремлении противостоять жёсткой национальной и международной конкуренции; приобретении дополнительных преимуществ в сфере международной торговли за счёт преодоления торговых и политических барьеров; стремлении снизить издержки производства и получить сверхприбыль. Основной причиной существования ТНК являются преимущества, предоставляемые глобальной организацией производства и сбыта, которые возникают при вертикальной и горизонтальной интеграции с филиалами. 

Организационная структура ТНК представляет собой форму многоотраслевого концерна. ТНК состоит из головной (материнской, родительской) компании и ряда зарубежных филиалов, дочерних компаний. Нередко в структуру ТНК включают и финансово-кредитные учреждения (банки, инвестиционные фонды, страховые компании).  

Головная компания выступает оперативным штабом корпорации. На базе широкомасштабной специализации и кооперирования она осуществляет технико-экономическую политику и контроль за деятельностью заграничных компаний и филиалов. В функции головной компании входят: принятие важных организационных решений о слиянии с другими компаниями, приобретение новых фирм, ликвидация неэффективных подразделений, формирование долгосрочной производственной, финансовой, инвестиционной политики филиалов и корпорации в целом, контроль над финансами филиалов. 

Формами деятельности  ТНК являются:

· лицензирование - предоставление определенных прав на использование технологий за определенную плату на определенное время; 

· франчайзинг - передача на определенное время за определенную плату торговой марки ТНК; 

· управленческие контракты – соглашения, по которым оперативный контроль над предприятием предоставляется другому предприятию за соответствующую плату; 

· оказание технической и маркетинговой помощи – ремонт, техобслуживание машин и оборудования, советы по использованию ноу-хау, помощь специалистов; 

· лизинг – долгосрочная аренда машин, оборудования, технологий и недвижимости; 

· факторинг – это посреднические операции компании при расчётах между поставщиком и покупателем посредством оплаты финансовых требований поставщика с последующим взиманием долга с покупателя.

Масштабы деятельности ТНК велики. На ТНК приходится примерно 30% мирового производства (причём 2/3 объёма их производства приходится на страны базирования), 60% внешней торговли, 80% патентов и лицензий на новые технологии. Под контролем ТНК находиться около 90% отдельных сельскохозяйственных рынков – пшеницы, табака, чая. Сейчас в мире насчитывается более 65 тыс. ТНК, численность филиалов превышает 700 тыс.  Ещё в 1970 году их насчитывалось всего 7 тыс. Общее количество работников ТНК оценивается в 60 млн. человек, в том числе в зарубежных филиалах – более 20 млн. человек. Странами базирования почти всех крупнейших ТНК являются США, Япония и страны ЕС. Основная часть ТНК сосредоточена в США (45%), странах ЕС (29%), Японии(14%). В основном ТНК концентрируются в ключевых отраслях: телекоммуникации, электроника, информатика, кредитно-финансовая сфера, химическая, пищевая промышленность. 60% ТНК занято в    сфере производства, 37% - в сфере услуг, 3% -  в добывающей промышленности и СХ. В РБ представлены две из ста крупнейших ТНК мира: Coca-Cola и MаcDonalds.

В таблице 1 представлена десятка крупнейших ТНК мира.

Таблица 2.9.3 – Десятка мировых ТНК

	Наименование ТНК
	Страна базирования
	Отрасль

	General Electric
	США
	электротехника

	Microsoft
	США
	информ. технологии

	Coca-Cola
	США
	пищевая

	IBM
	США
	информ. технологии

	Daimler-Chrysler
	США, Германия
	автомобилестроение

	Sony
	Япония
	электротехника

	Nestle
	Швейцария
	пищевая

	Wal-Mart
	США
	торговля

	Toyota
	Япония
	автомобилестроение

	Intel
	США
	информ. технологии


Влияние и масштабы деятельности ТНК в мире растут. ТНК обладают большими возможностями воздействия на экономику страны пребывания. Роль ТНК двояка и противоречива. Отрицательные стороны: ТНК могут подавить своей мощью местные фирмы; монополизация национального рынка, установление монопольных цен; нарушение национального законодательства; загрязнение своим производством окружающей среды в стране пребывания, возможное хищническое отношение к эксплуатации природных ресурсов; дестабилизация на рынках труда, валюты; ТНК способствуют утечке умов из национальной экономики; вторжение в сферы государственных интересов принимающей страны; ограничивают возможности государственного регулирования; усиливают структурные кризисы мирового хозяйства. Положительные стороны: ТНК способствуют экономическому развитию принимающей страны, распределению достижений НТП; предоставляют денежные и производственные средства для модернизации производства; создание новых рабочих мест, обеспечение занятости местного населения; улучшение условий труда, квалификации рабочих, гарантирование более высокой зарплаты; ТНК используют льготы,  предоставляемые странами для зарубежных инвестиций; ускоряют интернационализацию производительных сил. Сочетание отрицательных и положительных последствий может складываться как в пользу первых, так и в пользу вторых. Это зависит от экономического положения страны, от приоритета национальных задач и других причин. В целом, ТНК – это достаточно сложный и непрерывно развивающийся феномен в мировой экономике, требующий постоянного внимания и контроля.

Постиндустриализация международной экономики. 
Начавшаяся в середине 20-го века в развитых странах постиндустриализация набирает силу и, судя по всему, будет оставаться главной тенденцией в мировой экономике 21-го века, распространяясь на все страны. Постиндустриализм – это новый тип производства, в центре которого оказывается «человеческий капитал». Человеческий капитал выступает в качестве совокупности знаний, профессионально квалификационных навыков, талантов, творческих способностей личности и может развиваться там, где для этого созданы предпосылки.
Постиндустриализация предполагает переход от индустриального общества к постиндустриальному. Основная часть истории человечества приходится на доиндустриальное общество, для которого характерно преобладание первичного сектора в экономике (сельское и лесное хозяйство). Первичный сектор и до сих пор доминирует в экономике многих наименее развитых стран. Процесс активной индустриализации, начавшийся в 18-м в., закончился в развитых странах в середине 20-го века, в большинстве постсоветских и некоторых развивающихся странах – ближе к концу 20-го в. Главным сектором индустриальной экономики стал вторичный сектор. Хотя во многих развивающихся странах ещё продолжается активная индустриализация, для современного мира характерно быстрое увеличение доли третичного сектора (сектора услуг) в экономике. Причём быстрый рост этого сектора происходит за счёт науки научного обслуживания, образования, культуры и искусства, здравоохранения и физической культуры, социального обеспечения, индустрии отдыха. Отрасли третичного сектора экономики в большей степени ориентированы на производство и распространение знаний, обслуживание людей, чем на обслуживание отраслей материального производства.  

Основные черты постиндустриальной экономики:

· изменение структуры производства и потребления (преимущественно за счёт возрастания доли услуг);

· рост уровня образования, прежде всего послешкольного;

· новое отношение к труду. Для высококвалифицированных работников характерны творческое отношение к труду и высокие требования к человеческим отношениям на работе. Материальные стимулы уходят на второй план;

· пристальное внимание к охране окружающей среды. Постиндустриальное общество стремиться перейти к такому экономическому росту, который опирался бы не на природные ресурсы, а на использование знаний и трудовых ресурсов. Обычно меньшую нагрузку на окружающую среду оказывают наукоёмкие отрасли сферы материального производства;

· гуманизация (социализация) экономики. Основным объектом  вложения  инвестиций и расходов бюджета становятся социально-культурные отрасли;

· информатизация общества. В современной экономике постоянно увеличивается численность производителей знаний, их распространителей и потребителей. Благодаря развитию средств связи, электроники современное потребление информации облегчается. Общество становится всё более насыщенным знаниями и тягой к ним, превращаясь в информационное, компьютеризированное общество.

Таким образом, появление принципиально новых, не известных ранее элементов в экономике свидетельствует о формировании так называемой «новой» экономики. «Новая экономика» - понятие пока довольно условное и ещё не устоявшееся, хотя и существуют уже некоторые научные публикации. 

«Новая экономика» – это экономика, связанная с интенсивным внедрением инноваций и новых способов ведения бизнеса. Её называют также и экономикой услуг, и компьютерной, и инновационной, и экономикой знаний, и информационной и др.
Черты новой экономики:

1) главным ресурсом и средством производства  становится интеллектуальный капитал (вся масса знаний, информации, опыта, которая является средством создания благ).
2) переход на новые технологии. Основой новых технологий являются информационные технологии.
3) расширение наукоёмкого сектора производства. Расчёты специалистов показывают, что к 2015 году внешний мировой рынок наукоёмкой продукции достигнет 6 трлн. долл. в год, из которых 2 трлн. долл. составят информационные услуги. Лидирующими отраслями являются аэрокосмическая промышленность, биотехнология, микроэлектроника, фармация.
3) дематериализация создаваемого продукта. Речь здесь идёт об изменении структуры продукта. Знания, информация – особый экономический актив. Они неосязаемы, их трудно оценить, пока не используешь. Особенность знаний также и в том, что их много и становится всё больше в отличие от редкости многих материальных ресурсов. И хотя новые знания вытесняют старые, но в целом их становится всё больше, т.к. новые знания – это дополнение, уточнение старых. Всё это свидетельствует о том, что в новой экономике происходит снижение доли и значимости материальной составляющей продукта и рост ценности вложенного в него интеллекта.
4) рост непроизводственной сферы в экономике (образование, здравоохранение, финансы, торговля и т.д.).
5) виртуальность финансовой сферы. Финансовые активы легко пересекают национальные границы, огромные расстояния электронным способом, причём с огромной скоростью. Пример: банки со своими внушительными сейфами и подвалами за стальными дверями, с многочисленными счетами превращаются в небольшие банкоматы, стоящие у входа в универсам, где с помощью пластиковой карты можно, вовсе не заходя в банк, быстро получить необходимые деньги.
6) сдвиг конкурентоспособности продукции в сторону её инновационности в областях информатики, биотехнологии, новых материалов, новых источников энергии. 
7) усиление интеграции, транснационализации и глобализации по всем направлениям.
8) значительные изменения на рынке труда – удешевление физического труда и удорожание интеллектуального труда. Изменения в менеджменте. Основной целью управления в новой экономике становится увеличение отдачи от интеллектуальных людей. 
9) экономический рост, постоянный рост производительности труда.
Последствия постиндустриализации:

1) меняется структура производства и потребления мирового ВВП, сдвигаясь в сторону услуг;
2) развитые страны концентрируют своё внимание на использовании знаний, трудовых, а не природных ресурсов. В мировой торговле снижается доля продукции сельского хозяйства и добывающей промышленности;
3) быстро растёт международная торговля знаниями, технологиями;
4) обилие и доступность экономической информации сочетается с удешевлением средств связи и транспорта. Эта особенность постиндустриальной экономики привела к мощному стимулу для международного движения капитала. 

Смена типов экономики не является одномоментной. Это длительный и сложный процесс, содержащий элементы и старого и переходного типа, т.е. и индустриального, и научно-информационного. 
Вопросы и задания для самопроверки:
1. Назовите предпосылки формирования мирового хозяйства и мирового рынка.
2. Что представляет собой международное разделение труда?
3. Что понимается под мировым хозяйством, мирохозяйственными связями?
4. Охарактеризуйте элементы структуры мирового хозяйства.

5. Что такое мировой рынок? 

6. Что определяет показатель индекса человеческого капитала?
7. Каковы новые тенденции развития международных экономических отношений под влиянием глобализации?

Основные категории и понятия:
Мировое хозяйство; международное разделение труда; структура мирового хозяйства; международная экономическая интеграция; общий рынок; экономический союз; валютный союз; единое экономическое пространство; мировой рынок; структура мирового рынка; протекционизм; свободная торговля; глобализация.
Тема 2.10 Формы международных экономических отношений. Платежный баланс страны и его структура
Цель лекции: раскрыть содержание основных форм международных экономических отношений и дать характеристику платежного баланса на примере платежного баланса Республики Беларусь.

План:

1. Международная торговля товарами и услугами.

2. Международные валютно-кредитные отношения.

3. Международная миграция рабочей силы.

4. Платежный баланс и его структура. Тенденции развития МЭО в ХХI веке и перспективы участия Республики Беларусь в МЭО.

Литература:
1. Экономическая теория: учеб. пособие / Л.Н. Давыденко [и др.]; под общ. ред. Л.Н. Давыденко. – Минск: Высш. шк., 2008. – 352 с. – С. 214–236.

2. Базылева, М.Н. Экономическая теория: учеб. пособие / М.Н. Базылева, Н.И. Базылев. – Минск: Соврем. шк., 2008. – 640 с. – С. 486–506.

3. Курс экономической теории: учеб. / М.И. Плотницкий, Э.И. Лобкович, М.Г. Муталимов и др.; под ред. М.И. Плотницкого. – Мн.: “Интерпрессервис”, 2003. – 496 с. – С. 446–468.

1. Международная торговля товарами и услугами.

Международная торговля как основная форма МЭО. Основой экономических отношений в МХ является международная торговля.  На нее приходится около 80% всего объема МЭО. Материальной базой развития торговли выступает всё более углубляющееся международное разделение труда, которое объективно обуславливает связь отдельных территорий и стран, специализирующихся на производстве на  той или иной продукции.  Взаимодействие товаропроизводителей различных стран в процессе купли-продажи товаров и услуг формирует отношения мирового  рынка.

Международная  торговля – сфера международных товарно-денежных отношений, специфичная форма обмена продуктами труда (товарами и услугами) между продавцами и покупателями разных стран. Если внешняя торговля представляет собой торговлю одной страны с другими странами, состоящую из ввоза (импорта) и вывоза (экспорта) товаров и услуг, то международная торговля – это совокупность внешней торговли стран мира.  

Международная торговля влияет на состояние национальной экономики, выполняя следующие функции:

1) восполнение недостающих элементов национального производства, которое делает «потребительскую корзину» экономических агентов национальной экономики более разнообразной;

2) трансформация натурально-вещественной структуры ВВП вследствие способности внешних факторов производства видоизменять и разнообразить эту структуру;

3) эффектообразующая функция, т.е. способность внешних факторов влиять на рост эффективности национального производства, максимизацию национального дохода при единовременном сокращении общественно необходимых затрат на его производство.

Международная торговля возникла в  древности, велась она и в рабовладельческом и феодальном обществе. В то время в международный обмен поступала небольшая часть производимых продуктов, главным образом, предметы роскоши, пряности, некоторые виды сырья. Со второй половины 20-го века международная торговля значительно активизировалась.  Анализируя процессы, протекающие в современной международной торговле, можно выделить её основную тенденцию – либерализацию: происходит значительное снижение уровня таможенных пошлин, отменяются многие ограничения, квоты. Одновременно усиливается политика протекционизма, направленного на защиту национального производителя. По прогнозам, высокие темпы международн. торговли сохранятся и в первой половине 21-го в.

В международной торговле применяются два основных метода  (способа) торговли: прямой метод — совершение операции непосредст​венно между производителем и потребителем; косвенный метод - совершение операции через по​средника. Прямой метод приносит определенную финансовую выгоду: сокращает издержки на сумму комиссионного воз​награждения посреднику; снижает риск и зависимость результатов коммерче​ской деятельности от возможной недобросовестности или недостаточной компетенции посреднической организации; позволяет постоянно находиться на рынке, учиты​вать изменения и реагировать на них. Но прямой метод требует значительной коммерческой квалификации и торгового опыта.
Международная торговля товарами осуществляется в самых разнообразных формах. Формы международной торговли – это виды внешнеторговых операций. К ним относятся: оптовая торговля; встречная торговля; товарные биржи; фьючерсные биржи; международные торги; международные аукционы; ярмарки.

В настоящее время в международную торговлю вовлечены практически все субъекты мирового хозяйства. На долю развитых стран приходится 65% экспортно-импортных операций, на долю развивающихся стран – 28%, на долю стран с переходной экономикой – менее 10%. Несомненными лидерами в мировой торговле являются США, Япония и страны ЕС. В последние годы наметилась устойчивая тенденция к снижению доли развитых стран в мировой торговле (ещё в 80-е годы на их долю приходилось 84% мирового экспорта и импорта) за счёт быстрого развития ряда развивающихся стран.

Вопрос 2. Международная торговля товарами. Международная торговля характеризуется также и такими категориями как «экспорт» и «импорт». Экспорт (вывоз) товаров означает реализацию товаров на внешнем рынке. Импорт (ввоз) товаров – это покупка иностранных товаров.  Основные формы экспорта (импорта):

– экспорт (импорт)  готовой продукции с предпродажной доработкой в стране покупателя;

– экспорт (импорт)  готовой продукции;

– экспорт (импорт) продукции в разобранном виде;

– экспорт (импорт) запасных частей;

– экспорт (импорт) сырья и полуфабрикатов;

– экспорт (импорт) услуг;

– временный экспорт (импорт) товаров  (выставки, аукционы).

Международную торговлю характеризуют три важные характеристики: общий объем (внешнеторговый оборот); товарная структура; географическая структура. 

Внешнеторговый оборот — сумма стоимости экспорта и импорта той или иной страны. Товар входит в международный обмен при пересечении границы. Сумма экспорта и импорта образует товарооборот, а разница между экспортом и импортом представляет собой торговый баланс. Торговый баланс может быть положительным (активным) или отрицательным (дефицитным, пассивным). Активное сальдо торгового баланса - превышение товарного экспорта страны над ее товарным импортом. Пассивный торговый баланс - внешнеторговый баланс, который характеризуется превышением ввоза товаров (импорта) над вывозом (экспортом). В состав мирового товарооборота включаются все товарные потоки, обращающиеся между странами, независимо от того, проданы они на рыночных или иных условиях, или остаются в собственности поставщика. В международной практике статистического учета экспорта и импорта датой регистрации является момент перехода товаров через таможенную границу страны. Стоимость экспорта и импорта подсчитывается в большинстве стран по контрактным ценам, приведенным к единому базису, а именно: экспортным – по ценам ФОБ, импортным – по ценам СИФ.

Рассматривая товарную структуру международной торговли в первой половине XX века (до 2-й мировой войны) и в последующие годы, можно отметить существенные изменения. Если в первой половине века 2/3 мирового товарооборота приходилось на продовольствие, сырье и топливо, то к концу века на них приходится 1/4 товарооборота. Доля торговли продукцией обрабатывающей промышленности выросла с 1/3 до 3/4. Более 1/3 всей мировой торговли – это торговля машинами и оборудованием. Быстроразвивающейся сферой международной торговли является торговля химической продукцией. Следует отметить тенденцию в увеличении потребления сырья и энергоресурсов. Однако темпы роста торговли сырьем заметно отстают от общих темпов роста мировой торговли. На мировом продовольственном рынке такие тенденции можно объяснить падением доли самого аграрного сектора по сравнению с промышленностью. Также такое замедление объясняется стремлением к самообеспеченности продовольствием в развитых и ряде развивающихся стран (особенно в Китае и Индии). Активная торговля машинами и оборудованием породила ряд новых услуг, таких как инжиниринг, лизинг, консалтинг, информационно-вычислительные услуги, что, в свою очередь, стимулирует межстрановой обмен услугами, особенно научно-технического, производственного, коммуникативного финансово-кредитного характера. В то же время торговля услугами (особенно такими, как информационно-вычислительные, консалтинговые, лизинговые, инжиниринговые) стимулирует мировую торговлю товарами производственного назначения. Наиболее динамично развивается торговля наукоемкими товарами и высокотехнологической продукцией, что стимулирует межстрановой обмен услугами, особенно научно-технического, производственного, коммуникативного и финансово-кредитного характера. Кроме традиционных видов услуг (транспортных, финансово-кредитных, туристических и др.) все большее место в международном обмене занимают новые виды услуг, развивающиеся под воздействием НТР. Товарная структура международной торговли представлена в таблице 2.

Таким образом, мировой рынок товаров на современном этапе значительно диверсифицирован, а товарный ассортимент внешнеторгового оборота чрезвычайно широк, что связано с углублением МРТ и огромным разнообразием потребностей в товарах производственного и потребительского назначения. 

Произошли значительные изменения географической структуры международной торговли под влиянием экономических и политических факторов в мире с 90-х годов ХХ века. Ведущая роль по-прежнему принадлежит промышленно развитым странам. В группе развивающихся стран наблюдается ярко выраженная неравномерность степени участия в международной торговле товарами.

Таблица 2.10.1 – Товарная структура мирового экспорта по основным группам товаров, %

	Основные товарные  группы
	Первая половина
ХХ века
	Конец
XX века

	Продовольствие (включая напитки и табак) 
	22,8
	7,2

	Сырье
	31,0
	4,8

	Минеральное топливо
	7,6
	7,7

	Продукция обрабатывающей промышленности, в том числе:
	38,8
	76,5

	     оборудование, транспортные средства 
	10,6
	38,2

	     химические товары 

	4,6
	9,2

	     прочая продукция обрабатывающей    

     промышленности
	23,6
	29,2

	Черные и цветные металлы 

	10,6
	6,6

	Текстильные изделия (ткани, одежда) 
	8,7
	7,6


Снижается удельный вес стран Ближнего Востока, что объясняется нестабильностью цен на нефть и обострением противоречий между государствами ОПЕК. Нестабильно внешнеторговое положение многих стран Африки, входящих в группу наименее развитых. ЮАР обеспечивает 1/3 африканского экспорта. Недостаточно устойчиво и положение стран Латинской Америки, т.к. сохраняется их сырьевая экспортная ориентация (2/3 экспортных доходов им приносят сырьевые товары). Повышение удельного веса стран Азии в международной торговле было обеспечено высокими темпами роста экономики (в среднем 6% в год) и переориентацией ее экспорта на готовые изделия (2/3 стоимости экспорта). Таким образом, увеличение общей доли развивающихся стран в международной торговле обеспечивается за счет новых индустриальных стран (Китай, Тайвань, Сингапур). Набирают вес Малайзия, Индонезия.  Основной поток международной торговли приходится на развитые страны – 55%; 27% международной торговли ведется между развитыми странами и развивающимися странами; 13% – между развивающимися странами; 5% – между странами с переходной экономикой и всеми другими странами. Экономическая мощь Японии заметно изменила географию международной торговли, придав ей трехполюсный характер: Северная Америка, Западная Европа и Азиатско-Тихоокеанский регион.

Международная торговля услугами. 

В настоящее время в МХ наряду с рынком товаров быстрыми темпами развивается и рынок услуг, т.к. сфера услуг занимает значительное место в национальных экономиках, особенно в развитых странах. Особенно быстро сектор услуг развивается во второй половине 20-го века, чему способствовали следующие факторы:
– углубление международного разделения труда ведёт к образованию новых видов деятельности и, прежде всего, в сфере услуг;
– длительный экономический подъём в большинстве стран, который привёл к повышению темпов роста, деловой активности, платёжеспособности населения,  спрос на услуги растёт;
– развитие НТП, который приводит к появлению новых видов услуг и расширению сфер их применения;
– развитие других форм МЭО
Специфика услуг: услуги  производятся и потребляются одновременно, не подвергаются хранению; услуги неосязаемы и невидимы; для услуг характерна неоднородность, изменчивость качества; не все виды услуг могут быть вовлечены в международную торговлю, к примеру, коммунальные услуги; при торговле услугами отсутствуют посредники; международная торговля услугами не подлежит таможенному контролю; международная торговля услугами больше, чем торговля товарами, защищена государством от иностранных конкурентов.

Международной практикой определены следующие 12 секторов услуг, которые, в свою очередь, включают в себя 155 подсекторов: коммерческие услуги; услуги почт и связи; строительные работы и сооружения; торговые услуги; услуги в сфере образования; услуги по охране окружающей среды; услуги в области финансового посредничества; услуги в области здравоохранения и социальной области; услуги, связанные с туризмом; услуги по организации отдыха, культурных и спортивных мероприятий; услуги транспорта; прочие, никуда не включенные услуги. В системе национальных счетов услуги подразделяются на потребительские (туризм, гостиничные услуги), социальные (образование, медицина), производственные (инжиниринг, консалтинг, финансовые и кредитные услуги), распределительные (торговые, транспортные, фрахтовые).

Международный обмен услугами в основном осуществляется между развитыми странами и характеризуется высокой степенью концентрации. Развитые страны выступают основными экспортерами услуг. На их долю приходится около 70% мировой торговли услугами, причём наметилась устойчивая тенденция к сокращению их роли за счёт бурного развития ряда развивающихся стран. Объем международной торговли услугами превышает 1,6 трлн. $, темпы роста также динамичны. По темпам роста и по объёму в мировом хозяйстве лидируют следующие виды услуг: финансовые, компьютерные, бухгалтерские, аудиторские, консультативные, юридические. Специализация страны на тех или иных видах услуг зависит от уровня её экономического развития. В развитых странах преобладают финансовые, телекоммуникационные, информационные и деловые услуги. Для развивающихся стран характерна  специализация на транспортных и туристических услугах.
Международное регулирование торговли. 
Развитие МЭО сопровождается не только национальным регулировани​ем внешней торговли, но и возникновением в последние десятилетия разнообразных форм межгосударственного взаимодействия в этой сфере. В итоге регулирующие меры одной страны оказывают прямое влияние на экономику других государств, кото​рые предпринимают ответные шаги по защите своих производителей и потребителей, что вызывает необходимость в координации процесса регулирования на межгосудар​ственном уровне. Международная торговая политика — согласованная по​литика государств в целях ведения между ними торгов​ли, а также ее развития и положительного влияния на рост отдельных стран и мирового сообщества.
Главным субъектом либерализации международной торговли остается международная торговая организация ГАТТ/ВТО. ГАТТ - международное соглашение по проведению консультаций по вопросам международной торговли  (это кодекс правил поведения в сфере международной торговли). ГАТТ было подписано в 1947 г. 23 странами и действовало до 1995 г., когда на его основе была создана Всемирная торговая организация (ВТО). ГАТТ способствовало либерализации торговли посредством международных переговоров. Функции ГАТТ состояли в выработке правил международной торговли, в урегулировании и либерализации торговых отношений.

Основные принципы ГАТТ: торговля должна быть недискриминационная;  устранение дискриминации посредством введения принципа наибольшего благоприятствования в отношении экспорта, импорта и транзита товаров;  либерализация международной торговли путем снижения таможенных пошлин и ликвидации других ограничений;  безопасность торговли;  предсказуемость действий предпринимателей и регламентация действий правительств;  взаимность в предоставлении торгово-политических уступок, урегулирование споров через переговоры и консультации;  исполь​зование количественных ограничений не допускается, все меры количественного ограничения должны трансфор​мироваться в тарифные пошлины; тарифы должны сокращаться посредством мировых переговоров и не могут быть впоследствии повышены; страны-участницы при принятии решений должны проводить обязательные консультации между собой, обеспечивая недопустимость односторонних действий.

ВТО контролирует выпол​нение всех предшествующих соглашений, заключенных под эгидой ГАТТ.  Членство в ВТО означает для каждого государства-участника автоматическое принятие на себя в полном объ​еме его пакета уже заключенных договоренностей. В свою очередь ВТО значительно расширяет сферу своей компе​тенции, превращаясь в важнейший международный орган, регулирующий развитие международных экономи​ческих связей.  Страны, желающие вступить в ВТО, должны: начать процесс сближения со странами-членами ВТО, что занимает значительный промежуток времени; пойти на торговые уступки; соблюдать принципы ГАТТ/ВТО. 

Беларусь пока не является членом ВТО и находится в дискриминационном положении на мировом рынке. Она несет убытки от антидемпинговой политики; в её отношении действуют ограничения на поставки высоких технологий. К тому же Беларусь пока не готова к вступлению в ВТО, но в данном направлении ведётся постоянная работа.

Конференция ООН по торговле и развитию (ЮНКТАД) созывается с 1964 г. 1 раз в 4 года.  Наиболее значимые решения ЮНКТАД - это Общая система преференций (1968 г.), Новый международный экономический порядок (1974 г.) и Интегрированная программа по сырью (1976 г.). Общая система преференций означает предоставление торговых льгот развивающимся странам на невзаимной основе. Это значит, что развитые страны не должны требовать в ответ каких-либо уступок для своих товаров на рынках развивающихся стран. С 1971 года развитые страны стали предоставлять общую систему преференций развивающимся государствам. СССР отменил все ограничения в отношении импорта товаров из развивающихся стран в 1965 г. В 1974г. по предложению развивающихся стран были приняты основополагающие документы об установлении нового международного экономического порядка (НМЭП) в отношениях между странами Севера и Юга. В НМЭП говорилось о формировании нового МРТ, ориентированного на ускоренную индустриализацию развивающихся стран; о формировании новой структуры международной торговли, отвечающей задачам ускоренного развития, повышения жизненного уровня народов. Развитым странам предлагалось внести коррективы в экономическую структуру своей экономики, освободить ниши для товаров из развивающихся стран. В соответствии с НМЭП необходимо оказывать помощь развивающимся странам в развитии продовольствия и способствовать расширению его экспорта из развивающихся стран.

Вопросами международной торговли занимаются и другие международные организации. В составе Организации экономического сотрудничества и развития (ОЭСР), в которую входят все развитые страны, имеется Комитет по торговле. В его задачу входит содействие расширению мирового обмена товарами и услугами на многосторонней основе; рассмотрение общих проблем торговой политики, равновесия платежных балансов, заключения о целесообразности предоставления займов членам организации. В рамках ОЭСР разрабатывают меры по административно-технической унификации правил в области внешней торговли, вырабатываются единые стандарты, рекомендации по изменению торговой политики и другие. Существенное воздействие на внешнюю торговлю стран развивающихся и с переходной экономикой, особенно несостоятельных должников, оказывает Международный валютный фонд (МВФ). Под давлением МВФ идет ускоренная либерализация рынков этих стран в обмен на кредиты.

2. Международные валютно-кредитные отношения.

Внешняя торговля предполагает обмен между странами национальными денежными знаками. Все участники внешней торговли, как экспортёры, так и импортёры, нуждаются в обмене денежных единиц своей страны на деньги принимающего их государства. Для возобновления торговых сделок им приходится закупать новые партии товаров, поэтому полученную выручку они обменивают на свои национальные деньги. Потребность в обмене национальных денег привела к образованию особого рынка – валютного. Валютными отношениями называется совокупность денежных отношений, определяющих платежно-расчет​ные операции между национальными хозяйствами. Валютные отношения находятся в зависимости от со​стояния МЭО. Любые изменения в их формах будут вли​ять на валютные отношения, но существует и обратная тенденция. Для того чтобы регулировать возникшие ва​лютные отношения между странами, необходима валют​ная система.
Под валютной системой понимается совокупность де​нежно-кредитных отношений, сложившихся между субъ​ектами мирового хозяйства на базе интернационализа​ции хозяйственной жизни и развития мирового рынка, закрепленная в международных договорных и государст​венно-правовых нормах. Валютная система – форма организации и регулирования валютных отношений, закрепленная национальным законодательством или межгосударственными соглашениями. По мере интернационализации хозяйственных связей формируются национальная, региональная и мировая валютные системы. Первоначально возникла национальная валютная сис​тема — это форма организации валютных отношений страны, сложившаяся исторически и закрепленная на​циональным законодательством, а также обычаями меж​дународного права. На национальную валютную систему возлагается ряд функций: формирование и использование валютных ресурсов; обеспечение внешнеэкономических связей страны; обеспечение оптимальных условий функциониро​вания национального хозяйства. 

Мировая и региональная валютные системы носят международный характер и обслуживают взаимный обмен результатами деятельности субъектов национальных экономик. Региональная валютная система - это форма организа​ции валютных отношений ряда государств определенного региона, закрепленная в межгосударственных соглашениях и в создании межгосударственных финансово-кредитных институтов. Наиболее яркий пример валютной системы та​кого уровня - Европейская валютная система. Мировая валютная система (МВС) - это глобальная фор​ма организации валютных отношений в рамках мирового хозяйства, закрепленная многосторонними межгосударст​венными соглашениями и регулируемая международными валютно-кредитными и финансовыми организациями. МВС включает, с одной стороны, валютные отноше​ния, с другой стороны — валютный механизм. Валютные отношения представляют собой повседневные связи, в которые вступают частные лица, фирмы, банки на ва​лютном и денежном рынках в целях осуществления меж​дународных расчетов, кредитных и валютных операций. Валютный механизм представляет собой правовые нор​мы и представляющие их инструменты как на нацио​нальном, так и на международ. уровнях. 

В качестве основных функций МВС следует отметить сле​дующие: опосредование МЭО; обеспечение платежно-расчетного оборота в рамках МХ; обеспечение необходимых условий для нормально​го воспроизводственного процесса и бесперебойной реа​лизации производимых товаров; регламентирование и координирование режимов на​циональных валютных систем; унификация и стандартизация принципов валют​ных отношений. МВС включает в себя следующие элементы: валюта, в том числе резервные валюты и международные счетные валютные единицы; режимы валютных курсов; межгосударственное регулирование валютных отношений. 

МВС сформировалась к середине XIX в.  Характер функционирования и стабильность МВС зависят от степени соответствия ее принципов структуре мирового хозяйства, расстановке сил и интересам ведущих стран. При изменении данных условий возникает периодический кризис МВС, который завершает функционирование данного этапа и означает переход на качественно  и принципиально новый уровень ее развития. 

МВС – динамичная, развивающаяся система. Она постоянно претерпевает изменения. Направления эволюции определяются ведущими развитыми странами, а также изменениями условий и потребностей МХ. В своём развитии МВС прошла 4 этапа:

1. Парижская валютная система   (1867 г.-20-е годы 20-го в.)

2. Генуэзская валютная система   (1922 г.-30-е годы 20-го в.)

3. Бреттон-Вудская валютная система (1944 г.-70-е годы 20 в.)

4. Ямайская валютная система (с 1976 года по настоящее время)

1-й этап. Международные валютные отношения развивались и складывались по мере формирования МХ. Исторически первая МВС сложилась стихийно в результате промышленной революции 19-го века и на базе расширения международной торговли в форме золотомонетного стандарта. Основные принципы золотомонетного стандарта: было установлено золотое содержание национальных денежных единиц; только золото выполняло функцию мировых денег и всеобщего платёжного средства; поддерживалось жесткое соотношение между золотом и национальными валютами. Отклонения допускались в пределах +/- 1%; осуществлялось свободное перемещение золота через национальные границы.

Постепенное усложнение функционирования МХ, расширение и углубление мирохозяйственных связей, циклически повторяющиеся экономические кризисы привели к тому, что классический золотомонетный стандарт перестал соответствовать масштабам хозяйственных связей, тормозил регулирование экономики и денежно-кредитной сферы. К началу 20-го века выросла экономическая мощь США и Франции, что подорвало позиции Великобритании в МХ. Во время первой мировой войны размен банкнот на золото в капиталистических странах, кроме США, был приостановлен и золотой стандарт распался. Золото начало изыматься из внутреннего и международного оборота и заменялось банкнотами. 

2-й этап. Окончание первой мировой войны и восстановление внешнеэкономических связей между странами привели к необходимости разработки новых принципов мировой валютной системы. Начался второй этап развития мировой валютной системы - Генуэзская валютная система. Вторая валютная система получила также другое название - золотодевизный стандарт. Она имеет много общего с Парижской валютной системой, так как все принципы золотого стандарта сохранялись.  Новым было то, что страны пришли к решению использовать в качестве девизных валют доллар США и английский фунт стерлингов. При золотодевизном стандарте отдельные национальные валюты могли размениваться не на золото, а на девизные валюты, которые в свою очередь разменивались на золотые слитки. Эти валюты допускались в международном обороте и играли роль посредника при обмене. 

Однако девизная форма золотого стандарта просуществовала также недолго. Она была разрушена мировым экономическим кризисом  1929-31 годов. Ведущие страны вынуждены были отменить у себя золотой стандарт и девальвировать свою валюту. В обращении начали использоваться кредитные деньги. Все эти кризисные явления наглядно показывали, что мировая валютная система снова нуждается в реформировании.

3-й этап. В 1944 году в городе Бреттон-Вудсе (США) состоялась очередная валютная конференция, на которой были приняты новые валютные принципы. Они получили название золотовалютный стандарт. Основные принципы золотовалютного стандарта: золото сохранило функцию мировых денег; девизные валюты были признаны мировыми валютами, т.е. доллар США и английский фунт стерлингов начали выполнять функцию мировых денег наряду с золотом; было установлено соотношение между золотом и долларом США: одна тройская унция (31 грамм), приравнивалась к 35 долларам; каждая национальная валюта имела валютный паритет в золоте и долларах; в целях регулирования новых валютных отношений были созданы международных валютно-финансовых структуры: МВФ, МБРР.

В послевоенный период Англия не имела достаточных золотых запасов, чтобы фунт стерлингов мог обмениваться на золото, и практически отказалась от функции девизной валюты. Таким образом, доллар был поставлен в привилегированное положение, что давало экономические и политические преимущества США. Практически доллар почти монопольно опосредовал все внешнеторговые расчёты. Доллар США стал пользоваться все большим спросом, особенно у стран с дефицитом платёжного баланса и недостатком собственных золотовалютных резервов. США же могли финансировать свои заграничные расходы и покрывать дефицит своего платёжного баланса за счёт эмиссии своей валюты. Однако к концу 60-х годов золотовалютный стандарт приходит в противоречие с усиливающейся интернационализацией мирового хозяйства. Восстановление национальных экономик западноевропейских стран и Японии, пострадавших во время второй мировой войны, постепенно изменило расстановку сил в мировом хозяйстве. Была существенно подорвана монополия США в мировом хозяйстве. Всё больше и больше стран стали выходить на мировой рынок. Позиции доллара в мировой валютной системе заметно пошатнулись и в результате собственных экономических неурядиц. Золотая ликвидность также практически не обеспечивалась, а фиксированные валютные курсы не отвечали интересам стран и стали сдерживать развитие мировой торговли. На рубеже 60-70-х годов разразился новый мировой кризис. Золотовалютный стандарт перестал существовать.

4-й этап. В 1972 году был сформирован комитет по реформе МВС, который занимался разработкой и согласованием новых принципов её функционирования. В 1976 году состоялась Ямайская валютная  конференция, на которой были провозглашены новые принципы осуществления валютных отношений: отмена золотого стандарта. Была зафиксирована демонетизация золота, т.е. отмена его функции мировых денег; запрещены валютные паритеты, привязка валют к золоту; был установлен режим свободных плавающих валютных курсов; странам разрешалось самостоятельно определять режим валютных курсов; узаконено создание региональных валютных систем; в качестве мировых валют, кроме доллара США, были признаны немецкая марка, швейцарский франк, французский франк, японская йена, английский фунт стерлингов;  введен стандарт СДР (специальные права заимствования) – это международные платёжные единицы, выпускаемые МВФ в форме записей на специальных счетах.

Наряду с развитием валютно-кредитных отношений и их регулированием в глобальном аспекте шел процесс их упорядочения в региональном масштабе. Постепенно возникло противоречие между внешнеторговой и валютной составляющими интеграционного процесса, особо обострившееся в 1973г. в связи с переходом мировой валютной системы от фиксированных к плавающим валютным курсам. Для смягчения противоречий и ограничения возможностей государств манипулировать курсами своих валют в интересах собственных экспортеров страны-члены ЕЭС в 1979 г. ввели в действие Европейскую валютную систему (ЕВС). Она предусматривала установление узкого коридора, в пределах которого возможны колебания курсов обмена национальных валют и постепенное объединение денежных систем всех стран участниц, содействовала снижению инфляции, и обеспечению стабильности валютных курсов. 

Основные цели ЕВС: обеспечение достижения экономической интеграции; создание зоны европейской стабильности с собст​венной валютой в противовес Ямайской валютной сис​теме, основанной на долларовом стандарте; ограждение рынка от экспансии доллара; сближение экономических и финансовых политик стран-участниц.

Валютой ЕВС стал ЭКЮ. ЭКЮ базировался на основе 12 валют ведущих стран Европы, входящих в ЕС. Вес каждой валюты в корзине определялся в зависимости от доли, которой располагало государство-член в валовом национальном продукте ЕС и в экспорте внутри Союза. В отличие от СДР эмиссия официальных ЭКЮ частично обеспечена золотом и долларами. Так же как и СДР, ЭКЮ представлен в безналичной форме, как запись на счетах центральных банков (или коммерческих банков) при безналичных перечислениях по ним. С 1999 г. Европей​ский центральный банк стал использовать единую валю​ту – евро  в операциях по валютному обмену. Затем была произведена замена национальных монет и купюр новы​ми европейскими денежными единицами евро. Она долж​на была стать важным фактором стабильности ЕС, облегчив борьбу с инфляцией, повысив конкурентоспособность товаров и услуг государств ЕС. Великобритания стоит особняком  в этом процессе. Она считает свои позиции достаточно силь​ными на мировом рынке. Кроме того, она не хочет нести бремя поддержки слабых партнеров, количество которых в последнее время растет в связи с расширением ЕС. Сохранили свою валюту и такие страны, как Дания и Швеция.
Основой любой валютной системы являются валюта и валютный курс. Валюта представляет собой денежные единицы отдельных стран, а также международные денежные единицы, участвующие в международных экономических отношениях, связанных с расчётами и сделками.  На практике валюта в международных расчётах используется в виде банкнот, чеков, тратт, переводов, записей на счетах и других платёжных средств и кредитных инструментов. 

Валютные операции – это сделки по купле-продаже наличной валюты и иных денежных документов иностранных государств. 

Валютная выручка - это поступления иностранной валюты в качестве платы за продукты или услуги, экспортированные за границу или реализованные на внутреннем рынке за иностранную валюту.

Классифицировать валюту можно по различным критериям. По статусу валюты: национальная, иностранная, международная, евровалюта. По режиму применения (степени конвертации или обратимости): свободно конвертируемая (СКВ), частично конвертируемая (ЧКВ), неконвертируемая. По видам валютных операций: валюта цены контракта, валюта платежа, валюта кредита, валюта клиринга, валюта векселя. По отношению  к курсам других валют (по степени устойчивости): сильная (твердая), слабая (мягкая). По материально-вещественной форме: наличная, безналичная. По принципу построения: «корзинного» типа, обычная.

Национальная валюта – установленная законом денежная единица соответствующего государства, которое в рамках своей юрисдикции реализует право ее монопольной эмиссии. 

Иностранная валюта – денежные знаки в виде банкнот, казначейских билетов и монет, находящихся в обращении и являющиеся законным платежным средством на территории соответствующего иностранного государства. Иностранная валюта является объектом купли-продажи на валютном рынке, используется в международных расчетах, хранится на счетах в банках. 

Международная счетная денежная единица (международная валюта) – валютная единица, используемая как условный масштаб для соизмерения международных требований и обязательств, установления валютного паритета и курса (например, евро). 

Евровалюта – национальные валюты отдельных стран, имеющие хождение за пределами страны-эмитента, операции с которыми осуществляются зарубежными банками в значительных масштабах. К евровалютам относятся евродоллары, евростерлинги, евройены. Евровалюты не имеют форму банкнот и обращаются исключительно в безналичной форме, т.е. путем перевода по счетам в банках. 

Свободно конвертируемой называется валюта (СКВ) стран, полностью отменивших валютные ограничения для физических и юридических лиц как иностранных, так и данной страны. СКВ может обмениваться на любую иностранную валюту. 

Частично конвертируемой является национальная валюта стран, в которых применяются валютные ограничения, с одной стороны, как для физических, так и для юридических лиц данной страны, а с другой – по отдельным видам обменных операций. Такая валюта обменивается, как правило, только на некоторые иностранные валюты и не по всем видам международного платежного оборота. Валюты большинства развивающихся стран относятся к разряду частично конвертируемых. 

Неконвертируемая валюта –  это национальная валюта, функционирующая только в пределах данной страны, которую невозможно обменять на валюту других стран по действующему валютному курсу.

Валюта цены контракта – денежная единица, в которой выражена цена товара во внешнеторговом контракте. 

Валюта платежа  – валюта, в которой происходит фактическая оплата товара во внешнеторговой сделке или погашение международного кредита. Валюта платежа может совпадать или не совпадать с валютой сделки. В этом случае прибегают к переводному курсу для пересчета валюты сделки в валюту платежа. 

Валюта кредита – валюта, установленная партнерами при предоставлении кредита. 

Валюта клиринга – валютная единица, используемая в клиринговых расчетах; в ней ведутся счета в банках и производятся различные операции между странами, заключившими платежные соглашения клирингового типа, в рамках которых предусмотрено строгое сбалансирование – уравнивание взаимного товарообмена по стоимости. Валюта клиринга функционирует исключительно в безналичной форме в виде бухгалтерских записей на банковских счетах. Ее источником является взаимное кредитование поставок товаров и оказание услуг странами-участниками платежного соглашения. 

Валюта векселя – это валюта, в которой выставлен вексель.

Твердая валюта – устойчива по отношению к собственному номиналу, а также курсам других валют. Такая валюта обеспечивается золотом или другими ценностями (доллар США, английский фунт стерлингов и др.). 

Мягкая валюта – валюта, неустойчивая по отношению к собственному номиналу, а также курсам других валют. К ним относится большинство валют в мире, в т.ч. и белорусский рубль.

Подавляющая часть денег, обращающихся на валютном рынке, находится в безналичном обороте. Лишь незначительная часть валютного рынка приходится на долю оборота наличной валюты. Безналичный оборот валюты представляет собой чаще всего депозиты до востребования, которые переводятся из банка одной страны в другой национальный банк. Перевод может осуществляться в разной валюте и предполагает возможность конвертации валют. 

Валюта корзинного типа – валюта, используемая для международных расчетов в рамках межгосударственных экономических интеграционных объединений (например, евро). Курс таких валют определяется на основании валютной корзины. Валютная корзина представляет собой установленный набор валют, применяемый с целью расчета валютного курса национальной валюты. Количество валют в наборе, их состав, а также величина валютных частей определяются исходя из задач установления средневзвешенного курса. Специфическими «весами» при исчислении валютной корзины выступают показатели доли данной страны в совокупном валовом национальном продукте; во внешнеторговом обороте определенной группы стран.
Фактически валюты ряда стран привязаны к одной из валют ведущих стран мира или корзине валют. Законодательное установление соотношения между двумя или несколькими валютами определяет валютный паритет. Он служит основой валютного курса, который также включается в структуру элементов валютной системы и представляет собой цену денежной единицы одной страны, выраженную в денежных единицах другой. 

Валютный курс — цена единицы нацио​нальной валюты, выраженная в единицах иностранной валю​ты. Он показывает, какой объем иностранных товаров (акти​вов) можно купить на определенную сумму национальных денег. Покупательная способность денег на внутреннем рынке показывает их способность обмениваться на товары этого рын​ка, на внешнем рынке валютный курс становится индикато​ром эффективности обмена национальных денег на иностран​ные товары. 

Валютный курс определяется степенью развитости реального сектора страны, уровнем ее конкуренто​способности. Но он обладает и обратным действием на поку​пательную способность национальных денег. Падение курса на​циональной валюты обязательно повлечет за собой повыше​ние внутренних цен по причине удорожания импорта. Валютный курс сопоставляет не только уровни внутренних цен стран, но и их динамику.

Валютный курс можно классифицировать по следующим признакам: по способу фиксации различают фиксированный, колеблющийся, плавающий; по виду сделок: курс срочных сделок, сделок спот; по отношению к участникам сделки: курс покупки, курс продажи, кросс-курс; по учету инфляции: реальный, номинальный.

Фиксированный валютный курс представляет собой официально установленное соотношение между национальными валютами, основанное на определяемых в законодательном порядке валютных паритетах. Фиксированный валютный курс использовался при сравнительно плавном экономическом развитии и практически исчерпал себя в условиях углубления противоречий в экономической и валютно-финансовой сферах. На смену фиксированным валютным курсам в МВС пришли колеблющиеся валютные курсы – это курс, свободно изменяющийся под воздействием спроса и предложения. Разновидностью колеблющегося курса является плавающий валютный курс, который предполагает свободную обратимость валют и предусматривает увязку изменений рыночного курса с динамикой курса валют других стран или набора валют.

Валютный курс сделок спот представляет собой биржевые цены на кассовые сделки. Это означает, что сделки по купле-продаже валюты совершаются по курсу, который сложился на валютном рынке в момент заключения сделки со сроком исполнения в течение двух банковских дней. Срочный валютный курс – это валютный курс, складывающийся на срочном валютном рынке. Он фиксируется в момент заключения срочной сделки для ее исполнения в будущем. При этом независимо от валютного курса, который сложится на момент исполнения валютного контракта, данный курс не изменяется.

При совершении сделок по купле-продаже валюты банки используют различные курсы. Курс, по которому банки продают иностранную валюту за национальную, называется курсом продавца, а по которому покупают ее – курсом покупателя. Банки продают иностранную валюту за национальную дороже, чем покупают ее по курсу продавца. Разница между курсом покупателя и курсом продавца называется маржей и составляет прибыль банка по валютным операциям. На валютных рынках ряда стран устанавливаются не только курсы иностранных валют к национальной, но и так называемые кросс-курсы. Кросс-курс – это курсы иностранных валют друг к другу. В каждый момент любой кросс-курс можно легко получить расчетным путем из курсов иностранных валют к национальной.

Номинальный валютный курс – это относительная цена валют двух стран, или валюта одной страны, выраженная в денежных единицах другой страны. Когда используется термин «валютный курс», то речь идет о номинальном обменном курсе. Он, как правило, существенно отличается от рыночного курса. Если цена единицы иностранной валюты в национальных денежных единицах растет, говорят об обесценении (удешевлении) национальной валюты. И наоборот, когда цена единицы иностранной валюты в национальных денежных единицах падает, говорят об удорожании национальной валюты. 

Реальный валютный курс характеризует соотношение, в котором товары одной страны могут быть проданы в обмен на товары другой страны. В общем виде реальный валютный курс характеризует соотношение цен на товары за рубежом и в данной стране, выраженных в одной валюте. Т.е. реальный валютный курс – это относительная цена товаров, произведенных в двух странах. Реальный валютный курс оценивает конкурентоспособность страны на мировых рынках товаров и услуг. Увеличение данного показателя, или реальное обесценение, означает, что товары и услуги за рубежом стали относительно дороже, и, следовательно, потребители как внутри страны, так и за рубежом предпочтут отечественные товары иностранным. Снижение данного показателя, или реальное удорожание, напротив, свидетельствует о том, что товары и услуги данной страны стали относительно дороже, и она теряет конкурентоспособность.

Валютный рынок представляет собой систему экономических и организационно-правовых отношений по операциям купли-продажи иностранных валют и платежных документов в иностранных валютах. В зависимости от сроков осуществления валютных операций валютные рынки подразделяются на: рынок спот (рынок кассовых, текущих или наличных валютных операций); срочный валютный рынок. Рынок спот представляет собой рынок немедленной поставки валюты. Традиционным сроком, определяющим поставку валюты на рынке спот, являются 2 рабочих дня. Сделки, исполнение которых выходит за рамки 2 рабочих дней, совершаются на срочном (форвардном) валютном рынке. Мировой рынок обмена иностранной валютой охватывает весь земной шар. Круглосуточно на этом рынке изменяются цены, все время ведется торговля валютой. Ведущие центры валютной торговли в Европе – Цюрих, Франкфурт-на-Майне, Париж, Лондон. В США – Нью-Йорк, в Азии – Токио, Сингапур, Бахрейн, Абу-Даби, Катар. Рынок отличается наибольшей интенсивностью и ликвидностью в первые часы после полудня по европейскому времени, когда одновременно открыты центры в Европе и на восточном побережье США. В конце дня в Калифорнии, когда биржевые маклеры в Токио и в Гонконге начинают свою деятельность, рынок отличается наименьшей интенсивностью. 
Валютные рынки выполняют следующие функции: перенос покупательной способности, обеспечение кредитом, хеджирование, валютные спекуляции. На валютном рынке функционируют четыре категории субъектов: банки и небанковские дилеры, торгующие иностранной валютой; индивидуумы и фирмы, выполняющие коммерческие и инвестиционные операции; арбитражеры и спекулянты; центральные банки и казначейства. Они осуществляют свою деятельность на валютном рынке, специфическим сектором которого является фондовая (валютная) биржа. 

Под объектами валютного рынка понимаются валютные операции и валютные ценности. Валютные операции представляют собой вид деятельности государства, предприятий, организаций, банковских и других финансово-кредитных институтов по купле-продаже, расчетам и предоставлению в ссуду иностранной валюты. К валютным ценностям относятся: иностранная валюта; ценные бумаги в иностранной валюте; драгоценные металлы и камни в сыром и обработанном виде за исключением ювелирных и бытовых изделий.

Современным валютным рынкам присущи следующие основные тенденции: усиление интернационализации валютных рынков на базе интернационализации хозяйственных связей, широкое использование электронных средств связи и осуществление операций и расчетов с ними; унифицированная техника валютных операций и расчеты, осуществляемые по корреспондентским счетам банков; распространение валютных операций с целью страхования валютных и кредитных рисков; спекулятивные и арбитражные операции, намного превосходящие валютные операции, связанные с коммерческими сделками. Число их участников резко возросло и включает в себя не только банки и транснациональные корпорации, но и другие юридические и физические лица; нестабильность курсов валют; высокая концентрация валютных сделок. Около 2/3 сделок приходится на банки, 20% – на иные финансовые институты (компании-диллеры по ценным бумагам, инвестиционные, паевые фонды и др.) и 16% – на нефинансовые учреждения (включая отдельных крупных спекулянтов). При этом для банковского сектора характерен высокий уровень концентрации. Валютные рынки обеспечивают оперативное осуществление международных расчетов,  взаимосвязь мировых валютных рынков с кредитными и финансовыми рынками.  С помощью валютных рынков пополняются валютные резервы банков, предприятий, государства. 

Под валютной политикой понимается совокупность мероприятий как в сфере международных, так и внутриэкономических отношений, направленных на достиже​ние намеченных ориентиров макроэкономического раз​вития. В этом смысле валютная политика является состав​ной частью общей макроэкономической политики госу​дарства, наряду с ее фискальным, денежно-кредитным и структурно-инвестиционным компонентами. Юридиче​ски валютная политика оформляется валютным законо​дательством – совокупностью правовых норм, регули​рующих порядок совершения операций с валютными цен​ностями в стране и за ее пределами, а также валютными соглашениями – двухсторонними и многосторонними – между государствами по валютным проблемам. Валютная политика включает следующие компоненты: политика определения и управления обменным кур​сом национальной валюты; политика валютных огра​ничений и регулирование степени конвертируемости на​циональной валюты;  политика управления золотова​лютными резервами страны.

К мерам государственного воздействия на величину ва​лютного курса относятся: валютные интервенции (операции цен​тральных банков на валютных рынках по купле-продаже национальной денежной единицы); дисконтная политика (изменение центральным банком учетной ставки с целью регулирования величи​ны валютного курса путем воздействия на стоимость кредита на внутреннем рынке); протекционистские меры (меры, направленные на защиту собственной экономики, в данном случае, на​циональной валюты. К ним относятся валютные ограничения — законодательное или админист​ративное запрещение и регламентация операций в ино​странной валюте).

Международные валютные отношения регулируются рядом международных организаций – МВФ, ВБ, БМР, Парижским и Лондонским клубами кредиторов. Главную тяжесть выполнения миссии по стабилизации валютных отношений взял на себя МВФ. Его функции: регулирование валютных курсов и контроль за их соблюдением; контроль многосторонней системы платежей и устранения валютных ограничений; предоставление технической помощи правительствам стран-членов в области государственных финансов, статистики, банковского регулирования и платёжного баланса; прогнозирование мировой экономической ситуации на 2-3 года вперёд; такой прогноз составляется для каждой страны, а затем агрегируется по группам стран и по миру в целом.

Финансовая помощь предоставляется странам с требованием выполнения ими определенных условий по реформированию экономики в целях выправления трудностей платежного балан​са. Ресурсами такой помощи служат собственные и заемные сред​ства МВФ. Собственные источники образуются за счет взносов каждой страны в уставный капитал в соответствии с квотой, а также за счет выплат процентов пользователями его ресурсов. Заемные источники образуются за счет кредитных линий от пра​вительств и центральных банков стран — членов МВФ. Финансовая помощь МВФ осуществляется в виде покупки национальной валюты на иностранную. По истечении срока страна должна обменять иностранную валюту на национальную.  Техническая помощь МВФ осуществляется в виде миссий, направленных в центральные банки и министерства финансов и статистические органы стран, запросивших такую помощь. Такие органы действуют в течение двух-трех лет. Они укомп​лектовываются экспертами, которые должны подготовить за​конодательные документы.

3. Международная миграция рабочей силы.

В условиях возрастания интернационализации общественной жизни все более значительное место в развитии общества занимает международная миграция населения в целом и трудовых ресурсов, в частности. Сформировался международный рынок рабочей силы (МРРС), которой характеризуется постоянным ростом спроса и предложения иностранной рабочей силы. Основой формирования МРРС послужили процессы международной трудовой миграции. Международная миграция трудовых ресурсов (рабочей силы) - это перемещение людских ресурсов через границы определенных территорий в связи со сменой постоянного места жительства либо с возвращением к нему. Для выделения потоков мигрантов, направляющихся из данной страны, применяется термин «эмиграция», для потоков в страну - «иммиграция». Существует специфическая форма международной миграции – реэмиграция, т.е. возвращение на родину ранее эмигрировавшего населения.

Международная миграция рабочей силы - явление вполне закономерное. Обуславливают этот процесс в основном экономические факторы. В их числе: различия в уровне экономического развития отдельных стран; неодинаковый уровень заработной платы; международное движение капитала и функционирование международных корпораций; существование хронической, относительно высокой безработицы, особенно в развивающихся странах. К числу неэкономических факторов можно отнести: гуманитарные, культурные, экологические, психологические, правовые, семейные, политические, религиозные. 

Выделим основные виды межгосударственных миграций: этническая миграция, которая состоит из двух потоков - консолидирующего, т.е. возвращение лиц на свою историческую родину, и дисперсного, т.е. создание территориальных ареалов размещения диаспоры данной национальности за рубежами исторической родины;  трудовая миграция различных типов, она, в свою очередь делится по форме трудового соглашения на индивидуальную и коллективную; переселенческая, которая включает различные виды вынужденных мигрантов (потоки беженцев, в том числе вследствие военных конфликтов, а также по политическим и религиозным мотивам); межгосударственная торговая миграция, т.е. так называемая “челночная”, бизнес-миграция. По степени законности миграция бывает: легальная – происходит без нарушения международного и национального законодательства; нелегальная – рабочая сила мигрирует незаконно, неофициально. По типу статуса в принимающей стране: ассимиляционная – с последующим предоставлением вида на жительство, а затем гражданства/подданства; неассимиляционная – без предоставления вида на жительство. По продолжительности времени: безвозвратная – рабочая сила не возвращается обратно в страну; временная – на определённый срок; сезонная – связана с ежегодными поездками на заработки, к примеру, в период сбора урожая; маятниковая – предусматривает ежедневные поездки к месту работы за пределы своей страны (особенно распространена в ЕС). По направлениям миграции рабочей силы: из развивающихся стран в развитые страны;  между развитыми странами; между развивающимися странами;  из постсоциалистических стран в развитые страны;  миграция научных работников и квалифицированных специалистов из развитых стран в развивающиеся страны, и наоборот.
Общая численность мигрантов поддаётся лишь весьма приблизительным оценкам. По оценкам экспертов, на начало 21-го века общее количество мигрантов и их семей превысило 150 млн. человек. С учётом нелегальной миграции, которая вообще не поддаётся оценкам, их число можно увеличить в 2-3 раза. Основу миграционных потоков составляют рабочие, в меньшей мере – служащие. Интенсивность миграционных процессов особенно возросла в конце 20-го века.

В МХ можно выделить отдельные географические регионы, которые являются  местами массового скопления иностранных работников. В настоящее время насчитывается 7 мировых центров притяжения рабочей силы: Северная Америка, Западная Европа, страны Ближнего Востока, Австралия, Азиатско-Тихоокеанский регион, страны Латинской Америки, Северная Африка + ЮАР. Крупнейшими странами, принимающими рабочую силу, являются США, Канада, Австралия, Кувейт, Саудовская Аравия, Бразилия, Аргентина, Венесуэла, Израиль, Германия, Франция. Среди стран эмиграции выделяются Россия, Италия, Испания, Португалия, Китай.

Международная миграция рабочей силы имеет существенные социально-экономические последствия как для стран, принимающих рабочую силу, так и для стран, отдающих её. Для стран эмиграции  позитивные последствия следующие: эмиграция облегчает положение на национальном рынке труда, смягчает безработицу и её социально-экономические последствия; из-за границы в страну возвращаются более квалифицированные и обученные работники; получение дополнительных доходов от экспорта рабочей силы в форме денежных переводов от эмигрантов, а при возвращении на родину мигранты привозят с собой материальные ценности и сбережения. Это в конечном итоге способствует росту благосостояния работников и их семей. Негативные последствия: страна теряет часть своих трудовых ресурсов в наиболее трудоспособном возрасте, в результате чего происходит старение трудовых ресурсов; происходит «утечка умов» в связи с массовым отъездом наиболее образованных, квалифицированных кадров. Нередко этот процесс является безвозвратным, поэтому ослабляется интеллектуальный потенциал страны.  Для стран иммиграции положительные последствия следующие: мигранты повышают конкурентоспособность товаров  вследствие снижения издержек производства, так цена на рабочую силу иностранцев ниже, чем цена на национальную рабочую силу; в  трудоемких отраслях и тех видах производства,  которые не пользуются спросом у местного населения, мигранты заполняют нишу и обеспечивают нормальный, непрерывный процесс воспроизводства; достигается существенная экономия средств и времени на подготовке кадров; иммигранты расширяют ёмкость внутреннего рынка; иммиграция способствует омоложению нации, т.к. мигрирует, как правило, самая мобильная и активная часть населения. Негативные последствия: ухудшается ситуация на рынке труда; в связи с ростом предложения рабочей силы и ограничением рабочих мест снижается цена на национальную рабочую силу; могут возникать конфликты между местным населением и мигрантами; на государство ложится бремя по выплате пособий, социальной помощи мигрантам. Таким образом, наличие ряда противоречивых последствий для обеих сторон приводит к необходимости регулирования миграционных процессов.
Государственная миграционная политика – это целенаправленная деятельность государства по регулированию процессов экспорта и импорта рабочей силы в данную страну или из неё. Государственная миграционная политика подразделяет​ся на два типа: эмиграционную и иммиграционную.
Эмиграционная политика включает косвенные методы регулирования, призванные создать благоприятный эмиг​рационный климат, а также прямые методы, нацелен​ные на регулирование объемов и структуры эмиграци​онных потоков. Косвенные методы включают: валютную и банковскую политику поощрения ва​лютных переводов из-за рубежа; предоставление льгот по валютным вкладам; продажу рабочим-мигрантам цен​ных бумаг, не облагаемых налогами; таможенную политику, предусматривающую тамо​женные льготы для возвращающихся трудящихся-эмиг​рантов; специальные эмиграционные программы, допол​нительно принимаемые в ряде стран. Прямые методы: требования к субъектам трудовой миграции: к фирмам-посредникам, трудящимся-мигрантам; экспансионную политику, направленную на завое​вание рабочих мест на рынках зарубежных стран;  структурную политику, основными элементами которой выступают лимитирование выдачи за​граничных паспортов;  запрет; установление сро​ков обязательной работы в стране после завершения об​разования за государственный счет.
Иммиграционная политика призвана защитить национальный рынок труда от неконтролируемого притока мигрантов, обеспечить рациональное использование их труда. Иммиграционная политика формируется из следующих инструментов: качественные требования к иностранной рабочей силе (наличие сертификата об образовании, стаж работы по специальности); возрастной ценз; состояние здоровья; ограничения личностного характера (так называе​мая социальная чистка); прямое квотирование импорта рабочей силы; финансовые ограничители; временные ограничители; запреты в явной форме, выражающиеся в принятии законов, содержащих подробный перечень профессий, заниматься которыми иностранцам запрещено, и кос​венной форме, когда определяется перечень приоритет​ных профессий для въезда; национально-географические приоритеты; система санкций, действующих в отношении не​законно трудящихся-мигрантов, лиц, занятых незакон​ным импортом рабочей силы, работодателей, незаконно использующих трудящихся-мигрантов; программы репатриации, призванные стимулиро​вать отток трудящихся-мигрантов.

В целом каждая страна вырабатывает свои меры по регу​лированию притока и оттока рабочей силы в зависимости от внутриэкономического положения данной страны.

На международном уровне создано несколько организа​ций, работа которых направлена на упорядочение про​цессов миграции. Международная организация труда (МОТ). Была соз​дана в 1919 г., а в 1946 г. МОТ стала специализированным учреждением ООН. В структуру МОТ входят: Международная конференция труда — высший ор​ган МОТ, выполняющий законодательные функции; Административный совет — руководит работой раз​личных комитетов и комиссий при МОТ; Международное бюро труда - информационный и консультативный орган. Одной из важных функций МОТ является принятие конвенций и рекомендаций, устанавливающих международные трудовые стандарты в таких областях, как заработная плата, продолжительность рабочего дня и усло​вия труда, вознаграждение трудящихся за труд, социаль​ное обеспечение, оплачиваемый отпуск, охрана труда.

Международная организация по миграции (MOM). Образована в 1949 г. как Международная организация по делам беженцев (МОБ), позже ее полномочия были рас​ширены, и с 1989 г. она была переименована. В рамках этой организации осуществляется разработка долгосроч​ных программ в области регулирования миграционных потоков, оказания помощи в вопросах организации ми​грации, технического сотрудничества, предотвращения «утечки умов», реэмиграции, предоставления эксперт​ных услуг и т. д. В настоящее время МОМ является межправительственной организацией, которая объединяет около 60 стран-членов и более 40 стран-наблюдателей. За время своего существования организация оказала помощь 8 млн. мигрантов через гуманитарные, чрезвычайные и другие программы.

Республика Беларусь входит в МОМ с 1994 года в качестве наблюдателя, в декабре 1996 года было открыто Минское бюро МОМ. Основные направления деятельности Международной организации по миграции в Беларуси это взаимодействие с правительственными органами, оказание содействия в формировании государственной миграционной политики и в укреплении соответствующих государственных структур. МОМ оказывает определенное техническое и консультативное содействие Государственному комитету погранвойск, Комитету по миграции, предоставляет помощь в подготовке кадров, организует семинары по вопросам нелегальной и трудовой миграции. Минское бюро МОМ оказывает прямое содействие, осуществляя гуманитарную программу репатриации "застрявших" в республике нелегальных мигрантов и бывших студентов. 

Управление Верховного комиссара по делам бежен​цев (УВКБ) при ООН  занимается вопросами защиты беженцев, реализации долгосрочных решений и, в пер​вую очередь, репатриации. Система постоянного наблюдения за миграцией (СОПЕМИ) при ОЭСР, которая координирует деятель​ность национальных иммиграционных управлений. В межправительственных соглашениях о найме иностранной рабочей силы оговариваются условия пребывания мигрантов в принимающей стране, соблюдение которых призвано защитить интересы мигрантов.

Активные миграционные процессы происходят во всем мире,  в  том числе  и  в  Республике Беларусь. Это связано с наличием родственных связей  между гражданами разных государств, развитием международного рынка  труда,  различным  экономическим  положением  стран,  другими социальными  и  политическими причинами. Кроме  данных  факторов  на территории  Республики  Беларусь миграционные  процессы  обусловлены произошедшими  в  последние десятилетия политическими  и  социально-экономическими изменениями, связанными, в первую очередь, с распадом СССР и получением Беларусью статуса независимого государства. Географическое  положение  страны в центре  Европы,  стабильная политическая   и   экономическая  ситуация  в  РБ привлекает мигрантов, в особенности из стран СНГ   и   государств  Балтии.  С  целью  защиты  национальной безопасности, а также упорядочения миграционных потоков в республике разработано и действует миграционное законодательство. Вместе с  тем имеется   необходимость  в  разработке  дополнительных  мероприятий, направленных   на  интеграцию  и  социальную  адаптацию   мигрантов, развитие   временной  трудовой  миграции,  решение   демографических проблем, актуальных для республики.

В   целях   повышения  эффективности  управления  миграционными процессами    на   территории   РБ  подготовлена Государственная миграционная программа на 2006-2010гг.  Государственная  программа сформирована исходя из  приоритетных направлений   регулирования  миграционных  процессов  в   РБ, которыми являются:
1) использование   миграционного  потенциала   стран   СНГ в  интересах  социально-экономического и демографического развития;
2) содействие  интеграции и адаптации мигрантов;  
3) создание  условий  для снижения эмиграционного  оттока  научно-технических,  творческих кадров, молодых  специалистов  из страны;
4) развитие   временной   трудовой  миграции  граждан   РБ  в  развитые страны как средства повышения их квалификации, стабилизации внутреннего рынка труда и роста инвестиций в  экономику;
5) участие    в    международном   сотрудничестве   по    вопросам вынужденной, незаконной и других видов миграции.

4. Платежный баланс и его структура. Тенденции развития МЭО в ХХI веке и перспективы участия РБ в МЭО.

Платежный баланс является сводным документом итогов внешнеэкономической деятельности страны.  Он является основным источ​ником информации о взаимодействии важнейших мак​роэкономических показателей как внутри страны, так и на международном уровне. Платежный баланс выражает количественное и качест​венное выражение объема, структуры и характера внеш​неэкономических операций государства, величину валютных доходов, полученных из-за границы, отражает объём выплат иностранным партнёрам, выявляет величину золотовалютных резервов Центрального банка. Анализ состояния платёжного баланса и его статей позволяет прогнозировать будущие экономические события, определиться в направлениях экономической политики. Поэтому состояние платёжного баланса тщательно изучается. Платежный баланс – сводный балансовый счет, бухгалтерская запись валютных поступлений в страну и их отток, он отражает также валютные обязательства страны перед иностранными партнёрами и обязательства её партнёров. Последняя задача осуществляется с помощью системы двойной записи. Её принцип заключается в том, что одна и та же операция должна быть представлена двумя записями, имеющими одинаковое стоимостное выражение. В одной фиксируется изменение стоимости товарной массы в результате сделки, в другой – изменение в величине располагаемых финансовых активов. Таким образом, одна и та сделка должна регистрироваться дважды, но с различными записями.

Операции, которые включаются в баланс: кредитовые – сделки, приносящие иностранную валюту в страну (например, экс​портные сделки, приток иностранного капитала из-за границы); дебетовые – все разновидности сделок, связанные с расходованием иностранной валюты. В платёжном балансе валютные поступления записываются со знаком «+» и попадают в графу «кредит». Трата валюты записывается со знаком «–» и попадает в графу «дебет». С бухгалтерской точки зрения платежный баланс все​гда находится в равновесии. Но по его основным разде​лам либо имеет место активное сальдо, если поступления превышают платежи, либо пассивное – если платежи пре​вышают поступления валюты.

Структура платёжного баланса содержит три компонента:

1) баланс текущих операций;
2) баланс финансовых операций с капиталом;
3) резервные активы.
Баланс текущих операций состоит из торгового баланса; баланса услуг; текущих трансфертов. Показатели внешней торговли тради​ционно занимают важное место в платежном балансе. Экономиче​ское значение актива или дефицита торгового баланса применительно к конкретной стране зависит от ее поло​жения в мировом хозяйстве, характера ее связей с парт​нерами и обшей экономической политики. Для стран, отстающих от лидеров по уровню экономического раз​вития, активный торговый баланс необходим как источ​ник валютных средств для оплаты международных обяза​тельств по другим статьям платежного баланса. Для ряда промышленно развитых стран ак​тивное сальдо торгового баланса используется для созда​ния второй экономики за рубежом. Пассивный торговый баланс считается нежелательным и обычно оценивается как признак слабости внешнеэкономических позиций страны. Баланс услуг включает платежи и поступления по: транс​портным перевозкам; страхованию; электронной, теле​космической, телеграфной, телефонной, почтовой и другим видам связи; международному туризму; обмену научно-техническим и производственным опытом; экс​пертным услугам; содержанию дипломатических, торго​вых и иных представительств за границей; передаче ин​формации; культурным и научным обменам; различным комиссионным сборам; рекламе; ярмаркам и т. д. Текущие трансферты - это все трансферты, при которых полученная валюта используется исключительно как платёжное средство. Они отражают одностороннее движение средств на безвозмездной основе. Текущие трансферты включают: государственные операции – субсидии другим стра​нам по линии экономической помощи, государственные пенсии, взносы в международные организации; частные операции – переводы иностранных рабо​чих, специалистов, родственников на родину.

Баланс финансовых операций с капиталом отражает все сделки с активами. Баланс движения капиталов показывает инвестиционную позицию страны. Если поступления от движения капитала превышают размер их оттока, то позиции страны считаются сильными. Страну в этом случае рассматривают как чистого кредитора. Если долгов больше, чем поступлений, то страна рассматривается как чистый должник. Баланс движения капиталов состоит из счёта операций с капиталом и финансового счёта.

Счёт операций с капиталом включает: капитальные трансферты, связанные с передачей в собственность права на основной капитал или аннулирование долга кредитором; непроизводственные нефинансовые активы (оплата недвижимости, патентов, торговых знаков и др.).

Финансовый счёт охватывает операции, сопровождающиеся сменой собственности на зарубежные финансовые активы и внешние обязательства страны. Этот счёт отражает реальный (а не потенциальный) международный инвестиционный процесс. Он включает: прямые иностранные инвестиции (вложения в основной капитал и реинвестирование прибыли) и  портфельные иностранные инвестиции (вложения в иностранные ценные бумаги, такие инвестиции не связаны с управлением предприятием); ссуды и займы (краткосрочные финансовые отношения отечественных предпринимателей и частных лиц с внешним миром, иностранные трансакции кредитных институтов и краткосрочные кредиты, выданные в качестве поддержки развития); движение депозитов (отражает прирост валютных средств в результате перевода своих счетов иностранными гражданами).

Резервные активы представляют запасы: иностранной валюты Центрального банка; высоколиквидных активов страны и, прежде всего, её золотой запас. Международная статистика включает резервы в состав финансового счёта платёжного баланса. В аналитических целях резервные активы выделяют в самостоятельный раздел. Резервные активы показывают возможности государства по защите его национальных интересов на международном валютном рынке. Защитная функция резервов используется при уравновешивании платёжного баланса. Резервы тем самым защищают страну от дефицита платёжного баланса. Они уводят страну от обвала национальной валюты, угрозы гиперинфляции, отлучения от международных кредитов. При пассивном платёжном балансе для защиты национальной валюты от обесценивания центральный банк продаёт часть своих золотовалютных резервов. В обмен центральный банк получает недостающую стране иностранную валюту. При активном платёжном балансе центробанк, наоборот, закупает иностранную валюту, пополняя свои резервы. Центробанк стремится обезопасить себя валютным резервом и поддержать его на достаточном уровне, поэтому он проводит прямой финансовый контроль статей платёжного баланса. 

Классификация статей платежного баланса по методи​ке МВФ:

A. Текущие операции: товары; услуги; доходы от ин​вестиций; прочие услуги и доходы; частные и официальные односторонние переводы.

B. Прямые инвестиции и прочий долгосрочный капи​тал; прямые инвестиции; портфельные инвестиции; про​чий долгосрочный капитал.

C. Краткосрочный капитал.

D. Ошибки и пропуски.

E.  Компенсирующие статьи; переоценка золотовалют​ных резервов, распределение и использование СДР.

F.  Чрезвычайное финансирование

G. Обязательства, образующие валютные резервы ино​странных официальных органов.

H. Итоговое изменение резервов; СДР; резервная по​зиция в МВФ; иностранная валюта; прочие требования; кредиты МВФ.

Принятая МВФ система классификации статей пла​тежного баланса используется странами-членами Фонда как основа национальных методов клас​сификации. Государство вырабатывает разнооб​разные способы воздействия на определенные статьи платежного баланса и на его состояние в целом. К ним можно отнести: прямой контроль, дефляцию, изменения валютного курса, изменение учётной ставки Центрального банка, диверсификацию валютных резервов.

Продвижение РБ по пути устойчивого развития в решающей степени зависит от качественного расширения её связей с внешним миром. Это обусловлено ориентацией важнейших отраслей материального производства и сферы услуг на внешний рынок и существенной зависимостью белорусского сырьевого рынка от импорта. Основным республиканским органом государственного управления, осуществляющим ВЭД, является министерство иностранных дел. 

Во времена СССР Беларусь выделялась из всех союзных республик, она была в числе лучших по показателям социально-экономического развития. Занимая в составе СССР 0,9% территории, имея 3,5% населения Союза, 3,5% производственных фондов, Беларусь производила 4% ВНП СССР, 4,5% продукции советской промышленности и 5,5% сельскохозяйственной продукции. После  распада СССР Беларусь резко снизила показатели и окунулась в массу проблем – рост инфляции, безработицы, падение уровня жизни и т.д. На протяжении многих десятилетий место Республики Беларусь в международном разделении труда было обусловлено спецификой сложившейся структуры национальной экономики, которая сформировалась в период существования СССР, когда экономика была закрытой системой, что сопровождалось технологической отсталостью промышленного комплекса, ориентацией на потребности внутреннего рынка.

РБ специализируется на машиностроении и металлообработке, химической, деревообрабатывающей, лёгкой и пищевой промышленности, сельском хозяйстве. Наша страна входит в мировую десятку по производству ржи (4 место), калийных удобрений (4 место), минеральных удобрений (7 место), тракторов (7 место), картофеля (8 место).

Наиболее развитой формой ВЭД РБ является международная торговля. После распада СССР произошли серьёзные изменения в торговле РБ, её географической и товарной структуре. Беларусь торгует со 170 странами мира, но основными торговыми партнёрами являются Россия – 60% от всего объёма товарооборота, Украина – 7%. Из стран вне СНГ – Германия – 5%, Польша – 2,5%, Литва – 2%, США – 1,5%. Основу белорусского экспорта составляют калийные удобрения, химические волокна и нити, тракторы и грузовые автомобили, льноволокно, лесоматериалы, бытовая техника. В импорте Беларуси преобладают нефть, природный газ, электроэнергия, чёрные металлы, зерно, растительные масла, сахар. Важной составной частью внешнеторговой политики Беларуси должно стать развитие туризма, сферы услуг, создание наукоёмких производств, формирование благоприятного климата для прямых иностранных инвестиций.

Беларусь является активной сторонницей восстановления хозяйственных связей и углубления интеграционных процессов в рамках СНГ. Наиболее тесными являются экономические отношения между Россией и Беларусью. Ориентация Беларуси на более тесные связи с Россией предопределила и необходимость тесного научно-производственного сотрудничества в этом направлении. Обеими странами разработаны государственные программы создания единого научно-технического пространства, ведётся работа по созданию единой патентной системы. Восстанавливаются и производственные кооперативные связи. Белорусские тракторы, автомобили, автобусы, троллейбусы, станки – это продукт совместного белорусско-российского производства. Создаются межгосударственные финансово-промышленные группы в области электроники, транспортного машиностроения, производства нефтехимической продукции, производства и переработки продукции сельского хозяйства («БелРусАвто», «Формаш», «Интерагроинвест»). По объёму прямых зарубежных инвестиций Беларусь находится в последней тройке среди стран с переходной экономикой. Основными странами-инвесторами выступают Нидерланды, Германия, США, Польша. Наибольший объём инвестиций приходится на промышленность – 65%, на торговлю – 16%, на сельское хозяйство – 1%. Внешняя миграция в Беларусь не является масштабным явлением. В целом для нашей страны характерны небольшие объёмы регистрируемой трудовой иммиграции, носящей в основном этнический характер. Наблюдается тенденция сокращения числа иммигрантов и роста числа эмигрантов. В основном (в 95% случаев) белорусы привлекаются за рубежом на работу, связанную с применением преимущественно физического труда. Традиционно государствами, куда эмигрируют белорусские граждане, являются Израиль, США, Канада, Германия, Польша, Россия и др.

Углубление интеграции РБ в мировое сообщество является стратегической задачей. Основная цель внешнеэкономической политики Беларуси – эффективное участие в международном разделении труда на основе использования конкурентных преимуществ страны для повышения уровня и качества жизни населения посредством реализации НТП, динамичного развития экономики и социальной сферы. Важнейшими задачами на ближайший период являются:
– приведение национального законодательства в соответствие с международными нормами и принципами;
– совершенствование правовых условий, механизмов привлечения и эффективности использования иностранных инвестиций;
– снижение ресурсо-, энерго- и материалоёмкости продукции на основе использования современных технических идей и решений;
– принятие системы сертификации и качества экспортной продукции;
– повышение уровня информированности национальных производителей об изменениях мировой конъюнктуры;
– рационализация импортных закупок и развитие импортозамещающих экологически чистых производств.

Эффективная интеграция Беларуси в мировую экономику невозможна без участия в различных международных экономических организациях. Основными задачами сотрудничества с международными экономическими организациями являются следующие:
1) наращивание позитивного восприятия Беларуси как полноправного и активного участника процесса международного сотрудничества;
2) укрепление доверия к республике как к перспективному партнёру;
3) обеспечение национальной безопасности посредством участия в многосторонних соглашениях и форумах;
4) использование потенциала и возможностей международных организаций для решения проблем переходного этапа;
5) активизация сотрудничества в целях расширения объёмов финансовой и технической помощи Республике Беларусь;
6) формирование условий для реализации государственной политики;
7) интеграция РБ в мировое экономическое пространство.

В настоящее время Республика Беларусь является членом 60 международных организаций. В стране функционирует чёткий и эффективный механизм координации многостороннего международного сотрудничества, особенно что касается выполнения финансовых обязательств перед организациями. Практическая отдача от участия Беларуси может носить различный характер, однако в целом сотрудничество в целом выгодно нашему государству.

Особую актуальность на этапе вхождения Беларуси в мировое хозяйство является её вхождение во Всемирную Торговую Организацию. Продолжение процесса вступления страны в ВТО предопределяет необходимость совершенствования нормативно-правовой базы внешней торговли в направлении либерализации в соответствии с нормами и правилами этой организации (сокращение объёмов квотирования и лицензирования экспорта, отмена экспортных пошлин и замена их внутренними налогами, ослабление внешнеторгового режима, сокращение субсидирования импорта, совершенствование мер нетарифного регулирования и т.д.).

Вопросы и задания для самопроверки:
1. Назовите особенности современного этапа международной экономической интеграции.
2. Какое значение имеет миграция капиталов и рабочей силы?
3. Назовите формы международной миграции капиталов.

4. Что такое конвертируемость валюты?

5. Охарактеризуйте современное состояние международных валютных отношений.

6. Какова структура платежного баланса?
Основные категории и понятия:
Международное разделение труда; международная экономическая интеграция; международная торговля; торговый баланс; экспорт; импорт; миграция капиталов; прямые инвестиции; миграция рабочей силы; валютная система; курс валют; конвертируемость валют.
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