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ВВЕДЕНИЕ

Экономическая теория является одной из базовых дисциплин, изучение которой позволяет осуществлять подготовку специалистов во всех сферах народного хозяйства, достаточно свободно ориентироваться в сложных явлениях современной жизни общества. Изучая экономическую теорию, студенты должны представлять, какова экономическая основа, механизм функционирования субъектов хозяйствования и конкуренции, каковы основные проблемы развития экономики на микро- и макроуровнях. 

Целью данного курса лекций является изучение достижений теории и мировой экономической практики. Изучая курс экономической теории, студенты должны выработать экономическое мышление, а также знания и умения позволяющие проводить объективный анализ явлений хозяйственной жизни.

Данный курс лекций содержит четыре раздела: общие основы экономической теории; микроэкономика; макроэкономика; международная экономика, а также рекомендуемую литературу по предмету. Учебный материал содержит 21 тему, включающую лекционный материал, темы рефератов, вопросы для повторения. 

Ряд экономических категорий, классификаций и взаимосвязей дан в виде схем, графиков и таблиц, поскольку наглядный материал способствуют лучшему усвоению основных учебных понятий, и позволяет быстро и эффективно повторить пройденные темы при подготовке к зачету и экзамену. 

Курс лекций предназначен для студентов экономических специальностей, изучающих экономическую теорию, и призван оказать методическую помощь для закрепления и углубления знаний, а также при подготовке к тестированию и экзамену. 

Раздел I. Введение в курс

1. предмет и метод Экономической теории

1.1. Производство и экономика.

1.2. Предмет и задачи экономической теории.

1.3. Методы экономической теории.

1.4. Основные научные школы и современные направления развития экономической теории.

1.1. Производство и экономика 

Экономика — это наука об эффективности использования редких ресурсов.

Понятие «экономика» (экономия) возникло в Древнем Риме. Слово «экономика» сложное, состоит из двух частей. У древних римлян «ойко» означало - дом, хозяйство, а «номиа» - правило, закон.

С древнейших времен человечество изучает экономические процессы. Аристотель был одним из первых ученых пытавшихся исследовать экономические законы. Платон и Аристотель сформулировали исходные положения экономической теории о полезности как исходной ценности материальных благ. Аристотель также исследовал происхождение денег и обмена.

В самостоятельную науку экономическая теория выделяется в начале ХVII в. С 1615 года ее стали называть политической экономией. Автором этого названия стал французский исследователь А.Монкретьен, опубликовавший работу «Трактат политэкономии». В этом научном труде он изложил начала экономики. По определению Монкретьена «политическая экономия» - это исследование путей наиболее эффективного и рационального управления государственным хозяйством. 

В современный период экономика рассматривается как совокупность экономических отношений, складывающихся в процессе производства, распределения, обмена и потребления.

Экономика представляет собой совокупность структур, обеспечивающих жизнедеятельность людей. Структура экономики включает сферу материального и духовного производства, а также сферу услуг и инфраструктуру, непроизводственную сферу.
Сфера материального производства представлена реальной экономикой: промышленностью, сельским и лесным хозяйством, строительством. Сфера, обеспечивающая социальные и духовные потребности человека, включает культуру, образование, здравоохранение, науку, социальное обеспечение.

Отрасли, обслуживающие материальное и духовное производство, образуют инфраструктуру, включающую водоснабжение, энергоснабжение, транспорт, связь, торговлю, общественное питание.

Фундаментом экономики Республики Беларусь, который обеспечивает жизнедеятельность и рост благосостояния народа, является машиностроение (производство тракторов, автомобилей, мотоциклов, станков), нефтеперерабатывающая и нефтехимическая промышленность (производство нефтепродуктов, удобрений, химических волокон), производство бытовой техники, а также мясомолочная промышленность. Продукция этих отраслей - главный источник получения валютных средств Республики Беларусь. 

В условиях научно-технической революции ведущее место в развитии экономики Республики Беларусь будут занимать информатика, робототехника, электроника и др. виды интеллектуального труда. 

Производство материальных благ - основа жизни общества. Производство - это целесообразная деятельность людей, направленная на удовлетворение потребностей. Результатом производства является создание материальных и нематериальных благ, удовлетворение человеческих потребностей, развитие общества.

Процесс производства должен быть непрерывным, постоянно повторяющимся для удовлетворения безграничных потребностей людей.

Производство не только удовлетворяет существующие потребности, но и порождает новые, которые в свою очередь являются стимулом дальнейшего развития производства. Непрерывность производства предполагает финансирование предприятий, своевременное снабжение сырьем и материалами, изготовление и реализацию продукции, управление и организацию производства и др.

Экономика и экономическая теория тесно связана с другими экономическими науками:

· отраслевыми экономическими науками (экономика промышленности, сельского хозяйства, строительства и т.д.);

· функциональными экономическими науками (финансы, статистика, бухгалтерский учет, менеджмент, маркетинг, кредит и др.);

· экономическими науками на стыке с другими науками (экономическая география, экономическая история, демография и др.);

Если экономическая теория изучает экономические законы, управляющие общественным производством, то все остальные экономические науки - проявление этих законов в конкретных областях.

1.2. Предмет и задачи экономической теории

Предметом курса основы экономической теории является изучение экономических категорий и законов, а также механизма хозяйствования, регулирующих экономические отношения. Экономическая теория рассматривает теорию и практику рыночной организации экономики.
Основной проблемой, которую исследует экономическая теория, является вопрос наиболее эффективного использования ограниченных ресурсов для удовлетворения безграничных потребностей людей.

Курс экономической теории состоит из четырех разделов:

· общие основы экономической теории;

· микроэкономика;

· макроэкономика;

· международная экономика.

В разделе общие основы экономической теории исследуются предмет и метод экономической теории, экономическая система общества, собственность, факторы и результаты производства, общественное воспроизводство, формы общественного хозяйства, а также сущность, функции и структура рыночных отношений.

Микроэкономика изучает экономические отношения, складывающиеся на уровне отдельных предприятий, фирм, домашних хозяйств используя такие экономические категории, как: рыночный спрос, предложение, цена, издержки производства, прибыль и т.п.
Макроэкономика исследует экономические отношения, складывающиеся на уровне всего народного хозяйства страны в целом. Экономическими категориями макроэкономики являются: совокупный спрос, совокупное предложение, инфляция, безработица, государственный бюджет, деньги, банковская система, налогообложение.

Международная экономика рассматривает вопросы глобального экономического равновесия между рынками отдельных стран, основанных на обмене современной техникой и технологиями, материальными ресурсами, рабочей силой и базирующихся на международном разделении труда и международной экономической интеграции. Мировая экономика изучает такие категории, как: экспорт и импорт, торговый и платежный балансы, квоты, тарифы, пошлины, валютные курсы.

Экономическая наука имеет присущий ей экономический инструментарий и понятия, основными из которых являются:

Экономические категории - это основные, базовые, основополагающие, ключевые понятия экономики. Экономические категории используются для познания экономических законов. С их помощью формулируются обобщения и анализируются более частные понятия экономики.

Экономические законы - выражают всеобщие, глобальные закономерности, причинно-следственные взаимосвязи и взаимодействия, имеющие основополагающий характер для проявления общественно-экономических отношений. Экономические законы носят постоянный характер и действуют в не зависимости от воли и сознания людей.

Экономические принципы - частные обобщения, некоторые стороны проявления экономических законов.

Экономические факторы - это особенности проявления экономических категорий и экономических законов.

1.3. Методы экономической теории

Если предмет экономической теории отвечает на вопрос что изучается, то метод - как познается, какими способами, методами изучается предмет экономической теории.

Методом экономической теории является соответствующая данному курсу методология, а также совокупность конкретных приемов и способов, с помощью которых рассматриваются экономические процессы.

В процессе познания в экономической теории используется три группы методов

1. общемировоззренческие (диалектический метод, системный метод).

2. Общенаучные (метод научной абстракции; индукции и дедукции; единства исторического и логического; единство количественного и качественного анализа; метод системного подхода). 

3. частные методы исследования (графический, математические, моделирования сравнительного анализа, эксперимент и др.).

Метод научной абстракции. При исследовании экономических отношений необходимо вычленить суть проблемы, отбросить косвенное, лишнее, несущественное (абстрагироваться) и изучать только суть самого явления.

Анализ и синтез, систематизация наблюдений. Предусматривает обработку, классификацию, группировку, систематизацию и анализ экономической информации.

Диалектический подход заключается в том, что все экономические явления рассматриваются последовательно в их зарождении, возникновении, развитии и отмирании.

Исторический и логический подход. Для того чтобы познать текущие экономические процессы необходимо предварительно изучить историю данной проблемы. Логический подход характеризуется тем, что экономические процессы должны быть взаимосвязаны и правильно логически построены.

Индукция и дедукция. Суть первого метода состоит в том, что на основе отдельных фактов и наблюдений строятся гипотезы и выводы. Второй метод предполагает переход от обобщений к отдельным фактам.

Балансовый метод - метод выведения остатков и разниц.

Статистические методы позволяют осуществлять сбор, учет, обработку и хранение экономической информации. Они включают метод группировок, индексный метод, ряды динамики.

Экономико-математические методы позволяют с помощью математических приемов обрабатывать экономическую информацию. К их числу относят: метод наименьших квадратов, симплекс метод, корреляционно-регрессионный анализ и др.

1.4. Основные научные школы и современные направления развития экономической теории

На рубеже 2000 лет до н.э. в Древнем Риме возникло понятие «экономика» (экономия). Экономические отношения изучаются в государстве древних Шумер, Китае, Египте, Индии. 

В Древнем Мире вопросы экономики исследовались великими мыслителями и философами древней Греции и Рима Аристотелем, Платоном, Ксенофонтом. Например, Аристотель изучал происхождение торговли и обмена, возникновение денег. 

В этот период понятие «экономика» использовалось в смысле «домоводство», «управление семьей и личным имуществом. Поэтому на раннем этапе экономика представляла собой некоторый свод правил, и рекомендаций по ведению домашнего хозяйства.

Затем экономика стала видом человеческой деятельности и наукой.

Этапы развития экономической теории
1. Меркантилизм (XVI-XVII вв.) (от итальянского «мерканте» - купец, торговец) Основоположники этого направления - Т.Ман, А.Монкретьен. 

Меркантилизм возник в эпоху позднего средневековья, в период разложения феодализма и зарождения капитализма, бурного роста торговли и торгового капитала, развития товарно-денежных отношений.

Главной сферой человеческой деятельности в это время была торговля, а главной фигурой - купец, поэтому меркантилизм был идеологией торгового капитала. Для меркантилизма были характерны две черты: отождествление богатства с деньгами (золотом и серебром), активное вмешательство государства в экономическую жизнь страны. Меркантилисты рекомендовали государству установить запрет на вывоз денег и драгоценностей и предлагали меры по привлечению их в страну. Иностранные купцы, продав свои товары, обязаны были истратить все вырученные деньги на покупку местных товаров. Меркантилисты обращали свое внимание на активный торговый баланс и предлагали стимулировать производителей, создающих товары на экспорт, и сдерживать импорт. Таким образом, они считали, что богатство общества связано с накоплением драгоценных металлов и неэквивалентным обменом, а основой экономики является сфера обращения и торговли.

П.Буагильбер ввел «принцип естественного порядка»: «Предоставьте людям делать свои дела, предоставьте делам идти своим чередом». По его мнению, не всякие правила и рекомендации по управлению экономикой хороши. Иногда самые эффективные и рациональные способы ведения хозяйства, предложенные правительством, не приносят успеха. Наилучший способ управления экономикой - это отсутствие такового.

2. Физиократы (XVII-XVIII вв.) Ф.Кенэ, А.Тюрго. 

По мнению физиократов, основным источником производства материальных благ является сельское хозяйство. В промышленности, торговле, других сферах человеческой деятельности труд бесплодный, ибо «богатства, создаваемые промышленным трудом, возникают при помощи доходов, даваемых землей». Кенэ выделял три общественных класса: класс производительный (фермеры), класс собственников, куда он относил дворянство, духовенство, чиновничество, короля со свитой и бесплодный класс - это все занятые не в сельском хозяйстве и не относящиеся к собственникам. Ф.Кенэ и А.Тюрго признавали объективность экономических законов, утверждая, что экономическая жизнь общества подчиняется действию «естественных законов». «Чистый продукт», в современном понимании - прибавочный продукт, по мнению Кенэ, создается только в сельском хозяйстве. Источником прибавочного продукта является не труд, а превышение произведенной в сельском хозяйстве продукции над той ее частью, которая потребляется в этой же отрасли. 

Кенэ разработал «Экономическую таблицу», в которой сделал попытку осуществить анализ общественного воспроизводства.
3. Английская классическая политэкономия (XVII-XIX вв.) У.Петти. Данное экономическое направление возникло в Англии, поскольку эта страна в XVII-XIX вв. была наиболее развитой в мире. Здесь раньше, чем в других странах, стали складываться капиталистические производственные отношения. 

4. Классическая экономическая школа (XVIII в.) А.Смит, Д.Риккардо. Представители классической школы рассматривали экономическую науку как учение о богатстве и способах его увеличения. 

В книге «Исследование о природе и причинах богатства народов», вышедшей в 1776 г., А.Смит исходит из того, что богатство науки воплощено в продукции, которая потребляется народом: чем больше соотношение между количеством потребляемой продукции и численностью населения страны, тем выше уровень национального богатства. А.Смит отмечает большое значение свободной конкуренции и свободного ценообразования. Под экономической свободой он понимает: свободное перемещение рабочей силы; свободу внутренней и внешней торговли; свободное владение землей.

Представители классического направления были против вмешательства государства в экономику, считая экономику саморегулирующейся системой. Они подвергли анализу не только производство, но и финансы, налоговую систему, внешнюю торговлю, а также положили начало решению проблемы трудовой теории стоимости.

5. Марксистская политэкономия (30-е гг. XIX в.) К.Маркс, Ф.Энгельс, В.И.Ленин.

К.Маркс подверг всестороннему анализу капиталистический способ производства, завершил, начатую другими учеными, разработку теории трудовой стоимости. Маркс выдвинул материалистическое понимание истории, сущность которого состоит в том, что человеческое общество развивается от низших форм к высшим. Основой жизни человеческого общества является производство материальных благ. Цель капиталистического производства, по его мнению, - производство и присвоение прибавочной стоимости и механизм капиталистической эксплуатации.

Марксисты сформулировали некоторые экономические законы. Разработали учение об общественно-экономических формациях. Подробно исследовали стадии воспроизводственного процесса: производство, распределение, обмен, потребление.

6. Западная политэкономия (30-е гг. XIX в.) Ж.Б.Сэй, Мальтус, Милль, А.Маршалл. 

Английский экономист А.Маршалл считал себя приемником учения Д.Рикардо и пытался соединить теорию трудовой стоимости с теорией предельной полезности. 

7. Неоклассическое направление, включает три школы:

· австрийская (К.Менгер, Бем-Баверк);

· американская А.Кларк);

· математическая В.Парето, Э.Вальрас, Джевонс).

Неоклассики в противоположность трудовой теории стоимости выдвинули субъективно-психологическую теорию стоимости и цены товара. Пo их мнению человек сам определяется ценность благ исходя из их полезности, которая по мере насыщения рынка товарами убывает. Наибольшей стоимостью обладает первая единица товара, поскольку полезность ее самая высокая, а полезность следующих единиц одного и того же товара уменьшается и наименьшей «предельной» полезностью, обладает последняя единица товара. 

Американский экономист Д.Кларк дополнил теорию предельной полезности теорией предельной производительности труда и капитала. Центральной проблемой экономической науки он считал распределение общественного продукта, которое осуществляется в соответствии с вкладом каждого фактора производства, т.е. труда, капитала, земли.

Современные направления развития экономической науки

1. Институционализм – (конец XIX века) Основоположником этого направления является Т.Веблен, последователи Д.Гелбрейт, У.Митчел, Я.Тинберген, Р.Коуз и др. Экономическая наука должна учитывать весь комплекс условий и факторов, влияющих на хозяйственную жизнь: правовых, социальных, психологических, политических. Экономисты должны изучать общественные институты: формы хозяйственной организации, нормы поведения социальных групп, юридические законы, стереотипы мышления и массового общественного сознания, обычаи и традиции. Рынок, по их мнению, - это инструмент ресурсов, способствующий обогащению монополий. Основой власти монополий является техника, а не законы рынка. Объект изучения институционалистов - корпорация, являющаяся социально новым институтом по сравнению с частнопредпринимательской компанией в прошлом. В основе развития крупных корпораций лежит не собственность, а технический прогресс.
2. Кейнсианство и неокейнсианство – (30-е годы XX века). Основоположником этого направления является Дж.Кейнс, последователи Е.Домар, Э.Хансен и др. Мировой экономический кризис 1929-1933 гг. опроверг теории классиков. В после кризисный период Д.Кейнс выступил с новыми идеями. Он считал, что ключевыми проблемами капиталистического воспроизводства является емкость рынка и недостаток спроса. Кейнс различал два элемента эффективного спроса: потребительский спрос на предметы потребления и инвестиционный спрос предпринимателей на средства производства. Кейнс выступал за активное вмешательство государства в экономику страны и советовал регулировать налоговые поступления, доходы и расходы государственного бюджета.

Современные неокейнисанцы (Р.Харрод. Е.Домар, Э.Хансен и др.) восприняли основные положения теории Кейнса, разработали теорию темпов и факторов роста, модели экономического роста. Они считают необходимым постоянное, систематическое вмешательство государства в экономику для регулирования экономических процессов.

3. Монетаризм – (70-е годы XX века) М.Фридмен, И.Фишер. Монетаристы приписывают денежной массе, находящейся в обращении, роль определяющего фактора в процессе формирования хозяйственной конъюнктуры и устанавливают причинную связь между изменениями количества денег и величиной валового конечного продукта. Для регулирования экономических процессов они предлагают менять мощность и направления движения денежных потоков.

Темы докладов и рефератов

1. Экономические учения Древнего Мира.

2. Экономическая мысль античности.

3. Теория предельной полезности маржиналистов. (К.Менгepa, Э.Бем – Баверка, Ф.Визера).

4. Основные экономические положения теории А.Смита.

5. Теория государственного регулирования экономики Дж.Кейнса.

6. Экономическое учение К.Маркса и его место в развитии экономической теории.

7. Экономист Н.Кондратьев.

8. Ученые экономисты – лауреаты Нобелевской премии.

9. Современные направления в развитии экономической теории.

Вопросы для повторения

1. Что такое производство и что такое экономика, как они взаимосвязаны? 

2. Сформулируйте предмет экономической теории.

3. Сформулируйте понятие экономического закона.

4. Из каких разделов состоит курс экономической теории? 

5. Назовите и кратко охарактеризуйте методы экономической теории. 

6. Назовите основные этапы развития экономической мысли.

7. Назовите современные направления экономической теории.

2. Потребности и ресурсы. Проблема выбора в экономике

2.1. Потребности как предпосылка производства. Классификация потребностей.

2.2. Экономические блага.

2.3. Характеристика и классификация ресурсов производства. 

2.4. Факторы производства.

2.5. Проблема выбора в экономике. 

2.1. Потребности как предпосылка производства. Классификация потребностей

Потребность – это нужда в чем-либо для обеспечения жизнедеятельности человека, социальной группы или общества в целом.
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Рисунок 2.1. - Лестница потребностей по Маслоу

Другие определения потребности:

- объективное состояние удовлетворенности человека, которое он стремится продлить или неудовлетворенности, с которого он стремится выйти;

- активный внутренний импульс для экономической деятельности, т.е. побудительный мотив деятельности.

Классификация потребностей

В зависимости от роли в воспроизводстве рабочей силы:

· материальные (физические или элементарные);

· социальные;

· духовные.

В зависимости от социальной структуры:

· потребности общества в целом;

· потребности классов, социальных групп;

· потребности отдельных людей.

По очередности удовлетворения:

· первичные (необходимые или незаменяемые);

· вторичные (избыточные или заменяемые).

По отношению к характеру их изменения:

· эластичные;

· неэластичные (жесткие).

По участию в воспроизводственном процессе:

· производственные;

· непроизводственные.

По происхождению:

· экономические;

· неэкономические.

Потребности людей служат побудительным мотивом для развития производства и создания благ.

2.2. Экономические блага

Экономические блага – это вещи и услуги, способные удовлетворять  человеческие потребности.

А.Маршалл определял благо как «желаемую вещь, удовлетворяющую человеческую потребность». Ж.Б.Сэй рассматривал блага «как средства, которые мы имеем для удовлетворения наших потребностей». Однако способность предмета удовлетворять какую-либо потребность должна быть осознана человеком.

Классификация благ.

По источникам возникновения - экономические и естественные.

По функциональному назначению и роли в воспроизводстве - потребительские и производственные.

По роли в потреблении - предметы не первой необходимости и предметы первой необходимости.

По продолжительности использования - долговременные и недолговременные.

По характеру удовлетворения потребностей - взаимодополняемые и взаимозаменяемые.

С учетом фактора времени - настоящие и будущие.

В зависимости от количества потребителей - частные и общественные.

Современное производство предполагает создание материальных и нематериальных благ.

2.3. Характеристика и классификация ресурсов производства

Экономические ресурсы — это блага производственного назначения. Они включают все виды ресурсов, используемых в процессе производства товаров и услуг.
Классификация ресурсов.

Природные ресурсы. Естественные, имеющиеся в природе экономические и производственные ресурсы: земля и земельные угодья, водные богатства, воздушный бассейн. Они в свою очередь делятся на исчерпаемые (возобновляемые и невозобновляемые) и неисчерпаемые.

Материальные (капитальные) ресурсы. Все созданные руками человека средства производства (орудия и предметы труда), которые сами являются результатом производства и находятся в материально-вещественной форме.

Трудовые ресурсы. Экономически активное, трудоспособное население, часть населения, обладающая физическими и духовными способностями для участия в трудовой деятельности. Трудовые ресурсы обычно оцениваются по трем параметрам: социально- демографическому, профессионально-квалификационному и культурно-образовательному.

Финансовые (инвестиционные) ресурсы. Совокупность всех видов денежных средств, финансовых активов, которыми располагает общество и в состоянии выделить их на организацию производства. Финансовые ресурсы являются результатом взаимодействия «поступления и расходов», распределения денежных средств, их накопления и использования.

2.4. Факторы производства

Факторы производства — экономические ресурсы, используемые для производства товаров и услуг.

Обычно выделяют следующие факторы производства: труд; капитал; природные ресурсы; предпринимательская деятельность.

Ряд авторов дополнительно выделяют такие факторы, как: техника и технологии, время, информация, наука.

Труд – это целесообразная деятельность людей, направленная на получение производственного результата. Труд предполагает применение в процессе производства физических и умственных способностей людей. В связи с этим, по сферам применения, выделяют: преимущественно физический труд; преимущественно умственный труд.

В качестве вознаграждения за труд наемным работникам выплачивается заработная плата, а наряду с ней: премии, доплаты, надбавки и др.

Классификация труда по уровню квалификации работников:

а) неквалифицированный труд;

б) квалифицированный труд, который в свою очередь может быть:

· малоквалифицированным;

· квалифицированным;

· высококвалифицированным.

Труд измеряется продолжительностью рабочего времени, условиями труда и уровнем материального вознаграждения, получаемого работником за труд. 

Труд характеризуется производительностью и интенсивностью труда. Производительность труда - это количество продукции, производимой в единицу времени или в расчете на одного работника. Интенсивность труда - это напряженность труда, характеризующая степень расходования умственной и физической энергии.

Капитал - это созданные человеческим трудом средства производства (машины, станки, оборудование).

Капитал может быть представлен в денежной форме и в натуральном выражении.

Виды капитала: основной капитал; оборотный капитал.

На вложенный капитал субъекты получают прибыль, доход, процент, дивиденд, прирост капитала.

Природные ресурсы - ресурсы, созданные самой природой и используемые в производственной деятельности человека (земля, недра, растительный и животный мир, воздушный бассейн, лесные и водные ресурсы).

За использование природных ресурсов пользователь уплачивает собственнику (обычно государству) ренту. Природные ресурсы применяются в разнообразных отраслях: сельское хозяйство, лесное хозяйство; угледобыча и нефтегазодобыча, разработка месторождений полезных ископаемых, рыбоводство и рыболовство и др.

Предпринимательская деятельность - специфический фактор производства, способствующий удовлетворению общественных потребностей и получению личной выгоды либо дохода предпринимателем.

Предпринимательство - это особый фактор производства, поскольку требует специальных знаний, умений и навыков. Не каждый субъект способен стать предпринимателем. Предпринимательство осуществляет соединение труда, капитала и  природных ресурсов в наиболее эффективных пропорциях с целью максимизации дохода. 

Взаимосвязь между ресурсами, факторами производства и доходами дана в табл. 2.1.

Таблица 2.1

Ресурсы, факторы, доходы

Ресурсы
Факторы
Доходы

природные
земля
рента

материальные
капитал
прибыль

финансовые
капитал
процент, дивиденд

трудовые
труд
заработная плата, 

трудовые
предпринимательская деятельность
прибыль, предпринимательский доход, процент, дивиденд.

Понятие «предприниматель» появилось в XVIII веке и обозначало по определению, данному английскими экономистами Кантильоном и А.Смитом, собственника идущего на риск. Теория предпринимательства разрабатывалась также немецким экономистом Зомбартом и австрийским экономистом Е.Шумпетером.

Предпринимательство - это метод ведения хозяйства и особый тип экономического мышления. 

Качества, которыми должен обладать предприниматель:

· ответственность за принимаемые решения;

· ориентация на достижение коммерческого успеха;

· новаторство, деловитость, гибкость, способность идти на риск. 
2.5. Проблема выбора в экономике

Для экономической теории наиболее важными являются две проблемы:

· редкость ограниченных ресурсов. В последние десятилетия человечество стало отчетливо осознавать, что в связи с бурным развитием производства, залежи полезных ископаемых быстро сокращаются, и цивилизация столкнулась с недостатком ресурсов. 

· проблема выбора наиболее эффективных путей развития экономики в условиях, когда мы осознаем, что ресурсы редки, исчерпаемы и ограничены.

Взаимосвязь проблемы редкости и проблемы выбора отражена на рис. 2.2.
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Рисунок 2.2. – Проблема выбора в экономике

Поэтому теоретическая экономика изучает пути наиболее эффективного использования ограниченных ресурсов для удовлетворения безграничных потребностей людей.

Темы докладов и рефератов

1. Потребности человека, их виды и средства удовлетворения.

2. Информация как фактор производства.

3. Проблема ограниченности ресурсов и растущих потребностей (закон возвышения потребностей).

4. Время и информация – как важные факторы производства в современной мировой экономике.

5. Человек – главная производительная сила общества.

6. Проблема ограниченности ресурсов в Республике Беларусь.

Вопросы для повторения

1. Сформулируйте определение потребности.

2. Определите основные черты потребностей.

3. Раскройте сущность лестницы потребностей по Маслоу.

4. Назовите основные экономические и неэкономические блага.

5. Назовите основные производственные ресурсы.

6. Назовите основные факторы производства.

7. Чем отличаются экономические ресурсы от факторов производства?

8. Дайте характеристику основным факторам производства.

9. Раскройте суть проблемы выбора в экономике.

3. ОБЩЕСТВЕННОЕ ПРОИЗВОДСТВО

3.1. Общественное производство: содержание, цели, структура.

3.2. Производственные возможности общества и их границы.

3.3. Аграрное производство как особая сфера приложения труда и капитала.

3.4. Понятие АПК, его функциональная и отраслевая структура.

3.5. Современные тенденции развития АПК в Республике Беларусь.

3.6. Экономическая и социальная эффективность.

3.1. Общественное производство: содержание, цели, структура

Общественное производство - это процесс производства, осуществляемый субъектами хозяйствования ради удовлетворения общественных потребностей.

Общественное производство предполагает постоянное повторение, восстановление производства, поэтому такой процесс называют воспроизводством. 

В общественном воспроизводстве выделяют следующие процессы:

· воспроизводство общественного продукта;

· воспроизводство факторов производства;

· воспроизводство природных ресурсов и среды обитания человека;

· воспроизводство экономических отношений.

По масштабам и способам воспроизводства различают простое и расширенное воспроизводство. При простом воспроизводстве процесс производства восстанавливается в неизменных масштабах, прежними остаются количество примененных факторов производства и объемы создаваемого продукта. При расширенном воспроизводстве происходит увеличение применения факторов производства либо их качественное совершенствование, а также увеличение объема выпуска готового продукта при неизменном или улучшающемся его качестве. 

В доиндустриальную эпоху доминирующей формой было простое воспроизводство, а в индустриальный период преобладает расширенное воспроизводство. Во время экономического кризиса, общественное воспроизводство не восстанавливается даже в прежних масштабах, т.е. наблюдается суженное воспроизводство.

В результате общественного производства выпускается общественный продукт, который в своем движении проходит ряд взаимосвязанных стадий: производство, распределение, обмен и потребление.

Общественное производство вбирает в себя: совокупность производительных сил и систему производственных отношений (рис. 3.1). 






Рисунок 3.1. - Общественное производство

Система экономических отношений между людьми в общественном производстве включает:

· технико–экономические отношения - характеризуют участие людей в функционировании производства;

· социально-экономические отношения - связаны с присвоением средств производства, определяют деление общества на различные социальные группы, положение людей в производстве и др. сферах жизни;

· организационно-экономические отношения - отражают сознательно привносимые формы и методы его организации.

Общественное производство включает в себе материальное и нематериальное производство, а также охватывает духовное производство и воспроизводство самого человека.

Целью общественного воспроизводства является экономический рост. Он проявляется в ежегодном увеличении национального продукта, растущей динамике совокупного потребления и национальных капиталовложений. Только расширенное воспроизводство обеспечивает экономический рост в стране, а значит, и постоянное увеличение возможностей экономики удовлетворять растущие потребности.

Для промышленно развитых стран в настоящее время более актуальной является проблема обеспечения не столько высоких, сколько гарантированных темпов экономического роста, поскольку современная экономика развивается циклически, и на смену экономическому росту приходят экономические спады, т.е. расширенное воспроизводство периодически сменяется суженным. Государство стремится препятствовать таким спадам, корректировать экономический рост.

Если национальный продукт увеличивается путем вовлечения в производство дополнительных факторов — земли, труда, капитала — при их неизменной совокупной эффективности, то такой экономический рост называют экстенсивным. Примерами экстенсивного экономического роста могут служить — строительство нового предприятия, разработка нового месторождения нефти, освоение новых сельскохозяйственных земель, путем мелиорации. 

Если объем производства увеличивается при неизменном или уменьшающемся количестве применяемых факторов производства, то такой экономический рост называют интенсивным. При таком типе воспроизводства экономический рост достигается за счет лучшего использования факторов производства, применения новой техники и технологий повышения эффективности производства.

Экстенсивный и интенсивный типы экономического роста, как правило, переплетаются, идут параллельно. 

В современной экономике остро стоит проблема обеспечения нового качества экономического роста. Для ее решения необходимо:

1) обеспечить преобладание интенсивных факторов экономического роста;

2) создать новые возможности для экономии труда, сырья и материалов в связи с использованием ресурсосберегающих и безотходных технологий;

3) эффективно применять основные фонды.

Поскольку экономический рост обеспечивается за счет дополнительных капиталовложений, часть национального продукта отвлекается от текущего потребления на расширение производства, т.е. ради будущего потребления. Поэтому проблемой воспроизводства является выбор оптимального соотношения между накоплением и потребление, т.е. между сегодняшним и завтрашним потреблением. Доля накопления должна быть больше чем доля потребления. Оптимальным считается соотношение между потреблением и накоплением 40% на 60%. Доля накопления в национальном доходе увеличивается в основном в периоды осуществления крупных экономических реформ, экономического подъема.

Неотъемлемой чертой современного общественного воспроизводства является ориентация производителей на внедрение достижений научно-технического прогресса. 

3.2. Производственные возможности общества 

и их границы

Перед любым обществом стоят четыре проблемы: что, как, для кого и сколько производить. Этих проблем не было бы, если бы не были ограничены ресурсы. Именно ограниченность ресурсов вынуждает общество выбирать между относительно дефицитными благами. Поэтому решения по этим проблемам должны приниматься с учетом складывающейся ситуации на рынке и ценообразования на нем.

Экономический аспект проблемы выбора заключается в том, что специалисты должны найти такой вариант использования ограниченных ресурсов, который бы обеспечил максимум доходности и эффективности.

Количество товара одного вида, от которого отказываемся или жертвуем для производства другого товара, называется вмененными или альтернативными издержками 

Сущность проблемы выбора можно проиллюстрировать, используя таблицу производственных возможностей (см. табл. 3.1).

Таблица 3.1

Альтернативные возможности производства предметов потребления и средств производства

Вид продукта
Производственные альтернативы


А
В
С
Д
Е

Предметы потребления (масло) тыс. т.
0
1
2
3
4

Средства производства (станки) тыс. шт.
10
9
7
4
0

Таблица 3.1 показывает две крайности: варианты А и Е, при которых все ресурсы направлены либо на производство предметов потребления, либо на создание средств производства. Однако общество должно выбирать из более разумных вариантов В, С, Д, решая задачу: больше потреблять сегодня, жить сегодняшним днем или намного больше потреблять завтра, думать о будущем.

Выбор в экономике предполагает рациональное поведение субъектов, когда они должны соизмерять издержки и доходы, и, исходя из этого, делать выбор.

Производственные возможности общества и их границы характеризует функция производственных возможностей.

Кривая производственных возможностей – это линия, соединяющая альтернативные точки производства двух видов товара (см. рис. 3.2).


Рисунок 3.2. - Кривая производственных возможностей

Особенности кривой производственных возможностей:

· каждая точка на кривой показывает альтернативы в производстве двух товаров;

· точка внутри кривой показывает, что имеющиеся ресурсы недоиспользуются, поэтому можно увеличивать производство обоих товаров;

· точка за пределами кривой «W» показывает невозможность производства, ибо нет ресурсов при имеющейся технологии производства;

· кривая производственных возможностей имеет нисходящий наклон (уменьшение производства одного товара увеличивает за счет этого производства другого товара);

· кривая имеет форму вогнутой линии, ибо при переходе к производству другого товара приходится жертвовать все большим количеством первого товара.

Общество может выйти за границы своих производственных возможностей, если будет активно искать и внедрять в производство научно-технические нововведения.

3.3. Аграрное производство как особая сфера приложения труда и капитала

Особое место в системе общественного воспроизводства занимает сельское хозяйство или иными словами аграрное производство. Аграрное производство относится к той сфере трудовой деятельности, которая прямо связана с производством благ первой жизненной необходимости и формированием жизненного фонда. Этим определяется особая роль сельского хозяйства в эволюции человеческого общества. Аграрный труд - исходное и определяющее начало всего общественного производства.

Агропромышленное производство имеет ряд специфических черт в сравнении с другими отраслями. 

Прежде всего, результаты хозяйственной деятельности сельскохозяйственных предприятий во многом зависят от природно-климатических условий. Неблагоприятные условия: дожди, засуха, морозы и другие природные явления могут значительно уменьшить сборы урожая, снизить продуктивность труда и другие показатели работы сельскохозяйственных производителей.

Для сельского хозяйства характерна сезонность производства. В связи с этим на протяжении года неравномерно используются трудовые ресурсы, техника, материалы, неритмично реализуется продукция, поступает выручка. Так, например,  зерноуборочные комбайны могут быть использованы только 10—20 дней в году, сеялки — 5—10, картофелеуборочные комбайны — 20—30 дней. 

Процесс производства в сельском хозяйстве довольно длительный и не совпадает с рабочим периодом. Многие экономические показатели можно рассчитать только в конце года. 

Сельскохозяйственное производство имеет дело с живыми организмами. Поэтому на уровень его развития оказывают влияние не только экономические, но и биологические, химические и физические законы, что усложняет измерение влияния факторов на результаты хозяйственной деятельности. В то же время учет действия этих законов имеет исключительное значение при анализе деятельности сельскохозяйственных предприятий.

Основным средством производства в сельском хозяйстве является земля, природные особенности которой неразрывно связаны с климатическими условиями. Почвы, пригодные для земледелия имеются в ограниченном количестве, они относительно редки. В отличие от других отраслей народного хозяйства, где точно известна экономическая эффективность и производственная мощность всех фондов, продуктивность земли не поддается точному учету и под влиянием разных факторов меняет природный и экономический характер. Причем земля как главное средство производства не только не изнашивается, но и, наоборот, улучшается, если ее правильно использовать. 

Одной из особенностей земли, как основного средства производства является то, что она чрезвычайно универсальна и позволяет производить весьма разнообразные виды продукции. Растения и животные, в аграрном производстве выполняют в процессе труда функции как предметов труда так и средств труда.

Сельское хозяйство отличается от других отраслей производства также и тем, что в нем часть продукции используется на собственные цели в качестве средств производства: семена, фураж, животные. Поэтому объем реализованной продукции обычно намного меньше произведенной.

В сельском хозяйстве больше, чем в промышленности, однотипных предприятий, осуществляющих производство примерно в одинаковых природно-климатических условиях. 

В аграрном производстве, в отличие от промышленного, человеческий труд направлен не на расходование фиксированной в прошлом энергии планеты, а на ее накопление, т.е. человек по мере эволюции общества научился сознательно делать то, что бессознательно делают растения - фиксировать солнечную энергию.

Способность аграрного труда и производства накапливать новую энергию приобрела особое значение в современных условиях, когда, по экспертным оценкам, человечество ежегодно берет у планеты энергии в 10 раз больше, чем ее накапливают все живые организмы, хотя это в 10 раз меньше, чем ему нужно.

Для сельского хозяйства характерна неустойчивость и большая степень риска производства в связи с ухудшением экологической ситуации, загрязнением воды, воздушной среды, отравлением почвы и микроорганизмов. Это подрывает энергетическую базу растениеводства и животноводства, а порой делает невозможным такое производство вообще. 

В связи с загрязнением среды уменьшается производственный потенциал растениеводства и животноводства, сокращаются возможности сбыта, так как потребитель предпочитает экономически чистые продукты.

Для сохранения экономической безопасности каждая страна стремится к само обеспечению продовольствием хотя бы на минимальном уровне. Поэтому структура национального производства во всех странах в значительной степени определяется уровнем производительности труда, создающего продукты питания.

Агропромышленная политика Республики Беларусь направлена на то, чтобы сделать аграрную отрасль высоко эффективной и конкурентоспособной, существенно повысить надежность обеспечения страны продукцией сельского хозяйства, улучшить ее качество. 

3.4. Понятие АПК, его функциональная и отраслевая структура

Сельское хозяйство может успешно развиваться только в тесной связи с другими отраслями народного хозяйства, прежде всего теми, которые поставляют ему необходимые средства производства, перерабатывающими его продукцию и обеспечивающими ее реализацию. Эти отрасли в единстве и тесной взаимосвязи образуют агропромышленный комплекс (АПК).

Агропромышленный комплекс представляет собой довольно сложную интегрированную систему предприятий и является одной из укрупненных отраслей составе народного хозяйства Республики Беларусь.

В АПК различают функциональную структуру, связанную с воспроизводственным процессом, включающим пять последовательных, взаимосвязанных стадий (см. рис. 3.3).











Рисунок 3.3.- Воспроизводственная структура АПК

В настоящее время в АПК нашей страны входит более 120 различных подотраслей сельского хозяйства, перерабатывающей промышленности и обслуживания. 

АПК Республики Беларусь стабильно обеспечивает продовольственную безопасность страны и наращивание экспорта сельскохозяйственной продукции. Сегодня в сельском хозяйстве создается около 7,4% ВВП, производится 9,6% всей продукции, сосредоточено 14,5% основных фондов, занято 8% экономически активного населения страны.

Кроме воспроизводственной структуры также выделяют организационную структуру АПК, как взаимосвязь трех народнохозяйственных комплексов: отраслей промышленности, поставляющих оборудование и осуществляющих производственно-технологическое обслуживание аграрной сферы; собственно сельского хозяйства; отраслей, занятых переработкой и доведением сельскохозяйственной продукции до потребителей (см. рис. 3.4).







Рисунок 3.4. - Организационная структура АПК

Таким образом, АПК, представляет собой совокупность интегрированных предприятий, отраслей и сфер, включенных в общую систему разделения труда и связанных между собой организационно - экономическим единством.

Вместе с тем выделяют производственную и социальную инфраструктуру АПК как совокупность отраслей, обслуживающих основное производство и обеспечивающих жизнедеятельность сельского населения и работников отрасли.

Производственная инфраструктура - это дороги, энерго-, электро-, водо-, и газоснабжение, элеваторы, холодильники, система транспорта и др.

Социальная инфраструктура - это учреждения образования, культуры, спорта, медицинского обслуживания, жилищно-коммунального хозяйства, предприятий общественного питания, пассажирского транспорта, учебно-производственные комбинаты и др.

В развитии социальной инфраструктуры основной упор делается на создание в селе условий жизни приближенных к городским. На это направлена Государственная программа возрождения и развития села на 2005-2010 г, в центре которой находится человек, молодой специалист в первую очередь.
3.5. Современные тенденции развития АПК в Республике Беларусь

В экономике агропромышленного комплекса Республики Беларусь с 90-х годов прошлого столетия проявились и в настоящее время закрепились, некоторые новые структурные тенденции, связанные с изменением отношений собственности, другими институциональными преобразованиями, сложившимися в национальной экономике в трансформационный период. 

Первой достаточно важной тенденцией является постепенное и неуклонное снижение доли сельского хозяйства в объеме производства валового внутреннего продукта страны. Хоть данный процесс и носит объективный характер, но стремительность, с которой он протекает должна вызывать озабоченность.

Как известно, основным обобщающим показателем, отражающим динамику экономического роста, является валовой внутренний продукт. Он выражает результат функционирования экономики и ее отраслей за определенный период, характеризует готовую продукцию и произведенные услуги. На протяжении всего послевоенного периода и вплоть до распада Советского Союза сельское хозяйство играло вторую по значимости роль после промышленности в создании валового внутреннего продукта. Тогда, примерно четверть валового продукта создавалась в сельском хозяйстве. Однако с тех пор ситуация изменилась.

Рассмотрим удельный вес основных отраслей народного хозяйства в производстве валового внутреннего продукта за 1990-2007 гг., представленный в табл. 3.2.

Таблица 3.2. 

Производство валового внутреннего продукта по отраслям экономики Республики Беларусь за 1990-2007 гг., в процентах к итогу

Показатели
1990
2000
2005
2006
2007

Валовой внутренний продукт
100
100
100
100
100

в том числе:






сельское хозяйство
22,7
11,6
7,9
7,5
7,4

лесное хозяйство
0,3
0,5
0,5
0,5
0,5

промышленность
37,9
26,5
28.4
27,6
26,7

строительство
7,7
6,4
6,9
7,9
8,5

транспорт и связь
6,4
11,1
9,5
9,2
8,6

торговля и общественное питание, мат. тех. снабжение и сбыт, заготовки
4,6
10,8
9,9
10,7
10,2

другие отрасли
17,8
20.4
24,0
23,6
24,2

Приведенные данные показывают, что в 1990 г. ведущую роль в создании ВВП играла промышленность, ее доля была равна 37,9%. Удельный вес сельского хозяйства в производстве ВВП составлял также весьма значимую величину – 22,7%. Однако к 1995 году доля промышленности и сельского хозяйства, в воспроизводстве ВВП, сократилась более чем на треть, составив соответственно 27,6% и 15,1%. Выявленную тенденцию можно объяснить новыми для того периода макроэкономическими тенденциями: масштабными кризисными явлениями в экономике; падением производства в названных секторах; общим развалом сельскохозяйственной отрасли; потерей рынков сбыта; возрастанием значения торговли, связи, информационных технологий, транспорта и др.

К 2007 г. доля агропромышленного комплекса уменьшилась более чем в три раза и составила лишь 7,4%. С 1990 по 2000 гг. падение происходило наиболее быстрыми темпами, в среднем на 2% ежегодно. В настоящее время доля сельского хозяйства в создании ВВП составляет лишь около трети от уровня 1990 г. и отрасль не входит в число ведущих по этому показателю.

Данный феномен связан с ранее названными причинами, а также новыми, проявившимися в 1995-2000 гг.: изменением структуры цен, не в пользу сельского хозяйства; отставанием производительности труда в АПК от других отраслей; увеличением роли высокотехнологичных отраслей; созданием в народном хозяйстве новых секторов и др. 

Динамика падения доли ВВП сельского хозяйства вполне корреспондирует со снижением удельного веса выпуска продукции отраслью за исследуемый период (см. табл. 3.3).

Таблица 3.3.

Производство сельскохозяйственной продукции в Республике Беларусь в 1990-2007 гг.

Показатели
1990
2000
2005
2006
2007

Выпуск, млрд. руб.
17,2
2763,8
13090,5
15885,9
18275,6

% к выпуску по экономике
19,3
13,0
10,1
10,0
9,6

Легко заметить, что доля сельского хозяйства в объеме выпуска экономикой страны сократилась с 19,3% до 9,6% или в 2,01 раза. Существенное влияние на динамику объемов производимой продукции оказало сокращение численности работников занятых в сельскохозяйственном производстве. Так, если в 1990 г. среднесписочная численность работников составляла 915 тыс. чел., в 2000 г. - 503,1 тыс. чел., то в 2007 г. – 317 тыс. чел., сократившись за анализируемый период примерно в 3 раза.

Чего-либо необычного в развитии выявленной тенденции нет, поскольку в современный период роль сельского хозяйства в производстве ВВП снижается во всех странах мира. В нашей стране в последние годы, темпы роста в ПАК, как правило, ниже, чем в других отраслях. Они сдерживаются многими обстоятельствами: последствиями Чернобыльской катастрофы; расширением площади городов и выводом из оборота земель сельскохозяйственного назначения и др., а также факторами спроса: сокращением численности населения в Беларуси и смежных странах; стабилизацией норм потребления продуктов питания на душу населения и др. 

Анализ происходящих структурных изменений позволяет сделать вывод, что сельское хозяйство, конечно, будет формировать конечные объемы продуктов питания, а также играть значительную роль в создании сырьевой базы для отраслей промышленности, но, видимо, перестанет занимать ключевую позицию в создании ВВП.

Другой любопытной тенденцией последних лет, явилось сокращение удельного веса стоимости основных фондов сельского хозяйства в сравнении с другими отраслями национальной экономики (см. табл. 3.4).

Таблица 3.4

Основные фонды по отраслям экономики Республики Беларусь за 1990-2007 гг., в процентах к итогу (на конец года)

Показатели
1990
2000
2005
2006
2007

Всего
100
100
100
100
100

в том числе:






сельское хозяйство
20,1
16,6
14,8
14,6
14,5

промышленность
29,8
32,4
34,3
33,9
32,9

строительство
3,3
2,5
2.5
2,5
2,6

транспорт и связь
11,9
17,3
18,6
18,5
19,1

торговля и общественное питание
2,0
2,4
2,4
2,4
2,7

другие отрасли
32,9
28,8
27,4
28,1
28,2

Как показывают данные табл. 3.4, с 1990 по 1995 гг. наметилась тенденция сокращения удельного веса стоимости основных фондов сельского хозяйства с 20,1% до 14,8%. В 2007 г. в сравнении с 1990 г. доля стоимости основных фондов сельского хозяйства сократилась более чем на четверть и составила 14,5%, в то время как в других отраслях динамика данного показателя имела обратную тенденцию.

На динамику показателя повлияли сложившиеся в тот период макро и микроэкономические причины: сокращение инвестиций; выбытие изношенного машинно-тракторного парка; резкое сокращение закупок новой техники; бесхозяйственность; неоправданное списание и продажа имущества и техники; уменьшение численности продуктивного стада; сокращение площадей многолетних насаждений и др. Между тем, с 1995 г. выявленная особенность проявилась совершенно отчетливо, и в 2007 г., несмотря на усилия правительства по увеличению машинно-тракторного парка, доля основных фондов сельского хозяйства стала составлять лишь 14,5%. 

Отрицательное влияние на уровень и состояние технического потенциала отрасли оказало недостаточное финансирование. Так, в течение последних десятилетий технико-технологическое переоснащение производства формируется в централизованном порядке практически только за счет государственных средств. Приток иностранных инвестиций в АПК и иные отрасли национальной экономики незначителен. За период с 1994 по 2004 гг. инвестиции составили мизерную величину – от 0,3 до 0,5 млрд. руб., причем в большинстве случаев это были не прямые и не портфельные инвестиции, а торговые и иностранные кредиты и займы. В 2000 и 2002 гг. отрасль вообще не получила инвестиций. Сельское хозяйство значительно проигрывает по объему привлечения инвестиций, в сравнении с другими отраслями.

Между тем, мировой опыт свидетельствует, что внешние инвестиции имеют ключевое значение для роста ВВП, развития экономики и интеграции ее в мировое хозяйство. Иностранные инвестиции являются не только способом внешнего финансирования, но и интеграции отечественных субъектов хозяйствования в транснациональные производственные цепочки, получения новых наукоемких технологий производства, современных методов управления и ведения бизнеса и т.п.

Между размером инвестиций и ростом валового внутреннего продукта существует прямая и тесная связь: растут вложения капитала – увеличивается ВВП и наоборот. Данная зависимость проявляет себя как применительно к экономике в целом, так и в отраслевом аспекте. Не случайно в странах с быстрорастущей экономикой удельный вес инвестиций в валовом внутреннем продукте достигает 28-30%.

Увеличение стоимости основных средств в зависимости от инвестиций происходит с определенным временным лагом и взаимосвязано с физическим износом фондов. Поскольку за исследуемый период инвестиции в сельское хозяйство составляли весьма незначительные суммы, а физический износ увеличивался, то, вероятно, следует ожидать в ближайшие несколько лет дальнейшего снижения доли отрасли в производстве ВВП. Однако динамика этого процесса не будет столь стремительной как в предыдущие годы.

Таким образом, современный агропромышленный комплекс Республики Беларусь претерпел существенные изменения в сравнении с советским периодом. Важнейшими тенденциями явились: снижение роли сельского хозяйства в производстве ВВП, уменьшение удельного веса стоимости основных фондов сельского хозяйства в сравнении с другими отраслями. Выявленные тенденции, с одной стороны, отражают общемировые процессы, происходящие в аграрной сфере, с другой стороны, связаны со структурными сдвигами в новой экономике нашей страны. 

3.6. Экономическая и социальная эффективность

Эффективность - максимальная отдача при минимуме затрат. При расчете эффективности сопоставляются затраты и результаты, ресурсы и отдача от использования затраченных ресурсов.
Основные группы факторов повышения эффективности общественного производства:

· Научно-технические. НТП, механизация производства, внедрение ресурсосберегающих, безотходных технологий, использование новых материалов, вторичных ресурсов и т.д.

· Организационно-экономические. Снижение трудоемкости, устранение простоев, совершенствование управления и организации труда и производства, сокращение транспортных расходов, соблюдение ГОСТов и системы качества продукции.

· Социально-психологические. Материальная и моральная заинтересованность, профессионально-квалификационный уровень работников, обеспечение порядка и дисциплины на производстве, высокий уровень исполнения и ответственности за порученное дело и др.

· Внешнеэкономические. Развитие внешней торговли, политика открытых дверей, свободные экономические зоны, организация совместных предприятий и т.д.

Эффективность производства определяется как отношение результатов и затрат или наоборот, затрат и результатов
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где Э – эффективность производства;

Р – результаты производства;

З – затраты на получение данного результата.

Показатели, характеризующие эффективность производства:

1. Показатели эффективности использования факторов производства.

А. Труда:

· производительность труда;

· трудоемкость.

Б. Капитала:

· материалоемкость, материалоотдача;

· фондоемкость, фондоотдача, фондовооруженность.

Обобщающие показатели эффективности

· рентабельность продукции (отношение прибыли к издержкам);

рентабельность производства (частное от деления прибыли на стоимость основных фондов);

· рентабельность активов (частное от деления прибыли на стоимость активов);

· рентабельность реализованной продукции (отношение прибыли к стоимости реализованной продукции).
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где 
[image: image4.wmf]В

Ф

- фондовооруженность;

ОПФ – стоимость основных фондов в сопоставимых ценах;
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- среднегодовая численность работников (рабочих).


[image: image6.wmf]Ф

О

О

П

Ф

=






(3.3)

где 
[image: image7.wmf]О

Ф

- фондоотдача;

П – стоимость выпущенной продукции за год;
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- среднегодовая стоимость основных фондов.
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где 
[image: image11.wmf]е
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- фондоемкость;
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- среднегодовая стоимость основных фондов;

П – стоимость выпущенной продукции за год.
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где 
[image: image14.wmf]е

М

- материалоемкость;
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- стоимость материальных затрат;

П – стоимость произведённого продукта.
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где 
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 - материалоотдача.
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где 
[image: image19.wmf]О

К

 - капиталоотдача.

К – сумма капиталовложений;

Пр – сумма прибыли, полученная за счет этих  капиталовложений.
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где 
[image: image21.wmf]О

С

 - срок окупаемости капитальных вложений;

К – капитальные вложения;

Пр – сумма прибыли.
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где 
[image: image23.wmf]О

Э

 - относительная экономия материальных затрат;
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 - сумма материальных затрат в базисном периоде;
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М

 - сумма материальных затрат в планируемом периоде;

К – коэффициент прироста продукции.

Темы докладов и рефератов

1. Природно-ресурсный потенциал Республики Беларусь - естественная основа производства.

2. Геополитическое положение Республики Беларусь и его влияние на развитие экономики.

3. Влияние редкости экономических ресурсов на эффективность производства.

4. Практическое применение кривой производственных возможностей.

5. Развитие сельскохозяйственного производства Гродненской области за последние годы.

6. Социальные проблемы села и направления их решения в соответствии с Государственной программой возрождения и развития села на 2005-2010гг.

7. Эффективность производства: сущность, пути повышения.

Вопросы для повторения

1. Что такое общественное производство?

2. Назовите цели общественного производства.

3. Охарактеризуйте структуру общественного производства.

4. Охарактеризуйте производственные возможности общества и их границы.

5. Что отражает кривая производственных возможностей?

6. В чем состоит специфика аграрного производства?

7. Дайте понятие АПК, его функциональной и отраслевой структуры.

8. Назовите современные тенденции развития АПК Республики Беларусь.

9. Назовите критерии экономической и социальной эффективности.

10. Назовите основные показатели, характеризующие эффективность производства.

4. Экономические системы

4.1. Понятие, элементы и уровни экономической системы.

4.2. Собственность: характеристика и типы.

4.3. Разгосударствление и приватизация.

4.1. Понятие, элементы и уровни экономической системы
Экономическая система общества это совокупность производственных (экономических) отношений: между субъектами хозяйствования, людьми, а также отношения тех и других к используемым ресурсам, продуктам и доходу. 
К элементам экономической системы относятся.

· Государство (основной субъект экономических отношений). Оно предоставляет субсидии, оказывает гос. услуги, взимает налоги, получает ресурсы.

· Домашние хозяйства. Получают доходы, заработную плату, ренту, прибыль. Покупают товары и услуги. Платят налоги.

· Рынок ресурсов (факторов производства). Создает и продает различные ресурсы (труд, капитал, природные ресурсы).

· Рынок товаров и услуг. Создает товары и услуги.

· Предпринимательские фирмы. Платят налоги, получают субсидии и гос. услуги, осуществляют платежи, производят товары и услуги.

Экономическая система общества представлена на рис. 4.1.

Подходы к классификации экономических систем:

1. марксистский (формационный) подход;

2. технологический;

а) теория стадий экономического роста Ростоу;

б) теория американского социолога Белла и др.

3. общецивилизационный подход. 








Рисунок 4.1 - Экономическая система общества

К.Маркс за основу классификации экономических систем принял формационный подход и выделил в развитии человеческого общества пять общественно-экономических формаций: первобытнообщинную, рабовладельческую, феодальную, капиталистическую и коммунистическую.

Американский экономист У.Ростоу сформулировал теорию стадий экономического роста, согласно которой экономические системы различаются в соответствии с уровнем развития производительных сил. Он выделяет пять типов экономических систем:

I) Традиционное общество, существовавшее до XVII в. Применялись примитивные орудия труда, преобладало аграрное производство, была низкая производительность труда. Первостепенное значение в решении технико-экономических задач имели традиции, обычаи, практически отсутствует накопление;

2) Переходное общество, где норма накопления составляет 5%;

3) Стадия решающего сдвига (созревающее общество). Норма накопления 10%;

4) Индустриальное общество. Преобладающей отраслью является промышленность. Ее основу составляет тяжелая промышленность. Темпы роста производства обгоняют темпы роста населения, и соответственно увеличивается потребление. Норма накопления составляет 20-25%;

5) Общество массового потребления. На данной стадии высокие темпы экономического роста снижаются, сокращается норма накопления, а доля потребления увеличивается. 

В 70-ые годы XIX в. У.Ростоу высказал мысль о шестой стадии - стадии поиска нового качества жизни.

В начале 70-х гг. прошлого столетия американский социолог Д.Белл критически оценил формационный подход, поскольку в основе данной типологизации лежит собственность. В понимании ученого собственность - юридическая категория, поэтому она не может определять соответственно стадии экономического развития. По мнению Белла социально-экономические изменения происходят вместе с изменениями в производстве и использовании научно-технических знаний. Опираясь на данный подход, ученый выделяет в развитии человеческого общества три стадии:

1) доиндустриальное общество, для которого характерным является ремесленное и мануфактурное производство, низкий уровень развития производительных сил, основной источник существования человека - природа;

2) индустриальное общество, в основе развития которого лежит крупное машинное, промышленное производство;

3) пocтиндустриальное (современное) общество характеризуется:

а) перемещением занятости из сферы материального производства в сферу услуг;

б) основу экономического прогресса составляют научные знания, нововведения, совершенная техника, высокие технологии;

в) в структуре занятых основное место занимают специалисты.

Данный подход развивает также американский экономист Джон Гелбрейт в книге «Новое индустриальное общество» (1963 г.).

И, наконец, последний подход к классификации экономических систем - общецивилизационный, в основе которого лежат три основных признака:

1) открытость или закрытость экономики;

2) формы регулирования экономической жизни, т.е. пути решения трех главных задач: что производить, для кого и как?

3) формы собственности.

В соответствии с данными признаками выделяют:

1. административно-командную экономику;

2. рыночную (либеральную) экономику;

3. смешанную экономику;

4. традиционную экономику.
Эволюция экономических систем дана на рис. 4.2.
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Рисунок 4.2 - Эволюция экономических систем

4.2. Собственность: характеристика и типы

Собственность – это отношения между юридическими и физическими лицами и государством по поводу присвоения ресурсов, условий производства.

Понятие «право собственности» включает в себя три последовательно расширяющихся права: права владения, пользования, распоряжения.

Право владения собственностью - возможность для субъекта физического контроля над вещью.

Право пользования собственностью – вбирает в себя право владения, а также позволяет субъекту применять вещь, извлекая при этом доход, прибыль или выгоду.

Право распоряжения собственностью - включает в себя право пользования, а также позволяет субъекту решать судьбу вещи на законных основаниях, т.е. возможность подарить, продать, завещать или уничтожать.

Таким образом, наиболее фундаментальным и широким является право распоряжения собственностью. Субъект становится полноправным собственником, лишь обладая правом распоряжения.

Государственная собственность - собственность (на землю и капитал), принадлежащая правительству (государству).

Частная собственность — собственность граждан или юридических лиц, означающая их исключительные права владеть, пользоваться и распоряжаться имуществом. 

Принято считать, что наряду с частной и государственной собственностью существуют и другие виды собственности, такие как: коллективная, народная, арендная, акционерная, колхозно-кооперативная, паевая, личная, семейная, совместная, смешанная, трудовая, индивидуальная и др.

Однако эти виды собственности не проявляют себя. Например, в коллективной и народной собственности отсутствует субъект собственности, а также право распоряжения. В акционерной собственности нет объекта собственности и т.п.

4.3. Разгосударствление и приватизация

Разгосударствление – это переход от государства физическим и юридическим лицам частично или полностью (в том числе и через приватизацию) функций непосредственного управления хозяйствующими субъектами. Разгосударствление выражается в снижении роли государства в экономике.

Целями разгосударствления являются:

· преодоление монополии государства, создание и развитие конкурентных рыночных отношений, формирование многоукладной экономики;

· сокращение доли государственного сектора в экономике;

· уменьшение доли национального продукта, перераспределяемого через государственный бюджет;

· коммерциализация государственных предприятий путем передачи им полной хозяйственной самостоятельности и преобразования их в акционерные общества.

· ликвидация государственной монополии на внешнюю торговлю;

· переход от централизованного распределения материальных, финансовых и трудовых ресурсов к формированию соответствующих рынков.

Приватизация – приобретение физическими или юридическими лицами права собственности на объекты, которые принадлежат государству. 

Приватизация означает смену собственника путем продажи или безвозмездной передачи объектов государственной собственности другим экономическим субъектам: частным лицам, трудовым коллективам или юридическим лицам. 

Приватизация осуществляется на основе следующих принципов:

1) сочетание платного и бесплатного способов приватизации;

2) право каждого гражданина на часть безвозмездно передаваемой государственной собственности. На практике это право реализуется путем выдачи именных приватизационных чеков, ваучеров;

3) дифференциация методов, форм и процедур приватизации. Небольшие предприятия, например, могут быть проданы на аукционе, крупные — преобразованы в акционерные общества;

4) предоставление социальных гарантий членам трудовых коллективов приватизируемых предприятий;

5) обеспечение гласности процесса приватизации;

6) контроль за ходом приватизации со стороны государства. 

Существует два подхода к проведению приватизации: 

· бесплатная приватизация (выдача ваучеров)

· продажа имущества (продажа на аукционе, по конкурсу, аренда с последующим выкупом трудовым коллективом, акционирование государственных предприятий).

Формы приватизации:

· выкуп имущества государственного предприятия, сданного в аренду;

· превращение государственных предприятий в акционерные общества;

· создание коллективных (народных) предприятий;

· продажа государственных предприятий по конкурсу или на аукционе;

· безвозмездная передача имущества гражданам.
Темы докладов и рефератов

1. Шведская модель экономики.

2. Японская модель экономики.

3. Американская модель экономики.

4. Китайская экономика - современное технологическое чудо.

5. Экономическая система Республики Беларусь. 

6. Собственность и экономические интересы.

7. Исторический процесс становления форм собственности.

8. Основные направления разгосударствления и приватизации собственности в Республике Беларусь.

9. Собственность в экономической системе Республики Беларусь.

Вопросы для повторения

1. Дайте определение экономической системы общества.

2. Перечислите основные элементы экономической системы общества.

3. Охарактеризуйте основные виды экономических систем. 

4. Что представляет собой категория собственности?

5. Назовите формы собственности.

6. Назовите характерные черты права собственности.

7. Назовите отличительные особенности разгосударствления и приватизации?

5. Рыночная система хозяйствования

5.1. Сущность рыночных отношений.

5.2. Особенности рыночных отношений.

5.3. Принципы и функции рыночных отношений.

5.4. Сущность и типы конкуренции.

5.5. Виды рынка. Инфраструктура рынка.

5.6. Модели рыночной экономики. Особенности белорусской национальной модели.

5.1. Сущность рыночных отношений

Рынок - это взаимодействие сил спроса и предложения, при операциях обмена.

Другие определения рынка.

Рынок - это система экономических отношений, направленных на сбалансирование спроса и предложения, денежной и товарной массы.

Рынок - совокупность существующих и потенциальных покупателей и производителей товара.

Условия возникновения и развития рыночных отношений:
· общественное разделение труда и специализация;
· свободный обмен ресурсами;
· наличие в стране комплекса экономических прав и свобод;
· свободное ценообразование;
· конкуренция товаропроизводителей;
· невысокий размер трансакционных издержек.
Трансакционные издержки - это издержки, непосредственно не связанные с производством и реализацией продукции (затраты на регистрацию предприятия, средства, вносимые в уставный фонд, стоимость получения лицензий, сертификатов, плата за получение разрешений санипедемстанции, МЧС и др.

Для благоприятного развития рыночных отношений трансакционные издержки не должны быть чрезмерно высокими.

Экономические субъекты рынка:
· государственный сектор;

· сектор домашних хозяйств;

· предпринимательский сектор;

· иностранный сектор.
Рыночные отношения проявляются как стихийный порядок. С одной стороны - это спонтанное взаимодействие продавцов, покупателей, производителей, спроса и предложения, рыночных цен, конкурирующих фирм. С другой стороны, рынок упорядочен, и все субъекты подчиняются определенным правилам «игры», т.е. нормам законодательства. Поэтому рынок - это саморегулирующаяся и регулируемая система. Роль государства заключается в формировании конкурентной среды.

Меры государственного регулирования рыночных отношений:
· хозяйственное, административное и уголовное законодательство;

· налоговое, банковское, таможенное, валютное регулирование и контроль;

· лицензирование, квотирование и сертификация продукции;

· регулирование экспорта и импорта;

· установление таможенных тарифов, пошлин, квот;

· антимонопольное регулирование;

· установление правил приватизации и др.

Схема рыночных отношений дана на рис. 5.1.

Как видим из схемы, конкурентный, цивилизованный рынок становится таковым, если рыночная стихия регулируется государством. Скользя взглядом вниз по схеме, легко заметить, что в условиях рынка господствуют две формы собственности: государственная и частная. Покупатели, равно, как и производители делятся на три группы: правительство, бизнес, домашние хозяйства. Однако среди покупателей важнейшими являются домашние хозяйства, а среди производителей бизнес. 
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Рисунок- 5.1 - Схема рыночных отношений

Покупатели становятся таковыми, если располагают деньгами. Деньги порождают спрос. Покупательский платежеспособный спрос формирует цену спроса.

Производители именуются таковыми, если производят товары и услуги. Товары и услуги создают предложение. Производители и продавцы выдвигают цену предложения.

При взаимодействии покупателей и продавцов, цены спроса и цены предложения формируется равновесная цена, устраивающая всех субъектов. 

Важнейшим инструментом конкурентного рынка являются деньги. Регулирование денежного рынка осуществляет банковская система, состоящая из системы коммерческих банков, которыми управляет главный банк. В Республике Беларусь – это Национальный банк. Банковская система регулирует спрос и предложение денег, использует инструменты, способные сократить уровень инфляции и повысить деловую активность в стране.

Составными элементами экономических отношений и индикаторами состояния рынка являются биржи: товарная, фондовая, биржа труда и др. Биржы отражают уровень конкуренции на рынке труда, товарном и фондовом рынке.

Рыночные отношения строятся на определенных принципах, которые отражены на рис. 5.1: частная собственность, личный интерес, конкуренция, свобода предпринимательства и выбора.

5.2. Особенности рыночных отношений

Особенности рыночных отношений

1. Рыночные отношения имеют многовековую историю. Рыночные отношения зародились в Древнем Мире и получили дальнейшее развитие в Средние века и в современный период. По сути, вся история человечества - это история развития и совершенствования рыночных отношений. Рыночные отношения были всегда, ибо иного построения экономика не приемлет.

2. Рыночные отношения присущи любым общественно-экономическим формациям: первобытнообщинному строю, рабовладению, феодализму, капитализму, коммунизму, поскольку рыночные отношения есть там, где есть операции обмена. Человечество обменивалось продуктами труда, и будет обмениваться всегда. Операции обмена вездесущи.

При социализме также были рыночные отношения. Однако это были весьма своеобразные, деформированные, неполные рыночные отношения, поскольку существовало тотальное планирование, жесткое централизованное государственное управление, регулирование и контроль. Каждый производитель знал, какой товар, по какой цене и кому поставить. Не было конкуренции и свободного ценообразования. В условиях плановой экономики частная собственность была запрещена, отсутствовал личный интерес продавцов и производителей, классические рыночные институты, такие как: система налогообложения, сеть коммерческих банков и т.п. Однако рыночные отношения в неразвитой форме были, так как существовали операции обмена.

3. Рыночные отношения существуют вне зависимости от воли и сознания людей и поэтому рыночные законы действуют также естественно и неотвратимо как и  законы природы.

4. Рыночные отношения нельзя отождествлять с капитализмом. Поскольку чистого капитализма нет, постольку каждая страна строит рыночные отношения со своей спецификой.

5. Развитие рыночных отношений, длительный процесс. Промышленно развитые страны создавали свой мощный экономический потенциал в течение длительного времени. США стали процветающей страной спустя десятки лет после своего образования. Постсоциалистическим странам также потребуется достаточно длительный период для того, чтобы построить развитые рыночные отношения.

Республика Беларусь, как и другие страны, пройдет длительный период в развитии рынка. Наша страна находится только в самом начале рыночных преобразований. 

Рынок формируется на этапе первоначального накопления капитала. Этот этап пройден всеми странами. Он характеризуется появлением крупных собственников и накоплением значительных капиталов, а также такими негативными явлениями как: высокий уровень преступности, развитие теневой экономики, массовые нарушения хозяйственного законодательства. Идет формирование рыночных отношений, поэтому рынок стихийный, неорганизованный.

Этап первоначального накопления капитала заканчивается тогда, когда капиталы из сферы торговли и обращения начинают активно вливаться в промышленную и банковскую сферу. Перетоку капиталов в России способствовало то, что любой купец мечтал стать промышленником, либо банкиром, поскольку купечество относилось к низшему сословию, а труд их был малопрестижен.
Типы экономического поведения субъектов на рынке:

1. Голландский (нормальный, цивилизованный). Основные черты: умеренная норма прибыли (10-12%), сделки заключаются на доверии, фирмы дорожат своей деловой репутацией и положительным имиджем.

2. Итало-сицилийский (ненормальный, нецивилизованный) - огромная норма прибыли (200-2500%), преобладающие виды деятельности: игорный бизнес, махинации со строительными подрядами, продажа наркотиков, нелегальная продажа вооружений и др.

3. Мафиозный – деятельность фирм не лежит в сфере производства или торговли, преобладает рэкет, подкуп государственных чиновников, коммерческий обман. Принцип деятельности «схватили-убежали» в надежде, что «нас не догонят».

5.3. Принципы и функции рыночных отношений

Принципы рыночных отношений:
1. Частная собственность. Институт частной собственности позволяет любому субъекту по своему усмотрению приобретать, контролировать, применять и реализовывать любые материальные ресурсы, недвижимость, товары, ценные бумаги и т.п. Институт частной собственности на протяжении веков опирался на права завещания и наследования.

2. Свобода предпринимательства и выбора.
Этот принцип означает, что любой субъект может свободно на любом рынке покупать любой товар, по любым ценам, осуществлять производство товаров, оказывать услуги, а также торговать на любом рынке, любым товаром, по любым ценам. С одной стороны предприниматели свободны, но с другой, они ощущают давление рынка (конкуренцию), а также вынуждены действовать в рамках широких ограничений со стороны парламента и правительства, выпускающих законы, постановления, распоряжения и т.д. При этом, любой субъект может заниматься любой деятельностью приносящей доход: развивать производство, оказывать услуги, приобретать недвижимость; покупать драгоценности, предметы культуры и старины; вести операции с ценными бумагами.

3. Личный интерес. 

Это главный мотив поведения субъектов и развития бизнеса. Любой субъект стремится получить максимальный доход при минимальных затратах, подешевле купить и подороже продать. Каждый делает то, что выгодно, прежде всего, ему самому. Личный интерес является двигателем экономического прогресса.
4. Конкуренция. Конкуренция - это экономическое состязание большого числа продавцов и производителей, каждый из которых выходит на рынок лишь с мизерной частью общего предложения товаров и услуг и поэтому не может повлиять на общее предложение и соответственно цену товаров.

Конкуренция означает:

А) наличие на рынке большого числа продавцов и производителей по каждому конкретному товару. 

Одиночные производители или продавцы не в состоянии манипулировать рынком к своей выгоде. Экономическое состязание не наносит разрушительного вреда ни одному из участников конкуренции, если кто-либо решит увеличить свою прибыль, выгоду или долю рынка.

Б) свободный вход и выход с рынка любого продавца или производителя.

Это обеспечивает динамичную циркуляцию товаров, материальных ресурсов, капиталов, техники и технологий.

5. Опора на систему цен или рыночную систему.
Означает свободное ценообразование ни чем не ограниченное со стороны правительства, а также то, что любой предприниматель полностью информирован о состоянии рынка и его компонентах, т.е. цене, норме прибыли, движении капитала.

6. Ограниченная роль правительства. Роль правительства состоит в удовлетворении коллективных потребностей.

Функции государства в рыночной экономике:

· выработка эффективного хозяйственного законодательства;

· обеспечение сохранности рыночного механизма (проведение антиинфляционной профилактики, демонополизация экономики, укрепление финансовой системы и др.);

· охрана общественного порядка;

· национальная оборона;

· финансирование и содержание органов государственного управления, бюджетной сферы, учреждений культуры, здравоохранения, образования, науки;

· государственное управление, регулирование и контроль;

· охрана окружающей среды;

· управление демографическими процессами;

· поддержка малообеспеченных слоев населения (выплата пенсий, компенсаций, дотаций и др.).

Кроме того, функцией государства является регулирование производства общественных и частных товаров.

Общественные товары - это те товары и услуги, которые потребляются субъектами коллективно и примерно поровну (всеобщее обязательное среднее образование, бесплатное здравоохранение, высшее и среднее специальное образование, охрана общественного порядка, национальная оборона, доступ к национальным достижениям культуры и искусства.

Частные товары - это товары и услуги, которые потребляются субъектами не коллективно, не поровну и могут быть исключены из потребления (предметы роскоши, драгоценности, крупная недвижимость, платное лечение, и образование, отдых на зарубежных курортах, проживание в престижных отелях ).
Функции рынка:

1. Регулирующая. Рынок служит регулятором спроса и предложения, денежной и товарной массы. Через механизм закона стоимости, законы спроса и предложения он устанавливает и регулирует пропорции в экономике. Рынок дает ответ на вопрос: что производить, для кого и как производить. 

2. Стимулирующая. Рынок стимулирует посредством цен, конкуренции и других инструментов внедрение в производство достижений НТП, снижение затрат на производство продукции, повышение производительности труда, совершенствование продукции.
3. Информационная. Рынок дает информацию о количестве, качестве, ассортименте, цене поставляемых товаров и услуг на рынок, а также является источником других сведений, необходимых хозяйствующим субъектам. Наличие информации позволяет каждой фирме сверять собственное производство с меняющимися условиями рынка. Производитель имеет возможность соизмерять свои индивидуальные затраты на производство товаров и услуг с затратами конкурентов и динамикой цен. Потребитель посредством рынка измеряет величину своего дохода с рыночными ценами, а сведения о динамике цен позволяют ему строить прогноз рыночной конъюнктуры.

4. Посредническая. Рынок является посредником, связывающим звеном между производителями, продавцами и покупателями. Потребитель через рынок имеет возможность выбрать своего поставщика с точки зрения качества продукции, ее цены, предоставляемых услуг и гарантий. В то же время и продавец может выбрать подходящего покупателя.

5. Ценообразуюшая. Рынок формирует приемлемую для производителей, продавцов и покупателей цену исходя из уровня издержек, а также под воздействием спроса и предложения, конкуренции. 

6. Санирующая. Рынок, очищает общественное производство, экономику от нерентабельных, убыточных, неэффективных хозяйствующих субъектов, дает «зеленый свет» более предприимчивым, эффективным.

5.4. Сущность и типы конкуренции

Конкуренция – соперничество между участниками рынка в различных сферах: производстве, технике, технологии, качестве товаров и услуг, реализации продукции и т.д. Конкуренция - это тотальное экономическое состязание во всех сферах.
Типы конкуренции

Ценовая конкуренция. Борьба за расширение круга покупателей путем понижения цены продаваемого товара.

Неценовая конкуренция. Соперничество путем повышения качества продукции, рекламирования, послепродажного обслуживания.

Внутриотраслевая конкуренция. Соперничество путем снижения затрат, внедрения новой техники и совершенных технологий.

Межотраслевая конкуренция. Перелив капитала в отрасли, где норма прибыли выше.

Совершенная конкуренция. Множество фирм производят стандартизированную продукцию, вход и выход из отрасли свободный.

Несовершенная конкуренция – рынки чистых монополий, олигополий и монополий.

Модели рынка и виды конкурентной борьбы даны в табл. 5.1.
Таблица 5.1
Модели рынка и виды конкурентной борьбы

Характерные черты
Модели рынка


Совершенная конкуренция
Несовершенная конкуренция



Монополистическая конкуренция
Олигополия
Чистая монополия

Число фирм
очень большое
много
несколько
одна

Тип продукции
стандартизированная
дифференцированная
стандартизированная и дифференцированная
уникальный; нет близких заменителей

Контроль над ценами
отсутствует
некоторый, но в довольно узких рамках
Решения о ценах взаимозависимы; значительный при тайном сговоре
значительный

Доступность информации
равный и свободный
некоторые затруднения
некоторые ограничения
Некоторые ограничения

Условия вступления в отрасль
очень легкие, препятствия отсутствуют
Сравнительно легкие
наличие существенных препятствий
блокировано

Неценовая конкуренция
отсутствует
значительный упор на рекламу, торговые знаки, торговые марки и др.
очень типична, особенно при дифференциации продукта
реклама связи фирмы с общественными  организациями

Примеры
сельское хозяйство
производство одежды, обуви
Производство автомобилей
Местные предприятия коммунального хозяйства

5.5. Виды рынка. Инфраструктура рынка

Рынок как развитая система отношений товарного обмена представляет собой совокупность отдельных взаимосвязанных рынков. Рынки классифицируются по многим признакам. 

По степени насыщенности:

а) равновесный (объем спроса и объем предложения совпадают);

б) дефицитный (спрос преобладает над предложением);

в) избыточный (предложение превышает спрос). 

В пространственном разрезе:

· местный (локальный) - ограничивается одним или несколькими районами страны;

· национальный (внутренний) - охватывает всю национальную территорию; 

· региональный (по группе стран); 

· мировой (международный, внешний) рынок - включает все страны мира.

По видам конкуренции:
· рынок совершенной (свободной) конкуренции. На таком рынке работает бесконечно большое количество фирм, производящих однородную, стандартизированную продукцию. Вхождение и выход из такого рынка трудностей не представляет. Примером служит сельское хозяйство.

·  рынок несовершенной конкуренции. Он может быть трех типов:

А) рынок монополистической конкуренции сочетает в себе черты свободного рынка (большое количество фирм при небольшой доле каждого из них в общем объеме производства). Выпускается разнородная продукция. Вхождение и выход с рынка свободный. Пример такого рынка - розничная торговля, производство потребительских товаров (обуви, одежды, продуктов питания).

Б) олигополия. Это рынок нескольких фирм, продающих стандартизированную или дифференцированную продукцию. Доступ на олигополистический рынок для других хозяйствующих субъектов затруднен. На таком рынке действует неценовая конкуренция. Условия входа и выхода из такого рынка встречают отдельные препятствия, ограничен доступ к информации. Пример: производство автомобилей, стали.

В) чистая монополия. На рынке работает единственный производитель или продавец некоторого продукта, у которого нет близких заменителей. Чистый монополист диктует цены. Вступление на такой рынок других производителей заблокировано. Примеры: минский автомобильный и тракторный заводы, Солигорский калийный комбинат.

С точки зрения законности:

· легальный (законный) рынок;

· нелегальный, теневой (серый и черный) рынок на нем происходит оборот дефицитных товаров.

По объектам обмена:

· рынок потребительских товаров и услуг;

· рынок факторов производства (рынок рабочей силы, рынок сырья, недвижимости, земли);

· финансовый рынок (рынок ценных бумаг, денежный рынок, банковских ссуд и других кредитных ресурсов);

· научно-технических разработок;

· информационный рынок.

По организации рыночного обмена: 

· оптовый;

· розничный; 

· экспортный; 

· импортный.

По общественному разделению труда - рынок местный, национальный и международный.

По формам собственности – частный, кооперативный, государственный.

По объектам рыночного обмена – товарный, денежный.

Функционирование рыночных отношений обеспечивается за счет инфраструктуры рынка.

Инфраструктура рынка - это совокупность институтов рынка, обслуживающих кругооборот капиталов, финансовых средств, материальных и трудовых ресурсов, инвестиций. Инфраструктура рынка включает совокупность материально - технических и организационно - экономических факторов, обеспечивающих нормальное функционирование сферы товарного обращения. Инфраструктура рынка опирается на совокупность разнообразных посредников между покупателями и продавцами.

Инфраструктура включает сеть коммерческих банков и различных финансовых учреждений, биржы, информационно - коммерческие центры, оптово - посреднические фирмы, снабженческо - сбытовые организации, страховые компании, аудиторские фирмы, выставки, ярмарки, аукционы, центры маркетинга, подготовки менеджеров, маклерские, брокерские, дилерские фирмы. 

Инфраструктура объединяет рыночные элементы в единое целое и делает экономику страны работоспособной.

В рыночную инфраструктуру входит также экономическая инфраструктура: дороги, все виды транспорта, материальная база (магазины, склады), техническая база (измерительная техника, средства автоматизации), информационный комплекс и др. 

Важной частью инфраструктуры рынка является законодательная система страны, регулирующая правовые взаимоотношения хозяйствующих субъектов и определяющая правила «рыночной игры».
5.6. Модели рыночной экономики. Особенности белорусской национальной модели

Модели рыночной экономики. 

С учетом исторических особенностей развития конкретной страны, роли государства и выбора приоритетов общественного развития выделяют две модели — либеральную и социально ориентированную. 

· Либеральная модель (господство частной собственности, поощрение предпринимательства). Примеры стран: США, Канада, Австралия, Великобритания.

· Социально ориентированная модель (сильные позиции государства в регулировании экономики и решении социальных проблем). Регулируется занятость населения, уровень доходов, цены. Примеры стран: Швеция, Финляндия, Норвегия, Дания, ФРГ, Австрия.

Модели рыночной экономики связаны с историческими особенностями и возможностями стран. Поэтому выделяют также японскую модель рынка (исторические традиции этой страны, приоритет интересов нации над личными интересами, высокая трудовая дисциплина и ответственность работников, сильно развитая восприимчивость ко всему новому).

Типы экономических отношений. 

1. Рыночная (либеральная) экономика. Для нее характерно господство частной собственности, отсутствие вмешательства со стороны государства в деятельность субъектов хозяйствования, существование классических рыночных институтов. 

2. Командно-административная экономика. В ней преобладает государственная собственность, централизованное планирование и регулирование экономики. Централизованно устанавливаются цены, а рынку отводится формальная роль.

3. Смешанная экономика основана на структурах, относящихся к разным видам собственности. Частная и государственная собственность представлены примерно поровну, высокие налоги, высокий уровень социальной поддержки населения, роль государства значительна.

4. Традиционная экономика характерна для отсталых в экономическом отношении стран и базируется на сохраняющихся в каждой стране национальных обычаях, традициях и верованиях.

Несколько иной подход отстаивается российским экономистом В.И.Видяпиным (см. рис. 5.2).

Особенности белорусской национальной модели

В силу экономической и политической специфики, менталитета народа, Республике Беларусь необходима своя модель рыночного хозяйства. Это, вероятно, должен быть смешанный тип экономики, социально-ориентированная экономическая модель. Она должна создавать необходимые условия для самостоятельного обеспечения индивидами достойного уровня жизни. 

Суть социальной ориентации рыночной экономики состоит в том, чтобы создавать такие условия, когда благосостояние будет достигаться не столько перераспределением благ, сколько активной и инициативной деятельностью белорусских граждан. 

Система социальной защиты не должна ограничиваться поддержкой малообеспеченных слоев населения или тех, кто не включен в общественное производство (учащиеся, пенсионеры, инвалиды). Она должна включать в себя и защиту лиц, участвующих в общественном производстве, и, прежде всего, людей, работающих по найму. Осуществляется это через регламентирование в законодательной форме труда (продолжительность рабочей недели, продолжительность и порядок предоставления отпусков, охрана труда и др.) и его оплаты (установление минимальной заработной платы и др.), а также определение прав работников при приеме на работу и увольнении.

Социально ориентированная рыночная экономика - это экономика, способная эффективно функционировать и обеспечивать экономический рост. 












Рисунок 5.2. - Модели современного рыночного хозяйства (По В.И.Видяпину)

Темы докладов и рефератов

1. Рыночная экономика и модели ее становления и развития (немецкая, шведская, американская, японская и др.).

2. Особенности белорусской модели социально - ориентированной рыночной экономики.

3. Роль государства в рыночной экономике.

4. Исторический процесс развития рыночных отношений;

Вопросы для повторения

1. Сформулируйте свое понятие рынка.

2. Перечислите особенности рыночных отношений.

3. Назовите принципы рыночных отношений.

4. Назовите функции рыночных отношений.

5. Назовите основные типы рынка.

6. Что такое конкуренция? Назовите основные типы конкуренции.

7. Что такое инфраструктура рынка?

8. В чем заключается роль инфраструктуры рынка?

9. Назовите модели рыночной экономики.

10. Как называется белорусская национальная модель? Отметьте ее характерные черты.

Раздел II. Основы микроэкономики

6. Спрос, предложение и рыночное равновесие. Эластичность спроса и предложения

6.1. Спрос. Закон спроса.

6.2. Факторы, влияющие на спрос.

6.3. Предложение. Закон предложения.

6.4. Факторы, влияющие на предложение.

6.5. Эластичность спроса.

6.6. Эластичность предложения.

6.7. Рыночное равновесие.

6.1. Спрос. Закон спроса 

Спрос – это платежеспособная потребность. Спрос выражается в количестве купленного товара.

Закон спроса - обратная зависимость между ценой и величиной спроса на товар или услугу в течение определенного периода. При прочих равных условиях, чем выше цена, тем ниже спрос и наоборот.

Функция спроса имеет вид:
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 - объем спроса не товар x в единицу времени;
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 - цены товаров x,y,…,z; I – денежный доход потребителя; T – вкусы и предпочтения потребителя; M… - общее число покупателей данного товара и другие факторы.

Формула функции спроса, заданная аналитическим способом, имеет следующий вид:
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Рисунок 6.1 - Функция индивидуального спроса

Функция индивидуального спроса (на один продукт) представлена в виде нисходящей кривой DD, поскольку между ценой и величиной спроса существует обратная зависимость.
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Рисунок 6.2 - Изменения в спросе

Увеличение уровня спроса смещает кривую спроса вправо, от DI к D2. Уменьшение уровня спроса смещает кривую спроса влево, от D1 к D3. Изменение величины спроса ведет к перемещению, вызываемому изменением цены данного продукта, от одной точки к другой на постоянной кривой спроса, на нашем графике — от а к b.

Следствия из закона спроса:

1. Высокая цена отбивает у потребителей охоту покупать, а низкая цена стимулирует их желание совершить покупку.

2. Потребительское поведение подвержено действию принципа «убывающей предельной полезности», согласно которому, каждые последующие единицы товара приносят покупателям все меньшее удовлетворения. Потребители готовы приобретать дополнительные единицы товара при условии, что цена будет снижена.

3. «Эффект дохода» - с ростом цен и при неизменных доходах субъектов недоступность товаров для покупателей увеличивается - товаров покупают меньше.
4. «Эффект замещения» - с ростом цен и при неизменных доходах субъектов, покупатели переключаются на товары  заменители. Например: с ростом цен на кофе покупатели в основном покупают чай или какао, а при увеличении цен на мед покупатели переключаются на сахар, повидло, джем. 
Товары заменители (товары субституты) - это товары, которые могут заменять друг друга при удовлетворении одной и той же потребности (чай, кофе, какао).
Товары взаимодополняемые (комплиментарные товары) - это товары, взаимодополняющие друг друга при удовлетворении одной и той же потребности (автомобиль, моторное масло, бензин).

Из закона спроса существуют три исключения, которые получили названия:

· парадокс Гиффена (английский экономист и статистик Роберт Гиффен (умер в 1910 году); 

· эффект Веблена (американский социолог и экономист);

· эффект «сноба».

«Парадокс Гиффена» - в условиях экономического кризиса и инфляции рост цен на товары первой жизненной необходимости (хлеб, молоко, картофель) не приводит к сокращению спроса, а даже увеличивает его. Поскольку население меняет структуру спроса в пользу более дешевых продуктов питания и вещей.

«Эффект Веблена» в условиях экономического кризиса и инфляции рост цен на предметы роскоши (золото, бриллианты, антиквариат и т.п.) не приводит к сокращению спроса, а даже увеличивает его. Таким способом люди пытаются спасти деньги от обесценивания.

«Эффект сноба» - если потребители ожидают дальнейшего роста цен, то они закупают «впрок», несмотря на рост цен.

6.2. Факторы, влияющие на спрос

Ценовые факторы, влияющие на спрос:

1. Цены на товары. Данный фактор проявляет себя в полном соответствии с законом спроса. Цена на товар растет – спрос сокращается и наоборот.

2. Цены на сопряженные товары. При увеличении цены на один из взаимозаменяемых товаров спрос на другой увеличивается. В случае взаимодополняемых товаров рост цены на один товар вызовет падение спроса на другой.

Неценовые факторы, влияющие на спрос:

1. Доходы потребителей. Чем выше доходы потребителей, тем выше спрос и наоборот. Кривая сдвигается либо вправо вверх, либо влево вниз.

2. Предпочтения и вкусы потребителей. Например, веяния моды приводят к изменению спроса и удалению или приближению кривой спроса к началу координат.

3. Количество потребителей. Чем больше потребителей, тем выше спрос. Чем меньше потребителей, тем ниже спрос.

4. Ожидания потребителей. Ожидание дальнейшего роста цен или повышения доходов будет увеличивать текущий спрос и приведет к сдвигу кривой спроса вправо.

Названные факторы смещают кривую спроса вправо вверх (при росте спроса) или влево вниз (при снижении спроса).

6.3. Предложение. Закон предложения

Предложение — количество товара, которое будет предложено рынку при разных ценах.

Закон предложения - прямая зависимость между ценой и величиной предложения товара или услуги в течение определенного периода. При прочих равных условиях, чем выше цена, тем выше предложение и наоборот.

В общем виде функция предложения будет иметь вид:
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где 
[image: image33.wmf]s

Q

 - объём предложения;

P – цена товара или услуги;
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 - цены на ресурсы;

Т – технология;

Н – другие факторы.

Функция предложения, заданная аналитическим способом, имеет следующий вид:
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где 
[image: image36.wmf]sx

Q

 - функция предложения по цене;

c, d – константы.

Индивидуальное предложение – объем или кривая предложения товара либо услуги отдельного продавца.
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Рисунок 6.3 - Функция индивидуального предложения

На графике функция индивидуального предложения представлена в виде восходящей кривой SS, поскольку между величиной предложения и ценой существует прямая связь: по закону предложения производители производят большее количество продукта, если цена на него растет.
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Рисунок 6.4 - Изменения в предложении

Увеличение уровня предложения смещает кривую предложения вправо, от S1 к S2. Уменьшение уровня предложения смещает кривую предложения влево, от S1 к S3. Передвижение от а до в означает изменение величины предложения.

Следствия из закона предложения

· при росте цен предприниматели получают дополнительную прибыль, которую можно инвестировать в расширение производства;

· при росте цен, в отрасль могут войти предприниматели, у которых более высокие издержки. Это способствует развитию конкуренции.

6.4. Факторы, влияющие на предложение

Ценовые факторы, влияющие на предложение 

· Цена на товары.

· Цены на ресурсы. Если цены на ресурсы растут, то предложение сокращается и наоборот.

· Цены на сопряженные товары. Сопряженные товары – это товары заменители (субституты) и товары взаимодополняемые (комплиментарные). Субституты - рост цены одного товара увеличивает предложение другого. Комплиментарные – рост цены одного приводит к уменьшению предложения другого.

Неценовые факторы, влияющие на предложение:

· Количество производителей на рынке. Чем больше производителей данного товара на рынке, тем выше предложение и наоборот

· Совершенствования техники и технологии. Применение новейшей техники и технологий приводит к росту производительности труда и предложение увеличивается.

· Уровень налогообложения. Высокий уровень налогообложения приводит к сокращению доходов предпринимателей и уменьшению предложения.

· Ожидание производителей изменения цен на рынке. Если производители ожидают роста цен, то задерживают отгрузку готовой продукции. Это сокращает предложение.
Названные факторы смещают кривую предложения влево вверх (при снижении предложения) или вправо вниз (при увеличении предложения), как показано на рис. 6.5.
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Рисунок 6.5 - Изменения спроса и предложения и их воздействие на цену и количество продукта: а — увеличение спроса; б — уменьшение спроса; в — увеличение предложения; г— уменьшение предложения

6.5. Эластичность спроса
Эластичность спроса — реакция спроса на изменение цены. Определяется как прирост объема спроса, возникающий в результате сокращения цены на 1%, при условии неизменности всех остальных факторов, влияющих на уровень спроса.

Эластичный спрос - спрос, для которого коэффициент эластичности больше единицы; процент изменения величины спроса больше процента изменения цены товара. 

Эластичность спроса характеризуется коэффициентом эластичности.

Существует три вида эластичности спроса: эластичность спроса по цене, по доходу и перекрестная эластичность спроса.

Эластичность спроса по цене
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где
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 - коэффициент эластичности;
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 - процентное изменение цены;

D, P – первоначальный спрос и цена соответственно;


[image: image46.wmf]P

D

D

D

,

 - изменения спроса и цены.


[image: image47.wmf])

(

)

(

.

P

D

Q

P

E

C

CP

CP

d

D

D

×

=




(6.8)

где
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 - средняя цена;


[image: image49.wmf]C

CP

Q

.

 - средний объём спроса;


[image: image50.wmf]P

D

D

D

,

 - изменение цены и объёма спроса соответственно.

Например, цена выросла на 10%, а спрос снизился на 5%, тогда 5% : 10% = 0,5. Кэл.< 1, следовательно, спрос не эластичен.

Цена выросла на 10%, а спрос снизился также на 10%, тогда 10% : 10% = 1. Кэл. = 1 -это спрос единичной эластичности.

Цена выросла на 10%, а спрос снизился на 15%, тогда 15% : 10% = 1,5. Кэл. > 1, следовательно, спрос эластичен.
Эластичность спроса по доходу
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где 
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 - коэффициент эластичности спроса по доходу;
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Перекрестная эластичность спроса
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где 
[image: image58.wmf]xy

E

 - коэффициент перекрёстной эластичности спроса;
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 - процентное изменение спроса на товар x;
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 - процентное  изменение  цены товара y;

Неэластичный спрос - коэффициент эластичности такого спроса меньше единицы; процентное изменение цены больше процентного изменения объема спроса.
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Рисунок 6.6 - Совершенно неэластичный и совершенно эластичный спрос

Кривая совершенно неэластичного спроса (D1) представляет собой линию, параллельную вертикальной оси; кривая совершенно эластичного спроса (D2) параллельна горизонтальной оси.

Факторы, влияющие на эластичность спроса

Заменяемость. Чем больше хороших заменителей данного товара, тем эластичнее спрос на него и наоборот. При повышении цен на основной товар люди смогут перейти на потребление товара-субститута, поэтому спрос на основной товар будет эластичным. При отсутствии заменителей – спрос не эластичен. 

Удельный вес в доходе потребителя. Чем большую долю занимает данный товар в бюджете потребителя, тем эластичнее спрос на него и наоборот

Предметы роскоши и предметы первой жизненной необходимости. Спрос на предметы роскоши более эластичен, чем на предметы первой жизненной необходимости. 

Фактор времени. Чем больше времени имеет покупатель для обдумывания решения о покупке, тем эластичнее спрос.

Доступность товара или услуги. Чем менее доступен товар, тем ниже эластичность спроса на него (например, в условиях дефицита).

6.6. Эластичность предложения
Эластичное предложение - предложение, для которого коэффициент эластичности больше единицы; а процент изменения величины предложения больше процента изменения цены товара.

Эластичность предложения — реакция предложения на изменение цены. Определяется как прирост объема предложения товара в результате роста его цены на 1%, при условии неизменности всех остальных факторов, влияющих на уровень предложения.

Эластичность предложения характеризуется коэффициентом эластичности.
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где 
[image: image63.wmf]S

E

 - коэффициент эластичности предложения по цене;
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Например, цена выросла на 10%, а предложение увеличилось на 5%. Тогда 5% : 10% = 0,5. Кэл.< 1, следовательно, предложение не эластично.

Цена выросла на 10%, а предложение также увеличилось на 10%. Тогда 10% : 10% = 1. Кэл. = 1, следовательно, это предложение единичной эластичности.

Цена выросла на 10%, а предложение увеличилось на 15%. Тогда 15% : 10% = 1,5. Кэл. >1, следовательно, предложение эластично.

Неэластичное предложение - коэффициент эластичности такого предложения меньше единицы; процентное изменение цены больше процентного изменения объема предложения.

Факторы эластичности предложения:

· фактор времени;

· уровень загрузки производственных мощностей предприятий;

· скорость перелива капитала из одной отрасли в другую;

· уровень издержек предприятия и др.

Основные области практического применения эластичности спроса и предложения:

1. анализ реакции потребителя на изменение цены;

2. подготовка производства к изменению спроса;

3. определение ценовой политики фирм;

4. принятие решений о соответствующей маркетинговой политике фирмы;

5. разработка структуры налогообложения;

6. проведение операций на внешнем рынке, валютном рынке;

7. выработка мероприятий государственного регулирования экономики и др.

6.7. Рыночное равновесие 

Покупатели и продавцы выходят на рынок с разными целями и интересами. Покупатели стремятся купить товар подешевле, а производители желают продать его подороже. Поэтому покупатели предлагают цену спроса, т.е. такую цену, которая является максимально возможной. Выше она подняться не может, т.к. у покупателей больше нет денег. Производители и продавцы предлагают цену предложения, т.е. минимально возможную цену, ниже она опуститься не может, т.к. не покроет издержек на производство продукции. Взаимодействие покупателей и продавцов, цены спроса и цены предложения приводит к установлению на рынке цены равновесия.

Рыночное равновесие означает:

1. рыночная цена стала ценой равновесия;

2. спрос равен предложению.

В равновесном состоянии величина спроса равна величине предложения:
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Рисунок 6.7 - Рыночное равновесие

Если спрос может измениться мгновенно, то для увеличения предложения требуется время, обусловленное необходимостью расширения производственных мощностей, закупки оборудования, приобретения технологий и т.д. В связи с этим различают следующие виды рыночного равновесия: мгновенное, краткосрочное, долгосрочное.


[image: image69]
Рисунок 6.8 - Мгновенное равновесие
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Рисунок 6.9 - Краткосрочное  равновесие


[image: image71]
Рисунок 6.10 - Долгосрочное равновесие

Продажа некоторого товара по завышенной цене приводит к избытку его на рынке, а если продукт продается по заниженной цене, то на рынке сложится дефицит этого товара.
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Рисунок 6.11 - Установление потолка цен приводит к устойчивому дефициту

Потолок цен представляет собой законодательно установленную максимальную цену, которую продавцу разрешается запрашивать за свой товар или услугу.
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Рисунок 6.12 - Установление нижнего уровня цены приводит к устойчивому избытку продукции

Нижний уровень цены Pf, ведет к образованию устойчивого излишка продукции, величина которого измеряется отрезком ОdOs. Правительство должно либо выкупать этот излишек, либо принимать меры к его ликвидации путем ограничения предложения или расширения спроса на данный продукт.

Темы докладов и рефератов

1. Анализ спроса на продукцию отечественных производителей.

2. Анализ предложения продукции отечественными предприятиями.

3. Анализ спроса и предложения на продукцию сельскохозяйственных производителей в Республике Беларусь.

Вопросы для повторения

1. Дайте понятие спроса и сформулируйте закон спроса.

2. Назовите факторы, влияющие на спрос.

3. Дайте понятие предложения и сформулируйте закон предложения.

4. Назовите факторы, влияющие на предложение.

5. Раскройте сущность эластичности спроса и предложения. 

6. Назовите факторы, влияющие на эластичность спроса. 

7. Назовите факторы, влияющие на эластичность предложения. 

8. Определите условия рыночного равновесия.

7. Теория поведения потребителя

7.1. Полезность и рациональность потребителя. Общая и предельная полезность.

7.2. Предпочтения потребителя и кривые безразличия.

7.3. Бюджетные ограничения потребителя. Влияние изменений в доходах и ценах на положение бюджетной линии.

7.4. Равновесие потребителя. Эффект замещения и эффект дохода в поведении потребителя.

7.1. Полезность и рациональность потребителя. Общая и предельная полезность

Потребление в широком смысле слова – это есть применение, использование, употребление любого экономического блага для удовлетворения потребности.

Существует три уровня потребления:

· личное и семейное потребление;

· производственное потребление;

· общественное потребление.

Различают также текущее потребление и будущее потребление в зависимости от дохода и психологических установок потребителя.

Основная черта потребления – рациональность.

Полезность – это удовлетворение, которое получает потребитель в процессе использования благ.

Автор слова «полезность» - английский экономист Бентам.

Основы теории разработали: английский экономист У.Джевонс, итальянский – М.Вальрас и австрийские экономисты – Э.Бем-Баверк, К.Менгер.

Различают предельную и общую полезность.

Предельная полезность – это полезность, извлекаемая из каждой дополнительной единицы потребляемых благ.

Общая полезность – это сумма предельных полезностей потребляемых благ.

Доходы и цены влияют на выбор потребителя, определяют его спрос, а поэтому, можно сделать вывод о том, что полезность и спрос взаимосвязаны.

Допустим, что потребитель способен измерить в некоторых условных единицах полезность потребления определенного количества конфет в день. Естественно, данная оценка весьма субъективна и будет значительно отличаться для разных потребителей.

Таблица 7.1

Общая и предельная полезность

Ед. продукта
Полезность


Предельная (МИ)
Общая (ТИ)

1
8
8

2
6
14

3
2
16

4
0
16

5
-5
11

По данным табл. 7.1 можно проследить падение предельной полезности каждой последующей конфеты, что отражает закон убывающей предельной полезности. Общая полезность по мере роста потребления конфет возрастает и определяется суммированием предельных полезностей. Так, общая полезность второй конфеты будет равна 8+6=14, третьей 14+2=16 и т.д.

7.2. Предпочтения потребителя и кривые безразличия

Кардиналисткий подход к оценке полезности благ (У.Джевонс, К.Менгер, Э.Бем-Баверк, А.Маршалл и др.).

U = u1(x1) + u2(x2) +… un(xn), 


(7.1)

где U – общая полезность всего набора потребляемых благ, u1(x1), u2(x2),… un(xn) – полезность от потребления конкретных товаров 1, 2…n.

Функция полезности в общем виде:

U = f(x1, x2,     xn).



(7.2)

Основные факторы: предпочтения потребителя и цена.

Ординалистский подход к оценке полезности (В.Парето, Е.Слуцкий, Р.Ален и Дж.Хикс).

Особенности:

1. оценка не отдельных благ, а потребительских наборов;

2. не требуется знать абсолютную величину полезности.
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Рисунок 7.1 - Кривая потребительского безразличия

Кривые безразличия воплощают в себе «субъективную» информацию о предпочтениях, отдаваемых потребителем продукта А или продукта В. По определению, кривые безразличия демонстрируют все возможные комбинации продуктов А и В, дающие потребителю равный объем удовлетворения потребности, или полезности. На рисунке представлена гипотетическая кривая безразличия, включающая продукты А и В. Субъективные предпочтения потребителя таковы, что он реализует одинаковую совокупную полезность А и В при любой их комбинации, показанной на графике; следовательно, потребителю будет безразлично, какую именно комбинацию продуктов он действительно приобретет.
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Рисунок 7.2 - Карта кривых безразличия

Карта безразличия представляет собой набор кривых безразличия. Каждая следующая кривая, дальше отстоящая от начала координат, соответствует большей величине совокупной полезности.

Свойства кривых безразличия
· через любую точку на пространстве товаров можно провести кривую безразличия;
· кривые безразличия не пересекаются;
· товарные наборы более отдаленные от начала координат–более предпочтительны;
· кривые безразличия имеют отрицательную направленность;
· кривые безразличия имеют вогнутый вид.

Кривая безразличия - кривая, отражающая разные товарные наборы двух других благ, обладающих равной полезностью для потребителя. Каждая кривая безразличия отражает равную, но отличную от других полезность. По мере удаления от начала координат товарные наборы содержат  большее количество обоих благ – полезных для потребителя. Передвигаясь по кривой, мы отказываемся от одного блага, замещая его другим, но полезность потребительского набора остается неизменной. От кривизны зависит количество товаров приобретаемых потребителями.

7.3. Бюджетные ограничения потребителя. Влияние изменений в доходах и ценах на положение бюджетной линии
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(7.3)

где I – доход потребителя;
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 - количество единиц товара;
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(7.4)
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(7.5)
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 - формальное условие равновесия в кардиналистской теории;
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 - условия равновесия в кардиналистской и ординалистской теориях совпадают.
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Рисунок 7.3 - Бюджетная линия потребителя

На положение бюджетной линии влияют:

1. изменения в доходах (сдвиг бюджетной линии вверх или вниз);

2. изменения в ценах (три варианта изменений).

7.4. Равновесие потребителя. Эффект замещения и эффект дохода в поведении потребителя
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Рисунок 7.4 - Равновесное положение потребителя

Комбинация, максимизирующая полезность, будет соответствовать точке, лежащей на наивысшей из доступных потребителю кривых безразличия.

Эффект дохода – это изменение величины спроса, вызванное исключительно изменением реального дохода при неизменности относительных цен товаров.

Эффект замещения – изменения в величине спроса, вызванные исключительно изменениями относительной цены товара при постоянном реальном доходе.

Таблица 7.2

Влияние эффекта дохода и замещения на величину спроса вследствие снижения цен

Тип товара
Эффект


дохода
замещения
общий

нормальный
положительный
положительный
положительный

низший
отрицательный
положительный
?

Темы докладов и рефератов

1. Вклад австрийской школы в теорию потребления.

2. Законы и кривые Э.Энгеля.

Вопросы для повторения

1. Охарактеризуйте сущность потребления.

2. Раскройте сущность категории полезности.

3. В чем состоит отличие предельной полезности от общей?

4. Раскройте кардиналисткий и ординалистский подход к оценке полезности благ.
5. Назовите свойства кривых безразличия.
6. Какие факторы влияют на положение бюджетной линии?
7. Как проявляется эффект дохода и эффект замещения?

8. МЕХАНИЗМ РЫНКА В УСЛОВИЯХ СОВЕРШЕННОЙ И НЕСОВЕРШЕННОЙ КОНКУРЕНЦИИ

8.1.Совершенная конкуренция.

8.2. Чистая монополия.

8.3. Виды монополий.

8.4. Олигополия и ее виды.

8.5. Монополистическая конкуренция.

8.6. Показатели концентрации рынка.

8.7. Антимонопольное регулирование.

8.1.Теория совершенной конкуренции

Совершенная (чистая) конкуренция — тип рынка, характеризуемый наличием на рынке бесконечно большого числа конкурирующих между собой фирм, производящих однородную, стандартизированную продукцию. Любая фирма может свободно войти на этот рынок и свободно выйти из него. Ни кто из продавцов не может оказать какого-либо влияния на рыночную цену продукции.

Совершенная (чистая) конкуренция в реальной экономике встречается не часто. К ней можно отнести рынок ценных бумаг, рынок сельскохозяйственных производителей. При совершенной конкуренции рынок не монополизирован, нет инфляции, безработицы, перепроизводства товаров. На рынке складываются идеальные условия конкуренции. 

Признаки совершенной конкуренции:

а) на рынке работает бесконечно большое множество конкурирующих фирм. Ни одна из них не может повлиять на цены и поэтому вынуждена приспосабливаться к сложившемуся уровню цен. Спрос на продукцию фирмы совершенного конкурента эластичен.

б) свободный вход и выход с рынка. Не существует каких-либо юридических, финансовых, экономических и технологических и иных препятствий.

в) равенство и анонимность предпринимателей. Многочисленные фирмы производят абсолютно идентичную продукцию, т.е. продукция фирмы А ни чем не отличается от продукции фирм Б, В, Г, Д. Поэтому никакого значения не имеют товарные знаки, ярлыки, реклама.

г) полная информированность предпринимателей о параметрах рынка, цене, спросе, предложении с целью наиболее выгодного вложения капитала.

д) независимость фирм в принятии решений. Ни одна из фирм не ограничивает конкуренцию путем сговора и обмана.

е) абсолютная мобильность материальных, трудовых, финансовых ресурсов.

8.2. Чистая монополия

Чистая монополия - это когда на рынке присутствует только один продавец или производитель продукции, у которой нет близких аналогов (Минский тракторный и автомобильный заводы, Белаз и др.) 

Признаки чистых монополий:

1. Поскольку у продукции чистого монополиста нет близких заменителей, постольку у покупателей нет выбора. Они вынуждены либо соглашаться с ценой, качеством и другими параметрами товара, либо отказываться от покупки.

2. Чистый монополист экономит на рекламе, т.к. производит единственный в своем роде товар, не нуждающийся в рекламе.

3. В отрасль чистой монополии другим предприятиям войти очень сложно, т.к. существует целый ряд юридических, экономических и иных барьеров.

4. Чистый монополист может назначать монопольно высокую цену, а также выбирать для себя оптимальное соотношение цены и объемов производства.

5. Кривая спроса на продукцию фирмы монополиста совпадает с кривой спроса для отрасли, т.к. одно предприятие представляет целиком всю отрасль.

6. Поскольку производится только один товар, продукция как правило не дифференцирована.

8.3. Виды монополий

На рынке работают следующие виды монополистических структур:

1. Естественная монополия – единственное предприятие представляющее целую отрасль, существование которого целесообразно по естественным образом сложившимся в экономике страны причинам. 

Виды естественных монополий:

а) в отрасли целесообразно находиться лишь одному, двум очень крупным предприятиям, которые в состоянии получить экономию на масштабах производства (автомобильные, металлургические заводы). Мелкие предприятия в этой отрасли существовать не смогут, т.к. не в состоянии расширить масштаб производства и минимизировать издержки. Крупным предприятиям войти в эту отрасль затруднительно, поскольку потребуются очень большие капиталы. 

б) естественные монополии, владеющие уникальными природными ресурсами и месторождениями (ЮАР компания «Де Бирс» контролирует около 70% мировой переработки алмазов).

в) естественные монополии, регулируемые и контролируемые государством (предприятия энергетики, жилищно-коммунальное хозяйство). Предприятия, работающие в этих отраслях, производят общественно-значимые товары и услуги, поэтому государство поддерживает цены и тарифы на эти товары и услуги на низком уровне за счет предоставления льгот, преимуществ предприятиям монополистам. Иногда такие естественные монополии существуют просто по чисто техническим причинам. В одном городе по техническим причинам не могут существовать две телефонные компании, т.к. абонентам пришлось бы иметь два телефонных аппарата, два справочника, два номера и т.п., что не совсем оправдано.

2. Закрытые монополии
Возникают тогда, когда государство искусственно устанавливает юридические или иные барьеры для вступления в отрасль некоторых предприятий. 

Барьеры, препятствующие вступлению в закрытую монополию:

· патенты - дают право изобретателю контролировать продукт в течение определенного срока. Патенты защищают изобретателя и фирму от посягательства конкурентов, которые не участвовали в расходах денег, времени и усилий на изобретение. Патенты и научно-исследовательские разработки усиливают позиции фирмы в конкурентной борьбе.

· лицензии - право на производство какой-либо продукции или оказание услуг. Для сохранения закрытой монополии, новому предприятию лицензия не будет предоставлена.

· нечестная конкуренция – ситуации, когда конкуренты у фирмы монополиста устранены, а появление новых блокируется, в результате сговора, агрессивных, либо жестоких действий со стороны чистого монополиста.

3. Открытая монополия - это когда какая-либо фирма является единственным производителем нового уникального товара. Конкурентов у фирмы еще нет, и они появятся не скоро. Однако монополия является открытой, т.к. она ни чем не защищена от будущих конкурентов.

4. Географические монополии - это предприятия, расположенные в удаленных или географически изолированных населенных пунктах. В городах и областях также существуют своеобразные географические монополии такие как: хлебозаводы, молокозаводы, ТЭЦ.

Другие типы рыночных структур:

1.  монопсония - ситуация когда продукция разных производителей имеет единственного покупателя. Например, продукцию предприятий военно-промышленного комплекса покупает только Министерство обороны.

2.  двухсторонняя монополия - это когда единственный производитель продает продукцию единственному покупателю. Например, предприятия аэрокосмической промышленности и Главкосмос России.

3.  монополия, практикующая дискриминацию – рыночная ситуация когда монополист продает одну и ту же продукцию разным покупателям, по разным ценам.

8.4. Олигополия и ее виды

Олигополия - это тип рыночной структуры, когда несколько предприятий представляют всю отрасль и существует ряд барьеров для вступления в эту отрасль других предприятий. 

В олигополиях обычно работают крупные и очень крупные предприятия.

Виды олигополий:

однородная - несколько предприятий производят стандартизированную продукцию, т.е. продукцию, не отличающуюся разнообразием видов, марок, типов, сортов (предприятия по производству сахара, цемента, спирта)

2.  дифференцированная - несколько предприятий производят дифференцированную продукцию, т.е. продукцию, отличающуюся большим разнообразием видов, марок, типов, сортов (напитки, табачные изделия, автомобили).

3.  тайная олигополия - это тайные картельные соглашения нескольких предприятий относительно раздела источников получения сырья, рынков сбыта готовой продукции, установления цен и согласования ценовой политики с целью устранения или смягчения конкуренции. Целью тайных олигополий является получение сверхприбылей.

4.  олигополия доминирования - это когда один из производителей имеет долю рынка 60-70%, а другие предприятия занимают оставшийся рынок.

5.  дуополия - продукт поставляется на рынок только двумя производителями.

Признаки олигополии:

1.  вход на олигополистический рынок для других фирм очень сложен;

2.  фирмы, работающие на олигополистическом рынке, производят дифференцированную либо стандартизированную продукцию;

3.  решение олигополистов относительно цен, объемов производства взаимозависимы.

8.5. Монополистическая конкуренция

Монополистическая конкуренция или полиполия - это когда на рынке работает достаточно много фирм, производящих одинаковую или близкую по назначению и другим параметрам продукцию. Примеры полиполии: в Республике Беларусь работает 51 коммерческий банк, а в России более1000. В обоих странах в банковской системе сложилась полиполия.

Тайный сговор предприятий полиполистов относительно цен, объемов производства, рынков сбыта готовой продукции, раздела источников получения сырья затруднен, т.к. большое количество субъектов, работающих на рынке не в состоянии договориться и выдерживать единую политику. Между тем попасть на рынок монополистической конкуренции достаточно легко, т.к. не существует каких-либо юридических, экономических, технологических и иных препятствий, а также не требуются крупные капиталы для входа в данную отрасль и поэтому здесь могут существовать небольшие предприятия.

В условиях монополистической конкуренции существенное значение имеют следующие факторы, от решения которых зависит успех в конкурентной борьбе:

· качество, надежность и другие характеристики продукции;

· качество упаковки;

· наличие рекламы;

· престижность и известность торгового знака;

· характер и продолжительность предоставляемых фирмой при продаже товара услуг и гарантий.

8.6. Показатели концентрации рынка

Преобладающими типами рыночных структур являются полиполии и олигополии, т.е. чаще всего рынок не монополизирован. Многие экономисты считают, что наиболее эффективной рыночной структурой является олигополия.

Степень монополизации на рынке для фирм определяется эластичностью спроса на ее продукцию. Эластичность спроса на продукцию фирмы зависит от следующих факторов:

1.  эластичность спроса для отрасли. В настоящее время более эластичен спрос на продукцию пищевой промышленности, производящей продукты питания, в сравнении с другими отраслями промышленности.

2.  количество фирм, работающих на рынке. Чем больше фирм работает на рынке, тем менее эластичен спрос на продукцию данной фирмы, т.к. общий спрос распыляется среди большого числа фирм

3.  характер взаимодействия между фирмами.

Показатели, характеризующие уровень монопольной власти на рынке:

1.  коэффициент Лернера (Лернер Абба - английский экономист) - рассчитывается тогда, когда требуется определить уровень монопольной власти фирмы по отдельно взятому виду продукции. 
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где Р - цена продукции;

МС - предельные издержки.

Коэффициент Лернера изменяется от 0 до 1, и чем он выше, тем выше уровень монопольной власти фирмы на рынке.

Для фирмы совершенного конкурента Р = МС, следовательно, L = 0, т.е. при совершенной конкуренции рынок не монополизирован.

2.  коэффициент концентрации - это сумма удельных весов фирм монополистов в общем объеме производства в отрасли.

Покажем технологию расчета коэффициента концентрации на следующем примере.

Имеются данные об объемах производства в двух отраслях: химической и легкой промышленности. В химической промышленности работают 44 предприятия. Доля первого на рынке 70%, второго, третьего и четвертого 5%, 3%, 2% соответственно. Остальные 40 предприятий имеют долю рынка по 0,5%. В легкой промышленности работает пять предприятий доля каждого на рынке по 20%.

Коэффициент концентрации будет определен по 4 крупнейшим предприятиям из каждой отрасли.

К легк. пром. = 20% + 20% + 20% + 20% = 80%.

К хим. пром. = 70% + 5% +3% + 2% = 80%.

Приходим к выводу, что уровень монополизации в отраслях одинаковый. Однако простая логика подсказывает, что коэффициент концентрации дал неверный результат.

Недостатки коэффициента концентрации:

нельзя сравнивать разные отрасли;

коэффициент не дает характеристики степени монополизации и ее структуры, а лишь показывает позиции крупнейших производителей;

степень монополизации может быть рассчитана только для группы крупнейших фирм, а не для всей отрасли.

3.  Индекс Херфиндаля-Хиршмана - лишен недостатков коэффициент концентрации, является наилучшим для расчета степени монополизации на рынке.
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где: Р - доля каждого предприятия в общем объеме производства в отрасли;

n - количество предприятий в отрасли.

Индекс НН изменяется от цифры близкой к нулю и до 10000. Нулем никогда не может быть. При значении близком к нулю делается вывод о том, что в отрасли работает большое количество мелких фирм и уровень монополизации низкий. При Н < 1000 на рынке складывается полиполия, при НН=10000 имеем дело с чистой монополией. 

В нашем примере, для легкой промышленности 
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Следовательно, если в отрасли имеется хотя бы один крупный производитель (в нашем примере предприятие с долей рынка, равной 70%), то рынок становится менее конкурентным.
8.7. Антимонопольное регулирование

Основная цель антимонопольного регулирования состоит в том, чтобы вынудить монополиста назначать такую цену за продукцию, которая бы приносила ему лишь нормальную, а не сверхприбыль. 

К мерам антимонопольного регулирования относятся: национализация; сокращение сроков действия патентов и лицензий; разукрупнение предприятий.

Признаками монополизации рынка являются:

· рыночная доля фирмы составляет более 30%, причем это не обусловлено тем, что фирма производит новый вид продукции, является новатором в своей области или осуществляет менеджмент высочайшего уровня. 

· фирма проводит нечестную конкуренцию, то есть осуществляет захват источников сырья, рынков и каналов сбыта готовой продукции, распространяет лживую рекламу, договаривается о ценах с конкурентами.

· фирма получает чрезмерную прибыль, манипулируя ценами. Всякое взвинчивание, фиксирование или резкое снижение цен должно преследоваться по закону. Влияние государства на цены является самой эффективной антимонопольной мерой.

· фирма проводит антиконкурентные слияния с другими фирмами. Обычно слияния фирм приводят к ухудшению условий конкуренции на рынке.

Существует три вида слияния фирм:

1) горизонтальное – это объединение фирм производящих сходную продукцию. Например, объединение двух нефтеперерабатывающих заводов.

2) вертикальное – это слияние фирм, в цепочке «производитель - потребитель». Например, объединение нефтедобывающей компании и нефтеперерабатывающего комбината.

3) конгломеративное – это объединение разнохарактерных фирм. Например, объединение транспортной компании, строительной фирмы и сети магазинов. 

Основное внимание в антимонопольном законодательстве уделяется горизонтальному слиянию. Горизонтальные слияния разрешены только в том случае, если одна из участвующих в нем фирм находится на грани банкротства.

Большинство вертикальных слияний не подпадает под действие антитрестовского законодательства, потому что они не сильно снижают уровень конкуренции на рынке.

Конгломератные слияния в целом разрешены. 

В Республике Беларусь антимонопольное регулирование осуществляется на основе принятого в 1992 г. закона «О противодействии монополистической деятельности и развитии конкуренции».

В 1994 году Комитетом по антимонопольной политике утвержден Государственный реестр хозяйствующих субъектов, занимающих доминирующее положение на товарных рынках. В настоящее время в него включены 70 предприятий Гродненской области. Так, например, Гродненский завод карданных валов, производящий 87 видов амортизаторов, является монополистом по производству двух из них. Скидельский сахарный комбинат монополист по сахару и лимонной кислоте. В общем объеме производства Гродненской области 48% занимает продукция монополистов. Таким образом, уровень монополизации рынка весьма высок. Однако, поскольку около 50% продукции поставляется на экспорт, проблему монополизации рынка не следует преувеличивать.

Темы докладов и рефератов

1. Несовершенная конкуренция и ее регулирование государством.

2. Деятельность транснациональных корпораций.

3. Роль рекламы в условиях монополистической конкуренции.

4. Теории несовершенной конкуренции И.Шумпетера, Дж. Робинсона, Э.Чемберлина.

Вопросы для повторения

1. Дайте определение и назовите признаки совершенной конкуренции.

2. Дайте определение и назовите признаки чистой монополии.

3. Назовите виды монополий.

4. Дайте определение и назовите виды олигополии.

5. Дайте определение монополистической конкуренции.

6. Назовите важнейшие факторы, имеющие значение в условиях монополистической конкуренции.

7. Назовите показатели, характеризующие уровень концентрации рынка.

8. Назовите признаки монополизации рынка.

9. Назовите и охарактеризуйте виды слияний фирм.

9. Теория фирмы

9.1. Фирма и предприятие, их цели и функции.

9.2. Организационно-правовые формы фирм.

9.3. Производственная функция и закон убывающей отдачи.

9.4. Издержки производства.

9.5. Масштаб производства.

9.6. Доход фирмы и его виды.

9.7. Прибыль и рентабельность.

9.1. Фирма и предприятие, их цели и функции

Предпринимательская фирма - это организационно-правовая форма осуществления предпринимательской деятельности юридическими и физическими лицами.

Предприятие - это самостоятельный хозяйствующий субъект, имеющий признаки юридического лица, который на основании использования оборудования и имущества может производить и реализовывать продукцию, выполнять работы, оказывать услуги.

Признаки юридического лица:

· наличие печати;

· собственное наименование;

· ведение самостоятельного бухгалтерского учета;

· собственный расчетный счет в банке.

Предприятие – это организационно-экономическая единица, представляющая объединение работников в единую кооперацию труда для масштабной производственно-хозяйственной деятельности. Предприятие – это, также, трудовой коллектив, объединенный общностью целей и задач, единством экономических интересов.

Предприятие включает комплекс средств производства, обладающих технологическим единством и взаимосвязью отдельных стадий производственного процесса, в ходе которого идет производство благ и оказание услуг.

Принципы деятельности фирм:

· самостоятельность в решении экономических задач;

· ориентация на коммерческий успех;

· материальная заинтересованность в результатах;

· хозяйственный риск и материальная ответственность;

· поиск новых, нестандартных решений.
Высшая цель фирмы – получение дохода и прибыли.

Другие цели:

· экономия ресурсов;

· качество продукции;

· рост производительности труда;

· снижение затрат на единицу продукции и др.

Функции фирм:

1. создание ценностей;

2. обеспечение конкурентных преимуществ на рынке;

3. выбор правильной рыночной стратегии.

9.2. Организационно-правовые формы фирм
Формы предпринимательства:

· с образованием юридического лица;

· без образования юридического лица;

· корпорация;

· партнерство;

Виды фирм.

По характеру собственности: частная; государственная; кооперативная.

По принадлежности капитала: национальная; иностранная; смешанная.

По размерам: крупная; средняя; малая.

В зависимости от фаз общественного воспроизводства: промышленные; торговые; коммерческие; посреднические.

По целям объединения, степени самостоятельности, характеру хозяйственных отношений участников:

· картель (в форме синдиката или пула);

· концерн;

· промышленный холдинг;

· финансовая группа;

· трест.

Концерн — многоотраслевое акционерное общество; форма объединения предприятий различных отраслей промышленности, торговли, транспорта, сферы услуг и финансовых учреждений, находящихся под единым финансовым контролем.
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Рисунок 9.1 - Организационно-правовые формы юридических лиц

Холдинг - общество, создаваемое крупными монополиями для управления дочерними предприятиями через систему участия. Юридически существуют как акционерные общества, общества с ограниченной ответственностью, единоличные предприятия, в их деятельности заметную роль играют банки, финансовые учреждения.

Хозяйственные товарищества - это объединение юридических и физических лиц, отвечающих по своим обязательствам в определенной мере и на определенных условиях.

Существуют следующие виды товариществ:

- простое товарищество – это объединение юридических и физических лиц, основанное на договоре о совместной деятельности.

- полное товарищество - это объединение юридических и физических лиц, которые отвечают по своим обязательствам всем движимым и недвижимым имуществом. В случае банкротства фирмы и претензий кредиторов учредители рискуют также своим личным имуществом, выходящим за рамки жизненно - необходимого, т.е. в уплату долгов пойдут, например, автомобиль, дача, мебель, картины, золото и т.п.

- коммандитное товарищество это модификация полного товарищества. В коммандитном товариществе одни участники несут полную ответственность по своим обязательствам и поэтому называются полными товарищами, внутренними участниками или «коммандитистами». Другие несут ответственность только в пределах своих вкладов в уставный капитал, поэтому их называют внешними участниками или «комплиментариями». Для создания коммандитного товарищества необходимы, как минимум, один комплиментарий и один коммандитист. Делами в таких товариществах управляют коммандитисты. Примером коммандитного товарищества является фирма «Johnson, Johnson and С».

Кооперативы - самостоятельные юридические лица, целью которых является получение прибыли, а также удовлетворение нужд и потребностей членов кооператива. Кооперативы создаются в соответствии с принципом, согласно которому собственность, труд и управление объединены. Такой подход считается достаточно прогрессивным, т.к. позволяет повысить производительность труда в среднем на 10%.

Хозяйственные общества - это объединение юридических и физических лиц, основанное на объединении капиталов, когда доля каждого участника заранее определена. 

Виды обществ:

- общество с ограниченной ответственностью (ООО) - когда ответственность участников ограничена пропорционально их долям в уставном фонде.

- общество с дополнительной ответственностью - это когда участники принимают на себя дополнительные обязательства, сверх обычных.

ООО образуются на основе учредительного договора и устава, в которых содержится следующая информация:

1. ФИО, паспортные данные, адрес прописки для учредителей физических лиц, полное наименование фирмы для учредителей юридических лиц.

2. Цели и задачи деятельности общества;

3. Наименование будущего ООО;

4. Основные виды деятельности;

5. Признаки ООО как юридического лица;

6. Порядок формирования уставного фонда и доли участников;

7. Порядок формирования имущества ООО;

8. Порядок распределения прибыли ООО;

9. Органы управления ООО.

Решения в ООО принимаются на собраниях участников, где решаются, как минимум, следующие вопросы:

1. Утверждение годового баланса.

2. Распределение прибыли.

3. Выборы руководящих органов общества.
Акционерное общество (АО) - организационная форма объединения юридических и физических лиц, основанная на их участии в капитале общества путем приобретения его акций. Акционеры имеют право на получение доли прибыли в форме дивиденда и участие в управлении делами общества. Акционеры не отвечают по обязательствам АО и несут риск убытков в пределах стоимости принадлежащих им акций. 

Акционерное общество бывает открытым и закрытым. Открытым признается акционерное общество, участники которого могут отчуждать принадлежащие им акции без согласия других акционеров (подписка на акции и их свободная продажа), закрытым — общество, акции которого распределяются только среди его учредителей или заранее определенного круга лиц.
9.3. Производственная функция и 

закон убывающей отдачи
Факторы производства дополняют или заменяют друг друга в процессе выпуска продукции. Менеджеру нередко необходимо решить вопрос, - каким будет выход продукции, если в процессе производства участвуют определенное количество факторов производства.

Таблица 9.1

Варианты применения труда и капитала для производства максимального количества продукции

Капитал (ед.)
Труд (ед.)


10
20
30

3
700
1000
1200

6
1000
1400
1700

9
1200
1700
2000

Таблица характеризует взаимосвязь между двумя факторами производства и объемом производимой продукции. 

Производственная функция указывает на существование альтернативных возможностей, при которых различные сочетания факторов производства обеспечивают один и тот же объем выпуска продукции. Производственная функция отражает возможность факторов производства заменять друг друга.

Производственная функция имеет вид
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(9.1)
где Q – максимальный объём производимой при данной технологии продукции;
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 - используемые факторы производства.

Частным случаем производственной функции является функция Кобба-Дугласа 

Y= A(L((K(, 




(9.2)

где:

Y( объем производства продукции,

L ( расход труда на производство продукции,

К ( расход капитала, инвестиций и других финансовых источников на производство продукции,

( и ( ( доля каждого из факторов производства в общем объеме производства продукции, причем, (+(=1; 

А ( это коэффициент, отражающий степень воздействия других, не поддающихся измерению факторов (НТП, внедрение высоких технологий, появление новых образцов техники, нано и биогенетические технологии).

Производство в краткосрочном периоде. Закон убывающей отдачи


[image: image93.wmf]L

TP

AP

L

L

=






(9.3)
где 
[image: image94.wmf]L

AP

- средний продукт переменного фактора;
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(9.4)
где 
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 - предельный продукт переменного фактора;
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 - изменение объёма выпускаемой продукции;
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 - изменение затрат труда.

Закон убывающей отдачи — увеличение использования одного ресурса в сочетании с неизменным количеством других ресурсов на определенном рубеже ведет к сокращению отдачи.
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Рисунок 9.2 - Закон убывающей отдачи: а — общий продукт;
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Рисунок 9.3 - Закон убывающей отдачи: б — предельный и средний продукт

Производство в долгосрочном периоде
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(9.5)
где 
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 - предельная норма технологического замещения капитала трудом;
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 - сокращение затрат капитала;
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(9.6)
где 
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 - предельный продукт труда;
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 - предельный продукт капитала.

9.4. Издержки производства
Издержки - это стоимость всех применяемых в производстве ресурсов.

Выделяют две группы издержек: внутренние и внешние.

Внутренние (неявные, не денежные) издержки - упущенная выгода от использования собственных ресурсов фирмы, не принимающая формы денежных выплат. Например: это заработная плата владельца фирмы, которую он мог бы иметь, работая на другой фирме, но не имеет, т.к. работает на своей собственной.

Внешние издержки (явные, денежные) - стоимость закупаемого для производства сырья и материалов, заработная плата, выплачиваемая работникам, стоимость электро- и теплоэнергии, топлива, расходы по сбыту и транспортировке продукции, проценты за кредит, амортизация.

Издержки производства в краткосрочном периоде

Совокупные (валовые) издержки
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(9.7)
где FC –  переменные издержки;

VC – постоянные издержки.

Средние издержки
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где: 
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 - объём выпуска продукции.

Предельные издержки
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где:
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 - прирост объёма выпуска продукции
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(9.10)

где AFC – средние переменные издержки;

ATC – средние общие издержки;

AVC – средние постоянные издержки.

Взаимосвязь издержек представлена на рис. 9.4.















Рисунок 9.4 - Виды издержек

Издержки производства в долгосрочном периоде


[image: image116.wmf]K

r

L

W

TC

×

+

×

=





(9.11)

где TC – общие издержки фирмы;
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[image: image118.wmf]K

r

×

 - издержки на оплату капитала.


[image: image119.wmf]r

WL

r

TC

K

-

=

 уравнение общих издержек как уравнение прямой линии.

9.5. Масштаб производства

Когда объемы производства и издержки изменяются в определенной пропорции, то говорят об изменении масштаба производства.

Виды эффекта от изменения масштаба производства:

1) Положительный эффект от роста масштабов производства - это когда темп (скорость) роста объемов производства опережает темп роста издержек. 

Положительный эффект формируется на крупных фирмах, поэтому они имеют преимущества в сравнении небольшими фирмами.

Положительный эффект формируется под воздействием следующих факторов:

· экономия на масштабе - темп роста издержек обычно меньше, чем темп роста объемов производства. За счет постоянных издержек фирмы получают относительную экономию в расчете на единицу продукции;

· экономия на специализации - специализированный труд всегда более производительный, чем неспециализированный, поэтому крупные предприятия за счет применения эффективных форм и методов организации труда получат экономию издержек и добьются роста производительности труда;

· экономия на финансах и капитале - крупные предприятия могут получить кредиты под меньший процент и приобрести оборудование по меньшей цене, в сравнении с небольшими предприятиями;

· экономия на маркетинге - при расширении объемов производства расходы на рекламу и продвижение товаров на рынок растут меньшими темпами, чем объемы производства;

· утилизация отходов и производство сопутствующей продукции. Крупные предприятия обычно имеют значительные объемы промышленных отходов, перерабатывая которые получат дополнительные доходы.

2. Отрицательный эффект от роста масштабов производства - это когда темп роста издержек опережает темпы роста объемов производства.

Факторы, формирующие отрицательный эффект от роста масштабов производства:

· снижение управленческой эффективности. На крупных предприятиях управленческие решения могут запаздывать, искажаться, даже не исполняться. Обычно разбухает управленческий аппарат, структура управления становится неповоротливой и т.п.

· усложняются трудовые отношения. На крупных предприятиях создаются профсоюзы, которые часто вступают в конфликт с администрацией, чем усложняют ее деятельность.

· увеличиваются расходы по сбыту продукции. Крупные предприятия работают на более обширный регион и поэтому возрастают транспортные расходы, расходы по продвижению продукции на рынок, издержки по созданию складов, сервисных центров, дилерской сети и др.

3. Постоянный эффект от роста масштабов производства - это когда темпы роста издержек производства соответствуют темпам роста объемов производства.

9.6. Доход фирмы и его виды

Доход – это результат хозяйственной деятельности предприятия (фирмы) за определенный промежуток времени.

Различают:

1. общий (валовый) доход – денежная выручка предприятия (фирмы) от производства и продажи произведенной продукции 

TR = (P · Q);




(9.12)

2. средний доход – величина выручки в расчете на единицу продукции

AR = TR/Q = PQ/Q = P;



(9.13)

3. предельный доход – приращение общего дохода, которое получается от производства и реализации каждой дополнительной единицы продукции

MR = ΔTR/ΔQ = ΔQP/ΔQ = P,


(9.14)

т.е.

AR = MR = P.




(9.15)

9.7. Прибыль и рентабельность

Экономическая и бухгалтерская прибыль

Функции прибыли: учетная; стимулирующая; распределительная.
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где П – прибыль;
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TC – общие затраты.
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 - необходимое условие максимизации прибыли;
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где П – прибыль;
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 - производительность труда;

L – труд;

Q – количество продукции.

Валовая прибыль - общая прибыль фирмы от реализации и внереализационные доходы.

Экономическая прибыль - часть дохода оставшегося за минусом всех издержек.

Бухгалтерская прибыль - часть дохода фирмы, остающегося из выручки после возмещения внешних издержек.

Нормальная прибыль - минимальный доход, который заинтересовывает фирму в работе в данном сегменте рынка.

Предельная прибыль - определяется как разница между предельными доходами и предельными издержками.

Максимальная прибыль - наибольшая прибыль при сравнении валового дохода и валовых издержек.

Монопольная прибыль - прибыль, получаемая монополистом путем ограничения конкуренции.

Прибыль и рентабельность
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где 
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 - рентабельность капитала;

П – прибыль;
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где 
[image: image130.wmf]O
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 - рентабельность оборота;

П – прибыль;

О – оборот.
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где 
[image: image132.wmf]А

Р

 - рентабельность всего капитала (активов) фирмы;

П – прибыль;

А – капитал (активы) фирмы – совокупность всех средств.
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где 
[image: image134.wmf]O
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 - оборачиваемость всего капитала (активов) фирмы;

Q – объём реализованной продукции.
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где S – издержки на единицу реализованной продукции;

И – общие издержки.
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где Р – рентабельность производства;

Ф – среднегодовая стоимость основных и оборотных фондов.
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где ROI – доходность инвестированного капитала.

Темы докладов и рефератов
1. Пути снижения издержек в сельском хозяйстве.

2. Коммерческий расчет как метод хозяйствования сельскохозяйственных предприятий.

3. Современные теории экономической прибыли. 

4. Формирование прибыли сельскохозяйственных предприятий и ее распределение.

Вопросы для повторения

1. Дайте определения фирмы и предприятия.

2. Определите принципы деятельности фирм и их основную цель.

3. Охарактеризуйте основные организационно-правовые формы фирм.

4. Что такое производственная функция?

5. Сформулируйте закон убывающей отдачи.

4. Что представляют собой издержки фирмы, назовите их виды?

5. В чем состоит отличие издержек производства в краткосрочном и долгосрочном периодах?

6. Что понимают под эффектом масштаба производства?

7. Как проявляется положительный эффект масштаба производства? Факторы его определяющие?

8. Как проявляется отрицательный эффект масштаба производства? Факторы его определяющие?

9. Дайте определение категории дохода и его видов.

10. Дайте определение прибыли и раскройте формы прибыли.

11. Что понимают под рентабельностью? Назовите ее основные виды.

10. Рынки факторов производства и распределение доходов

10.1. Особенности функционирования рынков факторов производства.

10.2. Рынок труда, его сущность и особенности.

10.3. Рынок труда в условиях совершенной и несовершенной конкуренции.

10.4. Заработная плата: виды, формы и системы.

10.5. Рынок капитала. Ссудный процент: виды и факторы на него влияющие.

10.6. Рынок ценных бумаг.

10.7. Рынок земли. Земельная рента. Цена земли.

10.1. Особенности функционирования рынков факторов производства

Рынки факторов производства — рынки труда, природных ресурсов и капиталов.
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где MRP  - доход от предельного продукта;

MP – объём предельного продукта;

P – цена продукта.
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где 
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 - ценовая эластичность спроса на ресурсы;
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где 
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 - минимальные издержки труда;
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 - цена труда;
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10.2. Рынок труда, его сущность и особенности

Рынок труда - совокупность отношений по поводу спроса и предложения на труд. На рынке труда предполагается свободное колебание спроса и предложения на труд и свободное изменение уровня заработной платы.

Рынок труда способствует:

· согласованию экономических интересов субъектов трудовых отношений;
· обеспечению пропорциональности распределения рабочей силы в соответствии со сложившимся общественным разделением труда;
· поддержанию динамического равновесия между спросом и предложением рабочей силы;
· формированию кадрового резерва для обеспечения непрерывности общественного воспроизводства;
· стимулированию эффективной и рациональной занятости;
· формированию оптимальной профессионально-квалификационной структуры кадров;
· регулированию индивидуальных доходов работников.
Факторы, влияющие на результаты труда

· технологический уровень производства;

· обеспеченность капиталом;

· совершенство применяемой техники;

· эффективность управления, деловой, социальный и политический климат в стране;

· природные факторы: климат, географическое положение, наличие полезных ископаемых и др.












Рисунок 10.1 - Составные элементы рынка труда

10.3. Рынок труда в условиях совершенной и несовершенной конкуренции

В условиях совершенной конкуренции рынок труда характеризуется следующими особенностями:

· труд предлагается многочисленными квалифицированными работниками, имеющими одинаково высокую квалификацию;

· на рынке труда работает очень большое количество фирм;

ни фирмы, ни работники не в состоянии оказать существенное влияние на рыночную ставку заработной платы в силу их большого числа.

В условиях несовершенной конкуренции на рынке труда действуют следующие факторы:

· наличие у каждой фирмы конкурентов в сфере труда;

· деятельность государства на рынке труда;

· деятельность профсоюзов на рынке труда.

В условиях несовершенной конкуренции и при полной занятости населения, если отдельная фирма осуществляет дополнительный набор работников, то она вынуждена будет платить повышенную заработную плату в сравнении с другими фирмами, при чем высокие ставки заработной платы будут выплачиваться не только тем, кого вновь принимают на работу, но также и старым работникам. В таких условиях фирма будет нести повышенные расходы на заработную плату.

Деятельность государства на рынке труда сводится к следующим моментам:

· регулирование продолжительности рабочего времени; 

· регулирование продолжительности отпусков;

· регулирование уровня минимальной заработной платы.

Деятельность профсоюзов на рынке труда сводится к следующим моментам:

· профсоюзы способствуют расширению спроса на труд. Они протестуют против увеличения безработицы, выступают против увольнений работников, сокращаемых с производства.

· профсоюзы способствуют сокращению предложения труда иностранных рабочих, женского и детского труда.

· профсоюзы выступают против сокращения продолжительности рабочего времени, а также способствуют росту заработной платы путем переговоров с нанимателями.
10.4. Заработная плата: виды, формы и системы

Заработная плата — это цена труда, т.е. сумма денежных средств выплачиваемых в виде вознаграждения за труд. 

Виды заработной платы:

· номинальная;

· реальная.

Номинальная заработная плата — сумма денег, полученная наемным работником за определенный промежуток времени (неделю, месяц, год и т.д.). 
Реальная заработная плата – количество товаров и услуг, которое можно купить за номинальную заработную плату. 

В отличие от реальной заработной платы, номинальная не учитывает динамику и уровень цен.
Уровень реальной заработной платы зависит от следующих факторов:

· уровня номинальной заработной платы;

· уровня цен на товары и услуги;

· уровня налогообложения.
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где 
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 - реальная зарплата;
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 - номинальная зарплата;

Н – налоги и другие отчисления;

Р – индекс цен на предметы потребления и услуги.

Формы заработной платы:

· повременная;

· сдельная.

Системы заработной платы:

· простая повременная;

· повременно-премиальная;

· прямая сдельная;

· сдельно-премиальная;

· сдельно-прогрессивная;

· косвенно-сдельная;

· аккордная;

· контрактная;

· коллективная подрядная.

10.5. Рынок капитала. Ссудный процент: виды и факторы 

на него влияющие

Капитал - это средства производства, созданные человеческим трудом.

Виды капитала: основной капитал; оборотный капитал.

Основной капитал функционирует в производстве длительное время и переносит свою стоимость на готовую продукцию медленно по частям, по мере своего износа. К основному капиталу относятся: здания, сооружения, оборудование, транспортные средства и др.

Оборотный капитал полностью переносит свою стоимость на готовую продукцию в каждом производственном цикле и постоянно должен возобновляться из выручки от реализации продукции. К оборотному капиталу относятся: сырье, материалы, готовая продукция, денежные средства на расчетном счете и в кассе и др.

Капитал может быть представлен в денежной форме и в натуральном выражении.

Физический износ капитала - это потеря капиталом своих свойств с течением времени: чем дольше и интенсивнее используется оборудование, тем больше его физический износ.

Моральный износ - это процесс обесценивания основного капитала вследствие появления более дешевого или более современного оборудования. 

Процент - это доход, получаемый собственником капитала.

Существует два подхода к сущности процента:

· процент - это цена, уплачиваемая за использование капитала как средства производства. Например: это арендная плата в размере 10%, которая уплачивается за использование оборудования и помещений.

· процент - это цена, уплачиваемая за использование капитала как финансовых средств. Например: это ставка за кредит - 20% годовых.

Два вида процента:

· номинальный - это ставка процента без учета уровня инфляции.

· реальный - это номинальный процент за вычетом уровня инфляции.

Например: если номинальный процент равен 30%, а уровень инфляции 40% в год, то реальный процент равен -10%, т.е. отрицательный. Следовательно, денежные средства, которые фирма возвращает банку за использование кредита (т.е. это основной долг и проценты по кредиту) имеют меньшую покупательную способность, чем тот кредит, который банк предоставил фирме ранее.

Рынок ссудного капитала — это совокупность финансовых операций по предоставлению и получению ссуд и займов.

Уровень процента зависит от следующих факторов:

1. Риск. Если существует вероятность невозврата или просрочки возврата кредита заемщиком, то процент устанавливается в повышенном размере.

2. Срок. Чем продолжительнее срок, на который выдается кредит, тем выше процентная ставка по кредиту.

3. Условия конкуренции. Если какой-либо банк монополизировал денежно-кредитную сферу данного города или района, он может устанавливать более высокую ставку за кредит.

Ссудный процент - ставка оплаты, получаемая кредитодателем за предоставление ссуды. 
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где 
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 - сегодняшняя (дисконтированная) стоимость будущего дохода;
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r – норма банковского процента;

t – количество лет.
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где 
[image: image156.wmf]k
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 - курс акции;

D – дивиденд;
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10.6. Рынок ценных бумаг

Рынок ценных бумаг способствует перераспределению финансовых средств и материальных ресурсов между различными сферами и отраслями экономики, притоку средств в перспективные отрасли и оттоку средств из неперспективных.

Стоимость ценных бумаг определяется на внебиржевом и биржевом рынках ценных бумаг. Основным инструментом биржевого рынка ценных бумаг является фондовая биржа.

Виды рынка ценных бумаг:

· организованный - купля продажа ценных бумаг осуществляется через аукционные биржи (Токийскую, Монреальскую, Лондонскую, Нью-Йоркскую);

· неорганизованный – купля продажа ценных бумаг осуществляется из рук в руки;

· первичный - на нем осуществляется купля продажа впервые выпущенных в обращение ценных бумаг;

· вторичный – на нем обращаются ценные бумаги второго и последующих выпусков.

Индикатором деятельности фондовых бирж являются индексы, которые являются специфическими для каждой конкретной фондовой биржи. На Нью-Йоркской фондовой бирже применяется индекс Доу-Джонса, максимальное значение которого может достигать свыше 5 тысяч пунктов. Индекс Доу-Джонса определяется по курсу первоклассных акций тридцати наиболее крупных компаний США.

Виды ценных бумаг:

1. государственные казначейские обязательства – долговые обязательства правительства.

2. облигации - дают держателям возможность получать фиксированный процент. 

3. акции - это вид ценных бумаг, свидетельствующий о вкладе владельца в уставный капитал акционерного общества. 

4. векселя - это долговые обязательства субъектов, выпустивших их в обращение

5. депозитные сертификаты - это денежные вклады субъектов, которые могут быть переданы, подарены, заложены и т.п.
10.7. Рынок земли. Земельная рента. Цена земли.

Рента - регулярно получаемый доход с капитала, имущества, природных ресурсов или земли, не требующий от получателя предпринимательской деятельности.

Под экономической рентой понимается цена, уплачиваемая за использование природных ресурсов (земли).

Примем следующие допущения:

· земля используется для производства сельскохозяйственной продукции только одного вида

· все земли одинаковы по плодородию и продуктивности.

· для рынка земли характерна совершенная конкуренция.


Построим график характеризующий отношения, складывающиеся в сфере земельной ренты (рис. 10.2). Функция предложения земли перпендикулярна оси количества земли, т.е. предложение земли абсолютно не эластично, поскольку площадь земельных угодий обычно величина постоянная и размеры земельных участков редко изменяются.


Рисунок 10.2 - Рынок земли

Спрос на землю зависит от следующих факторов:

· размера ренты;

· дохода, получаемого с земельного участка;

· спроса на сельскохозяйственную продукцию.

Спрос на сельскохозяйственную продукцию зависит от цены на нее, с повышением или с понижением цены соответственно увеличивается или сокращается спрос. Функция спроса на землю при этом перемещается влево вниз или вправо вверх, а функция предложения земли остается неизменной.

Следует различать следующие понятия:

Рента земли - это цена, уплачиваемая за использование земли.

Цена земли - это цена, по которой земля покупается и продается, иными словами это капитализированная рента, равная сумме будущих платежей, которые получит владелец земли, если будет сдавать ее в аренду.
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Арендная плата = Рента + Амортизация + % на вложенный капитал.

Откажемся от допущения, что все земли одинаковы, т.к. всегда существуют различия по уровню урожайности, плодородия и местоположению земельного участка. В связи с этим разные земли приносят разные доходы, и арендаторы земли несут не одинаковые издержки.

Дифференциальная рента - это доход, который получает землевладелец в связи с более высокой урожайностью, плодородием и лучшим местоположением земли.

У владельцев лучших земельных участков будут ниже средние издержки на единицу получаемой сельскохозяйственной продукции. В связи с этим они получат более высокий доход, а владельцы худших земель будут иметь большие издержки и довольствоваться лишь нормальной прибылью.
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Рисунок 10.3 - Определение дифференциальной земельной ренты II.

Поскольку предложение земли и других природных ресурсов совершенно неэластично SS, то спрос является единственным действенным фактором, определяющим земельную ренту. Расширение (с D2 до D1) и сокращение (с D2 до D3) спроса приводит к значительным изменениям величины ренты (с R2 до R1 и R2 до R3).

Темы докладов и рефератов

1. Особенности формирования и функционирования рынка труда в Республике Беларусь.

2. Проблемы занятости и безработицы в Республике Беларусь.

3. Рынок ценных бумаг.

4. Развитие рынка земли в Республике Беларусь и основные проблемы его функционирования.

Вопросы для повторения

1. Охарактеризуйте особенности функционирования рынков факторов производства. 

2. Дайте понятие рынка труда.

3. Назовите основные факторы, влияющие на результаты труда.

4. В чем состоят различия в функционировании рынка труда в условиях совершенной и несовершенной конкуренции?

5. Назовите основные виды, формы и системы заработной платы и охарактеризуйте их.

6. Дайте понятие капитала, назовите виды капитала.

7. Охарактеризуйте понятие ссудного процента, назовите виды и факторы на него влияющие.

8. Назовите и охарактеризуйте виды рынка ценных бумаг.

9. Назовите виды ценных бумаг.

10. Что такое рента, назовите виды ренты земли?

Раздел Ш. Основы макроэкономики

11. Основные макроэкономические показатели

11.1. Национальная экономика Структура национальной экономики. 

11.2. Основные макроэкономические показатели. Система национальных счетов.

11.3. Валовой внутренний продукт и способы его расчета. Номинальный и реальный ВВП. Индексы цен.

11.4. Национальное богатство, его состав и структура. Проблема оценки национального богатства.

11.1. Национальная экономика. Структура национальной экономики
Национальная экономика — это исторически сложившаяся в определенных территориальных границах система общественного воспроизводства страны, включающая систему отраслей и видов производств.

Основу национальной экономики составляют предприятия, фирмы, организации, домашние хозяйства.

Национальная экономика состоит из двух крупных сфер: производство товаров (материальное производство); оказание услуг.

Производство товаров осуществляется в следующих укрупненных отраслях: промышленность, сельское хозяйство, строительство, лесное хозяйство. Промышленность состоит из двух групп отраслей — добывающей и обрабатывающей промышленности. 

Отрасли промышленности подразделяются на:

· тяжелая промышленность (металлургия, машиностроение, химическая и нефтехимическая промышленность и др.); 

· легкая промышленность (текстильная, швейная, кожевенная, обувная, меховая); 

· пищевая промышленность (мясная, молочная, рыбная).

Оказание услуг.

Сфера услуг включает:

· услуги производственного назначения (грузовой транспорт, связь, обслуживающая производство, материально-техническое снабжение, заготовки и др.);

· услуги материально-бытового характера (химчистки, прачечные, парикмахерские);

· услуги органов государственного управления и охраны общественного порядка);

· наука и научное обслуживание, искусство, культура, образование, здравоохранение;

· управление;

· жилищно-коммунальное хозяйство;

· оборона;

· судебные и юридические органы;

· религиозные и общественные организации.

. В развитых странах доля сферы услуг составляет 60-70% ВВП. В странах СНГ услуги составляют 30-40% ВВП.

Структура национальной экономики – это устойчивые количественные соотношения между ее составными частями. 

Структура национальной экономики включает:

1. Воспроизводственная структура. Она делит национальную экономику на 3 группы субъектов: домашние хозяйства, предприятия (предпринимательский бизнес), государство.

2. Социальная структура делит национальную экономику на следующие секторы: государственный, республиканский, муниципальный, частный, коллективный, смешанный и др.

3. Отраслевая структура – это деление национальной экономики на отрасли, т.е. группы предприятий, объединенных по продуктовому признаку и родству производимой продукции. 

4. Территориальная (региональная) структура определяется размещением производительных сил на территории страны по экономическим районам.

5. Инфраструктура включает в себя отрасли, обслуживающие производство: электроснабжение; газо- и нефтепроводы; водоснабжение и канализацию; все виды транспорта, шоссейные и железные дороги, мосты, тоннели; связь, телевидение и радио. 

6. Структура внешней торговли - это соотношение различных товарных групп в объеме экспорта и импорта.

11.2. Основные макроэкономические показатели. Система национальных счетов

ВВП=Валовой выпуск – Промежуточное потребление + НДС + ЧНИ






(11.1)

где ЧНИ – чистый налог на импорт;

НДС – налог на добавленную стоимость.
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(11.2)

где С – потребительские расходы;

I – валовые частные внутренние инвестиции;

G –расходы государства на закупки товаров и услуг;
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 - чистый экспорт (разница между экспортом и импортом).

Реальный ВВП= Номинальный ВВП / Индекс цен
(11.3)

Система национальных счетов — система учета производства, распределения и перераспределения валового национального продукта и национального дохода страны, предусматривающая расчет взаимосвязанных макроэкономических показателей. Разработана и совершенствуется под патронажем ООН.















Рисунок 11.1 - Показатели системы национальных счетов

11.3. Валовой внутренний продукт и способы его расчета. Номинальный и реальный ВВП. Индексы цен.

Стоимость валового внутреннего продукта в системе СНС определяется тремя методами:

1) производственным;

2) распределительным;

3) по конечному использованию продукта.

Производственный метод — валовой внутренний продукт выступает как сумма добавленных стоимостей всех товаров и услуг данной страны, т.е. суммируется добавленная стоимость, созданная в отраслях. Тот же результат получится, если из стоимости произведенной продукции исключить затраты на потребленные средства производства (кроме амортизации).

Распределительный метод — суммируются доходы, полученные благодаря использованию факторов производства (заработная плата, реальные доходы, проценты на капитал, дивиденды и т.д.).

Метод конечного использования — суммируются расходы домашних хозяйств на текущее потребление, расходы государства на закупку продукции, расходы предприятий на расширение производства, сбережения населения, а также сальдо внешней торговли.

Номинальный ВВП — это продукт, стоимость которого выражена в текущих, фактических ценах.

Реальный ВВП — это продукт, стоимость которого выражена в неизменных ценах.

Номинальный ВВП может увеличиться как за счет роста физического объема всей продукции, так и за счет роста уровня.
Дефлятор ВВП = Номинальный ВВП / Реальный ВВП

(измеряет изменение среднего уровня цен, т.е. величину инфляции в стране).

11.4. Национальное богатство, его состав и структура. Проблема оценки национального богатства
Национальное богатство – это денежное выражение всей совокупности потребительных стоимостей, духовных ценностей и интеллектуального потенциала, накопленных обществом за весь предшествующий период на определенную дату.

В национальное богатство включают накопленные в результате трудовой деятельности людей материальные блага и природные ресурсы. Соответственно выделяют общественное богатство, созданное трудом людей, и естественное богатство (природные ресурсы).

Некоторые экономисты основными элементами национального богатства считают:

1) основной производственный капитал (функционирующие предприятия, производственный и технический потенциал);

2) оборотный капитал (произведенные и накопленные сырье и материалы, необходимые для производства);

3) резервы и запасы (они имеются на каждом предприятии и у государства);

4) основной капитал, функционирующий в непроизводственной сфере (жилые дома, учреждения социально-культурной сферы);

5) имущество населения.

Другие экономисты выделяют:

• производственные фонды — они имеют наибольший удельный вес в составе национального богатства;

• материальные запасы и резервы;

• непроизводственные фонды — государственный жилищный фонд и учреждения социально-культурного назначения;

• природные ресурсы, вовлеченные в хозяйственный оборот.

В более широком смысле национальное богатство включает в себя материальные и духовные ценности, накопленный производственный опыт людей, образовательный потенциал, достижения научно-технической мысли, информационные ресурсы, культурные ценности.

В структуре национального богатства при широкой его трактовке выделяют два основных элемента:

1) материальные активы (воспроизводимые и невоспроизводимые);

2) нематериальные активы (финансовые, прочие нематериальные активы).

Темы докладов и рефератов

1. Генезис белорусской модели национальной экономики.

2. Национальное богатство и способы его измерения.

3. Показатели национального продукта и национального дохода в странах с переходной экономикой.

4. Динамика показателей национального продукта и национального дохода в Республике Беларусь.

5. Национальные счета в экономической системе развитых стран;

Вопросы для повторения

1. Дайте понятие национальной экономики.

2. Охарактеризуйте две сферы национальной экономики.

3. Что включает в себя структура национальной экономики?

4. Что представляет собой система национального счетоводства?

5. Назовите основные макроэкономические показатели.

6. Дайте характеристику способов расчета ВВП.

7. В чем различие между реальным и номинальным ВВП?

8. Что понимают под национальным богатством?

9. Дайте характеристику основных элементов национального богатства.

12. Макроэкономическая нестабильность и формы ее проявления

12.1. Цели и инструменты макроэкономического регулирования

12.2. Цикличность экономического развития: сущность, причины, фазы. Формы проявления аграрного кризиса.

12.3. Сущность и причины безработицы.

12.4. Безработица: виды, социально – экономические последствия. Закон Оукена.

12.5. Инфляция: сущность, причины, виды, социально – экономические последствия.

12.6. Механизм инфляции.

12.7. Антиинфляционная политика государства.

12.1 Цели и инструменты макроэкономического регулирования

Целями макроэкономического регулирования являются:

1. Высокие и устойчивые темпы экономического роста.

2. Высокий уровень занятости и низкий уровень безработицы.

3. Стабильный уровень цен.

4. Экспортно-импортная сбалансированность.

5. Экономическая эффективность.

6. Справедливая система распределения доходов.

Чтобы реализовать эти цели, государство располагает системой мер, воздействующих на экономику.

Инструменты макроэкономического регулирования.

1. Осуществление эффективной бюджетной и налоговой политики (регулирование доходов и расходов госбюджета, налоговой системы);

2. Проведение эффективной денежно-кредитной политики (регулирование денежной массы и нормы процента);

3. Политика регулирования доходов (контроль за уровнем заработной платы и цен, перераспределение доходов);

4. Осуществление эффективной внешнеэкономической политики (регулирование торгового и платежного баланса, обменного курса валюты).
12.2. Цикличность экономического развития: сущность, причины, фазы. Формы проявления аграрного кризиса

Цикл экономический — повторяющиеся в экономике спады и подъемы в развитии производства и уровне деловой активности.





Рисунок 12.1 - Причины циклических колебаний

Смена фаз экономического цикла ( объективная реальность, в любом государстве экономический рост всегда сменяется экономической депрессией и кризисом.

Различают:

· долгосрочные циклы (длинные волны) Н.Кондратьева (40-60 лет);

· среднесрочные циклы Жуглара, Кузнеца и др. (10-20 лет);

· краткосрочные циклы (3-4 года).

Экономический цикл и его фазы
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Рисунок 12.2 - Экономический цикл

Изображены 4 фазы экономического цикла.

Фазы экономического цикла:

1. Экономический кризис. Он начинается с падения спроса на товары и услуги. Затем происходит сокращение объемов производства, увеличивается безработица, растет инфляция.

2. Депрессия. Здесь происходит дальнейшее падение спроса, некоторое снижение объемов производства, увеличение безработицы, цены стабильны.

3. Оживление. На этом этапе происходит некоторое увеличение спроса и объемов производства, сокращение безработицы, растет инфляция.

4. Экономический бум. Эта фаза характеризуется резким увеличением спроса, подъемом производства во всех сферах и отраслях. Растет экспорт и импорт, увеличиваются капитальные вложения и инвестиции, цены стабильны.

Формы проявления аграрного кризиса:

• дефицит и низкое качество продуктов питания;

• уровень самообеспечения продуктами питания с 1990 по 2006 г. в Беларуси снизился с 95 до 80%; в России - с 92 до 65%; в странах Западной Европы повысился с 97 до 99%; в странах Северной Америки — до 117%;

• застой и высокая затратность производства;

• высокий удельный вес импорта в продовольственном балансе страны;

• низкая эффективность использования производственного потенциала агропромышленного комплекса;

• отсталость производственной инфраструктуры и особенно дорожного строительства;

• запущенность социальной инфраструктуры сельской семьи; 

• деградация земель и экологический кризис.

12.3. Сущность и причины безработицы 

Безработица — социально-экономическое явление, при котором часть рабочей силы (экономически активного населения) не занята в общественном производстве.

Причины безработицы: 

1. экономические: 

· цикличность экономического развития; 

· структурные изменения в экономике, связанные с НТП; 

· жесткость и негибкость зарплаты; 

· непропорциональность роста зарплаты и производительности  труда и др.;

2. демографические: 

· неравномерность естественного прироста населения;

· миграционные процессы и др.;

3. социальные: 

· приход на рынок труда ранее не занятых, в т.ч. молодежи;

· политика государства и профсоюзов в области занятости; 

· большие пособия по безработице; 

· сезонность производства и др.
Высокая безработица означает слабое использование имеющихся в обществе трудовых ресурсов, снижение доходов населения и возрастание социальной напряженности в обществе. В то же время безработица не должна опускаться ниже естественного уровня, т.к. снизятся стимулы развития экономики, усилятся инфляционные процессы.

Численность трудоспособного населения

Т = З + Н





(12.1)

где Т – трудоспособное население;

З – число работающих;

Н – число безработных.

В основе монетаристской концепции занятости лежит теория естественного уровня безработицы. Разработчиком этой концепции был американский экономист Милтон Фридмен. Согласно этой теории в любой стране в экономике существует естественный уровень безработицы, который не может быть изменен мерами государственной стабилизационной политики, так как существует всегда. Попытка уменьшить безработицу ниже ее естественного уровня может дать только краткосрочный положительный результат в виде роста национальных объемов производства, а в перспективе приведет лишь к росту цен.

Адаптация населения к инфляции, по мнению монетаристов, противодействует кейнсианской стабилизационной политике, и ведет к раскручиванию инфляции. Монетаристы считают, что безработица в значительной степени носит добровольный характер и является результатом свободного выбора людей.

12.4. Безработица: виды, социально – экономические последствия. Закон Оукена

Виды безработицы:

· фрикционная. Связана с поиском или ожиданием работы. Данный тип безработицы существует всегда, так как в то время когда одни работники находят желаемые рабочие места, др. увольняются, ищут более высокооплачиваемую, престижную или интересную работу. 

Фрикционная безработица связана с движением работников из региона в регион, от профессии к профессии под влиянием изменения спроса на рабочую силу и в силу перемен в жизни (учеба, рождение ребенка, и т.д.). Главный признак фрикционной безработицы - ее незначительная продолжительность.

Фрикционная безработица неизбежна и может увеличиваться под воздействием институциональных факторов. Американские безработные в течение первых 26 недель получают пособие в размере 50% от прежнего заработка, т.е. реальный доход безработного составляет приблизительно 65%, от прежнего. В таких условиях люди более разборчивы в выборе новой работы. Поэтому они избегают низкооплачиваемых и не престижных видов работы. Следовательно, особенности трудового законодательства приводят к тому, что увеличивается время поиска новой работы.

· структурная — возникает вследствие технологических и технических нововведений, конверсии военного производства, организации производства новых товаров, роботизации или компьютеризации. Трудовые навыки по прежним профессиям устаревают, а обучение новым требует времени.

· циклическая. Она связана с краткосрочными экономическими циклами (3-4 года) и вызывается спадом производства. Только этот вид безработицы говорит об ухудшении состояния рынка рабочей силы.

женская. Безработных среди женщин больше, чем среди мужчин;

· молодежная. Среди безработных молодежи больше, чем среди населения других возрастов;

· естественная. Безработица в период нормального функционирования экономики. Естественный уровень безработицы равен: структурная безработица плюс фрикционная безработица. 

скрытая безработица связана с целодневными простоями предприятий.

Уровень безработицы =
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где 
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 - потенциальный и фактический объем производства соответственно;
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 - фактический уровень безработицы и уровень безработицы при полной занятости;

K – коэффициент, установленный эмпирическим путем и равный 2.5.

Закон Оукена – зависимость, согласно которой превышение текущего уровня безработицы на 1% над ее естественным уровнем увеличивает отставание реального ВНП на 2,5% от потенциального ВНП страны.

Отрицательные последствия безработицы

Экономические:
· недопроизводство товаров и услуг;
· уменьшение отчислений в бюджет и т.п.

Социальные:

· потеря дохода - источника воспроизводства рабочей силы;

· потеря работником самоуважения;

· разрушение семей;

· рост преступности;

· увеличение числа бомжей, алкоголиков, наркоманов;

· увеличение количества самоубийств;

· общественные беспорядки;

· рост расходов на содержание правоохранительных органов;

· смена экономических и политических ориентиров в обществе.

12.5. Инфляция: сущность, причины, виды, социально – экономические последствия

Инфляция - это несоответствие спроса и предложения, выражающееся в превышении денежной массы над товарной, причем это неравновесие, как правило, в сторону спроса, длительное и сразу на нескольких рынках.

Обычно под инфляцией понимается рост цен. Однако это не верный подход. Из самого определения можно сделать вывод, что рост цен – это не инфляция, а следствие инфляции.

Понятие инфляция происходит от латинского inflatio, англ. Inflation - накачивание, выпуклость, опухоль. 

Инфляция - это повсеместно встречающееся явление в экономике. Однако иногда уровень инфляции может быть крайне высоким. Например, инфляция в Германии и России в 20-х годах прошлого столетия. В те годы в России 1 млн. рублей обменивался на 1 рубль. Также крайне высокий уровень инфляции был в Америке и Европе после Второй Мировой Войны. В Югославии в 80-х годах уровень инфляции доходил до 10000% в год. В Республике Беларусь в 1992 году инфляция cоставила 2137%.

Виды инфляции в зависимости от темпов роста цен:
1. Ползучая (умеренная) инфляция. Невысокие темпы роста цен до 10% в год.
2. Галопирующая инфляция. Темп роста цен 10-40% в год. При ней происходит перевод денег в товар, бегство субъектов от денег.

3. Гиперинфляция. Темп роста цен превышает 300% в год. Деньги уже не выполняют свои функции. Процветает бартерный обмен, разрушаются хозяйственные связи, происходит натурализация хозяйства.

4. Ступенчатая инфляция - это неравномерное течение инфляции.

Виды инфляции в зависимости от форм проявления:

1. Открытая инфляция - рост общего уровня цен и тарифов и как следствие некоторая деформация рыночного  механизма.

2. Скрытая инфляция. Она возникает, если правительство борется не с причинами, а со следствиями инфляции. Например, замораживает цены и доходы, осуществляет административный контроль цен и доходов. В результате происходит вымывание дешевого ассортимента товаров, растут цены на черном рынке. Теневой рынок и тотальный дефицит товаров приводят к глубокой деформации рыночного механизма.

3. Подавленная инфляция характеризуется повсеместным дефицитом товаров, очередями и, как следствие, происходит разрушение рыночного механизма.

Виды инфляции в зависимости от сбалансированности цен:

1. Сбалансированная. Темп роста цен на разные группы товаров приблизительно одинаков.

2.  Несбалансированная. Темп роста цен на разные группы товаров неодинаков. 

Уровень открытой инфляции измеряется с помощью индексов цен.

Уровень скрытой инфляции измеряется с помощью индекса товарного обеспечения денежной единицы.

Причины инфляции:

1. Монетаристы видят причину инфляции в следующем. Избыточный рост денежного предложения ведет к избыточному совокупному спросу, а последний, к инфляции спроса.

2. Кейнсианцы называют следующие причины инфляции:

а) Экспансионистская фискальная и денежно-кредитная политика правительства порождает избыточный совокупный спрос и инфляцию спроса.

б) Рост цен на сырье, опережающий темп роста заработной платы по сравнению с темпом роста объемов производства, рост монопольных прибылей, приводит к росту издержек производства и инфляции издержек.

3. Теория экономики предложения. Сторонники этой теории считают, что рост налогов приводит к разбуханию издержек, что является причиной инфляции издержек.

Причины инфляции, конечно, надо искать среди факторов, дезорганизующих денежное обращение, вызывающих неравновесие рынков. Главнейшей причиной обычно является неправильная денежная политика, приводящая к появлению избыточной денежной массы, необеспеченной товарами.

Последствия инфляции:

· Снижение реальных доходов населения. Особенно сильно это отражается на лицах, получающих фиксированные доходы (пенсии, стипендии). Сужаются мотивы к трудовой деятельности, усиливается дифференциация населения по уровню доходов.

· Обесценивание сбережений населения.

· Ухудшение условий жизни социальных групп с твердыми доходами. Возникновение опасности социальных потрясений.

· Ослабление позиций властных структур, снижение доверия населения к правительственным программам и мероприятиям.

· Возникают трудности с долгосрочным планированием, решения принимают спекулятивную направленность.

Повышается риск инвестирования. Появляются требования более высоких прибылей и процентов в качестве платы за риск.

12.6. Механизм инфляции

1.  Механизм инфляции издержек. 

Первая этап (зарождение предпосылок инфляции):

а) Повышение цен монополиями.

б) Увеличение заработной платы в силу действий профсоюзов.

в) Повышение налогов правительством. 

Следствием этого является рост цен на продукцию и падение реальных доходов населения.

Второй этап (начало инфляции).

г) Население требует увеличения заработной платы

д) Новое повышение цен производителями и продавцами, т.к. возросшая заработная плата вошла в издержки. 

е) Снижение объемов производства, поскольку падает покупательная способность населения.

ж) Рост безработицы.

Затем пункты г-ж повторяются вновь и вновь. Попытка правительства увеличить совокупный спрос через рост государственных расходов будет иметь лишь кратковременный положительный эффект. 

Вывод: следует закрыть убыточные и не имеющие сбыта продукции предприятия, отпустить безработицу и постепенно экономика восстановит равновесие.

2.  Механизм инфляции спроса — избыток денежных доходов и избыток спроса наталкивается на ограниченное предложение товаров в условиях полного использования производственных ресурсов.

Этапы инфляции спроса

а) Избыток спроса.

б) Повышение цен.

в) Предприятия пытаются удовлетворить спрос и больше производить продукции, но при отсутствии свободных ресурсов (рабочей силы, инвестиций) расширение производства невозможно.

д) Дальнейший рост цен. 

е) Повышение заработной платы. Если правительство не принимает мер, то эта цепочка может повторяться вновь и вновь.

3. Механизм инфляционных ожиданий. Потребители, ожидая дальнейшего роста цен, избавляются от наличных денег, переводя их в товар, совокупный спрос нарастает как лавина, предложение же растет слишком медленно. Инфляционные ожидания увеличиваются в периоды политической нестабильности.

4. Механизм подавленной инфляции. Возникает при некомпетентном государственном вмешательстве в экономику. При государственном регулировании цен, цена не отражает действительной стоимости товара. Возникает дефицит товаров. На фоне отсутствия стимулов к расширению производства (т.к. при государственной цене низка прибыль) возникает механизм дефицитных ожиданий, что создает ажиотажный спрос. 

Согласно монетаристской концепции занятости кривая Филлипса существует только в краткосрочном периоде. Комментируя кривую Филлипса, монетаристы демонстрируют механизм инфляции спроса.
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Рисунок 12.3 – Инфляция спроса

Особенности инфляции спроса.

В условиях полной занятости любой скачок спроса ведет к инфляции, поскольку на рынке нет резерва рабочей силы. Поэтому товарное предложение увеличить нельзя и, следовательно, возникает несбалансированность спроса и предложения.

При низкой безработице обычно высокие цены, В условиях полной занятости, на рынке нет резерва рабочей силы, и ее приходится переманивать за счет повышения заработной платы. Поэтому предприниматели вынуждены платить более высокую заработную плату, что приводит к росту издержек и соответственно цен.

Стремясь стабилизировать инфляцию, правительство поддерживает темп роста заработной платы ниже, чем темп роста цен. Однако такая политика целесообразна только до точки “N”, поскольку верхний отрезок характеризует инфляцию спроса.
12.7. Антиинфляционная политика государства

Антиинфляционная стратегия

Преодоление инфляционных ожиданий, страха перед обесцениванием сбережений. Хорошие результаты в мировой практике достигаются при создании конкурентной среды и условий для развития предпринимательства, стимулировании диверсификации производства, проведении антимонопольной политики, ослабление таможенных и импортных ограничений.

Долгосрочная денежно – финансовая политика, направленная на введение жестких лимитов на ежегодные приросты денежной массы.

Сокращение бюджетного дефицита и перестройка структуры доходов и расходов государственного бюджета в соответствии с требованиями рыночной экономики.

Увеличение совокупного предложения посредством структурного преобразования народного хозяйства, государственное стимулирование научно – технического прогресса, мотивации инвестиционных процессов, конверсия.

Антиинфляционная политика

1. Фискальная (бюджетная) антиинфляционная политика сводится к проведению следующих мер:

а) Сокращение государственных расходов.

б) Увеличение доходов госбюджета (увеличение налогов, увеличение цен), однако чрезмерные усилия в этой области могут привести к инфляции.

2. Денежно-кредитная антиинфляционная политика предусматривает ограничение роста денежной массы и увязку ее с ростом ВНП. Это предполагает повышение ставок рефинансирования кредита, ограничение объемов кредитования.

3. Регулирование доходов предусматривает ограничение роста заработной платы и одновременно замораживание цен.

4. Снижение ставок внешнеторговых тарифов. Расширение рынка товаров и услуг за счет импортных товаров. Негативной моментом является банкротство национальных предприятий из-за обострения  конкуренции.

5. Повышение курса национальной валюты. Приводит к снижению цен.

6. Гашение инфляционных ожиданий населения. Это ведет к стабильности и предсказуемости поведения субъектов на рынке.

7. Краткосрочные антиинфляционные меры:

а) Платная приватизация.

б) Массовый импорт товаров.

в) Реализация части стратегических государственных резервов.

г) Продажа ненужных ресурсов предприятий.

8. Денежная реформа конфискационного типа.

Основные мероприятия антиинфляционной стратегии в Республике Беларусь.

Отказ от контроля над ценами и рентабельностью за исключением сверх монополизированных отраслей.

Проведение приватизации с целью создания устойчивой конкурентной среды.

Отказ от практики предоставления кредитов убыточным предприятиям, создание института банкротства.

Проведение либеральной торговой политики.

Радикальная аграрная реформа.

Реформа системы налогообложения.

Реализация политики доходов, применяемой при инфляции, сопряженной со спадом.

Темы докладов и рефератов
1. Совершенствование антиинфляционной политики в Республике Беларусь.

2. Особенности инфляции в переходной экономике.

3. Типы экономических циклов.

4. Особенности безработицы в промышленно-развитых странах, развивающихся и в странах с переходной экономикой.

5. Инфляция в развитых странах: сравнительный анализ.

Вопросы для повторения

1. Охарактеризуйте цели и инструменты макроэкономического регулирования.

2. Что понимают под экономическим циклом?

3. Охарактеризуйте фазы экономического цикла.

4. Каковы причины безработицы?

5. Дайте характеристику видам безработицы.

6. Охарактеризуйте негативные последствия безработицы.

7. Раскройте сущность понятия инфляции и ее основных типов.

8. Каковы последствия инфляции?

9. В чем заключается антиинфляционная стратегия?

10. Раскройте основные направления антиинфляционной политики в Республике Беларусь.

13. Общее макроэкономическое равновесие: модель совокупного спроса и предложения (AD – AS)

13.1. Совокупный спрос. Неценовые факторы совокупного спроса.

13.2. Совокупное предложение. Краткосрочная и долгосрочная кривые совокупного предложения (кейнсианская и классическая версии совокупного предложения).

13.3. Краткосрочное и долгосрочное равновесие в модели AD-AS. Эффект храповика.

13.1. Совокупный спрос. Неценовые факторы совокупного спроса

Совокупный спрос - это объем национального производства, на который может быть предъявлен спрос всеми потребителями, при различных уровнях цен. 

Совокупный спрос (АD) включает в себя расходы домашних хозяйств (С); инвестиционные расходы фирм и предприятий на (I); расходы государства (правительства) на покупку ресурсов, товаров и услуг (G); разницу между экспортом и импортом (чистый экспорт) (Nx.).

Совокупный спрос равен: AD=C+I+G+Nx.

Компоненты совокупного спроса

Потребительские расходы домашних хозяйств. Включают все расходы этого сектора – от расходов на продовольствие и оплату коммунальных услуг до покупки автомобилей.

Государственные закупки товаров и услуг. Включают расходы на национальную оборону, строительство дорог, выплаты местным органам власти, зарплату государственных служащих.

Валовые частные внутренние инвестиции. Включают весь прирост физического объема капитала и запасов, частных фирм за определенный период времени.

Чистый экспорт. Включает спрос на отечественные товары со стороны иностранцев, но не включает внутренние расходы на приобретение импортных товаров.
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Рисунок 13.1 - Модель совокупного спроса

График показывает, что чем ниже уровень цен, тем выше совокупный спрос. Наоборот, рост общего уровня цен ведет к сокращению совокупного спроса. 

Совокупный спрос зависит от следующих факторов:

1. Общего уровня цен в стране.

2. Ожидания потребителей изменения цен и доходов.

3. Уровня налогов.

4. Размеров инвестиций.

5. Государственных расходов.
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Рисунок 13.2 - Изменения совокупного спроса 

Изменение одного или нескольких неценовых факторов совокупного спроса приводит к изменению совокупного спроса. Увеличение совокупного спроса показано как смещение кривой AD вправо, от AD1 к AD2, а уменьшение совокупного спроса как смещение от AD1 к АD3.

При росте цен сокращается совокупный спрос т.к. действуют следующие факторы:

· эффект процентной ставки - при росте цен растут процентные ставки по вкладам и кредитам, что ведет к сокращению совокупного спроса.

· эффект богатства - рост цен обесценивает накопления, что делает потребителей беднее и поэтому сокращается совокупный спрос.

· эффект импортных закупок - при росте внутренних цен относительно мировых цен, население страны будет приобретать больше импортных товаров. В то же время иностранные контрагенты уменьшат объем закупок отечественных товаров, что также приведет к падению спроса на них. Снижение внутренних цен относительно мировых, наоборот, стимулирует совокупный спрос на национальную продукцию.

13.2. Совокупное предложение. Краткосрочная и долгосрочная кривые совокупного предложения (кейнсианская и классическая версии совокупного предложения)

Совокупное предложение - это объем национального производства, который будут стремиться достичь производители, при различных уровнях цен.

Более высокий уровень цен стимулирует производство товаров и услуг в национальной экономике, что увеличивает их предложение. Наоборот, снижение уровня цен вызывает сокращение национального производства, 
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Рисунок 13.3 - Модель совокупного предложения

Выделяют три отрезка кривой совокупного предложения (рис. 13.4).
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Рисунок 13.4 - Кривая совокупного предложения

Горизонтальный отрезок или кейнсианский отрезок отражает состояние спада, депрессии экономики. В стране имеются избыточные мощности и ресурсы, наблюдается значительная безработица, так как предприятия полностью не загружены. Объем производства может быть увеличен при сохранении существующего уровня цен, поскольку в экономике есть простаивающие мощности и свободные ресурсы. 

Вертикальный отрезок, или классический, характеризует состояние экономики в условиях полной загрузки мощностей, полной занятости. Любое увеличение уровня цен не может изменить объем производства и предложения национального продукта, т.к. все ресурсы полностью заняты.

Наклонный отрезок или монетаристский показывает, оживление производства, выход экономики из кризиса. В экономике стране есть некоторая часть свободных ресурсов и незагруженных мощностей. Увеличение объема национального производства связано с ростом цен. 

На величину совокупного предложения влияют ценовые и неценовые факторы. 

К ценовым факторам относятся: общий уровень цен в стране и цены на ресурсы. Их рост увеличивает издержки, что уменьшает предложение, и наоборот; 

Неценовые факторы сдвигают кривую предложения вправо вверх или влево вниз. К неценовым факторам совокупного предложения относятся: 

· издержки. Рост издержек уменьшает объем национального производства и ведет к снижению объема предложения, и наоборот;

· производительность труда. Рост производительности труда ведет к увеличению объема предложения; 

· новые технологии. Их массовое применение позволяет увеличивать объемы национального продукта и его предложение; 

· налоги и субсидии. При увеличении налогов растут издержки на единицу продукции, и предложение сокращается. Государственные субсидии ведут к снижению издержек и, соответственно, к росту совокупного предложения;

· наличие в стране внутренних резервов.
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Рисунок 13.5 - Совокупное предложение в краткосрочном и долгосрочном плане:

а — совокупное предложение в краткосрочном плане; б — совокупное предложение в долгосрочном плане

13.3. Краткосрочное и долгосрочное равновесие в модели AD-AS. Эффект храповика

Равновесие в национальной экономике достигается в точке пересечения кривых совокупного спроса и совокупного предложения. В зависимости от состояния экономики возможны различные варианты пересечения кривой совокупного спроса с каждым из трех отрезков кривой совокупного предложения, в связи с чем, различают три вида макроэкономического равновесия.

На рисунке 13.6 пересечение кривых АD и АS происходит на наклонном отрезке совокупного предложения. Здесь отражена ситуация макроэкономического равновесия в стадии подъема, оживления экономики, выхода ее из состояния спада. Пересечение совокупного спроса и совокупного предложения в точке Е определяет равновесный уровень цен в экономике - Ре и равновесный реальный объем национального производства - Qв. Макроэкономическое равновесие складывается в точке Е.
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Рисунок 13.6 - Макроэкономическое равновесие

На вертикальном участке кривой АS складывается макроэкономическое равновесие в условиях полной загрузки производственных мощностей, невысокого уровня безработицы. Если совокупный спрос увеличится с АD1 до АD2, то совокупное предложение не может измениться, поэтому новое равновесие установится путем изменения уровня цен с P1 до Р2
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Рисунок 13.7 - Равновесие на вертикальном отрезке совокупного предложения

Когда кривая совокупного спроса пересекает кривую совокупного предложения на горизонтальном (кейнсианском) участке, то макроэкономическое равновесие складывается в точке Е.
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Рисунок 13.8 - Равновесие на кейнсианском отрезке совокупного предложения

Ему соответствует предложение Qе и уровень цен Ре. Здесь образуется избыток продукции, и предприятия сокращают выпуск до равновесного размера Qe . 

Признаки макроэкономического равновесия:

1) равновесие спроса и предложения на всех основных рынках на микроуровне;

2) полное использование всех экономических ресурсов общества — земли, труда, капитала, информации;

3) сбалансированность экспорта и импорта;

4) стабильность цен;

5) свободная конкуренция.

По закону Вальраса общее экономическое равновесие достигается при равновесии трех рынков из четырех возможных в макроэкономике. При этом можно получить следующие типы равновесия: устойчивое; неустойчивое.
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Рисунок 13.9 - Эффект храповика

Эффект храповика основан на том, что цены легко повышаются, но с трудом понижаются.

Темы докладов и рефератов

1. Проблемы структурных изменений в экономике Республики Беларусь.

2. Роль государства в решении проблем сбалансированного развития национальной экономики.

Вопросы для повторения

1. Что понимают под совокупным спросом? Охарактеризуйте его основные компоненты.

2. Как проявляется эффект процентной ставки, эффект богатства, эффект импортных закупок?

3. Какие факторы, и каким образом влияют на совокупный спрос?

4. Что понимают под совокупным предложением?

5. Охарактеризуйте три отрезка кривой совокупного предложения.

6. Какие факторы, и каким образом влияют на совокупное предложение?

7. Охарактеризуйте три типа макроэкономического равновесия.

8. В чем заключается эффект храповика?
14. Модель совокупных доходов и расходов

14.1. Кейнсианская концепция потребления и сбережений.

14.2. Инвестиции. Спрос на инвестиции.

14.1. Кейнсианская концепция потребления и сбережений

Кейнс в работе «Общая теория занятости, процента и денег» пришел к следующим выводам:

1. Классики экономической теории неправомерно игнорировали саму возможность экономического спада;

2. Экономика не в состоянии автоматически обеспечивать полную занятость. Кейнс обосновал, что инвестиционные планы и планы сбережений могут не соответствовать друг другу т.к.: субъекты сбережений и инвесторы - разные лица, и они руководствуются в своих действиях различными мотивами;

3. Цены и заработная плата в силу монополизма, влияния профсоюзов и др. причин не гибки и не эластичны, как полагали классики.

4. Уровни производства и занятости не порождают как у классиков ответный, равный совокупный спрос, а определяется размерами совокупных расходов. 

Совокупные расходы состоят из потребительских расходов (сбережений) и инвестиций.
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(14.1)

где DI – располагаемый доход;

C - потребление;

S - сбережения.

Потребительские расходы и сбережения зависят от доходов. Кейнс пришел к выводу о том, что люди склонны увеличивать свое потребление с ростом доходов, но в меньшей степени, нежели растет доход, т.е. субъекты склонны делать сбережения. 

Потребление - возрастающая функция от дохода. 

Инвестиции зависят от нормы прибыли и ставки банковского процента. Кредиты и инвестиционные расходы выгодны до тех пор, пока норма прибыли превышает ссудный процент. Чем ниже процентная ставка, тем больше размеры инвестиций, т.е. инвестиции рентабельны не сами по себе, а их доходность обусловлена величиной процентной ставки. Поэтому инвестиции есть убывающая функция от процента 

Кейнс ввел два понятия: предельная склонность к потреблению и предельная склонность к сбережению. Предельная склонность к потреблению - отношение изменения в потреблении, к изменению дохода после уплаты налогов. Предельная склонность к сбережению – отношение изменения объема сбережений домохозяйств (после уплаты налогов) к изменению дохода после уплаты налогов.
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где MPC – предельная склонность к потреблению;
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(14.3)

где MPS – предельная склонность к сбережению;
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Эти величины взаимообратные, в сумме дающие единицу, поэтому, когда одна растет, другая снижается.
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где APC – средняя склонность к потреблению.


[image: image184.wmf]DI

S

APS

=






(14.5)

где APS – средняя склонность к сбережению.

Таким образом, сбережения и инвестиции в кейнсианской модели зависят от разных и независимых друг от друга переменных - дохода и процентной ставки, и поэтому автоматически уравновешиваться не могут.

Соотношение потребления, сбережений и равновесного объема производства (кейнсианская модель).
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где I – сбережения;

MP – ЧНП.

14.2. Инвестиции. Спрос на инвестиции

Инвестиции (нем.) - долгосрочное вложение капитала в различные отрасли народного хозяйства с целью получения дохода, прибыли, выгоды.

Взаимосвязь между реальной ставкой процента и объемом инвестиций называется инвестиционной функцией. Она имеет убывающий характер: чем выше норма процентной ставки, тем ниже уровень инвестиций. 
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Рисунок 14.1 - Инвестиционная функция

График показывает, что при высокой ставке процента будут выгодны только те инвестиции, которые обеспечат самую высокую норму прибыли, однако общий объем инвестиций будет небольшим. При снижении ставки процента становятся выгодными инвестиции с меньшей нормой чистой прибыли, и поэтому объем инвестиций увеличивается. Государство, изменяя ставку процента, влияет на величину спроса и объема инвестиций в экономике. Повышая ставку процента, оно делает рентабельными только высокоприбыльные инвестиционные проекты, поэтому спрос на инвестиции сокращается. Снижение ставки процента стимулирует реализацию инвестиционных проектов с меньшей нормой прибыли, и спрос на инвестиции растет.

Темы докладов и рефератов
1. Дж. Кейнс и его теория доходов и расходов.

2. Инвестиционная деятельность в Республике Беларусь и проблемы ее регулирования.

3. Воздействие потребления и сбережений на инвестиции.

Вопросы для повторения

1. В чем суть кейнсианской концепции?

2. Что представляет собой располагаемый доход и каковы его составные части?

3. Что понимают под предельной склонностью к сбережению и предельной склонностью к потреблению?

4. Охарактеризуйте факторы, влияющие на потребление и сбережение.

5. Что понимают под инвестициями? Охарактеризуйте факторы, влияющие на их объем.

6. Раскройте суть эффекта мультипликатора и акселератора инвестиций.

15. Финансовая система и фискальная политика

15.1. Необходимость, функции, методы и инструменты государственного регулирования экономики. 

15.2. Финансовая система: принципы построения и структура.

15.3. Государственный бюджет. Дефицит бюджета и государственный долг.

15.4. Налоги и налоговые системы. Кривая Лаффера.

15.5. Фискальная политика. Инструменты осуществления и виды. 

15.1. Необходимость, функции, методы и инструменты государственного регулирования экономики

Способы государственного регулирования рыночной экономики:

· законодательные;

· административные;

· судебные.

Методы государственного регулирования рыночной экономики

· прямые (ограничение частного бизнеса, государственное предпринимательство);

· косвенные (денежно-кредитные, налоговые, бюджетные, индикативное планирование).

Инструменты государственного регулирования рыночной экономики:

· лицензирование, регистрация, регламентация, антимонопольные запреты, лимиты цен, квотирование, минимизация заработной платы;

· планы и комплексные программы, стандартные нормативы, тарифы, государственные инвестиции;

· учетная ставка, резервная норма, операции на открытом рынке, валютные интервенции, кредитные льготы;

· налоговые ставки, таможенные пошлины, налоговые льготы;

· государственные заказы, займы, дотации, субсидии, компенсации;

· прогнозы, индикативные нормативы. 

15.2. Финансовая система: принципы построения и структура

Финансовая система включает централизованные и децентрализованные финансы.

Централизованные финансы:

· государственный бюджет;

· внебюджетные фонды;

· государственный кредит;

· страхование (социальное; имущественное; страхование ответственности; страхование предпринимательских рисков).

Децентрализованные финансы:

· финансы коммерческих предприятий;
· финансы некоммерческих предприятий;

· финансы общественных объединений.

Функции финансов: 

· создание материальной базы государства (налоги, займы, денежная эмиссия);

· распределительная (распределение и перераспределение валового внутреннего продукта);

· регулирующая (инструмент регулирования микро- и макроэкономических пропорций);

· контрольная (контролирует порядок образования, распределения и использования денежных доходов).

Система финансовых отношений охватывает:

· Денежные отношения, складывающиеся между предприятиями как хозяйствующими субъектами. Они заключаются во взаимных платежных обязательствах поставщиков и покупателей, системе штрафных санкций за их нарушение и пр.

· Денежные отношения, складывающиеся между государством и предприятиями. Они охватывают систему платежей в госбюджет, отчисления в различные фонды и организации отраслевого и территориального уровней.

· Денежные отношения между предприятиями и банковской системой, возникающие по поводу получения и погашения кредитов.
· Денежные отношения, складывающиеся внутри предприятий; Во-первых, между предприятием в целом и его структурными подразделениями; во-вторых, между предприятием и работником по поводу оплаты труда.

· Денежные отношения между государственными органами различных уровней управления по поводу распределения дифференциальной ренты, финансирования природоохранных мероприятий и пр.

· Денежные отношения между государством и населением по поводу получения выплат и льгот из общественных фондов потребления и т.д.

15.3. Государственный бюджет. Дефицит бюджета и государственный долг

Государственный бюджет – это система экономических отношений, возникающих при образовании, распределении и использовании фонда денежных средств государства.

Функции госбюджета:

· Перераспределение национального дохода. Через госбюджет происходит перераспределение более половины национального дохода и ¾ денежных средств. Это позволяет государству не только удовлетворять общегосударственные потребности, но и обеспечивать выполнение программ экономического и социального развития страны.

· Вмешательство в процесс воспроизводства, в результате чего государство поддерживает отдельные отрасли национальной экономики.

· Осуществление государственной социальной политики, направленной на поддержание социальной справедливости в обществе.

· Обеспечение внутренней и внешней безопасности.
· Содержание аппарата управления.
Структура бюджетной системы Республики Беларусь дана на рис. 15.1.












Рисунок 15.1 - Структура бюджетной системы Республики Беларусь

Виды бюджетного дефицита:

Структурный (возникает в связи с крупными структурными изменениями в экономике: конверсией военного производства, внедрением новых форм и методов организации производства и др.).

· Реальный (приводит к сокращению доходов населения, предпринимателей, что уменьшает налоговые поступления в казну; к росту выплат по безработице и другим социальным программам, что увеличивает государственные расходы).

· Циклический (разность между реальным и структурным дефицитом).

· Активный (возникает в результате действий правительства по увеличению своих расходов или сокращению доходов).

· Пассивный (возникает вследствие сокращения объема национального производства).
Подходы к проблеме сбалансированности бюджета

1. Следует стремиться к ежегодной сбалансированности доходов и расходов бюджета. Однако в этом случае усиливаются циклические колебания в экономике. Попытка правительства сбалансировать бюджет, увеличив налоги и сократив расходы, только уменьшит совокупный спрос и приведет к дальнейшему падению производства. Напротив, при увеличении государственных расходов и уменьшении налогов ускоряются инфляционные процессы.

2. Не следует стремиться к ежегодной сбалансированности бюджета, поскольку бюджет должен быть сбалансирован на протяжении экономического цикла.

В период экономического спада принимается тактика дефицитного бюджета, снижаются налоги и увеличиваются государственные расходы. Недостающие средства государство получает от займов и денежной эмиссии.

В период экономического подъема правительство повышает налоги и сокращает расходы, чтобы снизить инфляцию. В результате образуется излишек средств, которые используются для выплаты по займам.

3. Концепция функциональных финансов. Сторонники этой концепции считают, что следует стремиться не к сбалансированности бюджета, а к сбалансированности экономики.
Структура бюджета дана на рис. 15.2.
















Рисунок 15.2 – Структура бюджета

Виды государственного долга:

а) Внешний долг. Это бремя для нынешнего и будущего поколений.

б) Внутренний долг финансируется за счет эмиссии и государственных займов.

15.4. Налоги и налоговые системы. Кривая Лаффера

Налоги – это обязательные платежи, взимаемые центральными и местными органами власти с физических и юридических лиц в целях удовлетворения общественных потребностей.

Функции налогов: 

· фискальная; 

· регулирующая; 

· стимулирующая;

· социальная.

Элементы системы налогообложения.

Субъект налога – юридическое или физическое лицо, на которое законодательно возложена обязанность платить налог.

Носитель налога – лицо, фактически уплачивающее налог. Налоговое бремя иногда фактически перекладывается с субъекта налога на потребителя продукции через механизм цен (при уплате налога на добавленную стоимость, акциза и др.). Чаще всего субъект и носитель налога совпадают.

Объект налога – это доход или имущество, с которого начисляется налог: прибыль и доход, добавленная стоимость на продукцию, стоимость работ, услуг, имущество.

Источник налога – это доход субъекта, за счет которого уплачивается налог: прибыль, заработная плата, процент, рента.

Ставка налога – величина налога на единицу обложения объекта.

Единица обложения – единица измерения с объекта налога (рубли, метры, литры и пр.).

Налоговые льготы - уменьшение налоговых ставок, изъятие из обложения определенных элементов объекта налога, освобождение от налогов.

Налоговая база - сумма, с которой взимается налог.

Способы взимания налогов
Прямые - выплачиваются с доходов и имущества юридических и физических лиц (налоги на прибыль, на доходы, на недвижимость) и прямо пропорциональны платежеспособности налогоплательщика.
Косвенные - устанавливаются в виде надбавок к цене (тарифу), увеличивая ее (НДС, акцизы, таможенные пошлины).

Принципы налогообложения

Справедливости, нейтральности по отношению ко всем плательщикам. Он заключается во всеобщности обложения и зависимости уровня налоговой ставки от уровня доходов и реализуется через дифференцированные налоговые ставки.

Определенности, простоты и доступности. Он требует, чтобы сумма, способ и время взимания были заранее известны плательщикам.

Однократности налогообложения, предполагающий взимание различных видов налогов с одного источника доходов как на национальном, так и на международном уровне.

Гибкость налогообложения, заключающийся в создании через систему льгот предпочтительных условий развития для отдельных направлений деятельности в соответствии с экономической политикой государства.

Стабильности и устойчивости нормативных ставок налоговых платежей, а также порядка исчисления налоговых взносов в бюджет.

Обязательности уплаты налогов.









Рисунок 15.3 – Классификация налогов
Кривая Лаффера - функция, показывающая связь между налоговыми ставками и объемом налоговых поступлений, выявляющая такую налоговую ставку (от нулевой до 100%-ной), при которой налоговые поступления не растут, а сокращаются (30%).
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Рисунок 15.4 - Кривая Лаффера
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Рисунок 15.5 - Скорректированная кривая Лаффера

15.5. Фискальная политика. Инструменты осуществления и виды

Фискальная политика – это система регулирования экономики с помощью государственных расходов и налогов. 

Фискальная политика включает два элемента: государственные расходы; налоги.

Фискальная политика может быть двух видов: дискреционной и недискреционной.

Дискреционная фискальная политика проводится по усмотрению государства, с целью регулирования экономики, путем воздействия на уровень национального производства, занятость, уровень цен. 

Инструменты дискреционной фискальной политики:

а) Государственные расходы - на закупку товаров и услуг, за счет государственного бюджета, для содержания государственных органов управления и регулирования экономики. 

С целью сглаживания экономического цикла государство увеличивает закупки в период спада производства и сокращает их в период подъема. Тем самым увеличивается или сокращается совокупный спрос и достигается сбалансированность с совокупным предложением.

б) Налоги. При увеличении налогов совокупные расходы сокращаются и наоборот. 

2. Недискреционная фискальная политика - это механизм фискальной политики, работающий в режиме саморегулирования, на основе встроенных в экономику стабилизаторов.

Функции фискальной политики:

1. Стимулирующая. Для стимулирования экономики в период экономического спада государство увеличивает расходы и снижает налоги. При этом возможен бюджетный дефицит.

2. Сдерживающая. Для сокращения инфляции уменьшаются государственные расходы и увеличиваются налоги. Такая политика ведет к образованию положительного сальдо государственного бюджета.
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где 
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Темы докладов и рефератов

1. Становление и развитие финансовой системы Республики Беларусь.

2. Налоговая система Республики Беларусь и ее реформирование.

3. Методы финансирования бюджетного дефицита.

4. Причины крупного государственного долга в США. Законы о сбалансированном бюджете.

5. Воздействие фискальной политики на инвестиции.

6. Налоги в развитых странах.

Вопросы для повторения

1. Назовите функции, методы и инструменты государственного регулирования экономики.
2. Что представляет собой финансовая система страны?

3. Каковы функции и структура бюджетной системы страны?

4. Раскройте сущность налогов и их основные функции.

5. Охарактеризуйте принципы налогообложения.

6. Какую взаимосвязь отражает кривая Лаффера?

7. В чем состоит сущность фискальной политики, и каковы инструменты ее реализации?

16. Денежный рынок. Денежно – кредитная система и денежно – кредитная политика

16.1. Деньги: виды, функции, свойства.

16.2. Спрос на деньги для сделок и со стороны активов.

16.3. Предложение денег. Денежная масса и денежные агрегаты. Равновесие денежного рынка.

16.4. Денежно-кредитная система. Центральный банк страны и его роль в экономике.

16.5. Денежно-кредитная политика. Особенности денежно-кредитной политики в Республике Беларусь.

16.1. Деньги: виды, функции, свойства

Возникновение денег (9 век до н.э.) было связано с необходимостью регулирования усложнявшегося товарного обмена.

Деньги - это всеобщий эквивалент или иными словами товар, который может обмениваться на любой другой товар. Деньги – элемент развитого товарного хозяйства.

Первоначально функции денег выполняли различные товары. скот, табак, меха, медь, железо. Например, в Древнем Риме и античной Греции это был скот. В Японии в роли эквивалента использовался рис, в Китае — чай, в Африке — хлопчатобумажные ткани, в Исландии — рыба. Затем функции денег перешли к золоту и серебру.

В XII веке в Китае появились бумажные деньги. Значительно позже - в 1690 году бумажные деньги появились в Америке, в штате Массачусетс. В европейских странах к бумажным деньгам правительства начинают прибегать лишь с XVIII столетия. В России бумажные деньги появились в 1796 г. 

В начале (в эпоху «золотого стандарта») количество находящихся в обращении денег должно было соответствовать количеству золота, серебра, других драгоценных металлов и камней, находящихся в распоряжении государства. В последствии, это требование не стало абсолютным. В настоящее время деньги не опираются на золото и другие драгоценные металлы и камни.

В экономической литературе рассматриваются в основном две концепции происхождения денег: рационалистическая и эволюционная. Первая изложена в работе Аристотеля «Никомахова этика». Она господствовала вплоть до конца XVIIIв. и объясняла происхождение денег как результат соглашения между людьми. Подобным образом трактуют деньги и некоторые современные экономисты. Так, П.Самуэльсон рассматривает деньги как искусственную социальную условность. Дж.Гэлбрейт считает, что «закрепление денежных функций за благородными металлами и другими предметами — продукт соглашения между людьми».

Сторонником второй концепции происхождения денег являлся К. Маркс, который определял деньги как продукт развития обмена и товарного производства. Согласно этой концепции до появления денег существовал бартер — непосредственный обмен одного товара на другой. Однако это породило ряд трудностей при осуществлении обменных операций.

С развитием товарного производства, значительным расширением масштабов обменных операций в роли всеобщего эквивалента выступают драгоценные металлы — серебро и золото. Они стали выполнять роль денег потому, что обладали по сравнению с другими товарами рядом преимуществ: делимостью, сохраняемостью, качественной однородностью, легкой транспортабельностью, относительной редкостью в природе, износостойкостью.

Деньги могут обращаться в следующих видах:

· наличные, обслуживающие наличный денежный оборот и выступающие в форме бумажных купюр и металлических монет.

· безналичные, обслуживающие безналичную денежно-кредитную сферу и выступающие в разнообразных видах, например, чеки, платежные поручения, платежные требования, аккредитивы и т.п.

В денежно-кредитной системе деньги выполняют следующие функции:

1. Средство платежа. В этой функции бумажные купюры и металлические монеты признаются всеми субъектами и принимаются в уплату за любой товар. В связи с этим, денежная единица должна иметь строго определенный вид, описание, признаки платежности, защиту от подделки.

2. Средство обмена. Выполняя данную функцию деньги выступают в качестве всеобщего эквивалента, который можно обменять на любой товар.

3. Средство обращения. Деньги выступают также как элемент и проводник системы денежного обращения. Они используются всеми субъектами для покупки товаров и услуг, выплаты долгов и т.п.

4. Мера стоимости. Благодаря деньгам нет необходимости выражать цену каждого товара через цену другого товара. Деньги применяются для измерения и сравнения стоимостей товаров и услуг. Подобно тому, как расстояние измеряется в метрах и километрах, цена любого товара определяется в рублях, долларах или других денежных единицах.

5. Средство накопления. Деньги являются наиболее удобным средством хранения и накопления богатства.

6. Мировые деньги.
Выполняя названные функции, деньги позволяют устранить громоздкость бартерной торговли.

Свойства денег:

· ликвидность. Деньги самый ликвидный товар Ликвидность является отражением конвертируемости и валютного курса валюты. Ликвидность характеризует степень конвертируемости и класс валюты. Деньги - наиболее ликвидный товар. 

· законное средство платежа. Государство объявило данные деньги законным средством платежа.

· приемлемость. Деньги признаются всеми субъектами, т.к. являются законным платежным средством.

относительная редкость. Деньги выпускает государство. Оно же держит под контролем эмиссию, т.е. выпуск денег в обращение. Поскольку деньги выпускают в ограниченных количествах, то они относительно редки. Если бы выпуск бумажных денег был неограничен, то они стали бы бесплатным благом. Однако государство имеет монополию на эмиссию денег, право контроля над денежным обращением и размером эмиссии. В разных странах сложились различные эмиссионные системы, определяющие правила выпуска денег, размеры эмиссии, нормы и формы ее обеспечения. 

В настоящее время денежный оборот обслуживается в большинстве своем кредитными деньгами, которые представлены в следующих видах:

· бумажные банкноты;

· депозиты (банковские счета);

· чеки;

· кредитные карточки. Хотя это скорее не деньги, а средство  получения краткосрочной ссуды. 

· электронные деньги.

16.2. Спрос на деньги для сделок и со стороны активов

Спрос на деньги определяется двумя мотивами:

1. Трансакционный - спрос на деньги для сделок, который меняется пропорционально ВВП, т.к. чем больше в обращении товаров и услуг, тем больше потребуется денег для обслуживания товарооборота.

2. Спекулятивный (спрос на деньги со стороны активов) - обусловленный формами финансовых активов и их доходностью. Чем выше доходность акций, облигаций, векселей и других финансовых активов, тем ниже интерес субъектов к хранению наличных средств в банках.

Функция спроса на деньги
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где r - ставка процента; 

Y – доход.
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Рисунок 16.1 - Кривая спроса на деньги

В экономической теории широкое признание получило «уравнение обмена», предложенное американским экономистом И.Фишером в работе «Покупательная способность денег». Уравнение обмена или «уравнение Фишера», имеет вид:
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где М - объем денежной массы;

V - средняя скорость обращения денег;

Р - уровень цен;

Q - реальный объем национального продукта. 

Уравнение Фишера показывает зависимость уровня цен от денежной массы. Из уравнения видно, что увеличение М, при неизменности V и Q, должно сопровождаться ростом Р. 

Количество денег в обращении определяется по формуле:
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где D – количество денег;

Р – сумма цен;
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 - скорость оборота денежных единиц.

Из формулы видно, что количество необходимых денег зависит oт размера произведенного продукта и количества оборотов денежной единицы. С ростом ВВП и цен должно увеличиваться и количество денег в обращении.

В более развернутом виде формула примет вид:
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где D – количество денежных единиц, необходимых для обращения;

Р – сумма цен реализуемых товаров;

К – сумма цен товаров, проданных в кредит;

П – сумма цен товаров, по которым наступили сроки платежей;

ВП – сумма взаимопогашенных платежей.

Денежный рынок 
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Рисунок 16.2 - Спрос на деньги и денежный рынок: 

а — спрос на деньги для сделок, Dt; б —спрос на деньги со стороны активов, Da; в — общий спрос на деньги, Dm +Dt+Da.

Совокупный спрос на деньги включает спрос на деньги для сделок и спрос на деньги со стороны активов. Количество денег для сделок зависит от общей стоимости реализуемых товаров и услуг. Поэтому существует прямая зависимость между номинальным объемом ВВП и размером спроса на деньги для сделок. Объем спроса на деньги со стороны активов зависит от уровня процентной ставки и находится в обратной зависимости от его динамики. Соотношение спроса и предложения на деньги определяет ставку процента.

16.3. Предложение денег. Денежная масса и денежные агрегаты. Равновесия денежного рынка

Ценность денег определяется соотношением их предложения и спроса. При данном уровне спроса реальная ценность денег определяется их покупательной способностью.

Денежная масса — сумма денежных агрегатов включающих агрегаты: Мо (наличные деньги), M1 (М0 плюс средства на расчетных и текущих счетах в банках), М2 (М1  плюс вклады на срок в банках), М3 (М2   плюс государственные ценные бумаги).

Под собственно деньгами понимается денежный агрегат М1, а именно долговые обязательства государства и банков.

Предложение денег ограничено т.к. регулируется государством. Если предложение денег увеличится и функция переместится из положения 1 в положение 2, то сократится банковская процентная ставка, что приведет к снижению сбережений и росту инвестиций, а через них увеличению объемов производства.

                                                 MS
              

            i 1  
             ie                                     E

            i 2 

MD

                              Количество денег 

Рисунок 16.3 - Равновесие денежного рынка
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Рисунок 16.4 - Изменения предложения денег и равновесие денежного рынка
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Рисунок 16.5 - Изменение спроса на деньги  и равновесие денежного рынка

[image: image199.png]s 10
&
g
§ 78 Habrrox
g5
]
& Hexsariia
g 2,6
Dm

o

150 200 250 300

KosuuecTBo npeanoxeHHsIX n TpeGyembix
BeHer, Mnpp, flonn.




Рисунок 16.6 - Восстановление равновесия на денежном рынке

16.4. Денежно-кредитная система. Центральный банк страны и его роль в экономике

Денежно-кредитная система – это совокупность денежно-кредитных отношений и учреждений их обслуживающих. 

Банковские системы имеют двухуровневую или трехуровневую структуру. Главенствующее положение в кредитной системе занимает Центральный банк, он составляет первый уровень банковской системы. 

Главный банк страны выполняет разнообразные функции, главными из которых являются:

· эмиссия денег;

· управление государственным долгом;

· хранение золота - валютного резерва государства;

· регулирование обменного курса валют;

· кредитование коммерческих банков;

· хранение резервов коммерческих банков;

· контроль деятельности коммерческих банков;

· проведение кредитно-денежной политики;

· регулирование кредитного рынка;

· осуществление межбанковских расчетов и расчетно-кассовое обслуживание коммерческих банков.

Коммерческие банки составляют основу кредитной системы и ее второй уровень. Они выступают в качестве своеобразных посредников между теми, кто сберегает деньги и теми, кто их инвестирует. 

Существуют следующие наиболее распространенные виды коммерческих банков:

· универсальные, выполняющие широкий спектр разных по характеру банковских операций;

· ипотечные, кредитующие под залог недвижимости;

· инновационные, осуществляющие кредитование разработки и освоения новой техники, технологий и т.п.;

· инвестиционные, обслуживающие крупные инвестиционные проекты, отрасли или сферы народного хозяйства;

· сберегательные, аккумулирующие денежные средства субъектов и выступающие от имени государства.

Национальный банк Беларуси регулирует денежно-кредитный рынок и деятельность коммерческих банков на основе ряда показателей:

· норматива минимального размера уставного фонда (в настоящее время он равен 25 млн. Евро);

· предельного соотношение собственных средств банка и суммы его активов;

· показателей ликвидности и платежеспособности;

· размера обязательных резервов создаваемых коммерческими банками;

· максимального размера риска на одного заемщика. 

Осуществляя денежно-кредитные операции, коммерческие банки выполняют разнообразные функции, важнейшими из которых являются:

· хранение денежных вкладов субъектов;

· кредитование субъектов хозяйствования и граждан;

· расчетно-кассовое обслуживание клиентуры;

· лизинговые, факторинговые операции;

· обмен валюты и т.п.
Коммерческие банки выполняют активные (предоставление кредитов) и пассивные (привлечение вкладов) операции, а также оказывают различные банковские услуги.
16.5. Денежно-кредитная политика. Особенности денежно-кредитной политики в Республике Беларусь

Денежно-кредитная политика — совокупность мер в сфере денежного обращения и кредита, направленных на регулирование экономики.
Конечные цели:
· экономический рост;

· полная занятость;

· стабильность цен;

· устойчивый платежный баланс.

Промежуточные целевые ориентиры:
· денежная масса;

· ставка  процента;

· обменный  курс.

Для регулирования денежной массы Национальный банк использует следующие инструменты:

· установление учетной ставки процента;

· установление нормы обязательных резервов;

· проведение операций на открытом рынке (покупка и продажа ценных бумаг и иностранной валюты);

· рефинансирование банков;

· контроль за деятельностью коммерческих банков.

Увеличение или уменьшение учетной ставки процента ведет к росту или снижению процентных ставок по вкладам и кредитам и соответственно сужает или расширяет расходы и инвестиционную активность субъектов.

Коммерческим банкам устанавливается также норма обязательных резервов, то есть доля их активов, которые в виде наличных денег и средств на счете каждый банк обязан хранить в Национальном банке.

Проще говоря, резервная норма - это отношение резервов, которые должен иметь коммерческий банк, к сумме принятых вкладов. Если, например, норма обязательных резервов равна 5%, то из каждых  10 000 рублей, резервируется 500 рублей, то есть банк сможет использовать для кредитования только 9500 рублей. Последняя цифра называется избыточными банковскими резервами. Фактические резервы равны сумме обязательных и избыточных резервов.

Предоставляя в ссуду избыточные резервы, банк создает новые кредитные деньги. Схематично процесс создания кредитных денег можно представить в таблице.

(рублей)

Банк
Вклад
Обязательный резерв (5%)
Избыточный резерв
Вновь созданные деньги

1
10000
500
9500
9500

2
9500
475
9025
9025

3
9025
451
8574
8574 и т.д.





Итого:190000

Обратное число от нормы обязательных резервов (R) называется денежным мультипликатором (M);
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(16.5)

В нашем примере денежный мультипликатор равен 20.

Следовательно, максимальное количество денег (D), которое может создать банк на основе избыточных резервов (Е) равно:

D = E х M, 




(16.6)

В нашем примере,  9500 х 20 = 190000 рублей.

Используя систему резервов, Центральный банк может контролировать объем и динамику банковских депозитов, денежную массу и условия кредитования. Кроме того, резервы страхуют банк и его клиентов в случае возникновения чрезвычайных ситуаций.

При изменении нормы обязательных резервов совокупное предложение денег также изменяется. Когда Национальный банк увеличивает норму обязательных резервов, то эта мера ведет к сокращению массы денег в обращении, за счет уменьшения способности коммерческих банков к кредитованию и наоборот. 

Таким образом, изменение резервной нормы - это достаточно мощная мера по регулированию денежного обращения. 

Следовательно, размеры увеличения денежной массы в стране зависят не только от суммы избыточных резервов, но и от величины денежного мультипликатора.

Операции на открытом рынке - это операции по покупке или продаже государственных казначейских обязательств и иностранной валюты. ГКО эмитируются Минфином, а валюта продается Национальным банком. Покупая ГКО или иностранную валюту, Национальный банк выбрасывает в систему денежного обращения дополнительные средства. Продавая ГКО или иностранную валюту, главный банк страны изымает из оборота денежные средства. Тем самым, возрастает или сокращается предложение денег.

Рефинансирование коммерческих банков осуществляется Центральным банком

Типы денежно-кредитной политики
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Рисунок 16.7 - Гибкая денежно-кредитная политика
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Рисунок 16.8 - Жесткая денежно-кредитная политика 
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Рисунок 16.9 - Эластичная денежно-кредитная политика

Кейнсианская и монетаристская концепции денежно-кредитной политики

Используя денежно-кредитную политику, государство стремится к созданию без инфляционной экономики, функционирующей в условиях максимальной занятости населения.

В кейнсианской концепции макроэкономического равновесия регулирование денежно-кредитной сферы может осуществляться, например, такими методами:

1. Для решения проблемы занятости, сокращения безработицы и  увеличения объемов производства, государство проводит политику "дешевых" денег, которая включает совокупность мер по стимулированию денежного предложения. При этом государство через главный банк страны может:

· покупать облигации и инвалюту;

· понижать резервную норму;

· понижать учетную ставку.

Эти экономические инструменты могут применяться как все в совокупности, так и раздельно.

В результате в экономике происходит цепь логических событий: денежное предложение увеличивается, банковская процентная ставка падает, инвестиционные расходы возрастают, производство оживляется, ЧНП возрастает (в зависимости от суммы инвестиций и размера инвестиционного мультипликатора), уровень безработицы сокращается.

2. Для сокращения инфляции проводится политика «дорогих денег», которая включает:

· продажу ГКО и инвалюты;

· увеличение резервной нормы;

· увеличение учетной ставки.

Каждая из названных мер может применяться как самостоятельно, так и в совокупности друг с другом. 

По мнению кейнсианцев, в этом случае должна работать логическая цепочка: денежное предложение сокращается, банковская процентная ставка возрастает, инвестиции сокращаются, ЧНП сокращается (в зависимости от сокращения инвестиций и инвестиционного мультипликатора), уровень инфляции снижается.

Основным фактором, определяющим реальный объем производства, занятости и уровня цен, являются совокупные расходы. В уравнении кейнсианцев, ВНП=C+I+X+G, компоненты совокупных расходов (государственных, инвестиционных, межгосударственных, расходов домашних хозяйств) определяются факторами, которые чаще всего не зависят от предложения денег. 














Рисунок 16.10 - Политика «дорогих денег»















Рисунок 16.11 - Политика «дешевых денег»

Монетаристы придают большое значение денежно-кредитной политике и выступают за установление в законодательном порядке "монетарного правила". Оно гласит - прирост денежного предложения должен соответствовать приросту ВНП. Если ВНП за год вырос, скажем, на 3%, то и денежное предложение должно увеличиться не более чем на 3%. 

Поэтому, по мнению монетаристов, Национальный банк должен стабилизировать не процентную ставку, а темпы роста денежного предложения.

Факторы, влияющие на размер банковской процентной ставки по кредиту:
· размер ставки рефинансирования;
· уровень конкуренции на кредитном рынке;
· срок кредита;
· обеспеченность кредита;
· стоимость ресурсов на межбанковском рынке.

Ставка банковского процента
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где r – реальная ставка процента;

i – номинальная ставка процента;
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Номинальная ставка процента
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(16.8)
Совокупные издержки хранения наличных денег
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где i – ставка процента; 

FN - общая сумма издержек на посещение банка;

iY / (2N) – потери в виде неполученных процентов.

Темы докладов и рефератов

1. Кредитные карточки и их использование в Республике Беларусь.

2. Теории денег: металлическая, номиналистическая, количественная, регулируемой валюты.

3. Денежно-кредитная система Республики Беларусь и основные направления ее совершенствования.

4. Денежно-кредитная система зарубежных стран (США, Китая, Великобритании, Германии, Италии).

5. Денежно-кредитная политика Республики Беларусь и направления ее совершенствования.

Вопросы для повторения

1. Какова сущность денег, их основные свойства и функции?

2. Охарактеризуйте два вида спроса на деньги.

3. Какими агрегатами представлено денежное предложение?

4. Как организована денежно-кредитная системы страны?

5. Раскройте функции Национального банка и коммерческих банков.

6. Каковы цели денежно-кредитной политики?

7. С помощью каких инструментов реализуется денежно-кредитная политика?

8. Раскройте механизм политики «дорогих» денег.

9. Раскройте механизм политики «дешевых» денег.

17: Макроэкономическое равновесие на товарном и денежном рынках: модель IS-LM
17.1. Равновесие на рынке товаров и услуг.

17.2. Равновесие на денежном рынке (Кривая LM)

17.3. Равновесие денежного и товарного рынков (модель IS-LM)

17.1. Равновесие на рынке товаров и услуг

Макроэкономическое равновесие означает вариант выбора в экономике, предполагающий сбалансированность производства и потребления, ресурсов и их использования, спроса и предложения, факторов производства и его результатов.

Для построения модели IS-LM необходимо определить параметры, связывающие товарный и денежный рынки. Основной параметр товарного рынка – ВВП (Y), который определяет спрос на деньги для сделок (Dt), а значит и общий спрос на деньги (Dm) и процентную ставку r, при которой достигается равновесие на денежном рынке. В свою очередь уровень r влияет на объем плановых инвестиций (I), составляющих совокупные расходы (AD=C+I+G+Xn).

Таким образом, денежный и товарный рынки взаимосвязаны через национальный доход Y, инвестиции  I, процентную ставку r.

Товарный рынок - это как рынки потребительских товаров и услуг, так и рынок инвестиционных товаров. Спрос на потребительские товары связан главным образом с доходом, тогда как на инвестиционные - с процентной ставкой.
Рынок товаров будет находиться в равновесии, если при данном уровне цен совокупное предложение будет равно совокупному спросу (выпуск продукции будет равен совокупным расходам). 

Одна из составляющих макроэкономического равновесия товарного рынка - это спрос на инвестиции  со стороны предпринимателей, другая - предложение сбережений главным образом со стороны населения. В общем случае они не совпадают, поэтому макроэкономическое равновесие товарного рынка очень неустойчиво. Основные факторы, влияющие на изменение макроэкономического равновесия, будут доход домохозяйств, уровень цен, инфляционные ожидания и ожидания роста доходов, налоговые ставки, величина процентной ставки. На уровень инвестиций (I) и сбережений влияет уровень процентной ставки (r), то есть, чем выше норма процента, тем больше люди сберегают и меньше инвестируют. 
При уровне процентной ставки r1  объем плановых инвестиций будет I1.Снижение процентной ставки с r1 до r2  приводит к росту плановых инвестиций с I1- до I2 (рис. 17.1,а), а следовательно, и к росту совокупных расходов  с AD1- до AD2 (рис.17.1,б), что приводит к достижению нового равновесного национального дохода Y 2 (точка Е2).
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Рис.17.1.- Равновесие на товарном рынке. Кривая IS

Таким образом, мы получили кривую IS (инвестиции-сбережения), имеющие нисходящий вид, что объясняется обратной зависимостью между уровнем процентной ставки r и величиной совокупных расходов AD, а также национального дохода Y. Кривая IS отражает все соотношения между Y и r, при которых товарный рынок находится в равновесии (все точки вне ее – неравновесное состояние товарного рынка).

17.2. Равновесие на денежном рынке (кривая LM)

Денежный рынок - это рынок, на котором происходит краткосрочное кредитование и заимствование денег. Он объединяет финансовые институты (коммерческие банки, инвестиционные компании, пенсионные фонды), фирмы и государство.

Допустим, произведен национальный доход Y1. Его объем определяет спрос на деньги Dm1.  Если предложение денег равно Sm , то денежный рынок будет находиться в равновесии в точке E1. (рис. 17.2,а) Рост национального дохода с Y1 до Y2  увеличивает рост спроса на деньги с Dm1 до Dm2. При неизменном предложении денег (Sm) это приводит к росту процентной ставки с r1 до r2 (рис.17.2,а). Таким образом, при национальном доходе Y2  денежный рынок будет находиться в равновесии (на графике точка Е2), когда ставка процента будет равна r2 (рис. 17.2,б). 
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Рис. 17.2.- Равновесие денежного рынка. Кривая LM

Кривая LM (ликвидность-деньги) характеризует равновесие на денежном рынке и имеет положительный наклон (прямая зависимость между Y и r).

17.3. Равновесие денежного и товарного рынков (модель IS-LM)

Модель IS-LM (инвестиции (I) сбережения (S), предпочтение ликвидности (L), деньги (M)) – модель товарно-денежного равновесия, позволяющая найти такие сочетания рыночной ставки процента (r) и дохода (Y), при которых одновременно достигается равновесие на товарном и денежном рынках. Модель IS-LM была разработана английским экономистом Джоном Хиксом в 1937 г. в статье "Кейнс и неоклассики", базируется на кейнсианских теоретических положениях, согласно которым национальной объем производства (ВНП) равен национальному доходу (Y).

Ни кривая IS, ни кривая LM не определяют сами по себе величину равновесного дохода Yе и равновесной ставки процента Rе. Равновесие в экономике определяется совместно кривыми IS и LM в точке их пересечения, (рис.17.3.). Одновременное равновесие на денежном и товарном рынках существует лишь при единственных значениях уровня дохода (Yе) и ставки процента (Rе) (рис. 17.3.) Другие величины ставки процента и уровня дохода означают неравновесие на одном или обоих рынках.
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Рис. 17.3. - Модель IS-LM

Изменение положения IS может быть вызвано изменением потребления, государственных расходов, чистых налогов. Смещение LM – изменением спроса на деньги, предложением денег.

Рост государственных расходов (G - объект регулирования фискальной политики) влияет на рост совокупных расходов (AD), что увеличивает национальный объем производства (Y). Это приводит к сдвигу IS в положение IS1 – новое равновесие в точке E1 (рис. 17.4. а). Рост национального дохода (Y) увеличивает спрос на деньги, что ведет к росту r – новое равновесие.
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Рис. 17.4. - Сдвиг кривых IS и LM

Таким образом, модель IS-LM показывает, что рост государственных расходов вызывает увеличение объема национального производства с Y до Y1 и рост процентной ставки с r до r1. Увеличение предложения денег, превышающее спрос, приводит к понижению r. Это приводит к сдвигу LM в положение LM1 (рис. 17.4. б). На товарном рынке при снижении процентной ставки r увеличиваются инвестиции I, что приводит к росту совокупных расходов AD и в конечном итоге к росту национального дохода (Y). Причем с учетом мультипликативного эффекта национальный доход увеличивается до Y1.

Модель IS-LM позволяет оценить влияние на экономику фискальной и денежно-кредитной политики. Одним из последствий увеличения фискальных расходов является рост процентных ставок, приводящий к сокращению инвестиций и частного потребления. Конечный эффект от фискальной политики государства зависит от состояния экономики. При неполной занятости эффект вытеснения проявляется в росте объема выпуска продукции и сохранении стабильного уровня цен. При повышении занятости увеличение госрасходов способствует росту производства, и одновременно росту уровня цен. А в состоянии полной занятости активная фискальная политика приведет к росту уровня цен и спровоцирует инфляцию спроса. 

Денежно-кредитная политика наиболее эффективна, когда увеличение предложения денег приводит к росту национального дохода и снижению процентных ставок. 

Рыночный механизм не обеспечивает устойчивого макроэкономического равновесия между инвестиционным спросом и предложением сбережений. Поэтому необходимо активное вмешательство государства: когда спрос велик, сбережения малы, а кредит дорог, государство должно стимулировать предложение товаров и услуг, следя за инфляцией; если спрос низок, сбережения велики, то государство должно стимулировать спрос, не сокращая производство.

Таким образом, процесс взаимодействия товарного и денежного рынков (графически этот процесс отображает модель IS-LM) изучается для регулирования равновесия в рыночной экономике, достижения её оптимального состояния (макроэкономического равновесия) при помощи воздействия на экономику государства Правительства, Национального Банка различными экономическими инструментами.

Темы докладов и рефератов

1. Проблемы макроэкономического равновесия в условиях экономического кризиса.

2. Равновесие на денежном и товарном рынке в модели IS-LM.

Вопросы для повторения

1. Как достигается равновесие на рынке товаров и услуг?

2. Каким образом достигается равновесие на денежном рынке?

3. Объясните механизм равновесия денежного и товарного рынков в модели IS-LM.
18. Социальная политика государства
18.1. Доходы домохозяйств и их формы.

18.2. Уровень жизни населения.

18.3. Социальная политика государства.

18.1. Доходы домохозяйств и их формы

Доход - сумма денежных средств, получаемых за определенный период субъектом и предназначенная для потребления. 

На величину доходов оказывают влияние размер заработной платы, владение собственностью, динамика цен, степень насыщенности рынка товарами.

Доходы населения могут существовать в двух формах: денежной и натуральной. В натуральной форме производятся некоторые выплаты из социальных фондов, продукты, произведенные в личных подсобных хозяйствах, и услуги, оказываемые домохозяйствами. 

Выделяют следующие источники денежных доходов:
1) заработная плата;

2) доходы от собственности (дивиденды, проценты, рента);

3) социальные выплаты (пенсии, пособия по безработице и т.п.);

4) предпринимательский доход (доход, остающихся в распоряжении субъекта, занимающегося предпринимательской деятельностью, после возмещения понесенных материальных затрат и выплаты процентов);

5) доходы от теневой экономики (доходы от неучтенных и противоправных, или к ним приравненных, видов экономической деятельности).

Различают номинальные, реальные и располагаемые доходы.

Номинальный доход - сумма денежных доходов, получаемая субъектом.

Располагаемый доход - доход, который может быть использован на личное потребление и личное сбережение. Он меньше номинального дохода на сумму налогов и обязательных платежей.

Реальный доход — количество товаров и услуг, которое можно купить на номинальный доход в течение определенного периода.
В уровне доходов семьи существует дифференциация. Для ее определения используется кривая Лоренца. Чем дальше кривая L расположена от прямой 0А, тем больше дифференциация доходов, тем менее равномерно распределены они в обществе.
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Рисунок 18.1 - Кривая Лоренца

Основными факторами, формирующими дифференциацию доходов, являются:

1) принадлежность к определенному классу или социальной прослойке общества (рабочие, колхозники, интеллигенция);

2) социально-профессиональное положение работников (рабочие, специалисты, лица, занятые физическим или умственным трудом);

3) социально-расселенческие признаки (жители города, села, национальных общностей);

4) демографические (пол, возраст, семейное положение, трудовая занятость).

На дифференциацию доходов влияют соотношение спроса и предложения товаров, усиление криминогенных факторов (хищения, спекуляция, взяточничество, доходы от теневой экономики).

Рынок оказывает влияние на дифференциацию доходов через систему цен благодаря их разнообразию. 

18.2. Уровень жизни населения

В Республике Беларусь создана адресная система социальной защиты: упорядочены льготы, надбавки, доплаты, регулярно уточняется стоимость «потребительской корзины» с учетом динамики цен, проводится регулярный пересмотр минимальной заработной платы, совершенствуется система оплаты труда, разработан механизм выявления учёта малоимущих граждан.

Величина доходов и их распределение по группам населения определяют уровень жизни.

Уровень жизни - это характеристика условий жизнедеятельности людей.

Система показателей уровня жизни, рекомендуемая ООН:

1) рождаемость, смертность и другие демографические характеристики населения;

2) санитарно-гигиенические условия жизни;

3) потребление продовольственных товаров;

4) жилищные условия;

5) образование и культура;

6) условия труда и занятость;

7) доходы и расходы населения;

8) стоимость жизни и потребительские цены;

9) транспортные средства;

10) организация отдыха;

11) социальное обеспечение;

12) свобода человека.

Методы определения уровня жизни

1. Расчет децильного или квинтильного коэффициента.

Децильный коэффициент – это отношение суммы доходов 10% самых богатых семей к сумме доходов 10% самых бедных семей. Децильный коэффициент в США -равен 14, России – 16, Беларуси  -8. Уровень, рекомендуемый ООН – 8-9.

Квинтильный коэффициент - это отношение суммы доходов 20% самых богатых семей к сумме доходов 20% самых бедных семей.

2. Построение кривой Лоренца и расчет коэффициента Джини.

3. Определение доли расходов на питание в номинальной заработной плате.

Индексация - это корректировка доходов населения исходя из роста цен на товары и услуги.

Компенсация - это возмещение населению части дополнительных расходов, вызванных повышением цен на товары, пользующиеся массовым спросом.

18.3. Социальная политика государства

Социальная политика - государственная политика, направленная на изменение уровня и качества жизни населения.
Социальная политика направлена: на реализацию программ занятости, на оказание помощи малоимущим слоям и многодетным семьям; на обеспечение устойчивого снабжения населения продуктами питания; на развитие сферы образования, медицинского обслуживания, социального страхования и культуры; на регулирование доходов и обеспечение социальной защиты. 

Выделяют следующие три направления социальной политики: 

· обеспечение государством регулирования занятости населения; 

· поддержка беднейших слоев населения; 

· регулирование доходов населения посредством системы налогообложения.

Важным направлением социальной политики является формирование и распределение доходов населения. Оно осуществляется следующими способами:
· проведение соответствующей фискальной политики, взимание налогов с прибыли и личных доходов;
· осуществление трансфертных платежей наименее социально защищенным слоям населения (пенсионеры, безработные, многодетные семьи с низкими доходами и т.д.);
· установление предельных цен на товары первой необходимости, а также минимальных ставок заработной платы;
· субсидирование некоторых жизненно важных отраслей экономики (например, сельского хозяйства), что позволяет поддерживать определенный жизненный уровень населения;
· обеспечение социальной справедливости в распределении доходов.

Темы докладов и рефератов

1. Социальная политика страны и основные направления ее совершенствования.

2. Система и механизм социальной защиты населения в Республике Беларусь.

3. Политика правительства Республики Беларусь по решению проблемы занятости.

4. Доходы населения Республики Беларусь и их дифференциация.

Вопросы для повторения

1. Назовите основные формы доходов.

2. Назовите основные источники доходов.

3. В чем отличие располагаемого дохода от номинального?

4. Что отражает кривая Лоренца?

5. Какова роль социальной защиты в Республике Беларусь?

6. В чем состоит суть социальной политики государства?

19. Экономический рост

19.1. Источники и факторы экономического роста.

19.2. Типы экономического роста.

19.1. Источники и факторы экономического роста

Экономический рост страны ( это абсолютный или относительный прирост ВВП или ВНП за определенный период (месяц, квартал, полугодие, год). Но чаще всего под экономическим ростом понимают абсолютный прирост ВВП или ВНП в расчете на душу населения страны. Экономический рост — критерий экономического развития. Различают экстенсивный и интенсивный рост.
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Рисунок 19.1 - Экономический рост и кривая производственных возможностей

Экономический рост определяется смещением кривой производственных возможностей вправо, т.е. от АВ к СD. Рост количества и качества ресурсов и совершенствование технологии обеспечивают возможность такого сдвига; полная занятость и оптимальное распределение ресурсов существенны для его реализации.

Факторы, воздействующие на темпы экономического роста:

· интенсивные факторы (уровень развития техники и технологии; совершенствование методов организации и управления производством; уровень образования в стране). В США 99% населения грамотное, на Гаити ( 23%.

· сдерживающие факторы (большие капитальные вложения в охрану окружающей среды; социальные коллизии в обществе).

· ускоряющие факторы (благоприятная политическая, деловая и социальная обстановка в государстве).

Основными факторами, влияющими на экономический рост, являются:

I. Факторы предложения. Они оказывают самое существенное влияние на экономический рост. К ним относят:

· Наличие, объем запасов и разнообразие природных ресурсов, которыми располагает государство.

· Наличие и квалификация трудовых ресурсов.

· Обеспеченность инвестициями и капиталом. Россия переживала бы бурные темпы экономического роста, если бы ежегодный прирост инвестиций составлял $70 млрд. 

· Наличие современной техники и технологий.

II. Факторы спроса. К таким факторам относятся:

· Уровень спроса на товары и услуги со стороны населения. Он зависит от доходов физических лиц, реальной заработной платы и покупательной способности населения.

· Уровень спроса на товары и услуги со стороны юридических лиц, потребность юридических лиц в инвестициях. Он зависит от общей финансово-экономической ситуации в стране, уровня деловой активности, обеспеченности хозяйствующих субъектов оборотными средствами.

· Уровень спроса на товары и услуги со стороны государства, объем капитальных вложений, осуществляемых государством во все сферы и отрасли народного хозяйства. Он зависит от наполняемости государственного бюджета, наличия внебюджетных источников, специальных и инвестиционных фондов.

III. Факторы распределения. Эти факторы оказывают влияние на экономию и эффективность использования природных, трудовых и финансовых ресурсов.

На причины и темпы экономического роста существуют две точки зрения:

Кейнсианская школа ( считает, что экономический рост обусловлен факторами спроса, и его можно регулировать за счет продуманной фискальной и денежно-кредитной политики.

«Теория экономики предложения». Исходит из того, что на экономический рост можно воздействовать продуманной системой налогообложения.

Экономический рост имеет как положительные последствия: рост благосостояния населения, повышение реальной заработной платы, ускорение темпов строительства жилья, улучшение качества жизни; так и отрицательные последствия: загрязнение окружающей среды, существенное расслоение общества по уровню доходов, снижение здоровья нации и т. п.











Рисунок 19.2 - Факторы экономического роста.

19.2. Типы экономического роста

Типы экономического роста:

1.  Экстенсивный тип ( это расширение объемов производства за счет увеличения применения всех видов ресурсов (трудовых, природных, материальных, финансовых), а также путем использования традиционных или устаревших технологий и техники.

2.  Интенсивный тип ( рост, основанный на качественном совершенствовании и интенсивном использовании факторов производства на базе научно-технического прогресса.







Рисунок 19.3 - Типы экономического роста

Интенсивный тип экономического роста характеризуется:

· лучшим использованием основных и оборотных фондов;

· повышением эффективности производства за счет лучшей организации и управления;

· ускорением научно-технического прогресса (внедрение новой техники и технологий);

· повышением квалификации работников.

Экстенсивный тип экономического роста характеризуется:

· увеличением числа занятых работников;

· ростом объемов потребляемого сырья, материалов и топлива;

· увеличением объема инвестиций при сохранении существующего уровня технологии.

Последствия экономического роста:

· положительные последствия - рост благосостояния населения, повышение реальной заработной платы, ускорение темпов строительства жилья, улучшение качества жизни;

· отрицательные последствия - расслоение общества по уровню доходов, снижение здоровья нации, загрязнение окружающей среды.

Темы докладов и рефератов
1. Тенденции социально-экономического развития в Республике Беларусь с начала становления ее национальной экономики  и по сегодняшний день.

2. Интенсивный экономический рост в Республике Беларусь: реальность или перспектива?

3.  Модель экономического роста Е. Домара.

4. Государственное регулирование экономического роста.

5. Модели экономического роста (кейсианская, неоклассическая модели экономического роста).

6. Показатели экономического роста экономики Республики Беларусь за последние годы.

7. Модель экономического роста Р.Ф. Харрода.

8. Модель экономического роста Р. Солоу.

Вопросы для повторения

1. Что понимают под экономическим ростом?

2. Охарактеризуйте факторы, воздействующие на темпы экономического роста.

4.  Назовите типы экономического роста. 

5.  Каким путем происходит повышение экономического роста в Республике Беларусь?

6.  Каковы последствия экономического роста?

Раздел IV. Основы международной экономики

20. Современное мировое хозяйство и его структура

20.1. Понятие «мировое хозяйство». Субъекты мировой экономики и уровни их взаимодействия.

20.2. Международное разделение труда: факторы и формы.

20.3. Современные тенденции развития мирового хозяйства: постиндустриализация, глобализация.

20.4. Место Республики Беларусь в мировом хозяйстве.

20.1. Понятие «мировое хозяйство». Субъекты мировой экономики и уровни их взаимодействия

Мировое хозяйство - это система экономических отношений, возникшая на базе международного разделения труда и сотрудничества национальных экономик. 

Составные части мирового хозяйства:

· производственная интеграция и обмен современными технологиями и техникой;

· международное разделение труда;

· международная экономическая интеграция;

· международная миграция рабочей силы и обмен трудовыми ресурсами;

· всемирные финансово-инвестиционные процессы;

· международная торговля;

· международная валютно-финансовая система.
Тенденции характерные для мирового хозяйства

Глобальные проблемы возросли до угрожающих размеров. Потенциал планеты по поддержанию жизни человечества может быть исчерпан на протяжении жизни всего лишь нескольких поколений. Решить проблемы можно лишь в результате глобального сотрудничества. 

Функциональная целостность и взаимозависимость мира вступает в противоречие с политикой. К началу XX в. международный порядок олицетворяли 6-7 великих держав с их колониальными империями, сферами влияния и политическими союзами. В результате распада колониальной системы возникло свыше 100 государств. После завершения «холодной войны» эта тенденция получила новый импульс.

Углубление проблем в процессе модернизации. Развитые страны Запада шли в авангарде процессов модернизации, создавая новую технику и технологии. Большинство развивающихся стран втягиваются в процесс модернизации под влиянием глобализации.

Противоречия между тремя центрами мирового хозяйства. По качественным показателям совокупный общественный потенциал всех стран Западной Европы находится на уровне США и Японии вместе взятых. Вместе с тем сокращение технологического разрыва между Западной Европой, США и Японией хотя и имело место, но до сих пор не смогло поколебать ведущего положения США.

Партнерство развитых стран. Промышленно развитые страны сохраняют приоритет в области приобретения лицензий и патентов, на их долю приходится 90% всего мирового оборота патентов и лицензий.

20.2. Международное разделение труда: факторы и формы

В мире насчитывается 221 государство и островная территория. В том числе Австралия и Океания ( 26 государств, Европа ( 40 государств, Азия ( 50, Америка ( 50, Африка ( 55.

Народы мира разговаривают более чем на 276 языках. Государства используют в расчетах более 300 наименований национальных валют. Таким образом, мир пестр, противоречив и многообразен.

Издревле народы мира и государства стремились к взаимодействию и сотрудничеству. 

Международное разделение труда проявляет себя в том, что, опираясь на ресурсный потенциал, оно специализирует национальные экономики на выпуске тех продуктов, которые являются наиболее целесообразными, экономичными и ресурсосберегающими. Другие блага и услуги дешевле закупить у других стран, где условия для их производства более благоприятные. Вместе с тем разделение труда не только специализирует производства, оно одновременно делает их взаимозависимыми, дополняющими друг друга. 

Оно осуществляется на основе специализации государств в производстве тех или иных товаров и услуг и основывается на свободном обмене товарами и услугами между странами. Китай: текстиль, велосипеды; Индия: чай, хлопок; Франция: вино; страны Латинской Америки: кофе, табак, какао.

Причины международного разделения труда:

· своеобразие географического положения страны;
· особенности природно-климатических условий;
· уровень развития техники и технологий;
· уровень квалификации рабочей силы;
· стоимость производства.

· наличие ресурсов полезных ископаемых
Формирование международного разделения труда делает экономические связи и отношения глобальными, их регулирование невозможно усилиями одной страны, какой бы мощной не была ее экономика; с другой стороны, мировое хозяйство породило ряд глобальных проблем таких, как экологическая, продовольственная, ресурсная, поражение озонового слоя планеты, потепление климата, уничтожение лесов, наступление

20.3. Современные тенденции развития мирового хозяйства: постиндустриализация, глобализация

Глобальные проблемы современности
Проблемы, связанные с изменениями природной среды обитания человека: сокращение биологических ресурсов планеты; потепление мирового климата; “парниковый эффект”; истощение озонового слоя; кислотные дожди; проблема мусора; загрязнение воздуха.
Проблемы социально- экономического характера: энергетический голод; рост населения мира; неравномерность экономического развития стран; рост нищеты; нехватка продовольствия; безработица; рост хронических заболеваний; ядерная угроза; разоружение и конверсия производства.
Культурно- нравственные проблемы: утрата доверия к социальным инструментам; отчуждение молодежи; отрицание традиционных ценностей; наркомания; неграмотность.

Институты глобального управления:

· международное право (унификация международных правовых актов: таможенного, банковского, валютного и др. законодательства);

· межправительственные организации (формируются общие цели мирового сообщества и признаны вводить их в мировую политику (ООН, МВФ, ВТО и др.));

· Специализированные неправительственные международные организации («Гринпис», «Красный крест» и др.).

Принципы нового экономического порядка:

· равенство государств в международных экономических отношениях;

· предоставление преференций, развивающимся странам в торговле с промышленно развитыми странами;

· ослабление колебания контрактных цен;

· развитие сотрудничества развивающихся стран друг с другом.

· расширение экспорта развивающихся стран в промышленно развитые страны;

· решение проблемы задолженности по международным кредитам развивающихся стран.









Рисунок 20.1 - Формы, в которых протекают интеграционные процессы в мире

Темы докладов и рефератов
1. Многообразие национальных хозяйств в мировом сообществе и проблемы их типологии.

2. Характеристика хозяйства стран с развитой рыночной экономикой.

3. Особенности государств с переходной экономикой.

Вопросы для повторения

1. Охарактеризуйте составные части мирового хозяйства.

2. Назовите тенденции, характерные для мирового хозяйства.

3. Что понимают под международным разделением труда?

4. Каковы причины международного разделения труда?

5. Проанализируйте глобальные проблемы современности.

6. Охарактеризуйте место Республики Беларусь в мировом хозяйстве.

21. Формы международных экономических отношений. Платежный баланс страны и его структура

21.1. Международная торговля товарами и услугами.

21.2. Международные валютно-кредитные отношения.

21.3. Международная миграция рабочей силы.

21.4. Платежный баланс и его структура. Тенденции развития МЭО в ХХI веке и перспективы участия Республики Беларусь в МЭО.

21.1. Международная торговля товарами и услугами

Большинство стран в силу ограниченности ресурсов, узости внутреннего рынка, отсутствия квалифицированной рабочей силы или современной техники и технологий, широко используют возможности международной торговли. Доля экспорта и импортa в этих странах обычно колеблется от 25% до 35% от ВВП. Лишь немногие страны, такие, например, как США могут существовать почти автономно, так как в состоянии производить широкий спектр товаров и услуг.

Некоторые страны являются крупными мировыми производителями товаров, которые на внутреннем рынке полностью потреблены, не могут быть. Например, в Скандинавских странах, в частности в Нидерландах экспорт составляет около 50% от ВВП.

Три группы стран в международной торговле 
Промышленно развитые страны. Их развитие характеризуется устойчивыми темпами экономического роста на интенсивной основе. В структуре промышленности велика доля высокотехнологичных и наукоемких производств. Происходит постоянное замещение материалоемких и энергоемких производств лучшими технологиями и вывод устаревших технологий и производств в другие страны. Входит 26 стран: Австралия, Австрия, Бельгия, Великобритания, Германия, Греция, Дания, Ирландия, Исландия, Испания, Италия, Канада, Люксембург, Нидерланды, Новая Зеландия, Норвегия, Португалия, США, Финляндия, Франция, Швейцария, Швеция, Япония и др. Из числа этих стран выделяют 7 наиболее крупных по ВВП: Великобритания, Германия, Италия, Канада, США, Франция, Япония. Страны ЕС также характеризуются как подгруппа.

На долю промышленно развитых стран приходится 50% мирового ВВП. В них проживает примерно 1,0 млрд. человек.
Развивающиеся страны. Для них характерна неравномерная динамика экономического роста. Для одних стран бурный экономический рост сменяется экономическим кризисом; для других стран характерны просто высокие темпы экономического роста на экстенсивной основе; для третьих стран ( это лишь невысокие темпы экономического развития и только в отдельных отраслях. 

Включают 132 страны, не классифицирующиеся как промышленно развитые или переходные: Бразилия, Венесуэла, Аргентина, Чили, Индия, Пакистан, Колумбия, ЮАР, Мексика, Уругвай, Иран и др.

На их приходится более 70% территории земного шара, более 50% мировых запасов минерального сырья, доля в мировом промышленном экспорте 30%.
Переходные (реформирующиеся) страны. Смена форм собственности, приватизация и реструктуризация производства. Развитие рыночных институтов. Производство развивается как на интенсивной, так и на экстенсивной основе. 

Эта группа включает 28 стран Центральной и Восточной Европы, Россия и неевропейские государства бывшего СССР, Монголия. Они занимают почти 18% территории земного шара. Население - около 420 млн. чел.

Проблемы экономически отсталых стран: перенаселенность; межплеменная вражда; проблема задолженности; высокий уровень безработицы (от 15% до 30%); доиндустриальная структура промышленности; низкая производительность труда; недостаток инвестиций; низкие цены на экспортируемую продукцию.

21.2. Международные валютно-кредитные отношения

Обменный курс ( это цена, по которой страны обмениваются товарами и услугами друг с другом. 

Различают номинальный и реальный обменный курсы. Номинальный обменный курс представляет собой цену валют двух стран относительно друг друга. Реальный обменный курс показывает курс, по которому можно обменивать товары одной страны на товары другой.

Плавающий валютный курс определяется спросом и предложением иностранной валюты и зависит от изменений доходов и цен, реальных ставок процента, спекуляций на валютном рынке.

Фиксированный валютный курс образуется в результате валютного контроля и протекционизма со стороны государства и требует валютных резервов для покрытия возможного дефицита платежного баланса.

Этапы эволюции мировой валютной системы

Парижская валютная система. Создана в 1867 г. в Париже. Строилась на основе национальных денежных систем "золотомонетного стандарта", которые основывались на золоте как эталонном металле. Курс национальных валют жестко привязывался к золоту и через золотое содержание валюты соотносился друг с другом по твердому валютному курсу.

Генуэзская  валютная система. Создана в 1922 г. Страны перешли к золотодевизному стандарту, основанному на золоте и ведущих валютах, которые конвертируются в золото. Появились девизы - платежные средства в иностранной валюте, предназначенные для международных расчетов. Золотые паритеты сохранялись, но конверсия валют в золото могла осуществляться и косвенно, через иностранные валюты (доллар США, французский франк и фунт стерлингов). Просуществовала до 1929 г. 

Бреттон-Вудская валютная система. Создана в 1944 г. Установлены твердые обменные курсы валют стран-участниц к курсу ведущей валюты. Курс ведущей валюты фиксирован к золоту. Центральные банки поддерживают стабильный курс своей валюты по отношению к ведущей валюте с помощью валютных интервенций. Изменения курсов валют осуществляются посредством девальвации и ревальвации.  Система функционирует через МВФ и МБРР. Ведущей валютой стал доллар США.

Ямайская валютная система. Создана в 1976 г. Основана не на одной, а на нескольких ключевых валютах. Отменен монетный паритет золота. Основным средством международных расчетов стала свободно конвертируемая валюта, а также СДР (специальные права заимствования) и резервные позиции в МВФ. Курс валют формируется под воздействием спроса и предложения. 

Валютные системы:

Национальная валютная система является частью денежной системы страны. Это форма организации валютных отношений страны, в рамках которой формируются и используются валютные ресурсы и осуществляется международный платежный оборот.

Региональная валютная система создается в рамках мировой валютной системы. Примером такой системы является Европейская валютная система как организационно - экономическая форма отношений стран ЕС в валютной сфере.

Мировая валютная система является исторически сложившейся формой организации международных денежных отношений, закрепленных межгосударственными договоренностями.

Некоторые крупнейшие мировые финансовые и банковские структуры: Международный валютный фонд; Мировой банк реконструкции и развития; Европейский банк реконструкции и развития; Банк международных расчетов; Лондонский банковский клуб; Парижский банковский клуб; Азиатский банк; Африканский банк.

Валютные ограничения:

· лимитирование вывоза национальной и иностранной валюты, золота, ценных бумаг, предоставления кредитов и т.д.;

· обязательная продажа валютной выручки экспортеров полностью или частично национальному или уполномоченным банкам;

· запрещение продажи товаров за рубежом за национальную валюту;

· запрещение оплаты импорта некоторых товаров иностранной валютой;

· ограничения по продаже иностранной валюты импортерам.

Факторы, определяющие уровень валютного курса:

· стабильность экономической и финансовой системы;

· степень развития производительных сил;

· уровень инфляции в стране;

· инфляционные ожидания населения;

· уровень издержек производства;

· уровень реальных процентных ставок;

· размеры запасов твердых валют, золота, драгоценных камней;

· уровень национального дохода на душу населения;

· покупательная способность национальной денежной единицы.

Признаки конвертируемости валюты:

· право граждан страны (резидентов) иметь и осуществлять операции с иностранной валютой;

· право иностранцев и иностранных субъектов (нерезидентов) иметь и осуществлять операции с национальной денежной единицей;

· способность национальной валюты обмениваться на валюты других стран;

· признание платежности национальной валюты другими странами;

· наличие в стране достаточных запасов твердых валют, драгоценных металлов и камней;

· способность страны поддерживать стабильный валютный курс своей национальной денежной единицы в течение длительного времени.

Внешние валютные рынки ( финансовые рынки, на которых осуществляется международная торговля и обмен иностранных валют. Наиболее крупные центры находятся в Лондоне, Нью-Йорке, Франкфурте-на-Майне, Токио.

21.3. Международная миграция рабочей силы

Направления международной миграции:

· миграция рабочей силы между развивающимися странами;

· миграция в рамках промышленно развитых стран;

· миграция рабочей силы из бывших социалистических стран в промышленно развитые страны;

· миграция квалифицированных специалистов из промышленно развитых стран в развивающиеся страны;

· миграция из развивающихся в промышленно развитые страны. 

В этой сфере в настоящее время преобладают следующие тенденции:
· общее увеличение масштабов эмиграции;

· увеличение масштабов трудовой эмиграции. В мире в настоящее время 26 млн. иностранных рабочих, а с учетом членов их семей эта цифра будет в 5, 6 раз больше;

· увеличение доли высококвалифицированных специалистов, эмигрирующих за рубеж. Этот процесс имеет широкие масштабы в значительной мере за счет стран бывшего СССР и др. Бывших социалистических стран;

· увеличение доли нелегальной эмиграции.

Основные тенденции международной миграции рабочей силы:
· общее увеличение масштабов эмиграции;
· увеличение доли высококвалифицированных специалистов, эмигрирующих за рубеж;
· увеличение масштабов трудовой эмиграции;
· увеличение доли нелегальной эмиграции.








Рисунок 21.1 - Миграция населения в зависимости от географических направлений

Страны иммиграции (США, Канада, Австралия, Кувейт, Саудовская Аравия, Бахрейн, Бразилия, Аргентина, Германия).

Страны эмиграции (Италия, Испания, Россия, Португалия).
21.4. Платежный и торговый баланс и их структура. Тенденции развития МЭО в ХХI веке и перспективы участия РБ в МЭО

Платежный баланс страны ( это соотношение поступивших и произведенных страной платежей по внешнеэкономическим операциям за определенный период, обычно месяц, квартал, год.

Платежный баланс представляет собой совокупность агрегированных показателей и состоит из двух основных блоков: счета текущих операций и счета движения капиталов.

Платежный баланс может быть:

1.  активным, если сумма поступивших платежей превышает сумму произведенных;

2.  пассивным, если произведенные страной платежи другим зарубежным странам больше поступивших.

В платежном балансе страны фиксируются все операции, которые осуществляются между резидентами страны (включая потребителей, предпринимателей и государственные учреждения) и резидентами всех зарубежных стран. Эти операции включают экспорт и импорт товаров, расходы туристов, покупку и продажу транспортных и страховых услуг и т.д.

Дефицит платежного баланса по текущим счетам покрывается в основном чистым притоком капитала за счет движения капиталов. Напротив, активное сальдо текущего счета показывает чистый отток капитала по балансу движения капиталов и кредитов. В этом случае избыточные средства баланса текущих счетов используются для иностранных инвестиций и займов, покупки недвижимости за рубежом.

Образец платежного баланса представлен в таблице 21.1.

Таблица 21.1

Платежный баланс (образец)

№
Платежи
Сумма

I
Текущий счет



А) Товары, сальдо



экспорт



импорт



Б) Услуги, сальдо



экспорт



импорт



В) Доходы, сальдо



доходы полученные



доходы выплаченные



Г) Текущие трансферты, сальдо



трансферты полученные



трансферты выплаченные


II
Капитальный финансовый счет



А) прямые инвестиции



Б) портфельные инвестиции



В) коммерческие кредиты



Г) средний и долгосрочный капитал



Д) долгосрочный капитал


III
Статистические расхождения


IV
Общий баланс


V
Финансирование



А) изменение резервных активов



Б) кредиты МВФ и их обслуживание



В) исключительное финансирование, в т.ч.



- просроченная задолженность за энергоносители;



- просроченная задолженность по внешнему долгу.


Основные зависимости между ВНП и сальдо платежного баланса.

ВНП ( (потребленные ресурсы) = сальдо платежного баланса.

Экспорттов.( импорттов.= сальдо торгового баланса.

Экспортуслуг ( импортуслуг = сальдо баланса услуг.

Кредиты зарубежным странам ( зарубежные кредиты = сальдо баланса движения капитала.

Сальдо баланса движения капиталов, а также изменения валютных резервов всегда точно соответствуют сальдо платежного баланса.

Сальдо платежного баланса плюс сальдо баланса движения капитала плюс изменения валютных резервов в сумме всегда дает ноль.






Рисунок 21.2 - Торговый баланс страны

Активное сальдо торгового баланса - превышение товарного  экспорта страны над ее товарным импортом. 





Рисунок 21.3 - Факторы, влияющие на сальдо торгового баланса

Темы докладов и рефератов

1. Интеграционные процессы Республики Беларусь со странами СНГ.
2. Экономическое сотрудничество Республики Беларусь с международными организациями.
3. Евро - нынешнее состояние и перспективы развития.

4. Механизм регулирования валютного курса в Республике Беларусь.

5. Государственное регулирование валютного курса.

6. Международная торговля и тенденции ее развития. Многовекторность внешнеторговой политики Республики Беларусь.

7. Международный рынок капиталов: его структура и тенденции развития на современном этапе.

8. Европейский союз. Перспективы его развития.

9. Состояние торговли между странами СНГ.

10. Международная валютная система и ее эволюция.

11. Три основные группы глобальных проблем современности.

Вопросы для повторения

1. Каковы особенности международной торговли товарами и услугами на современном этапе?

2. Охарактеризуйте три группы стран в международной торговле.

3. Назовите этапы эволюции мировой валютной системы.

4. Назовите факторы, определяющие уровень валютного курса:

5. Перечислите признаки конвертируемости валюты:

6. Назовите основные направления международной миграции рабочей силы.

7. Охарактеризуйте назначение платежного баланса страны и его структуру.

8. Охарактеризуйте перспективы участия Республики Беларусь в МЭО.
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Производительные силы





Производственные отношения





Общественное производство






































































































































Внутри континентальная





Межконтинентальная





 перемещение населения из одной страны в другую





перемещение населения между городами и регионами одной страны





Внешняя миграция населения





Внутренняя миграция населения





Миграция населения в зависимости от географических направлений
























































Создана  в Азии





Содружество независимых государств (СНГ)





Ассоциация стран Юго-Восточной Азии (АСЕАН)
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Наиболее типичные государства





Германия





США





Швеция, Япония





Доля гос. сектора в экономике





30%





Около 10%





Незначительная





Принципы регулирования экономики





Долгосрочное программирование





Использование преимущественно тактических методов





Определение основных приоритетов





Целевая направленность государственных программ





Защита интересов граждан





Создание условий для развития предпринимательства





Защита интересов крупного бизнеса





Критерии





Социальное рыночное хозяйство





Смешанная экономика





Корпоративная экономика





Модели современного рыночного хозяйства






































По полноте использования налоговых сумм





- имущество;


- земля;


- рента;


- капитал;


- средства потребления.





- физическое лицо;


- юридическое лицо.





- прямые;


- косвенные.





- зарплата;


- выручка;


- доход или прибыль;


- себестоимост





- кадастровые;


- безналичные;


- налично-денежные.





По объекту обложения





По способу обложения





От источника уплаты





По принадлежности к уровню управления и власти
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налоговые поступления (до 90%);





финансирование социально-культурных учреждений;





Расходы





Доходы





Структура бюджета





Районные бюджеты





Поселковые бюджеты, бюджеты сельсоветов, бюджеты городов районного подчинения





Консолидированные бюджеты районов





Областные бюджеты





Бюджеты городов областного подчинения





Консолидированные бюджеты областей





Бюджет г. Минска





Республиканский бюджет
























































































































































































































































Консолидированный бюджет Республики Беларусь





Чистое национальное сбережение





Разность между ВНС и потреблением основного капитала





Валовое национальное сбережение (ВНС)





Часть ВНРД, которая не идет на конечное потребление





Чистый национальный располагаемый доход





ВНРД минус потребление основного капитала





ВВП в рыночных ценах плюс (минус) чистое сальдо между национальной экономикой и другими странами по налогам на производство и импорт, субсидиям, оплате труда, доходам от собственности и предпринимательскому доходу, операциям страхования и другим трансфертам





Валовой национальный располагаемый доход (ВНРД)





































































































Создан в 1947 г. Объединяет 28 стран Европы.





Европейский союз (ЕС)





Союз Арабского Магриба.









































Индустриальное общество





Доиндустриальное общество





Постиндустриальное общество





Тради-ционное общество








Переходное общество





Стадия решающего сдвига (созревающее общество)





Индустриа


льное общество





Общество массового потребления





Общество поиска «качества жизни»








Капитализм








Феодализм





Рабовладель-ческий способ производства





Первобытнообщинный способ производства








коммунизм


























Искусство





Другие сферы





Организационная структура экономической системы





Экономический механизм экономической системы








Культура





Идеология





Наука





Политика





Образование





Право











Обеспечен-ность инвестициями и капиталом





Наличие современ-ной техники и техноло-гий





Наличие, объем запасов и разнообразие природных ресурсов, которыми располагает государство





Эти факторы оказывают влияние на экономию и эффективность использования природных, трудовых и финансовых ресурсов





Уровень спроса на товары и услуги со стороны населения. Он зависит от доходов физических лиц, реальной заработной платы и покупательной способности населения.





Наличие и квалифи-кация трудовых ресурсов





Уровень спроса на товары и услуги со стороны юридических лиц, потребность юридических лиц в инвестициях. Он зависит от общей финансово-экономической ситуации в стране, уровня деловой активности, обеспеченности хозяйствующих субъектов оборотными средствами





Уровень спроса на товары и услуги со стороны государства, объем капитальных вложений осуществляемых государством во все сферы и отрасли народного хозяйства. Он зависит от наполняемости государственного бюджета, наличия внебюджетных источников, специальных и инвестиционных фондов





Факторы распределения





Факторы предложения





Факторы спроса





Факторы экономического роста.



































Это внешние по отношению к экономике факторы, то есть на прямую не связанные с ней: войны, динамика народонаселения, научные и технические открытия, некомпетентное вмешательство правительства, солнечная активность. Экзогенные факторы являются толчком к смене фаз экономического цикла. Это своеобразный детонатор, который может сработать или нет.





Это внутренние факторы развития экономики: колебания потребительского и инвестиционного спроса; старение производственного аппарата; изменение положения страны на мировом рынке; недопотребление населения и др.





Экзогенные колебания





Эндогенные колебания





Причины циклических колебаний





Это расширение объемов производства за счет совершенствования управления производством, применения совершенной технологии и техники, ресурсо и энерго сберегающих технологий и роста производительности труда.





Это расширение объемов производства за счет увеличения применения всех видов ресурсов (трудовых, природных, материальных, финансовых), а также путем использования традиционных или устаревших технологий и техники.





Экстенсивный тип





Интенсивный тип





Абсолютный прирост ВВП или ВНП в расчете на душу населения страны. за определенный период (месяц, квартал, полугодие, год).





Экономический рост страны



















































































































































































































































































Создана в конце 1992 г. Объединяет США, Канаду и Мексику. На долю НАФТЫ приходится около 20 % всего объема мировой торговли.





Создан в Южной Америке в начале 90-х гг. XX века. Входят Аргентина, Бразилия, Парагвай и Уругвай. Уже сегодня 95 % объемов торговли между странами группировки свободны от таможенных пошлин и тарифов





Южноамериканский общий рынок (МЕРКОСУР)





Формы, в которых протекают интеграционные процессы в мире





Североамериканская ассоциация свободной торговли (НАФТА)





Создан в Африке





Сложность интеграционной структуры СНГ объясняется как различиями в подходе к национальному суверенитету лидеров стран Содружества, так и различиями в понимании механизма и направленности проводимых реформ.
















































































Ставка процента





финансирование народного хозяйства (энергетика, транспорт, сельское хозяйство и др.)





Ставка процента





Ставка процента





Ставка процента











































































































































































































































































































Ставка процента





Ставка процента





Ставка процента





Решения, принимаемые Национальным банком





Увеличение ставки рефинансирования





Увеличение нормы обязательных резервов





Продажа ценных бумаг и валюты





Процентные ставки по депозитам и кредитам растут





Сокращение массы денег в обращении





Сокращение инвестиций





Объемы производства стабильны, либо сокращаются





Инфляция снижается





Чистый национальный продукт стабилен, либо сокращается





Решения, принимаемые Национальным банком 





Уменьшение нормы обязательных 


резервов





Покупка ценных бумаг и валюты





Уменьшение ставки рефинансирования





Процентные ставки по депозитам и кредитам сокращаются





Увеличение массы денег в обращении





Увеличение инвестиций





Объемы производства увеличиваются





Безработица сокращается





Чистый национальный продукт растет
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Виды издержек





Неявные (не денежные)





Явные (денежные)





Не зависят от изменения объемов производства. При росте или снижении объемов производства остаются неизменными





Зависят от изменения объемов производства 





Постоянные





Это сумма постоянных и переменных издержек





Это совокупные (валовые) издержки в расчете на единицу продукции





Переменные





Совокупные (валовые)





Это издержки на производство еще одной, дополнительной, последней единицы продукции





Средние





Предельные
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1 стадия


Отрасли промышленности, поставляющие сельскому хозяйству средства производства





Собственно сельское хозяйство





Отрасли, занятые переработкой и доведением сельскохозяйст-венной продукции до потребления





2 стадия


Собственно сельское хозяйство





Конкуренция





Банкротство





3 стадия


Отрасли перерабатывающей промышленности и других отраслей, потребляющих сельскохозяйственное сырье





Безработица





Агропромышленный комплекс





4 стадия


Отрасли сферы обращения





Отрасли промышленности, поставляющие средства производства и осуществляющие производственно-технологическое обслуживание сельского хозяйства и связанных с ним отраслей





Рынок труда





5 стадия


Производственное обслуживание





Фондовый рынок































































































Государственные структуры и представители органов власти (как посредники между работодателями и наемными работниками





Работодатели и наемные работники, как партнеры трудовых отношений, и безработные





Субъекты рынка труда





Представители коллективных интересов (профсоюзы, ассоциации предпринимателей, общественные организации)





Конъюнктура рынка труда





спрос





предложение





Цена рабочей силы





Соперничество между работодателями – за привлечение рабочей силы, между работниками - за замещение вакантных рабочих мест, между работниками и работодателями – за условия и оплату труда





Конкуренция на рынке труда





Организации содействия занятости, отделы кадров, общественные организации и фонды, нормативно-правовая среда





Инфраструктура рынка труда





Система социальных выплат и гарантий лицам, высвобождаемым с производства, переводимым на новое место работы, безработным
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Располагаемый национальный доход (РНД)





ЧНД плюс, текущие трансферты из-за границы





Чистый национальный доход (ЧНД)





Разница между ВНД и потреблением основных фондов, т.е. амортизацией





Валовой национальный доход (ВНД)





Сумма первичных доходов, полученных резидентами данного государства в связи с их прямым или косвенным участием в производстве ВВП своей страны и ВВП других государств





Чистый национальный продукт





Валовой национальный продукт за вычетом той части произведенного продукта, которая необходима для замены средств производства, изношенных в процессе выпуска продукции





Показатели системы национальных счетов





























































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































































Личный интерес





Законодательство

































































































































































































































































От субъектов уплаты





По способу изъятия





Виды налогов





обслуживание государственного долга.
























































государственное управление;
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Торговый баланс





Торговый баланс ( это система показателей отражающих соотношение экспорта и импорта страны за определенный период.  Обычно месяц, квартал, год.





Торговый баланс может быть:





Пассивным





Активным





Когда импорт превышает экспорт.





Когда экспорт превышает импорт.





На сальдо торгового баланса влияют следующие факторы:





Изменения конъюнктуры мирового рынка





Темпы движения инфляции и т.п.





Динамика валютных курсов





Колебание мировых контрактных цен
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Диаграмма3
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средства производства (станки) тыс.шт.
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